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PROLOGO

El Minuto de Dios no es simplemente una comunidad de alto nivel
social, sino un programa social y cristiano que se proyecta como una
esperanza no solo a la ciudad de Bogotad, sino a todos los campos.

Sin demagogias y sin violencias, EL Minuto de Dios en su Instituto de
Desarrollo de la Comunidad, INDEC, esta buscando a base de técnica, de
entusiasmo y de convencimiento, un cambio profundo que toque la raiz
del problema social en lo econémico, la vivienda, la salud, la educacion,
la comunidad, la solidaridad, la superacion en todos los 6rdenes. Por
eso El Minuto de Dios se siente orgulloso de presentar al pais el fruto de
una investigacion cientifica realizada de modo exhaustivo por una de sus
dependencias, el INDEC, en la region del Catatumbo.

Este trabajo es el fruto de largas investigaciones, de interminables
viajes, de encuestas, evaluaciones y analisis, realizados por un equipo de
cientificos bajo la direccion del Dr. Angelo Neglia.

Actualmente, cuando el Sumo Pontifice acaba de iluminar al mundo con
un nuevo mensaje social, este inmenso esfuerzo del Instituto de Desarrollo
de la Comunidad (INDEC) del "Minuto de Dios" es ya una respuesta
concreta a sus anhelos de Justicia Social.

Este estudio ha sido financiado en gran parte por el Incora central,
a solicitud de la Direccion Regional del Norte de Santander, y realizado
en colaboracion con los Institutos descentralizados como el IDEMA,
INDERENA, INSTITUTO "AGUSTIN CODAZZI", ICA, CAJA
AGRARIA, etc. Y con el apoyo decidido del Sr. Gobernador del Norte de
Santander.

No ha sido un estudio simplemente teérico. Un inmenso trabajo
silencioso y no escrito demuestra que en distintas regiones del pais se
pudiera realizar una transformacion integral como la realizada en la region
del Catatumbo.

Quiero consignar una palabra de sinceros agradecimientos a: Hernando
Durana, Jairo de Viveros, Alvaro Guerrero, Ernesto Daza, Nohra Pérez,
Alfonso Cuéllar y Alejandro Arévalo, funcionarios del INCORA sin cuyo
aporte hubiera sido imposible realizar este empefio.
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Después de la lectura de este estudio se plantea un interrogante
muy grave a los responsables de la transformacion del pais: ¢serdn sus
manos suficientemente decididas para utilizar plenamente este formidable
instrumento de trabajo que les hemos preparado?

Rafael Garcia Herreros
Presbitero Fudista
Director del Minuto de Dios
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INTRODUCCION!

El viaje del padre Rafael Garcia Herreros a la Motilonia fue un anhelo
largamente acariciado por él: “Lo habia pensado desde hacia mucho tiempo.
Desde muchacho?, escribié a Felipe Alvarez del Pino, su amigo y padrino
de ordenacion sacerdotal. Se dice que “desde nifio, al observar a los indios
motilones caminar semidesnudos, se hizo el firme proposito de algiun dia
evangelizarlos y ensefiarles algunas guias que les permitieran sobrevivir y
continuar su vida con dignidad”2. En su cuento “La hermana maestra”, el
nifio de cinco afios llora porque, al ignorar la leccion de geografia sobre los
rios de la Patria, la religiosa le dice que, por no estudiar, no seria sacerdote
y los indiecitos se quedarian sin ser evangelizados®.

Aquel anhelo profundo lo expresa el padre Rafael en una carta, enviada
desde Pamplona, con fecha de 13 de noviembre de 1940, al padre Le6n
Nicolas, en ese entonces superior provincial de la Congregacion Eudista:

Llevo un afo de desear fuertemente hacer algo por las abandonadas almas
de los motilones. Mi sacerdocio y mi juventud reclaman una pequena
incomodidad por Jesucristo.

Le suplico que me dé el permiso de ayudar un poco con el sefior Obispo
en esa obra, durante estos asuetos. Lo esencial serfan las gestiones con el
gobierno departamental... a fin de montar una escuelita regentada por
una buena maestra en las regiones cercanas, y hacer otras pequefias pero
importantes diligencias. No se trata de ningun peligro, sino de un minimo
de compasioén y patriotismo.

Le suplico que considere esto, pensando que no va a pasar nada, sino la
salvacion de algunas almas o, al menos, un pequeno esfuerzo por salvarlas.

Le ruego encarecidisimamente, Padre Provincial, que no me vaya a quitar
la ilusién de mis asuetos utiles. Mi proyecto no es propiamente ir a
misionar, sino tratar rapidamente con el jefe de los motilones en nombre
del Gobierno, y proponerles una pequefa escuelita, instrumentos de
trabajo, etc. Han sido los pobrecitos despiadadamente maltratados por
los americanos.

1 Texto extraido del libro titulado Rafael Garcia Herreros, Una vida y una obra (capitulo “La Motilonia”) cuyo autor es
el P. Diego Jaramillo.

2 El Bogotano (1984, agosto 21). Entrevista. Bogota, Colombia.

3 Garcia Herreros, Rafael. Cuentos (12 Ed, p 17). Editorial Carrera 72 Ltda., Bogot4, Colombia, 1989.
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Seria feliz si Su Reverencia tuviera a bien considerar favorablemente esta
empresa por Dios y por las almas.

En esta carta se nota un deseo de obtener la autorizacion, minimizando

discretamente las dificultades del proyecto. No sabemos qué contestaria la
autoridad eclesidstica, pero la mision no se realiz6. Sin embargo, la ilusion
permanecio latente y tres afios después, en una nueva misiva, solicité otra

VeEzZ

el permiso, para llevar a cabo algo que se iba ya concretando.

Esta segunda epistola es del 7 de noviembre de 1943, esta fechada en

San José de Miranda y dice asi en sus principales parrafos:
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El afio entrante cumplo diez afios de ordenado. Como su reverencia sabe,
mi curriculum vitae no puede ser mas modesto e insignificante. Diez afios
dan una perfecta experiencia de la vida humana, y la que a mi me han
dado estos diez afios es la de sentirme no vencido, pero si terriblemente
desconsolado.

Yo deseé con toda mi alma una vida bella. Una vida fecunda y plena.
Actualmente, al hacer el recuento de estos diez afios, mi vida se me presenta
estéril o, por lo menos, perfectamente lejana de lo que yo la quise, de lo que
yo aun la quiero. Porque tengo actualmente un vigor, un deseo poderoso,
desconocido para mi y que me lleva a buscarme un nuevo modo, un nuevo
camino, un nuevo campo.

Yo le digo a Su Reverencia, amadisimo Padre Provincial, que este
pensamiento que me agita arranca de mis intimas entrafias y que ya en
mi es un pensamiento habitual. Esto no quiere decir que yo piense dejar
la bandera de los Sagrados Corazones. No. Pero si pienso proponerle al
Capitan que me mande a un campo donde sienta bella la vida, donde sienta
espacio para mi actividad, donde no esté continuamente reteniéndome.

Ay Padre, Su Reverencia no sabe el tormento de una vida que se siente
estéril y tonta y sobre todo no sabe lo agudo de esa sensacion cuando se
tiene sangre turbulenta y agitada como la tengo yo...

En resumidas cuentas, Padre Provincial, yo quiero proponerle y pedirle
campo...Un campo dificil, bello y un tanto nuevo. Y quiero recibir de
Su Reverencia la Bandera para alla llevarla, antes de morir. Me aterra el
pensamiento de caer sin haber realizado algo de mis grandes ensuefos.
¢No es cierto que lo podré hacer bajo la Bandera? ¢No es cierto que Su
Reverencia me resolvera esta amargura infinita de mi ser?

Yo estoy pensando, desde hace dos afios, en los motilones... ¢(No podria ir
alla con la Bandera? ¢O tendria que dejarla para ir? No lo creo, ya que en
sus pliegues hay esa ambicion: la de extender la fe en los infieles.
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Nadie se ha atrevido hasta ahora. ¢No pudiera un eudista intentarlo? ¢O
morir? Qué es la muerte para mi, sino el supremo anhelo; pero morir
habiendo hecho algo.

Si esto se lo propongo, es porque me he hecho cargo de todas las dificultades
que la empresa supone. He pensado largo tiempo en el zancudo y en la
culebra y en los pitos. Lo demas es facil. Lo demas lo hace el entusiasmo,
el delirio de la lucha por Cristo. ¢Qué le pediria yo a Su Reverencia? Nada
mas que el permiso, y un hermano lego que me acompanara en la lucha.
¢Es esto imbécil? Yo no le veo falla en el raciocinio. ¢Sera poco amoldado
a nuestra Comunidad? Su Reverencia lo sabra juzgar. De todos modos, yo
necesito una Bandera y un campo...a los 34 afios se hace algo o no se hace
jamas en la vida.

Le ruego, Padre Provincial, considerar esto. Quiza seria una gloria para la
Bandera, que por adelantarla muriera uno de sus soldados. Respecto de
Monsefior, un dia, hablando hace dos afios con él, él me ofreci6 ese punto
de gloria y de lucha.

A esa carta, el padre Nicolds respondi6 negativamente una semana mas
tarde, y mientras animaba al padre Garcia Herreros a seguir laborando en
la obra grande de formar sacerdotes, le expresaba su pensamiento: no creia
que tuviese la formacion ni las cualidades requeridas en un misionero.

Veinte afos durmié la idea hasta que llegé la realizacion. Quizd
influyeron en despertarla y avivarla algunas noticias aparecidas desde 1961
en algunos periddicos y revistas del pais. Alli se decia que posiblemente
debido a las malas cosechas, los indios motilones llegaban de noche
sigilosamente a las huertas de los colonos y robaban comestibles; se habl
también de la mision que los padres Capuchinos estaban intentando con los
indigenas en el estado venezolano del Zulia; se decia que Stella Marquez,
reina de belleza, deseaba ir a habitar en la Motilonia. Como ella estuvo
muy vinculada con El Minuto de Dios, posiblemente su deseo fue reflejo
de las conversaciones tenidas con el padre Garcia Herreros. Finalmente, el
padre Rafael habl6 con el joven noruego Bruce Olson, quien habia llegado
hasta los motilones en Venezuela y viajado con Abuboikadura, uno de
ellos, a Bogota, para conseguir ayuda.

Quizd todo ello le hizo hervir la sangre y el anhelo a Rafael Garcia
Herreros. Esa sangre, que segin habia dicho por la television el 20 de
agosto de 1958, debia “provenir de una mezcla de aventurero espanol y
de indios motilones”; y “logré su conquista sin utilizar mas armas que
las de su extraordinario valor personal y su fe ilimitada en la bondad de
los hombres: civilizados o indigenas”, como escribié acerca de él Enrique
Santos Molano, en El Tiempo.
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Lo cierto es que, estando en vacaciones en diciembre de 1963, inici6 la
aventura, guiado por “la milagrosa bruajula de la fe”.

En la alcaldia de Cucuta, a donde fue en solicitud de un vehiculo para
viajar por Tibu hacia el sitio denominado La Gabarra o Puerto Barco,
encontré providencialmente a un hombre que cuando tenia tres afos
habia sido raptado por los motilones y habla escapado tras once afios de
cautiverio. Se llamaba José Landino y conocia perfectamente la lengua bari.

Con Landino y con el colono Carmelo Mantilla, emprendié el padre
Garcia Herreros su aventura. Llegados a Puerto Barco, consigui6 una canoa,
en la que lleg6 hasta la casa de Antonio Maldonado, dltima avanzada de la
civilizacion por esos parajes. Alli durmieron. El Padre invité a Maldonado
a que los acompaiiase, y como este no era el hombre ejemplar que luego
fue, sino un empedernido borracho, su esposa le inst6 a que aceptase la
invitacion. Ella estaba esperanzada en que los indios le harian el favor de
dejarla viuda.

Poco antes de subir a la canoa, un hombre palidico de la region
pregunté “¢A donde va, Padre?”. “Voy a los motilones”, replicé este, y
aquel advirtié: “Mire, Padre, hace tres meses yo intenté subir, y vea como
me dejaron”. Se alz6 entonces la franela sucia, y mostr6 en el pecho tres
heridas todavia no cicatrizadas, y en la espalda otras dos heridas purulentas.
Entonces afiadié: “Todavia no me han podido curar en el hospital de Tibu.
Le aconsejo que no suba”.

Sin embargo, la expedicion, sali6 rio arriba a las siete de la manana del 21
de diciembre; antes de partir se le unieron dos indias que Landino conocia,
y que podrian ayudar como intérpretes. La canoa empez6 a avanzar por el
mas bello y desconocido rincon de la Patria. El rio, silencioso, atravesaba
una selva que olia a guamo. Todos miraban a los arboles, esperando
que de pronto aparecieran los indigenas. Pero dejemos que sea el mismo
protagonista de la aventura quien narre su expedicion:

Habiamos navegado una hora, y Landino me dijo con voz sombria: “Ahora,
Padre, quitese la sotana, quitese la franela y quitese los pantalones, y aqui
tiene usted el guayuco, porque de otro modo nos matan, y yo no vine a
que nos mataran”.

Yo obedeci estupefacto. Seguimos adelante. Después me dijo Landino: “Si
nos echan flecha, no hay ningtn peligro. Nos acostamos en la canoa y no
pasa nada. Las flechas se clavan en los lados de la canoa, no hay peligro,
pero hay que andar rapido”. “Esta bien, Landino”, respondi.
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Seguiamos adelante, ibamos en silencio. Las indias iban asustadas, mirando
a todas partes. Llegamos al cafio Brandy; cerca del cafio, la canoa empez6
a tropezarse con las piedras. Habia que empujar a mano. Maldonado y
Landino lo hacian. Las indias y yo bajamos al rio y empezamos a caminar
entre las piedras.

De un momento a otro vi a un grupo de indios hacia la orilla izquierda.
Estaban desnudos, fuertes, bronceados, magnificos. Landino me grit6:
“Véngase a la canoa”. Las indias se pararon. Iban con su atuendo, es decir,
la ducduna: une breve faldita tejida en algodon y trabada curiosamente
a un costado. Las indias empezaron a hablarles a gritos a los indios. Les
dijeron que no nos echaran flecha, que ibamos como amigos. Landino les
hablé también con su voz poderosa.

Los indios se turbaron. Landino les dijo que nos permitieran acercarnos
y ellos aceptaron. Eran las once del dia. Yo no sabia el idioma. Yo me
paré en la canoa cuando nos ibamos acercando a la orilla y les sonrei.
Temblando, les ofreci hachas, palas y machetes. No los aceptaron.

Landino les dijo que montaran en la canoa para pasar al otro lado. Ahi
el rio era muy hondo. Queriamos conversar con ellos. Los indios no
aceptaron. Se tiraron al rio y atravesaron a nado, apretando en una mano
sus arcos y flechas. Ellos eran un grupo de muchachos que habian salido a
caceria. El grupo de guerra, como llamaban ellos.

Nos fuimos a la otra playa y empezamos a conversar. Yo no hablaba, sino
que los oia. Dependia de la voluntad de ellos. Si en ese momento los indios
me hubieran echado flecha a mi y a Landino, su suerte hubiera cambiado.
Serian todavia duefios de toda la region del Catatumbo y nadie se hubiera
atrevido a entrar. Pero los indios en ese momento historico nos aceptaron.

Tal vez hubiera sido mejor para ellos dejarnos tendidos con un flechazo
en las costillas, ahi en la playa. Les pedimos que nos dejaran ir a sus
bohios. No lo permitieron. Esa tarde, a las seis, regresamos en medio de la
oscuridad y del peligro del rio, lleno de remolinos y de chorros, llevando
dos indios principales que quisieron ver nuestros bohios en Puerto Barco.
Tuvimos que dejar a las dos indias de rehenes.

Los indios estuvieron silenciosos, comieron en silencio, por la tarde,
con nosotros, y al dia siguiente los regresamos. Ese fue nuestro primer viaje
al Catatumbo, cuando no habia nadie.

El 22 por la tarde fue el regreso a Cucuta. Atras quedaban las montafias
selvaticas de Santander del Norte, y el Catatumbo o rio de los Relampagos,
y los cafios Brandy, Martillo y San Miguel, y los bohios altos, como de 20
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metros, franqueados solo por una pequefia abertura, y con ventanas para
flechar a los tigres merodeadores.

Un mes mas tarde, el 20 de enero, cuatro indios vinieron a Bogota.
Llegaron en un avién de Taxader, al que dejaron impregnado “de fuerte
fragancia salvaje”. Los traia el padre Garcia Herreros para presentarlos
al pais y obtener que este les ayudara a superar su marginacion. Miles de
curiosos los esperaron en el aeropuerto. Venian con sus arcos y flechas,
y solo con sus guayucos para protegerse del frio de la Sabana. En siete
horas pasaron ellos del corazon de la selva al corazon de la civilizacion
colombiana.

Una semana estuvieron en Bogota. Todo les parecia “sabaini”, como
quien dice, “bonito”. Visitaron al Cardenal Luis Concha. Estuvieron,
rompiendo todas las reglas del protocolo, en el palacio de San Carlos, con
el presidente Valencia, quien les obsequi6 ropa, medicina, alimentos y dio
orden de construir una escuela en plena Motilonia; comieron en el Hotel
Tequendama, prefiriendo las frutas y la carne, y oliendo todo lo que les
ofrecian, mientras el padre Garcia Herreros sofiaba:

¢Qué pensarian ellos al recordar el lejano bohio, y el platano y la carne
de mono y de pescado y de cerdo salvaje? Los he llevado a la capilla. Han
mirado, en silencio y sin comprender nada, la imagen de Cristo. Ellos no
tienen Dios... sino solamente el temor a la muerte y la angustia de vivir en
lo oscuro. Colombia estd en mora de hacer algo por ellos, los auténticos
colombianos. Los que no vinieron de afuera ni se mezclaron con nadie.

Ellos carecen de todo: hay que llevarles picas, hachas, machetes... equipos
de carpinteria... Desearia un motorcito eléctrico... Ya el Banco de la
Republica nos ha favorecido con una canoa para que bajen a Puerto Barco
trayendo sus productos. Quisiera regalarles un trapiche, ya que ellos
cultivan magnifica cafia, y se la tienen que comer sin pelar... Un tractor
pequefio para abrir la sementera, unas sierras para que puedan hacer
tablas.

La idea originaria era que los cuatro visitantes permanecieran varias
semanas en Bogota y aprendieran algo de carpinteria; pero una noticia
alarmante, que resulté falsa, apresuré el retorno a la selva: se dijo desde
Cucuta que el cacique motilon exigia el retorno de sus subditos y que, si
tardaban, flecharian a los cinco colonos que habian quedado alld como
rehenes: Camilo Ramirez, Vicente Moreno, Juan Carrillo, Jorge Rodriguez
y Pedro Ramirez. Pero cuando los indigenas regresaron a su tierra,
encontraron que los colonos estaban contentos con sus nuevos amigos, y
que algunos de ellos entraban y salian en paz de las tierras motilonas.
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Nuevamente en febrero regresoé el padre Garcia Herreros a la Motilonia:
llevaba el dinero para la canoa y un trapiche que le obsequiaron en Ibagué,
y logré que el municipio de Cuacuta costease un puesto de salud y que en
abril de ese afio fueran de visita un médico y un etnélogo y, poco después,
que las hermanas Maria Teresa Mendoza y Ofelia Restrepo, misioneras
de la Madre Laura, abrieran en el Catatumbo una misiéon, mientras unos
muchachos motilones, Abastuyadura y Obtabayadora, venian hasta
Cucuta a formarse.

El entusiasmo por los indigenas fue tan grande en Clcuta que en marzo
de 1965 se dio el nombre de Autopista de Los Motilones a la via que une la
ciudad con el Aeropuerto, y se dispuso elevar en ella la estatua de un indio
armado de su arco y de su flecha, como un recuerdo de quienes fueron los
primeros pobladores de la region.

El deseo del padre Garcia Herreros era llevar la civilizacion hasta los
indigenas porque ellos, como los demds colombianos, tienen derecho a
vivir bien. Por eso se expreso asi en la television:

Esos indios no pueden seguir sin Cristo, sin luz, sin remedios, solo
sostenidos en su flecha y en su resistencia.

Esos indios deben aprender espafiol, sin perder su idioma. Lingiistas
colombianos deben ir alla a grabar el idioma, a recoger sus cantos y
preservar los valores del ethos. ¢(No habra colombianos para esta empresa?
¢Todo lo tendrdan que hacer sociedades extranjeras? ¢Tendran que venir
los generosos Cuerpos de Paz a realizar lo que los jovenes colombianos
deberian hacer? Deben tener sus plantios con buenas herramientas, y no
solo sembrar platano y yuca, sino todo lo que produce la fecunda tierra.

Asi comenzd la obra de El Minuto de Dios en el Catatumbo: estudios
y proyectos de desarrollo de la region, puestos de salud, mas de cien
kilometros de caminos abiertos en colaboracion con la Accién Comunal,
programas de ganaderia y de vivienda para los colonos, muchos cursos
de desarrollo de la comunidad, cursos para los hijos de los colonos en
Bogota, escuela, auxilios oficiales, etcétera. Era una tierra impenetrable
que se pobl6 de colonos y se abrié a la agricultura, dejando una reserva
para los indigenas.

En ese sentido, lo que se presenta a continuacion es parte del trabajo
desarrollado bajo el liderazgo del padre Rafael Garcia Herreros en ese
entonces, con el joven noruego Bruce Olson, a través del Instituto de
Desarrollo de la Comunidad — INDEC en 1971, que incluye estudio
socioeconomico y plan integral de desarrollo de la colonizacion del
Catatumbo, lo que fue, en sintesis, la materializacion de un suefio del
Siervo de Dios.
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CAPITULO 1. HABITAT

Genéricamente se puede considerar, como "regiéon del Catatumbo" en
el Dpto. del Norte de Santander, toda la parte baja de la hoya hidrografica
del rio que lleva este nombre, o sea, mas o menos, desde la terminacion del
ramal occidental de la cordillera oriental hacia el norte hasta los limites
con Venezuela, marcados por el rio de Oro, afluente del Catatumbo. En
el sentido transversal, esta region ocupa en el territorio colombiano, una
vasta extension de tierras, la mayor parte constituidas por llanuras selvosas
a lado y lado de las margenes del rio Catatumbo, con una mayor porcioén
hacia el oriente del rio para culminar en la frontera colombo venezolana.

Como mas adelante se vera, las condiciones y necesidades, tanto del
estudio socioeconémico como el Plan Integral de Desarrollo, impusieron la
tarea de delimitar mas concretamente estas areas, para obtener asi lo que se
ha denominado, por una parte, la region ecoldgica del estudio, y por otra,
el area del estudio.

1.1. UBICACION

Abstrayendo desde ahora lo que mas adelante se denomina area del
estudio, se consideran bajo los términos de este item, la localizacion geografica
y las principales distancias desde la region hasta los principales centros.

1.1.1. Localizacion geografica y orientacion

Estrictamente para lo que se denomina area del estudio, los datos
referentes a la orientacion geografica son:

Tabla 1.1. Coordenadas geogréficas de los puntos extremos

Latitud Norte: 8° 40’ 12"

9° 8’ 24”

Longitud Oeste de Greenwich: 72° 45’
73° --

Fuente: Elaboracion propia del autor

(Datos proporcionados por Instituto Geografico "Agustin Codazzi",
en el estudio de suelos del Catatumbo, 1.970).
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1.1.2. Distancias a centros

En relacion con la ubicacion, y también con los medios de transporte
disponibles en la actualidad, los centros mas importantes son: Tibu, Cucuta,
Bucaramanga y Bogota.

Siendo la carretera el principal y casi tnico medio de transporte, aqui
se verifican las distancias por carretera entre estos centros y un punto
geografico mas o menos central en la region del Catatumbo, el caserio de
"El Sesenta", por el cual pasa la tnica via carreteable de penetracion. De
esta manera se tienen las siguientes distancias

Tabla 1.2. Distancias a centros

Desde "El Sesenta" hasta Tibu 60 kms.

Desde “El Sesenta” hasta Cucuta 155 kmes.

Desde “El Sesenta” hasta Bucaramanga (via Cucuta) 350 kms.
Desde “El Sesenta” hasta Bogotd (via Malaga) 768 kms.

Fuente: Elaboracion propia del autor

1.2. AREA GENERAL

En este caso, la interpretacion del area general ocupa dos subtemas:
El proceso de extension que ha sufrido la region en via de colonizacion y
limites que sirven a su vez para establecer y justificar el drea de estudio.

1.2.1. El proceso de extension

La colonizacién del Catatumbo se ha manifestado como un proceso
continuo, especialmente a partir del afio 1.948, época desde la cual se
puede hablar de colonizacién en el sentido moderno. Este afio marca la
llegada al Catatumbo de los mas antiguos entre los actuales colonizadores.

El proceso continuo ha sido alterado por dos momentos de gran afluencia
de colonos a la region. El primero entre los afios 1.955 y 1.960, que poblo
principalmente la parte norte entre La Gabarra, las bocas del Rio de Oro y la
Pista; y el segundo, que se produce en los ultimos cinco afos y que ha poblado,
principalmente la parte sur, desde la Gabarra hacia las bocas del Rio Oru, pero
que también ha provocado la penetracion en parte noreste, conocida como
Monteadentro y Tierrafirme siguiendo la denominada “Trocha Ganadera".
Desde luego, durante este altimo periodo ha continuado el asentamiento en la
parte norte, en especial, siguiendo los afluentes del Rio de Oro.
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Si se considera el proceso de poblamiento desde un punto de vista
porcentual en relacion con la antigiiedad, se tiene, segin los datos de la
encuesta, lo siguiente:

Tabla 1.3. Antigiiedad de poblamiento

Con 10 y mas afios de antigliedad el 8.90% de los colonos actuales.
Entre 5y 10 afios de antigliedad el 28.61% de los colonos actuales.
Con menos de cinco afios de antigliedad el 62.43% de los colonos actuales.

Fuente: Elaboracion propia del autor

Puede notarse con claridad, que el proceso de asentamiento en la region
del Catatumbo ha sido, y sigue siendo, progresivo y acelerado. Pero esta
aceleracion tendra que contenerse en los afios proximos debido a que las
tierras disponibles se van copando.

1.2.2. Areas y limites actuales

Al disenar el trabajo se tuvo en cuenta, por una parte, el area de lo que
tenia que considerarse como region del Catatumbo en general, o sea la que,
desde el punto de vista técnico, se denomina " Region ecologica del estudio
",y por otra, el drea sobre la cual debian aplicarse las encuestas y demas
labores del trabajo de campo de la investigacion, superficie que también se
ha denominado técnicamente " drea del estudio", la cual ademas ha sido
considerada, como la muestra ecoldgica de toda la region.

1.2.2.1 La region ecoldgica del estudio

Para poder delimitar la region del Catatumbo denominable como region
ecologica del estudio, se tuvieron en cuenta las siguientes consideraciones:

a. La existencia del proyecto INCORA No. 3 para Norte de Santander,
con sede en Tibu, proyecto que pretende abastecer a las necesidades de
la colonizacién en esta zona del pais.

b. El drea que se puede considerar como "zona de colonizacion" vy
que abarca practicamente, todas las tierras pertenecientes a la hoya
hidrografica del Rio Catatumbo, en territorio colombiano, desde las
bocas del Rio Oru hacia el norte.

c. Las perspectivas y potencialidades de explotacién inmediatas, debidas
entre otras cosas, a la influencia economica de la capital del Norte de
Santander, ciudad estd que se puede considerar como polo de desarrollo.
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d. Lafactibilidad que presenta una region bien delimitada, tanto geografica,
como econdmica y socialmente, para disenar y llevar a la practica un
Plan de Desarrollo Regional, cuestion que es el objetivo fundamental
de estos estudios. Analizando estas circunstancias, se dedujeron los
siguientes limites a la denominada region ecoldgica del estudio: (Ver
mapa No. 1, seguir los nimeros de direccion de los limites).

Desde la confluencia del Catatumbo y del Rio de Oro 1, aguas arriba
por este ultimo hasta la desembocadura del cafio Tomas 2. Por la margen
izquierda de dicho cafo, siguiendo la "trocha indigena" hasta el puesto
motilén de Ogbabuda, y desde este hasta el puesto indigena de Shubacbarina
sobre el Rio San Miguel. Desde aqui en direccion suroeste buscando el
nacimiento del Rio Chiquito 3, y siguiendo en linea recta en direccion sureste
hasta el nacimiento del cafio Cotiza 4 en una longitud aproximada de unos
25 kilometros. Desde alli se baja a buscar la desembocadura del Rio Oru
sobre el Catatumbo 5, para luego tomar direccion este hasta el nacimiento
del Socuav6 del Norte 6. Después, en linea recta se sigue en direccion
nordeste, pasando por los nacimientos del cafio Guapo 7 para llegar al Cerro
El Mirador 8, sobre la carretera Tibt-La Gabarra, se sigue luego al este por
la serrania 9 que separa las vertientes del cafio Raya y Socuavo Norte hasta
el sitio en que este ultimo intercepta la linea fronteriza con Venezuela 10.
Desde este punto hacia el norte siguiendo el limite internacional hasta el
hito No. 1 sobre la margen derecha del Rio Catatumbo 11, y por este, aguas
abajo, hasta las bocas del Rio de Oro, sitio de partida 1.

La extension aproximada de esta region es de 134.000 hectareas, que
representan el 6.4% del area total del Departamento de Norte de Santander.
(Ver Figura 1.1.)

1.2.2.2 El area del estudio

En cuantoalo que sedenomina "4readeestudio" y que debe interpretarse
como la muestra ecoldgica, ya que en ella se realizaron las encuestas, los
sondeos y las observaciones dirigidas, se tuvieron igualmente, para llegar a
su delimitacion, las siguientes consideraciones:

a. Las facilidades para realizar los trabajos de campo, facilidades
especialmente referidas al transporte, aprovechando la unica via de
penetracion carreteable, y desde luego el rio y sus afluentes.

b. El aglutinamiento de la poblacion sobre las margenes del Rio
Catatumbo, y sobre algunos de los afluentes menores principales como
el Rio San Miguel.
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. La inclusion dentro del area de los poblados existentes, lo cual resulté
importante como localizacion de pequenos centros de influencia al
interior de la region.

. La necesidad de incluir, dentro de esta area, los extremos norte y sur
de la region ecoldgica del estudio, en la travesia del Rio Catatumbo,
ya que en toda la extension y a lado y lado de sus margenes se halla la
mayor parte del asentamiento colonizador.

. La ubicacién centralizada y equidistante lateralmente de los limites
oriental y occidental de la region ecoldgica del estudio, para lograr la
captacion de lo que se podria denominar el niacleo mas homogéneo y
compacto de la region.

. La consideracion de las dreas que se han manifestado, formal e
informalmente, como territorio motilon, ya que, de todas maneras, la
presencia tradicional de estos indigenas en la region implica el tenerlos
en cuenta tanto en el estudio como en el plan de Desarrollo.
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Figura 1.1. Colonizacién del Catatumbo. Region ecoldgica del estudio. Limites
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Fuente: Elaboracion propia del autor

Del andlisis de estas perspectivas salié la delimitacion del area del
estudio (Ver Figura 1.1), con una extension total de 25.507 hectareas, lo

cual equivale (como muestra ecoldgica), al 19.62% de la region ecologica
del estudio, previamente resefiada.
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Para los efectos de nomenclatura y de identificacion de temas de aqui
para adelante, en algunas ocasiones la region ecoldgica del estudio se
nombrara simplemente, “Region del Catatumbo” o “Catatumbo” y el area
de estudio “area de la muestra” o “muestra”.

1.3. CARACTERISTICAS FiSICAS GENERALES

Dos fuentes principales se han utilizado para obtener y describir algunas
de las principales caracteristicas fisicas de la regiéon que nos ocupa: una, la
observacion directa y controlada hecha sobre el terreno por los miembros
del equipo de trabajo de EL INDEC, y otra, el estudio de suelos realizado
por el Instituto Geografico Agustin Codazzi.

1.3.1. Geografia y relieve

En la cuenca del Rio Catatumbo, las alturas fluctiian entre 0 y 800 y 1.000
metros sobre el nivel del mar. Pero, en referencia al drea ecologica del estudio, se
puede afirmar que las alturas varian entre los 25 m. y los 200 m. sobre el nivel
del mar, pudiéndose distinguir grosso modo dos zonas bien delimitadas: A). La
zona constituida por el tramo entre el Rio Ort y El Sesenta, caracterizada por
la maxima altura del relieve en la cual predominan las llanuras estrechas y los
cafiones; y B). La zona restante, o sea desde El Sesenta hasta la desembocadura
del rio de Oro y compuesta por tierras mas bajas y por llanuras que se van
anchando progresivamente en forma de abanico.

Como paisaje, el territorio presenta de continuo medianas y fuertes
ondulaciones, y a veces tramos escarpados, propios de la distribucion
hidrografica rica en cafios y afluentes.

1.3.2. Hidrografia

El Rio Catatumbo cuyo nacimiento se produce muy al sur de la region
que aqui se considera (nace en la serrania de jurisdicciones, en el sur del
Departamento, entre los ramales andinos central y oriental de la cordillera
oriental), puede dividirse para su descripcion, en dos subhoyas: la del Alto
Catatumbo, desde su nacimiento, hasta mas o menos la zona de El Sesenta
y La Gabarra, y la del Bajo Catatumbo, que también ha sido denominada
subhoya del Rio de Oro, y que va desde la zona que se anota hasta su
desembocadura en el Lago de Maracaibo. Si se acepta en principio esta
distribucion, se tiene entonces que la region ecoldgica del estudio abarca
la parte norte del Alto Catatumbo, y la parte Sur, hasta la frontera con
Venezuela, del Bajo Catatumbo. Se podria asi mismo hablar con cierta
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propiedad de una hoya central que estaria comprendiendo la parte de la
cuenca hidrografica correspondiente a la region que nos interesa.

Figura 1.2. Colonizacién del Catatumbo region ecoldgica del estudio.
Ubicacién dentro del departamento de Santander del Norte

+ + +

COLONIZACION DEL CATATUMBO,
Region Ecoldgica Del Estudio
Ubicacion dentro del Departamento de Santander del Norte

VENEZUELA

SANTANDER

BOYACA

1 1 1

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Dentro de esta subhoya se tienen como afluentes principales del
Catatumbo los siguientes: sobre la margen izquierda los cafos Cotiza,
Martillo, Brandy vy castillo y los rios San Miguel y el Rio de Oro. Sobre la
margen derecha los cafios Tapara, La Danta, Salado, Tigre y el Rio Oru.

Mas hacia el oriente, pero ya fuera de los limites de la region del estudio,
la hoya hidrografica del Catatumbo se halla conformada por las subhoyas
del Sardinata y del Zulia, que como se sabe, a su vez son afluentes del
Catatumbo en territorio venezolano. Es necesario mencionar aqui el Rio
Socuavo Norte que recorre toda la parte suroriental de la region del estudio
y que luego de penetrar a Venezuela desemboca en el Sardinata, poco antes
de que este altimo caiga en el Catatumbo.

1.3.3. Clases de suelos

Los datos que se presentan en este item son en su totalidad extraidos
a manera de resumen, del Estudio de Suelos realizado por el Instituto
"Agustin Codazzi" el cual presenta ademas otros datos que usaremos al
tratar otros aspectos. El propdsito aqui es exponer una sintesis descriptiva
en cuanto a suelos que requiere de todas maneras la consulta al estudio que
se menciona (Ver anexo).

En la tabla 1.4. que se presenta en las paginas siguientes sigue el orden
establecido por el “Agustin Codazzi" en cuanto a calidades de suelos.
Esta descripcion presenta nueve calidades, cada una de las cuales se halla
discriminada a su vez en asociaciones y en series.

Del analisis superficial y desprevenido del cuadro anterior, se pueden
deducir algunos hechos sobresalientes:
- Son, en general, tierras de poca altura sobre el nivel del mar, con alturas

maximas de 250 m.

- Se trata de suelos predominantemente planos, ondulados en algunos
pocos sectores y con una pequefia muestra de terreno escarpado.

- El drenaje en términos generales es deficiente, ya que predominan las
categorias de "pobre" e “imperfecto” moderado frente a las categorias
"bien drenado" y “moderado”.

- Predominan los suelos no erosionados, y en los casos en que se presenta
la erosion, esta es "ligera" y "moderada”.

- Predominan también las tierras inundables, lo cual estd en relacion con
las categorias del drenaje.
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- El potencial hidrégeno, determina para toda la region un grado de
acidez marcado, ya que solo en dos casos el P.H. alcanza 6.2.

1.3.4. Clima

El clima de la region del Catatumbo puede considerarse como célido,
dada la baja altura sobre el nivel del mar y la consecuente temperatura que
en promedio es de 24 grados centigrados. Por otra parte, alli se presenta la
caracteristica generalizada, en cuanto a las lluvias, en las areas selvaticas
tropicales. En efecto, aunque no existen estaciones meteorologicas en la
region, los miembros del equipo de trabajo del "Agustin Codazzi" han
calculado la precipitacién anual promedio entre 2.000 y 4.000 m.m., pero

al mismo tiempo anotan que las lluvias pueden presentarse durante todo el
afo, aunque las intensidades varian a manera de estaciones.

Figura 1.3. Colonizacién del Catatumbo regién. Comparacion entre
"region ecoldgica" y "dreas del estudio”

COLONIZACION DEL CATATUMBO
COMPARACION ENTRE “REGION ECOLOGICA” Y “AREAS DEL ESTUDIO”
Region Ecoléica 134.000 Hectareas
Area del Estudio 25.000 Hectareas |:|
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Fuente: Elaboracion propia del autor
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1. HABITAT
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

Hemos acudido a las apreciaciones hechas por Ernesto Guhl quien ha
elaborado un calendario de lluvias de las distintas regiones del pais, con
base en registros pluviométricos. De ese calendario hemos extractado lo
que corresponde a la cordillera oriental, por ser la region del Catatumbo
la terminacién de esas estribaciones y porque por observacion sobre el
terreno se ha visto que esto es lo que mads se ajusta a la realidad. la tabla
que sigue es producto del extracto hecho y mediante él es posible advertir,
en una forma general desde luego, el ritmo y los cambios de la lluvia en el
area que se estudia.

Tabla 1.5. Calendario de lluvias

Meses: E|F M|Al M J J | A S O [N |D

Epoca de lluvias XXX | XXXX | XXX XXXX | XXX | XXX | X
Lluvias con periodos secos X X X | xxx

Epocas secas XXX | XXX | X X X

Fuente: Elaboracion propia del autor

Segun las apreciaciones del mismo Instituto, “la cuenca del Rio
Catatumbo" pertenece a la formacion de bosque humedo tropical (bh-
T), segun la clasificacion de Holdridge. Esta formacion tiene como limites
climaticos, una temperatura media superior a 24 grados centigrados
(24°6), una precipitacion media anual entre 2.000 y 4.000 m.m. y alturas
que fluctdan entre 0 a 800 y 1.000 metros sobre el nivel del mar (en
Colombia). (Instituto A. Codazzi: Estudio General de Suelos de la Cuenca
del Catatumbo, Bogota 1.970, p.16).

1.4. LA DISTRIBUCION ZONAL

Una vez delimitadala region ecologica del estudio fue preciso distribuirla,
con fines practicos tanto para el estudio como para el Plan de Desarrollo,
en zonas o sub-dreas que permitieran el andlisis y la comparacion entre las
diversas posibilidades ecologicas.

Desde luego, esta distribucién zonal fue objeto de un precavido
estudio preliminar durante el cual se consideraron aspectos tales como: La
delimitacion veredal preestablecida y los rudimentarios limites culturales.

Los posibles centros de actividad que pudieran establecerse para llevar
a cabo, especialmente, los programas del denominado Plan Inmediato de
Desarrollo (Ver: El Plan de Desarrollo).
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1. HABITAT

Como conclusion, se dividio la region ecologica del estudio en las
siguientes nueve zonas:

Tabla 1.6. Divisioén por zonas

Cafio Tomas, o Cafio Eusebio, con 567 habitantes. Limites: Norte Cafio Tomas y Rio de
Zona |Oro hasta Piedra Molleja (Territorio Motilon y Republica de Venezuela). Sur: Zona San
No. 1: | Miguel (6) y Zona Gabarra (5). Este: Serrania de San Lucas (Zonas 3y 4). Oeste: Zona San
Miguel (6) y Trocha Indigena (Territorio Motildn).

La Pista: con 605 habitantes. Limites: Norte: Rio de Oro, de Piedra Molleja a caio La

Z .. N .. ,
Ngn;_ Trinidad (Venezuela). Sur: zona 3. Este: Cafio La Trinidad (Zona 3). Oeste: serrania de
"™ |san Lucas (zona 1).
Zona Rio Abajo, o la Trinidad, con 805 habitantes. Limites: Norte: Zona 1 (La Pista), Sur: Zona
La Gabarra, a la altura de la isla Nueva. Este: Venezuela. Oeste: Serrania de San Lucas
No. 3:
(Zona 1) y el Sesenta (Zona 4).
Zona El Sesenta, con 805 habitantes. Limites: Norte: Vereda El Cuarenta y Serrania de San
No. 4: Lucas (Zonas 1y 3). Sur: Zona La Gabarra - Rio Catatumbo (Zona 5). Este: Zona 3, Rio

Catatumbo. Oeste: Zona 1, hasta vereda El Cuarenta.

La Gabarra, con 275 habitantes, Limites: Norte: El Sesenta, rio Catatumbo de por
Zona |medio. Sur:Zona 9, a la altura del Km. 52 sobre la carretera a Tibu. Este: Zona 9, por la
No. 5: | Trocha Ganadera y Zona 3. Oeste: Zona 1y 6 en la Desembocadura del Rio San Miguel
y Zona 7, cafio Salado.

San Miguel, con 615 habitantes. Limites: Norte: Regidn de los Motilones. Sur: Zona 7,

Zona , . , . N .

No. 6: | PO la serrania que separa las vertientes del Rio San Miguel. Oeste: Territorio Motilén.
* 7" |Este: Zona 4.

Zona Cafio Castillo, con 551 habitantes. Limites: Norte: Zona 6 Sur: Reserva Indigena (Mision

No. 7: Laura) por cafio Brandy y Zona 8 hasta el Rio Socuavé Norte. Este: Zona Gabarra por

Cafio Salado y Zona 9 a la altura Quebrada Las Palmas. Oeste: Territorio Motildn.

Alto Catatumbo-Oru, con 896 habitantes. Limites: Norte: Reserva Indigena por el Cafio
Zona |Martillo Zona 7. Sur: Region de - Tibu hacia la confluencia de los rios Catatumbo y Oru.
No. 8: | Este: Region de Tibu por la Serrania que divide los Rios Socuavé Sur y Norte, y Zona 9 a
la altura del cafio Guapo. Oeste: Zona baldia y Territorio Motilén.

Zona |Vetas - Mirador, con 551 habitantes. Limites: Norte: Zonas 3 y 5. Sur: Regién de Tibu.
No. 9: | Este: Region de Tibu y Venezuela. Oeste: Zonas 7 y 8.
Fuente: Elaboracion propia del autor

Debe notarse, como las ocho primeras zonas poseen parte de su
territorio dentro del 4rea del estudio, y también, como la denominada
Reserva Indigena, a la altura de la Mision de las Madres Lauras sobre
la margen izquierda del rio Catatumbo, seria pricticamente una décima
zona, no incluida en la lista que se ha pormenorizado, ya que por su mismo
caracter de reserva no constituye tierras de colonizacion.
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

1.5. LOS POBLADOS

Hay tres nucleos de poblamiento aglutinado dentro de la region que se
describe, todos situados en el sector norte, y como es natural, todos también
situados sobre la unica carretera de penetracion. Son estos: La Gabarra y
El Sesenta, vecinos proximos hasta tal punto que podria decirse que el
primero llega a ser una continuacién del segundo, y La Pista, localizada en

el limite norte, colindando con Venezuela y sobre la margen derecha del
Rio de Oro.

Todos tres son caserios conformados segun el tipo de poblamiento
lineal: La Gabarra a lado y lado de la carretera en el tltimo tramo en que
esta llega al Rio Catatumbo sobre su margen derecha. El Sesenta a lado y
lado de la misma carretera, tres kildmetros adelante después de pasar el
rio; y La Pista a lo largo de la pista de aterrizaje que en aquel sitio tiene la
Colpet y la rivera derecha del Rio de Oro, de tal manera que lo que ha sido
edificado es una franja de mas o menos medio kilémetro de largo por unos
80 a 100 metros de ancho, entre la ribera del rio y uno de los costados de
la pista de aterrizaje.

Las distancias entre los tres poblados son relativamente cortas y se
pueden medir, con fines mas o menos practicos, por el kilometraje de la
carretera. Asi, se tiene una distancia de 3 Km entre La Gabarra y El Sesenta;
de 28 Km. entre la Gabarra y La Pista; y desde El Sesenta, que es el sitio
intermedio hasta La Pista, 25 Km.

El mas antiguo de los tres parece ser El Sesenta, ya que es el mas grande
y el mas organizado, llegando a ser también el mas importante desde el
punto de vista social.

Se ha calculado la poblacion del Sesenta en 432 habitantes, algunos de
los cuales son agricultores con fundos cercanos, y la mayoria dedicados a
actividades comerciales y administrativas. La Pista es la segunda desde el
punto de vista numérico con 60 familias que agrupan 324 habitantes, entre
los cuales, por lo menos la mitad son agricultores. La poblaciéon mas pequefia
es La Gabarra, con 54 habitantes, en su totalidad dedicados al comercio y
a algunos servicios, principalmente administrativos. En cuanto a recursos
y servicios, La Gabarra y El Sesenta tienen luz eléctrica mediante plantas
cedidas por el Departamento. En La Pista no hay alumbrado eléctrico.

En El Sesenta hay un acueducto funcionando. En los otros dos poblados
se halla en proyecto; en estudio para La Gabarra y como préoximo programa
de La Acciéon Comunal en La Pista.
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1. HABITAT

En ninguno de los tres sitios hay alcantarillado, ni sistema de letrinaje. El
Sesenta tiene categoria administrativa de corregimiento con jurisdiccion sobre
los otros dos poblados, pero en todos los tres sitios hay puestos de policia.

Ademas, en El sesenta, para la época de la encuesta, habia una escuela
y poseia los tnicos servicios religiosos (por lo menos la infraestructura para
tales servicios: rancho para oficios religiosos y cementerio), en toda la region.

En cuanto a comercio, La Gabarra es el mas importante de los tres
por ser puerto sobre el Rio Catatumbo, al cual acuden tanto los colonos
riberefios del rio y de los canos como los transportadores que conducen los
productos a Tibu y Cucuta, siendo ademas el asiento de buen namero de
intermediarios (comerciantes tenderos). Los servicios médicos son nulos.
Unicamente existen dos boticas en La Gabarra y una en El Sesenta. En la
Pista, algunas drogas de emergencia, y genéricas, se venden en las tiendas.

Por tultimo, en cuanto a recreacion deportiva sélo existen dos canchas
de fatbol en La Gabarra y en El Sesenta, y una cancha de basquetbol en
esta ultima localidad.

El resto de la recreacion se halla concentrado en las cantinas y billares de
los cuales hay tres mesas en La Gabarra, dos en El Sesenta y una en La Pista.

Para la época de la encuesta habia ademas dos prostibulos en El Sesenta,
uno de los cuales ha sido trasladado a la Gabarra en los tltimos meses.

1.6. RECURSOS NATURALES

Como es apenas logico, este tema debe abocarse a la manera de un
informe concreto sobre las condiciones de los recursos vegetales, animales
y minerales de la region. No siendo esta clase de estudio una prerrogativa
técnica del INDEC, los resultados que aqui se exponen llegan a ser una
sintesis, inclusive muy reducida, extractada en su mayor parte de los
informes técnicos presentados tanto por el INDERENA como por el
Instituto Geografico, Agustin Codazzi". Es por esta razén por lo que,
desde ahora, y en forma general durante este tema, se citan los Anexos
correspondientes:
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

Figura 1.4. Colonizacion del Catatumbo.
Distribucién zonal de la Region Ecoldgica del estudio
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Fuente: Elaboracion propia del autor

El informe del INDERENA, especialmente en lo que se refiere al
inventario forestal y a la vida silvestre; y, el correspondiente a la sintesis
del informe del Instituto Geografico "Agustin Codazzi" principalmente en
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1. HABITAT

lo que se refiere a vegetacion y animales.
1.6.1. Recursos vegetales

Como sintesis se puede anotar lo que el Instituto Agustin Codazzi presenta
en su informe de suelos: "La hoya del Catatumbo es muy rica en vegetacion. La
masa del bosque esta formada por varios extractos arbéreos de gran complejidad
floristica; en el Sotobosque se presentan abundantes hierbas, arbustos y lianas;
la humedad del ambiente provoca la proliferacion de abundantes epifitas y
parasitas en las ramas superiores y troncos de los arboles "(Instituto Agustin
Codazzi, en Informe de Suelos del Catatumbo, p.17, tomado de: Espinal,
Sigifredo y Montenegro: Formacion Vegetales de Colombia, 1963).

Mas adelante el mismo informe presenta listas de maderas segtin calidad comercial.
Como maderas de gran valor nombra el "Abarco (Cariniana pyriformis), el Caracoli
(Anacardium excelsum), el Cedro (Cedrela adorata), el Jigua (Genipa Americana),
el Indio Desnudo (Bursera simaruba), el Palo Cruz (Brownw Ariza) y el Perillo
(Brosimun utile). Como arboles sin valor comercial: la Ceiba (Ceiba pentandra
Gaertn), el Guayabo cimarrén (Eugenia sp.), el Balso (Ochroma lagopus), el Guasimo
(Guazuma ulmifolia), el Higuerén (Ficus - sp.), el Hobo (Spondias mombin), el Guamo
(Inga sp), la Yaya (Guatteria amplifolia), el Yarumo (Cecropia sp.). la Varasanta
(Triplariss), el Totumo (Crescen tia cujete), el Trompillo (Bocconia frutescens), la
Guadua (Guadua sp. y Bambusa sp. ). Ademads, se nombran otras especies silvestres
tales como la Palma de vino (Scheelea excelsa y Scheelea magdalénica), la Palma -
Zancona (Soeratea durissima), la Palma de corocitos (Aiphanes caryotifolia), la Palma
mapora (Oenocarpus mapora), los Barbascos (Lonchocarpus), el Bijao (Calathea),
el Frijolillo (Cajanus sp.), el Guayabo de monte (Bellucia axinanthera Triana), el
Helecho (Pte ridium aquilinum), la Peld, (Ocacia farnesiana), la Pringamoza (Urera
caracasana), la Una de gato (Smi lax sp.), la Zarza (Mimosa pigra), y los Bejucos
(Bauhinia sp.)".

1.6.2. Recursos animales

Aqui tendria que hacerse un inventario de la fauna del Catatumbo, que
debe ser numerosa y diversificada en especies. Al no poseer tal inventario,
solamente se pueden anotar algunas de las especies que han sido observadas,
especialmente por los cazadores.

Son estas especies: el ciervo, el bucua, el puercoespin, la guartinaja,
el baquiro, el marrano careto, entre los cuadripedos, y entre las aves, la
gallineta, la pava y el paujil.

La pesca de diversas especies es una labor ya institucional en el Catatumbo.
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

Los motilones tienen una gran predileccion en la caceria por los micos,
que son consumidos como carne cotidianamente.

Unadescripcion mas completa se encuentra en el informe del INDERENA
(Ver Anexo) en el cual se hace una distribucion en aves, mamiferos, reptiles
y peces, asignando a algunos el respectivo nombre cientifico.

1.6.3. Recursos minerales

Aunque el Departamento de Norte de Santander posee una gran
variedad de minerales, unos preciosos como el oro, la plata, el radium,
y el uranio, y otros de importancia industrial como el hierro, el cobre, el
marmol, talco y el yeso, parece que en la region del Catatumbo la mayor
posibilidad (exclusiva en cuanto a explotacion, por ahora), es el petréleo,
que siendo la mayor riqueza del Departamento existe en las hoyas del
Catatumbo y de otros rios como el Sardinata y el Zulia.

Es natural, que asociados al petrdleo haya también otros minerales en
esta region. LOS DATOS PROCEDENTES DEL INVENTARIO MINERO
NACIONAL PUEDEN ARROJAR LUZ A ESTE RESPECTO,

1.7. VIAS DE COMUNICACION

Como se sabe, las vias de comunicacion constituyen en esta region la
necesidad sentida mas explicita son en verdad muy pocas con relacion a las
extensiones y todas adolecen de problemas de mantenimiento.

Se encuentran seis modalidades de comunicacion interna: Las trochas o
caminos de vereda que sirven mas que todo para la comunicacion a pie y
el transporte de cargas livianas, generalmente a espalda.

Los caminos de herradura, un poco mas consistentes que las trochas,
y que permiten el transporte de carga sobre caballos y mulas, y también
el transporte de ganado vacuno. Algunas trochas amplias también son
empleadas para el transporte de ganado, y por esto algunas se denominan
precisamente “trochas ganaderas”.

La carretera, que como se ha visto anteriormente, es la tinica via para el
transporte automotor, proveniente de Tibu y rematando en La Pista, y muy
restringida en cuanto al drea de la region.

Algunos ramales de carretera, inconclusos y abandonados, a partir de
la carretera principal, en tres sitios de su recorrido dentro de la region.

Como quinta modalidad es preciso mencionar los caminos proyectados,
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1. HABITAT

ya que estos en principio estan respondiendo a algunas necesidades
inmediatas de comunicacion a nivel local.

Y, por ultimo, también es preciso nombrar la via aérea con un aeropuerto
dentro de la region en la localidad de la pista. Desde luego, el servicio aéreo
es exclusivo de la compaiiia petrolera y no es opcional en ningtn caso para
los colonos. Por este motivo el avién no es un medio de comunicacion
funcional para la colonizacion.

La discriminacion para estas vias se puede seguir en en la Figura 1.5.
Segun la numeracion del mapa, tenemos:

Tabla 1.7. Vias

Camino de Herradura, que va desde El Sesenta, pasando por La Paz hasta llegar a La

No. 1: . .
Pista. Se gastan mas o menos cuatro horas en recorrerlo.

Trocha Indigena que va de El Cuarenta al puesto motilon de Ocbabuda. Su

No. 2: . . .
recorrido equivale a una jornada.

Trocha Ganadera, transitable con mulas y ganado, con una longitud de 20
No. 3: kildémetros, pero interrumpida por varios caifios. Comienza en el kilbmetro 52 y
termina en Monteadentro.

Camino Proyectado entre San Miguel y la carretera entre La Gabarra y El Sesenta.

No. 4: . . o .
Con él pretenden los colonos evitar el cafio San Miguel.

Camino proyectado entre San Miguel y El Cuarenta empalmando con uno de los

No. 5: - .
ramales inconclusos de la carretera principal.

Trocha que parte de San Miguel para terminar empalmando con la Trocha
No. 6: Indigena poco antes de llegar a El Cuarenta. Es una via muy larga y dificil en la
cual se gasta alrededor de jornada y media para recorrerla con ganados.

Trocha entre San Miguel y la Mision de las Madres Lauras sobre el rio Catatumbo.

No.7: Esta Trocha pasa por el castillo.

Trocha que va de El Mirador a La Misién. Es utilizada principalmente para el

o transporte de ganados

Trocha desviante, que parte mds o menos de la mitad del recorrido de la trocha
No. 9: anterior (No. 8), y va a terminar sobre el Rio Catatumbo al frente de la Isla de El
Cedro. Su recorrido copa una jornada.

Trocha, entre las bocas del Rio Orq, y la carretera que va de Tibu a Convencidn,
carretera que estd por fuera de los limites de la region. Practicamente la Trocha
No.10: | en mencidn también esta por fuera de los limites de la region de estudio, pero
es importante para la misma regidn, y mas especialmente para la zona sur de la
region, puesto que es una salida mas directa y efectiva a Tibu.

No.11: |Trocha o camino veredal entre La Paz y la margen izquierda del Rio Catatumbo.

Carretera principal, proveniente de Clcuta y Tibu para terminar en la pista, con una

Dol longitud dentro de la regién del estudio, de 53 kildmetros.

El rio Catatumbo, que ha sido y sigue siendo la principal via de comunicacion
interna, pese a las dificultades naturales que presenta, como el bajo calado.

Fuente: Elaboracion propia del autor

No. 13:
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

Figura 1.5. Colonizacién del Catatumbo. Vias de comunicacion

COLONIZACION DEL CATATUMBO
Distribucion Zonal de la Region Ecoldgica del Estudio
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Fuente: Elaboracion propia del autor
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CAPITULO 2. HISTORIA

En cuanto a la region del Catatumbo, tomada en forma global, la
historia que de ella se haga, tendria que ser dividida en dos areas, la una en
relacion directamente con los colonos, y la otra en relacion con los indigenas
motilones. Puesto que en tomo aparte se hace un estudio completo de
estos indigenas, consignandose por consecuencia un aspecto historico y un
desarrollo cronolégico alrededor de los principales acontecimientos de esta
tribu, aqui se dedican las lineas de esta parte, solamente a la colonizacion
propiamente como tal.

Se trata ante todo de una historia reciente que no va mas alla de los
tres o cuatro lustros, pero bastante compleja y llena de incidentes y de
alternativas no siempre favorables. Son mas o menos quince afios en los
cuales la naturaleza de la selva casi virgen ha empezado a ser transformada
por el hacha del colono, quien poco a poco, pero con teson y con confianza
en el futuro, ha ido tumbando los arboles para transformar el paisaje con
los cultivos que empiezan a domesticar aquellas tierras para convertirlas en
fuente de produccion.

No es mucho lo que se puede relatar, desde este punto de vista, de la
historia de la colonizacién del Catatumbo. Por una parte, en quince afios, por
mas circunstancias y alternativas que se hayan podido presentar, los hechos
realmente histéricos no pueden ser numerosos, y por otra, la informacién
procedente de los mismos colonos, de los cuales se escogieron los mas
antiguos de la region, parece no ser suficiente como para realizar un estudio
exhaustivo. Ademas, no fue posible adquirir informaciones en otras fuentes,
como por ejemplo en la Compaiiia Petrolera de la COLPET o en la Biblioteca
Departamental. Bien parece que esta region es tratada por primera vez en
esta ocasion, y por lo tanto siendo esta redaccion el producto escrito de un
comienzo, no puede tener mas méritos que el de contribuir a crear el interés
necesario para que las entidades y las personas a quienes corresponda llevar
adelante la ideologia y la politica del desarrollo socioeconémico tengan una
vision global que les permita ubicarse en primera instancia.

En los capitulos que siguen se tratan de identificar las circunstancias
iniciales de la colonizacion tales como la llegada de los primeros colonos,
las posibles etapas cronoldgicas que podrian formularse tentativamente por
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

ahora, los aspectos de los contactos con los indigenas motilones, aspectos
estos que sin duda establecen un sabor épico al proceso del asentamiento,
y también las relaciones entre la colonizacion y otros elementos del mundo

exterior como las agencias gubernamentales y las empresas internacionales
como es el caso de la COLPET.

2.1. Los Primeros colonos

El germen funcional de la actual colonizacion del Catatumbo puede
ser encontrado en las expectativas de un pequefio grupo de trabajadores
que quisieron cambiar su suerte y su situaciéon yéndose a la aventura,
tomando una actitud agresiva contra el miedo, contra los indios y contra
las enfermedades.

Segun los datos recogidos, los primeros colonos que llegaron a la region,
pero sin penetrar en el rio Catatumbo y sus afluentes, sino solamente
llegados hasta los territorios que se extienden entre Tibu y La Gabarra,
llegaron en 1.948.

Pero lo que se puede denominar ya "colonizacion del rio Catatumbo"
comienza alrededor del afio 1.957. Es en este afio en el cual se realiza la
primera incursion de los 18 trabajadores que se han anotado, quienes
acosados por la pobreza se reunieron en Campo Dos a 28 kilémetros del
Tibu y a 88 km de El Sesenta, y resolvieron inspeccionar la cuenca del rio.
Asi fue como consiguieron provisiones y armas y viajaron de inmediato y de
contrabando en un camién de la COLPET manejado por uno de los futuros
colonos, quien para aquel momento tenia un contrato con la compafiia
petrolera mediante el cual él se comprometia a suministrarle pescado.

Esta docena y media de primeros excursionistas llegaron hasta el rio en
el sitio de La Gabarra, lo atravesaron en una balsa y luego llegaron hasta la
planada del kilémetro 60. Construyeron un rancho de hojas de vihao a la
orilla del rio y alli acamparon haciendo turnos de guardia por temor a los
indios. Al dia siguiente desde muy temprano hicieron la distribucion y la marca
de los respectivos lotes, y al atardecer algunos regresaron a Tibu por mds
provisiones mientras los demas empezaron de inmediato a tumbar el monte.

Pero realmente fueron mas de 18 personas las que en aquella ocasion
llegaron hasta la planada del kilometro 60, porque algunos de los casados se
arriesgaron de inmediato a llevar a sus esposas e hijos. Sin embargo, la mayoria
hizo este primer viaje solos, pero una vez instalados a medias, regresaron por
la misma via y por el mismo medio de transporte para llevar a sus familiares.
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Fue este el primer contacto que debia prolongarse hasta los dias
presentes, contacto e incursion que ya pueden ser resefiados plenamente
como “colonizacion”.

2.2. Causas y factores iniciales

Es conveniente establecer cuales han podido ser los principales factores
que determinaron el comienzo de esta colonizacién, o mas precisamente la
primera incursion de los 18 trabajadores que se ha relatado.

Algunos de estos trabadores tomaron la determinacién de ir al Catatumbo
por haberse arruinado en el sitio en donde vivian anteriormente. Tal es el caso
por lo menos de uno de ellos que habiendo perdido todos sus haberes en un
incendio y después de vagar por Cucuta, tomé la decision de ir al Catatumbo.
Pero en términos generales, se puede decir que lo que mas influy6, en quienes
fueron al Catatumbo, fue la pobreza extrema, concretada en una situacion
angustiosa, por el agravante de hallarse sin trabajo.

En resumen, y desde el punto de vista anicamente de los individuos que
se trasladaron por primera vez a La Gabarra y al kilometro 60, se puede
decir que en ellos actuaron como factores expulsivos esa pobreza y esa
situacion angustiosa que se acaban de referir, y como factores de atraccion
el deseo de aventura tratando de mejorar las situaciones desesperadas, las
posibilidades de ser propietarios, y para algunos la presencia de la selva
virgen que implicaba un trabajo varonil y una serie de compromisos ante
los cuales querian responder para justificar su hombria.

Es necesario también hablar aqui de los factores y de las posibles causas
que influyeron o provocaron este acontecimiento pero que son extrafas a
estos primeros colonos. En primer lugar, un hecho decisivo fue el empalme
de la carretera que venia de Tibu con la que venia de La Pista en el sitio
de la Caimanera, mas tarde llamado Puerto Barco y hoy La Gabarra. Este
empalme fue hecho precisamente en el mes de Julio de 1.957. La via de
penetracion constituida por la carretera, sobre todo entre Tiba y el Rio
Catatumbo, es sin duda un factor determinante en este proceso inicial de
la colonizacion.

En segundo lugar, y en relacion con lo anterior, debe considerarse como
otro factor de importancia la presencia de la Compaiiia Petrolera, ya que
ella fue la constructora de la via de penetracion, y ademas fue precisamente
en uno de sus camiones con el cual estos primeros excursionistas llegaron
hasta el sitio del primer asentamiento. Si bien el transporte de los primeros

53



TOMO 1. Estudio socio-econémico

colonos se hizo a hurtadillas, el hecho es que, aunque sea indirectamente,
y quizas en contra de la voluntad de la Compafiia, del asentamiento se
produjo. Ademas, por lo menos diez de los primeros colonos tuvieron
una relacion de trabajo con la COLPET puesto que eran, o habian sido,
trabajadores a su servicio, y se venian dedicando al suministro de algunos
viveres bajo contratos especiales. Sin embargo, todo da a entender que
la colonizaciéon no fue ni podia ser una politica de la COLPET, y que,
por lo tanto, una vez iniciada, se constituyé en un hecho cumplido que la
Compafiia tuvo que aceptar, aunque posteriormente no colaborara con los
colonos, por lo menos en la forma minima en que hubiera podido hacerlo.

2.3. Algunas circunstancias de la colonizacion inicial

Con el animo de establecer un panorama de esta primera fase de
la colonizacion, se pueden describir algunas circunstancias de caracter
ocupacional, comercial, religioso, y social en general, que empezaron a definir
una manera de ser propia de aquellas gentes reunidas en un ambiente hostil.

En cuanto a circunstancias ocupacionales hay que anotar que una
de las primeras actividades, tanto de caracter econdémico en cuanto a
producciéon como de simple consumo, fue la pesca. Ya se ha insinuado que
precisamente quien llevo a los primeros colonos, manejando un camion,
era un trabajador por contrato de la Compaiiia Petrolera cuyo encargo era
el suministro de pescado.

Mas tarde los colonos que iban llegando se dedicaban en mayor o menor
grado a la pesca con el fin de vender parte del producido a la compaiiia, y
también para empezar a abastecer los mercados incipientes de La Gabarra
y El Sesenta.

Otra actividad inicial en la colonizacion, fuera de la natural del desmonte
y las labores de los primeros cultivos, fue la del aserrio. Aserraban los troncos
no propiamente por negocio sino mas bien para elaborar la madera que
deberia servirles para construir los primeros ranchos y viviendas. Mas tarde
los aserradores han conformado una categoria ocupacional definida, y hoy
en dia la venta de maderas aserradas en La Gabarra y su transporte a Tiba y
a Cucuta constituye una muy pequeiia fuente de ingresos de la region.

En cuanto al aspecto comercial puede anotarse que ya entre los
primeros colonos hubo negocios de compra - venta y de intercambio de
bienes, y también contratos de aparceria con los que iban llegando y que
generalmente tenian que trabajar en los terrenos de quienes ya estaban alli
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para poder subsistir inicialmente. Los abastecimientos en aquella época
se realizaban sobre todo en Campo Dos y en pocas ocasiones en Tibu.
Pero muy pronto, dos o tres afios después de la llegada de los primeros
colonos, ya empez6 a configurarse La Gabarra como una “central de
abastecimientos", y luego casi de inmediato en El Sesenta empezaron a
funcionar pequenas tiendas expendedoras de los viveres principales.

También hubo circunstancias religiosas importantes en estos comienzos.
No se sabe hasta qué punto coincidencialmente, a la regiéon han venido
llegando catdlicos y protestantes, pero todos han convivido, y quizas haya
habido una o dos escaramuzas de caracter religioso que por lo demds no
han revestido ninguna importancia. Se puede hablar de una verdadera
convivencia, no solamente porque no ha habido enfrentamientos religiosos,
sino porque ha existido un mutuo respeto tanto entre las gentes en general
como entre las misiones catdlicas y protestantes. Se observa este respecto
el predominio numérico de los catélicos, pero también la mayor calidad
cristiana de los protestantes, varios de los cuales son lectores asiduos de La
Biblia y practicantes sinceros de lo que asimilan.

En relacion al proceso social, y tal vez con mayor énfasis al aspecto
de la organizacion social, debe decirse que, desde los comienzos, las
circunstancias no han sido muy favorables por cuanto siempre se
presentaron disputas y rencillas entre los recién llegados a causa de que
algunos querian aprovecharse del trabajo de desmonte hecho por otros.
Junto a esta situacion se dio, y se sigue dando, el abuso en el consumo de
las bebidas embriagantes. Ademas de la cerveza que era traida de Cilcuta y
de Tibt, estos primeros colonos consumian enormes cantidades de chicha
y de guarapo, bebidas que eran compartidas también por las prostitutas
que llegaban a esos sitios.

Un aspecto de desorganizacion social de marcada incidencia es
precisamente este de la prostitucion. Desde los comienzos de la colonizacion
esta actividad fue una caracteristica en la region del Catatumbo. La primera
cantina fue instalada en La Gabarra, con nevera y planta eléctrica, pero
luego el mismo duefio aconsejado por uno de los ingenieros de la COLPET
y ayudado por los trabajadores de la misma Compania, trasladé la cantina
a Rio de Oro (principales campos en aquel entonces para la explotacion
petrolera), y alli el negocio fue en grande escala, pues habia hasta 60
prostitutas semanales venidas de Tibu, de Cucuta y aun de Bogota. Estas
mujeres prestaban sus "servicios" a mas o menos 400 trabajadores que la
Compainia tenia en esa region.
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Igualmente, la prostitucion fue un factor en la comision de varias clases de
delitos, entre los que se destacan los homicidios y las lesiones personales, tanto
en las mujeres como en los mismos colonos, causados en la mayoria de las
veces por celos irracionales entre los trabajadores de la Compania. Mas tarde
algunas de esas mujeres se constituyeron en compaferas maritales (uniones de
hecho), de algunos colonos, varias de estas uniones han persistido y parecen
definitivas por cuanto han conformado familias con la aparicion de los hijos.

Volviendo al aspecto de los homicidios, hay que hacer notar que
algunos tuvieron reales marcas de violencia, de crueldad y de sevicia, pues
hubo casos en los cuales el homicida no se contentaba con quitar la vida a
su contrincante, sino que lo descuartizaba para luego preguntar con sorna
a los presentes si ya estaria muerto.

Por lo demads, podria también anotarse como una caracteristica dada en
estos comienzos de la colonizacion, la presencia de visos formalistas legales
que nunca fueron trascendentes. Segun relato de algunos colonos, en los
primeros dias del asentamiento, se repartia a los recién llegados un formato
procedente del Ministerio de Agricultura, el cual debia ser llenado por el
aspirante a colono y luego ser enviado. Nunca hubo contestacion ni se supo
qué pas6 con aquellos formularios, ni qué objetivo tenia tal requisito.

2.4. Etapas del asentamiento

No pueden formularse etapas de caracter propiamente historico en
un lapso tan reducido, pero si es posible hacer la relacién de un proceso
cronologico con algunos de los hechos mas sobresalientes.

Se puede hablar de una etapa previa, o quizds de una etapa de pre-
colonizacion, que tiene sus comienzos alrededor de 1.948 y que culmina en
1.957. Durante estos afios llegaron a la region del Catatumbo unos cuantos
buscadores de tierra, procedentes de diversos sitios de Santander del Norte,
algunos de ellos expulsados por la violencia politica de sus respectivos lugares
de origen, y que se asentaron entre Tibu y el rio, pero sin llegar a las margenes
de este. Indudablemente estos primeros pobladores tuvieron que utilizar las
vias rudimentarias (caminos y trochas) que la Compaiia Petrolera habia
comenzadoatrazarconmirasalaexplotacion,caminosytrochas que mastarde
constituirian la carretera que actualmente existe. De estos primeros pobladores
no hay ninguna noticia completa en el presente. Tal vez la mayoria, una vez
establecida la carretera, y una vez que llegaron otros colonos posteriormente,
emigraron de nuevo buscando las margenes del rio, de La Gabarra hacia
el norte, o algunos de los cafios y afluentes mas cercanos a este puerto.
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Para Julio de 1.957 se produce el ya referido empalme de la carretera
en La Gabarra. En efecto la Compaiia Petrolera habia comenzado su
construccion a partir de los dos sitios extremos: Tibu, donde se encontraban
las instalaciones administrativas principales, y Rio de Oro, hoy La Pista,
en donde se encontraban los principales pozos de explotaciéon por aquella
época. Una vez que culminaron los trabajos, el punto de unién fue el sitio de
La Caimanera, hoy La Gabarra. Debe anotarse, que unos pocos afios atras la
COLPET habia construido la pista del aeropuerto a la cual debe su nombre
actual el poblado levantado en ese sitio, y que sirvi, entre otras cosas para
poder transportar por via aérea la maquinaria para hacer la carretera.

Fue entre finales de 1.957 y primeros meses de 1.958 que llegaron los
primeros excursionistas al sitio de La Gabarra, quienes sufrieron todas
aquellas alternativas que ya han sido relatadas en lineas anteriores.

El ano de 1.964 marcoé la fecha de varios acontecimientos importantes.
Por una parte, diez buscadores de tierra llegaron por primera vez a lo
que hoy se denomina Catatumbo Sur. Quiere decir esto que, en los afios
anteriores, la colonizacion tuvo predileccion por los sitios al norte de
La Gabarra hasta las confluencias del Rio de Oro. Para el mismo arfo,
El Sesenta ya habia adquirido caracteristicas de poblado incipiente,
pues habia cinco casas completamente construidas, varios ranchos, y
ya habia también algunos sitios de aprovisionamiento por lo menos en
cuanto a viveres indispensables se refiere. Y por ultimo es en el mismo
afio cuando llega al Catatumbo el Padre Rafael Garcia Herreros, quien
también enrumba hacia el sur, entra en contacto con algunos motilones,
y funda la Misién de las Madres Lauras. Este hecho es importante en
lo que se refiere al presente trabajo, por cuanto desde ese entonces
naci6 en el Padre Garcia Herreros la idea de hacer algo positivo por
la transformacion de aquella region, idea que ha venido cristalizando
en diversas obras y programas, como el establecimiento de la Mision,
por ejemplo, y que ahora tienen la oportunidad de culminar cuando se
apliquen los resultados del presente estudio dentro del denominado Plan
de Desarrollo Integral del Catatumbo.

Entre 1.967 y 1.968 otro hecho importante se produce en la region. El
Instituto Colombiano de la Reforma Agraria empieza a establecer alli un
programa definido, y con base operativa en Tibi empieza a extender a los
colonos de la cuenca del rio algunos beneficios procedentes de sus politicas
de accion. La principal actividad del INCORA ha sido desde entonces la de
la titulacion de tierras y algun crédito acompanado de asistencia técnica.
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Finalmente para el afio 1.969 se da comienzo al presente estudio con las
visitas previas de los técnicos del INDEC, quienes establecieron el contacto
con toda la region, dividieron la misma en zonas adecuadas para su estudio
analitico y para la aplicacion de los primeros programas de desarrollo, y
sobre todo entraron en comunicacion con los colonos y también con algunos
indigenas motilones, tratando de advertir algunos de sus modos de pensar, sus
necesidades mas apremiantes, y las expectativas que los han mantenido alli.

A partir de 1.970 la region del Catatumbo ha empezado una
transformacion efectiva que desde luego esta apenas en sus comienzos, y
de la cual queda mucho camino por recorrer. Se trata de los Programas que
obedecen al Plan Minimo o Plan a Corto Plazo de Desarrollo, elaborado a
partir de la consulta de las necesidades sentidas de los colonos y llevado a
cabo en forma de promocion técnica.

Vistas estas fechas, podria hacerse una muy tentativa reduccién a
cuatro etapas de lo que lleva recorrido la historia del Catatumbo. Estas
cuatro etapas serian:

- Una etapa previa, que como ya se ha insinuado, irfa de 1.948 a 1.957
y en la cual el hecho fundamental es la llegada de los colonos a la
antesala de la Cuenca del Catatumbo.

- La segunda etapa seria desde 1.957 hasta 1.964, y en ella se registra la
incursion masiva por el rio Catatumbo hacia el norte de La Gabarra
ocupando todos los territorios que se encierran entre las vertientes del
Catatumbo y del Rio de Oro. Esta etapa culmina como ya se ha visto,
con varios hechos importantes.

- Una tercera etapa comprenderia los afios que van de 1.964 a 1.969 en
la cual se explora el Catatumbo Sur y se comienzan los asentamientos
también masivos de La Gabarra hasta las bocas del rio Oru.

=Y por ultimo la cuarta etapa habria comenzado en 1.969 y estaria
sin culminar. Se presenta como hecho notable y caracteristico de estos
ultimos tiempos, la presencia del INCORA y del INDEC, y de otras
varias entidades empefiadas todas en el conocimiento racional de las
situaciones y en la aplicacion de las soluciones que puedan ser las mas
adecuadas para que esta region cumpla con un destino que parece le
esta adscrito, como es el de llegar a ser una fuente de produccion que
aliviaria las actuales condiciones de esta zona del pais.
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2.5. Colonos y Motilones

Uno de los principales problemas en el asentamiento de esta colonizacion ha
sido el de los contactos entre los recién llegados con aspiraciones de colonizar y
los tradicionales habitantes de estas regiones, los indios motilones, que vieron
en los blancos que llegaban la repeticion de la imagen del conquistador que en
otras épocas quiso también arrebatarles sus terrenos. Se establece asi desde el
comienzo un enfrentamiento de dos modos de pensar diferentes, de dos formas
de vida opuestas, de dos sistemas economicos incompatibles, en resumen, de
dos entidades culturales que se tenfan que oponer por naturaleza social tratando
cada una de hacer valer sus propios derechos.

Se repite asi en los tiempos modernos la legendaria odisea de los
exploradores que siempre han tenido que luchar contra el medio fisico, contra
las fieras, y contra otros hombres. Poco a poco se fueron institucionalizando
los ataques y los contraataques, y siempre hubo una cuota de sangre que se
pag6 junto con la victoria parcial o la derrota a medias.

Segun los relatos de varios colonos actuales, entre 1.957 y 1.963
murieron mas de cien blancos en estas refriegas. No han podido estimar
sin embargo el numero de motilones muertos por ellos. De todas maneras,
durante estos primeros afios cada porcion de nuevos colonos dio siempre
su cuota de muertos y heridos, mas por los ataques de los motilones que
por las condiciones del medio selvatico. La muerte siempre se produjo
por la herida profunda de las flechas, pero nunca esas flechas estaban
envenenadas. Las heridas se volvian mortales simplemente por las sangrias
que producian o porque interesaban 6rganos vitales.

Se estableci6 asi entonces, una especie de guerrilla en la cual, como suele
suceder en casos semejantes, se presentaron hechos de heroismo a veces
fantasticos, como el tener que huir a nado por el rio con varias heridas y
recibiendo mas flechazos, para luego, entrada la noche acampar de pies
porque las heridas no permitian al colono ni siquiera sentarse.

Esta continua situacion obligd a hacer cosas encaminadas a la defensa
hasta cierto punto graciosas, como cubrir los carros que viajaban a La
Gabarra y a La Pista con anjeos para que quienes iban dentro estuviesen
protegidos contra las flechas de los indios. También se suscitaron otras
circunstancias propias de ese ambiente como las escenas de rehenes y de
intercambios entre colonos e indigenas, a veces con el prop6sito de convencer
a estos por medios pacificos. Pero tal vez lo mds importante es el surgimiento
de organizaciones entre los colonos y la constitucion de comisiones para
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perseguir a los indios y vengar a los compaferos muertos. Tal vez pueda
afirmarse que en este sentido los motilones ayudaron indirectamente a los
colonos, en cuanto a organizacion se refiere, ya que les proporcionaron un
objetivo comtin en un asunto tan serio como es la defensa de la vida.

Entre 1.960y 1.963 los ataques de los motilones se hicieron mas frecuentes.
Fue esta una época de verdadera crisis en la cual muchos renunciaron a sus
propositos y regresaron saliéndose del Catatumbo. El dltimo de una serie de
ataques que aun se recuerdan con pavor sucedi6 el 13 de octubre de 1.963
cuando los indigenas mataron a dos contratistas de la COLPET que estaban
pescando e hirieron a otro.

En la mayor parte de las veces los motilones ganaban las escaramuzas
a los colonos debido a la tactica del ataque nocturno, sin ruido y por
sorpresa. También tenian la tactica de la emboscada haciendo victimas a
los colonos que iban a cazar y a pescar.

Segtin algunos colonos actuales los motilones fueron antropofagos pues
por lo menos en una ocasiéon mataron a un colono recién llegado, de nombre
Eleuterio y tres dias después solo encontraron los huesos. Desde luego,
basados en los estudios hechos directamente en referencia a los motilones, es
posible afirmar que realmente los indios motilones no son antrop6fagos, y
entonces lo que ha podido suceder en el relato del colono es que quienes se
hayan comido el cadaver no fueron los indios sino los animales de la selva,
especialmente el zamuro.

2.6. Relaciones actuales entre Colonos y Motilones

Dado el proceso de conflicto permanente que se acaba de relatar,
la situacion actual de las relaciones entre colonos y motilones puede
considerarse como una mejoria, no obstante que atn persisten las refriegas,
los heridos y aun los muertos. Haciendo una sintesis puede resumirse la
situacion actual en los siguientes puntos:

a. Ausencia de cooperacion: es decir, ni el motilon ni el colono ven en su
contrario un elemento con el cual pueda hacerse solidario para mejorar
cooperativamente las condiciones.

b. Por consecuencia, existe un conflicto latente que a veces se exterioriza
produciendo crisis y momentos sangrientos.

c. Persiste la diferenciacion étnica, linguistica, cultural y econdémica.
Sobre todo, la diferenciacion cultural parece ser la mds fuerte y la que
no podria superarse por lo menos de inmediato.
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d. Como consecuencia de lo anterior existe por parte del blanco un complejo de
superioridad, y una consecuente infravaloracion del indigena. Sin embargo,
a nuestro parecer, y al comparar realmente los valores socioculturales de
ambas entidades, bien podria decirse que en no pocos aspectos el colono
tendria que poner al motilén como una imagen a imitar.

Todo esto es en gran parte producto de las experiencias a través de los
contactos anteriores, producto también de la mala reputacion que historicamente
ha acompanado a los motilones, y consecuencia de desconocimiento que siguen
teniendo los colonos acerca de esta tribu y de sus progresos. Sin embargo, entre
los motilones del Rio de Oro, mas especificamente los Motilones de la zona de
Iquiacarora, y los colonos lindantes, se ha creado ya un clima de armonia, hasta
el punto de que el Programa Motién-Bari, a cargo de Olson Bruce; construird
una escuela bilinglie para hijos de Colonos y Motilones.

2.7. Relaciones con el mundo exterior

Una vez constituida la colonizacion como una entidad que se puede
delimitary atin definir, es posible hablar también de las relaciones que ha tenido
y sigue teniendo con otras entidades. Entre estas pueden ser mencionadas las
Agencias del Gobierno, el vecino pais de Venezuela, y la COLPET.

Las relaciones de la colonizaciéon con el Estado se han hecho a través de
algunas entidades o Agencias de Desarrollo del Gobierno, siendo el INCORA
y la CAJA AGRARIA quienes entraron en contacto con la colonizacion en
primer término. Como se ha anotado, el INCORA empieza sus labores en la
region a partir de 1.967. En los ultimos cuatro afios, y dentro de las labores
promovidas por el INDEC, han entrado en contacto con la colonizacion,
con propositos de promocion del desarrollo, EL INDERENA, EL IDEMA, el
Instituto Colombiano Agropecuario, y aun entidades dedicadas a aspectos no
directamente relacionadas con el agro, como es el caso del Instituto Geografico
Agustin Codazzi y el Servicio Nacional de Erradicacién de la Malaria.

Aparte de estas entidades de caracter puramente técnico, también la
colonizacién ha entrado en contacto en los ultimos tiempos con otras
Agencias del Gobierno mas directamente relacionadas con el Estado. Tal
es el caso de la intervencion del Ministerio de Gobierno, del Ministerio de
Agricultura, de la Division de Asuntos Indigenas, de la Gobernacion del
Norte de Santander, y de la Policia y el Ejército en las personas de quienes
comandan estos cuerpos armados en el Norte de Santander.

Las relaciones con Venezuela son una consecuencia directa del hecho de
que la colonizacion sea una zona fronteriza con el pais vecino, y es en esto
en lo cual residen las principales relaciones de este tipo.
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Segun las estadisticas elaboradas en el presente estudio, el 2% de los
actuales colonos del Catatumbo son venezolanos y se hallan localizados
especialmente en la zona del Rio de Oro.

De otra parte, Venezuela ha mantenido un contacto casi permanente
con esta zona debido a la presencia de los indigenas motilones, que como
se sabe poseen un territorio que se extiende a lado y lado de la frontera.

Por ultimo, es necesario decir algo de las relaciones entre la colonizacion
y la COLPET. Dado que el Norte de Santander no es industrial, la anica
relacion de es te tipo ha sido precisamente con la COLPET.

Muchos trabajadores de esta compaiia han llegado a ser colonos, y
también algunos colonos que se han sentido frustrados como agricultores
han ingresado a la COLPET como trabajadores. Es mas, de entre los
mismos indigenas ha salido algin trabajador para esta compaiia.

Peroelhechonotableenestetipo de relacioneses quela Compaiiia Petrolera
se ha manifestado siempre refractaria a la ayuda para la colonizacién. La
pequeiiisima ayuda que de ella se ha obtenido ha sido indirecta, y podriamos
decir involuntaria, y se ha concretado en algunas obras de infraestructura de
las cuales la principal es la carretera cuyo mantenimiento ha sido insuficiente,
causando a los colonos graves perjuicios para el transporte de sus productos.
No ha habido extension de otros servicios como el hospital, en el cual sélo
en casos muy especiales se ha logrado que un colono gravemente herido, o
un indigena en las mismas condiciones, sean atendidos.

Para finalizar esta parte podemos decir unas breves palabras alrededor
del actual nivel de expectativas del colono del Catatumbo.

Se puede afirmar que estas expectativas han sido siempre de caracter
predominantemente econémico: liberaciéon de la miseria, consecucion de
tierras propias y de mejoras, aprovechamiento de su propio trabajo, etc.
Las demas expectativas se hallan alrededor de las anteriores como por
ejemplo la expectativa acerca de la bondad de las tierras, de la salud para
poder trabajar, y altimamente de la ayuda para progresar.

Estas expectativas han llegado a constituirse en necesidades sentidas,
han empezado a descubrir las necesidades objetivas, y son el producto de
todos estos procesos que se han relatado, de otros que no han podido
ser resefiados, y son por sobre todo el comienzo de una larga tarea cuyo
objetivo es el desarrollo social de la creciente poblacion de colonos.
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CAPITULO 3. ASPECTOS SOCIODEMOGRAFICOS

En esta parte se hace, a partir de los datos demograficos basicos, una
descripcion de las condiciones sociales generales que ofrece la poblacion
del Catatumbo.

3.1. CARACTERISTICAS DEMOGRAFICAS GENERALES

El tratamiento demografico que se hace en este Estudio sobre las
caracteristicas socioecondmicas de la region del Catatumbo es importante
para:

- Explicar el origen de la actual poblacion, que como se sabe, constituye
un conjunto humano de relativo reciente asentamiento, siendo a la vez
un producto de colonizacién espontanea.

- Lograr una descripcion morfologica general de la poblacion en el
sentido de hacer resaltar sus caracteristicas funcionales.

- Establecer un fundamento analitico para conocer y tratar adecuadamente
los procesosinternos que constituyenla dindmicanatural deesta poblacion.

- Establecer las posibilidades comparativas con otras poblaciones
particulares y con la poblacion total del pais.

- Racionalizar la interpretacion de los aspectos institucionales basicos y
derivados, especialmente en lo econémico, y en las diversas modalidades
de lo social.

- Ejecutar sobre bases firmes las proyecciones necesarias para la
elaboracion de un Plan de Desarrollo Regional.

3.1.1. Origen de la poblacion

El 60% del pais esta representado en la poblacion del Catatumbo. La
gran mayoria de los colonos (el 75.86%) procede del mismo departamento
del Norte de Santander, y el resto, o sea el 24.14% se distribuye en los
demas sitios de origen, incluyendo a Venezuela, en bajas proporciones. La
tabla 3.1. "Distribucion porcentual de los Colonos del Catatumbo segun el
origen", muestra estas proporciones en orden descendente.

El altisimo porcentaje de Norte de Santander merece por si mismo
algunas explicaciones. Los factores que pueden haber contribuido son: la
pobreza objetiva del departamento y de sus gentes rurales y la cercania del
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Catatumbo, lo cual favorece con los bajos costos de traslado: la violencia
politica ejercida entre 1.947 y 1.950 en las regiones circunvecinas: la
abertura de las primeras vias de penetraciéon hechas por la COLPET:
el consecuente auge de Tibu que creé expectativas ocupacionales; y la
situacion especial del Catatumbo por ser zona fronteriza no controlada.

Deben hacerse también algunas consideraciones de la distribucion del
24.14% restante.

De las demas regiones politico-administrativas del pais, es precisamente
Santander del Sur la que presenta el mas alto porcentaje (9.50%). Es
significativo que departamentos relativamente cercanos a la region del
Catatumbo no se hallen representados (Cérdoba y Sucre), o tengan una
representacion muy baja (Guajira con el 0.09%, Magdalena con el 0.61%,
Atlantico con el 0.09% y Bolivar con el 0.44%).

Parece que el campesino costefio no tiene predilecciones por una region
como la del Catatumbo y que cuando migra lo hace mas bien a sitios ya
organizados, especialmente a centros urbanos. El Cesar que originariamente
es costefio, es en la actualidad un departamento mediterraneo, y en el caso
presente ha colaborado con el 2.00% a la poblacion del Catatumbo.

Tabla 3.1. Distribucién porcentual de los Colonos del Catatumbo segtin el origen

COLOMBIA: Divisiones politico colonos Catatumbo
.. . a Porcentajes
Administrativas mayores mas Venezuela distributi{los
Norte de Santander 75.86%
Santander del Sur 9.50%
Cesar 2.00%
VENEZUELA 2.00%
Boyaca 1.90%
Antioquia 1.80%
Tolima 1.62%
Caldas 1.20%
Valle 0.78%
Cundinamarca 0.70%
Magdalena 0.61%
Bolivar 0.44%
Meta 0.44%
Narifio 0.18%
Guajira 0.09%
Huila 0.09%
Atlantico 0.09%
OTROS 0.70%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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3.1.2. Volumen y densidad

El volumen total de la poblacion se ha calculado para la denominada
region ecologica del estudio, en 5.670 personas, que inicialmente se
distribuyen asi:

Tabla 3.2. Volumen total de la poblacién

Poblaciéon de colonos 4.860 Hab.85.71%
Poblacion dedicada a labores no agricolas 810 Hab.14.29%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Teniendo en cuenta el total de estos habitantes se deduce una densidad
promedio de 4.23 por kilometro cuadrado, bastante baja en comparacion
con la densidad demografica del pais, (18.39 por k2), calculado para el
mismo afio de 1969.

3.1.3. Distribucion ecologica

El volumen total de la poblacion expuesto en la parte anterior se
distribuye en las nueve zonas en que se ha dividido la region ecologica del
estudio Ver 2.4. y Figura 1.5., de la siguiente manera:

Tabla 3.3. Distribucién zonal de la poblacion del Catatumbo
dentro de la region ecoldgica

Zona N°. Nombre Habitantes Porcentaje

1 Cafio Tomas o Cafio Eusebio 567 10.00%

2 La Pista 605 10.67%

3 Rio Abajo o Trinidad 805 14.19%

4 “El 60” 805 14.19%

5 La Gabarra 275 4.85%

6 San Miguel 615 10.85

7 Caio Castillo 551 9.72%

8 Alto Catatumbo — Oru 896 15.80%

9 Vetas - Mirador 551 9.72%
Regidn Total: 5.670
100%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Figura 3.1. Colonos del Catatumbo - Origen por departamento
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Ademas de las zonas anteriores, hay una pequeiia, situada entre los cafios
Martillo y Brandy, sobre la margen izquierda del rio Catatumbo (anotada
también en en la Figura 1.5. como Reserva), zona que no esta habitada por
colonos, por estar constituida nominalmente en reserva indigena.

Excluyendo la zona de reserva, esta distribucion es mas o menos
proporcional y uniforme si se comparan las respectivas cantidades de
habitantes con la extension en cada zona. Es natural que aumente la
proporciéon notoriamente en los sitios de poblamiento (La pista y "El
Sesenta"), con excepcion de La Gabarra, en cuyo poblado sola mente hay
10 casas de gentes que no son colonos, contra 41 casas de colonos dispersas
en el area circunvecina al poblado.

Esta proporcion es diferente en los otros dos poblados: En la Pista hay
60 familias de no colonos y solo 52 de colonos; y en "El Sesenta", 80 no
colonos por 69 colonos. De esta manera La Gabarra es excepcional como
poblamiento, aunque en ella esta el principal, y casi unico puerto interior
de la region.

De otra parte, es bueno anotar también las relaciones generales entre
areas y habitantes con respecto a la muestra y a la totalidad, relaciones que
aun cuando estan expresas en el capitulo sobre metodologia, son parte del
tema de la distribucion de la poblacion.

Tanto la superficie escogida como "area del estudio", como la muestra
de poblacion asentada sobre esa misma 4rea, constituyen mas o menos el
20% respectivamente, de la region ecoldgica o total y de la poblacion global
estimada. El 80% restante (en superficie y en poblacion), debe presentar de
hecho, algunas alternativas en cuanto a las proporciones, es decir, habra
zonas en las que aumentard o disminuira la cantidad de habitantes con
respecto a la superficie habitada.

En otras palabras, la densidad de la poblacién ha de ser heterogénea
por zonas y subregiones. Como ejemplo de esto se puede mencionar la
zona #3 con una mayor densidad en la vereda de La Paz, y la Zona # 1 que
ofrece una mayor concentraciéon poblacional en el sitio de "El Cuarenta".

3.1.4. Distribucion por edad y sexo
3.1.4.1. La Piramide de edades

La piramide de edades de la poblacion del Catatumbo (Ver Figura 3.2)
presenta claramente una forma triangular, con una gran base y una ctspide
estrecha.
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Se constata un excedente de los hombres sobre las mujeres (55.74% de
hombres y 44.26% de mujeres), debido principalmente a la circunstancia
bien conocida de que la colonizacién es de iniciativa eminentemente
masculina. Sin embargo, esta mayoria proporcional de hombres es
relativamente baja si se la compara con otras zonas de colonizacion de
asentamientos mas recientes y cuyas ubicaciones estin a considerables
distancias de los cascos urbanos; pero en si muy alta si se considera que el
“indice de masculinidad" o coeficiente sexual da una proporcion de 126
hombres por cada 100 mujeres.

La relativa regularidad de la piramide se rompe en el sector masculino a
partir del grupo de edad de 20 a 24 afios, dando la impresion de una ausencia
de poblacion considerable en esta edad. Sin embargo, la irregularidad no
es debida a una disminucion brusca de la poblacion de 20 a 24 afios, sino
a un exceso en los dos grupos de edad siguientes, lo que demuestra que la
colonizacién cuenta, sobre todo, con hombres entre los 25 y los 34 afios, e
incluso hasta los 39.

La irregularidad se presenta también en el sector femenino y en los
mismos tramos etarios, pero no en forma tan marcada.
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El abultamiento de la pirdmide en otros grupos de edad (25 a 39) y
en ambos sectores, constituidos por adultos todavia en la fase ascendente
de la parabola vital, es una caracteristica demografica de la colonizacion.
Esta se define como un proceso de domesticacion de tierras baldias.
Mientras este proceso no culmine, se imponen sacrificios fisicos exigidos
por las condiciones primitivas del desmonte, lo inhéspito de los lugares y
la carencia casi absoluta de recursos; sacrificios, que solo los relativamente
jovenes pueden hacer.

Hay que afiadir ademas que la colonizacion se presenta, por lo general,
como un proyecto familiar mas que individual, y a largo plazo, es decir, cuyas
ventajas definitivas se perfilan solamente después de varios afios de trabajo.

De aqui se deduce otra caracteristica demografica vinculada a la
anterior: el grupo de adultos, mas que por solteros, estd conformado por
personas que han constituido unidades familiares en un lapso anterior
relativamente corto, lo que da por resultado una alta proporcién de hijos
pequenos, y una reduccion numérica de hijos de mayor edad en los tramos
etarios ascendentes.

De hecho, si se confronta la piramide de poblacién del Catatumbo con
la de la poblacién nacional, se nota una diferencia a favor de la primera
hasta la edad de 10 afios, segin los porcentajes que aqui se consignan:

Tabla 3.4. Comparacién de poblacién nacional y poblacién del Catatumbo.
Menores de 10 afios

Hombres Edades Mujeres
Nacional Catatumbo Grupos Nacional Catatumbo
18.63% 20.18% 0a4 18.20% 21.67%
14.98% 16.80% 5a9 14.64% 18.57%

Fuente: Elaboracion propia del autor
Desde la edad de 10 afios en adelante, la diferencia porcentual es la

siguiente:

Tabla 3.5. Comparacién de poblacién nacional y poblacién del Catatumbo.
Mayores de 10 afios

Hombres Edades Mujeres
Nacional Catatumbo Grupos Nacional Catatumbo
13.64% 12.75% 10A 14 13.32% 12.57%
10.61% 9.06% 15A 19 10.50% 10.25%
8.31% 5.07% 20A24 8.64% 7.54%
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La situacion piramidal de amplia base, con una alta proporcién de
poblacion infantil, estd demostrada por el porcentaje de nifios menores de
15 anos en el Catatumbo.

3.1.4.2. Poblacion menor de 15 y de 20 afos

El porcentaje de la poblaciéon que no ha llegado a los 15 afios es de
15.31% o sea 4.98% por encima del dato consignado por planeacion
nacional en junio 30 de 1969 para la totalidad de la poblacion colombiana.

Tabla 3.6. Distribucion de la poblacion del Catatumbo por edad y sexo.
Poblacién menor de 15 afios

AARN AR EAE
0a4 636 20.18% 544 21.67% 1.180 20.81%
5a9 534 16.80% 466 18.57% 1.000 17.64%

10214 403 12.75% 316 12.57% 719 12.68%
0al4 1.573 49.73% 1.326 52.81% 2.899 51.13%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si el porcentaje de poblacion joven se amplia, incluyendo el tramo de
edad de 15 a 19 afios, se registra la siguiente situacion:

Tabla 3.7. Distribucién de la poblacién del Catatumbo por edad y sexo.
Poblacién menor de 20 afios

doccad | tombres | * | mueres | % | o | %
0A4 636 20.18% 544 21.57% 1.180 20.81%
5A9 534 16.80% 466 18.57% 1.000 17.64%
10A14 403 12.75% 316 12.57% 719 12.68%
15A19 287 9.06% 257 10.25% 544 9.59%
0A19 1.860 58.79% 1.583 63.06% 3.443 60.72%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Es decir, que el porcentaje total de la poblacion menor de 20 afios es
en la colonizacion del Catatumbo de 60.72%, o sea el 4% mayor que el
dato consignado por Planeacion Nacional (56.7%), para la totalidad de la
poblacion colombiana.

No cabe duda pues, que la colonizacion del Catatumbo esta constituida
pues, q

por una "poblacién joven", con caracteristicas mas marcadas en este sentido

que lo que se refleja en la poblacion colombiana.

71



TOMO 1. Estudio socio-econémico

3.1.4.3. Poblacion mayor de 65 afios

La conclusion anterior puede confirmarse, ademas, con el porcentaje de
poblacion de 65 afios y mas, o sea la poblacion considerada no econémicamente
activa, en la ctspide de la piramide:

Tabla 3.8. Distribucién de la poblacion del Catatumbo por edad y sexo.
Poblacion mayor de 65 afios

Grupos de edad | No. de hombres % No. de mujeres | % No. Total %
65a 69 5 0.15% 14 0.58% 19 0.33
70a74 14 0.46% 5 0.19% 19 0.33

75y mas 0 0.00% 0 0.00%
65y mas 19 0.61% 19 0.77% 38 0.67

Fuente: Elaboracion propia del autor

Segun esto, solo el 0.67% de la poblacién del Catatumbo sobrepasa los 64
afos, mientras que en la poblacion colombiana el mismo dato es del 2.87%.

3.1.4.4. Edades productivas y tasa de dependencia

La proporcion de personas en edades productivas en la poblacion del
Catatumbo (15 a 64 afios) es inferior a la encontrada para la poblacion total
del pais. Mientras que para Colombia es de 50.49%, para el Catatumbo es el
48.45%. A la inversa, en el Catatumbo la poblacién en edad no productiva
es superior a la mitad (51.55%), mientras que para la totalidad del pais es
el 49.50%.

La tasa de dependencia, por lo tanto, es de 107% en el Catatumbo
frente a 102% que corresponde al pais para el mismo afno de 1.969.

Debidoalaescasezdelapoblacionsenilenel Catatumbo,lapoblacionenedad
no productiva se halla constituida en su casi totalidad por menores de 14 afios.

Tabla 3.9. Distribucién de la poblacién del Catatumbo.
Edades productivas y tasa de dependencia

Catatumbo (1969) Colombia
No.
0, 0,
% No. (En limites) %
48.45% 2.747 Poblacion en edad productiva 10.574 | 50.49%
Poblacion en edades no productivas
0, 0,
51.65% 1.923 (10 a 14) y (65 afios y mas) 10.336 49.5%
T.D. =107 Calculo sobre 100 personas en edad productiva 102

Fuente: Elaboracion propia del autor
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3.1.4.5. Distribucion Ocupacional (edad productiva)

Comoenlamayor parte delas poblaciones campesinas, en la poblacionen
edad productiva del Catatumbo se presentan dos ocupaciones generalizadas;
la primera, relacionada directamente con las labores del agro para los
hombres, y la segunda relacionada con los oficios domésticos asignados a
las mujeres. De hecho, esta division corresponde a la distribucion sexual
de las edades productivas, tal como se representa en el cuadro que sigue:

Tabla 3.10. Distribucién por sexos de la poblaciéon del Catatumbo en edad productiva

No. de hombres % No. de mujeres %
1.568 27.65% 1.179 20.79%

Fuente: Elaboracion propia del autor

3.1.4.5. (A). Distribuciéon ocupacional de los hombres en edad
productiva

La situacion puede resumirse, en cuanto a numeros y porcentajes, segun
el siguiente cuadro:

Tabla 3.11. Poblacién del Catatumbo.
Distribucién ocupacional de los hombres en edad productiva

. No. de Porcentaje sobre total hombres
Ocupaciones .
personas en edad productiva
Agricultores “en propio” 807 51.47%
Ayudante de jefes de hogar en 345 22 .00%

labores agricolas
Jornaleros 67 4.27%
Jornaleros y a la vez
agricultores “en propio”
Trabajadores “Amedieros” 50 3.19%
Agricultores y a la vez otras

46 2.93%

. 29 1.85%
ocupaciones
Ocupaciones no agricolas 224 14.29%
Todas las ocupaciones 1.568 100% edad productiva

Fuente: Elaboracion propia del autor

La mayoria absoluta de hombres en edad productiva trabaja directamente
como agricultores en el pedazo de tierra que es, o considera como propio. Este
51.47 % constituye el verdadero grupo de colonos destinados a ser duefios
de la tierra que coloniza. Este porcentaje subiria al 54.45 % si se incluyera
el grupo de aquellos campesinos que si bien trabajan en la formacion de
su propio fundo tienen que ayudarse jornaleando en fincas cercanas. Este
ultimo porcentaje global constituye, sin embargo, apenas, el 15.04% del
total de la poblacion que habita en la hoya del Catatumbo.
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El segundo grupo en importancia, por su volumen, esta constituido por
los hombres en edad productiva que ayudan a los anteriores en las labores
de colonizacion. Se trata de la cuarta parte de la poblacion productiva
masculina, constituida por lo general por los hijos mayores de 15 afios que
conviven con sus padres. Este grupo, que seguramente es muy importante
porque constituye el primero y mas seguro apoyo al grupo anterior, y que es
a la vez el mas barato en términos de costos con relacion a la productividad,
y que a la vez constituye un elemento de garantia para el éxito final de los
propositos familiares, constituye apenas el 6.08% del total de la poblacion.

El grupo de los jornaleros no es muy considerable en términos
demograficos, porque constituye apenas el 1.18% de la poblacion total, y el
4,27% de la poblacion masculina productiva. Sin embargo, su importancia
econémica es relevante porque contribuyen a acelerar el proceso de
colonizacion una vez se hayan cumplido las primeras etapas de desmonte, a
cargo casi exclusivamente de los miembros de la familia. En otras palabras,
los jornaleros intervienen cuando el agricultor dispone de alguna rentabilidad
que le permite pagar jornaleros, lo que es un indice de éxito como colono
y a la vez un medio importante para incorporar mas aceleradamente tierras
baldias en su finca, o aumentar la productividad agricola de la tierra ya
domesticada. Es por esta razon que el pequefio numero de jornaleros
adquiere significancia demografica, ya que por lo general se encuentran en
las fincas mejor constituidas. Queda un grupo reducido de trabajadores
agricolas que cultivan "a medias", es decir, repartiendo las utilidades con
los colonos duefios de fincas; sin embargo, existen varias modalidades en
la practica de la media queria. La forma mas corriente, de las observadas,
esta vinculada a la tumba del monte, que por lo general implica algin pago
de dinero por parte del colono duefio y el suministro de semillas de pastos
y de productos de cosechas (maiz, arroz, etc.) El medianero tiene derecho al
producto cosechado, pero entrega al duefio la tierra limpia de monte y con
pasto. En pocos casos de fincas grandes en que el colono propietario no vive,
el medianero junta a la forma anterior la modalidad que podria llamarse de
verdadera aparceria sobre la tierra ya domesticada para que en ella siga el
proceso de cultivos.

En un numero de casos todavia mas reducido el medianero es también
un colono con finca propia, pero por lo general de reciente asentamiento
y escasos recursos economicos que acepta un contrato de mediasqueria
en una finca vecina. Esta forma de ocupacion es sin embargo una forma
reducida, ya que constituye 3.19 % de las ocupaciones de los hombres en
edad productiva y el 0.88% del total de la poblacion.
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Por tltimo, hay un reducido grupo de agricultores que combinan la
ocupacion agricola con otras actividades, por lo general, el comercio. Este
grupo es apenas el 0.51% de la poblacion total.

3.1.4.5. (B). Distribucion ocupacional de las mujeres en edad
productiva

El 83.38% de la poblacion femenina en edad productiva ha declarado
dedicarse a los oficios domésticos. Si se descuenta el 15.26% de mujeres
que permanecen en los poblados, muchas de ellas también dedicadas a los
oficios domésticos, queda solamente un 1.36% de mujeres de colonos que
se dedican a otras actividades. La tabla que sigue ilustra al respecto:

Tabla 3.12. Poblacién del Catatumbo.
Distribucién ocupacional de las mujeres en edad productiva

. No. Porcentajes sobre total de
Ocupaciones . .
de personas mujeres en edad productiva

Oficios domésticos 893 83.38%
Enfermeria 28 0.68%
Agricultura 14 0.34%
Venta de viveres 14 0.34%
Habltant'es.de pob!ados: oficios 180 15.26%

domésticos — vivanderas
Total de mujeres entre 15 y 64 afios 1.179 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

3.1.4.5. (C). Ocupaciones no agricolas

El volumen total de la poblacion del Catatumbo no es agrario por
completo. Hay un sector de la poblacion (810 personas que equivalen al
14.29% de la poblacioén total), que viven y desarrollan sus actividades
en los poblados de La Gabarra, "El Sesenta", y la Pista. Se trata de un
grupo prevalentemente dedicado al sector de los servicios, con un alto
porcentaje interno de personas, que, como los empleados publicos, no
tienen vinculo directo con la colonizacién y cuyas familias por lo general
no viven en la region.

Si se toma en cuenta el tramo de las edades productivas, se tienen en este
sector de la poblacion 224 hombres y 180 mujeres, que son los resefiados
como "ocupaciones no agricolas" en cada uno de los cuadros anteriores.

El cuadro que sigue presenta la distribucion de los hombres de este
sector, segiin ocupaciones no agricolas, dentro del tramo de 15 a 64 afios.
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Tabla 3.13. Distribucién de los hombres en edad productiva,
seglin ocupaciones no agricolas

Ocupaciones No. de personas Porcentaje interno
Comerciantes 97 41.31%
Perso.nal de policia, malaria, 55 24.56%
corregidores, inspectores, etc.
Religiosas 8 3.57%
Bogas 24 10.71%
Pescadores 16 7.14%
Braceros 10 4.46%
Oficios varios 14 6.25%
Todas las ocupaciones 224 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Hay ademas un grupo de transportadores (duefios de camiones y buses),
quienes, aunque estan permanentemente en contacto con la poblacion de
colonos, no pueden ser considerados como parte de esta, ya que ninguno
reside en la region.

3.1.5. La dinamica de la poblacion

Bajo este aspecto se exponen: por una parte, y en forma comparativa
con el pais en lo posible, algunas tasas vitales deducidas de los datos que
fueron obtenidos durante 1.969 en la region del Catatumbo; y por otra, las
minimas consideraciones pertinentes alrededor del tema de la migracion,
cuyo producto es el asentamiento de la poblacion que se esta considerando.

3.1.5.1. Algunas tasas vitales

En el cuadro siguiente se presentan algunas tasas vitales correspondientes
a la poblacion del Catatumbo en 1.969, comparadas con las respectivas
tasas de la poblacion general del pais, calculadas por el DANE y por
el Departamento Nacional de Planeacion para el afo 1.967. De todas
maneras, todos estos datos son relativos por dos circunstancias: porque
la poblacién del Catatumbo estd practicamente en proceso de formacion
y porque la diferencia de dos afios para la comparacion con Colombia
implicaria una serie de ponderaciones o0 nuevos estimativos.
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Tabla 3.14. Algunas tasas vitales comparadas Catatumbo 1969 — nacional 1967

Tasas Catatumbo 1969 (%) Nacional 1967 (%)
Natalidad 36.81 47.20
Fecundidad 189.40 213.20
Nupcialidad general 6.00 4.32
Nupcialidad legal 5.41 8.13
Mortalidad general 16.40 14.95
Mortalidad infantil 262.60 116.52
Crecimiento vegetativo 20.41 28.60
NOTA: Los datos para el Catatumbo corresponden al afio de 1969, y los datos
nacionales a 1967, incluido el sub-registro calculado en 32.8% por en DNP.

Fuente: Elaboracion propia del autor

Mientras la natalidad es mucho menor en el Catatumbo que en la
totalidad de la poblacion colombiana, la mortalidad se presenta a la
inversa; es mayor en el Catatumbo que en el conjunto nacional. Esto
implica, por consecuencia, una gran diferencia (8.19) en el crecimiento
vegetativo a favor del pais, lo cual podria sugerir que, bajo condiciones
normales ajustadas a las generales del pais, el tiempo de duplicacién para
la poblacién del Catatumbo seria aproximadamente entre 36 y 37 afios.

Esto no es, desde luego, una aproximacion real, puesto que se
presume, sobre bases ciertas, que la natalidad del Catatumbo aumentara
considerablemente (segun lo visto antes), y la mortalidad disminuira a partir
de los programas sanitarios incluidos dentro del Plan General de Desarrollo.

Lo mismo que para la natalidad, puede afirmarse para la tasa de
fecundidad. Debido a las caracteristicas actuales de las edades nupciales
y al hecho concreto de la "poblacion joven", se puede asumir que en los
proximos cinco afios la tasa de fecundidad del Catatumbo quizas iguale o
sobrepase a la respectiva tasa nacional.

De las tasas de nupcialidad se haran los comentarios pertinentes al
hablar del tema dentro de la parte correspondiente a la familia.

La alta tasa de mortalidad infantil estd demostrando las pésimas condiciones
sanitarias, nutricionales y de servicios médicos que actualmente existen en el
Catatumbo. Es este el aspecto que presenta la mayor diferencia (146.08), entre
Colombia (116.52 %) y el Catatumbo (262.60 %), y por ello se haran otras
consideraciones mas adelante, cuando se hable de la situacion de salubridad.

Asi mismo, otras tasas vitales, especificas y complementarias, recibirdn
tratamiento o interpretacion cuando se expongan las condiciones de
morbilidad y la situacion educacional.
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3.1.5.2. La migracion

Esta parte del estudio se nos presenta con caracteres de singular
importancia, por cuanto la migracién es, en este caso, el proceso dinamico
fundamental que ha venido conformando la poblacién de esta zona desde
hace unos pocos afios para aca.

Ya se ha dicho que la poblacion de colonos del Catatumbo es "artificial", en
el sentido de que es un producto de multiples procedencias ecologicas, sociales
y culturales, y que es al mismo tiempo un producto de reciente asentamiento.
Por consiguiente, el proceso evolutivo inmediatamente anterior se ha dado
bajo circunstancias demograficas y sociales de muy variada indole. Entre estas
sobresalen las mas inmediatas, como son las circunstancias migracionales.

De esta manera se tiene que gran parte de las explicativas causales
y circunstanciales de la poblacion del Catatumbo como fenémeno
sociodemografico, se deben encontrar en las alternativas y variables del proceso
migratorio, lo cual afirma ain mas la importancia del tema. Quedan asi, claras
y expresas las razones por las cuales se ha abocado este estudio particular,
que, aunque complejo de por si, ofrece la posibilidad de alguna interpretacion
analitica que conduzca a resultados practicos.

En las lineas que siguen se intenta una descripcion del fendmeno, un tanto
esquematica pero favorable al andlisis. De antemano se debe aclarar que,
respecto a los sexos, se ha hecho énfasis en el sexo masculino por considerarse
que son los hombres el elemento fundamental de la colonizacion hasta tal
punto que, en no pocos casos, la esposa o compariera, o la familia entera del
colono, llegan a la region con posterioridad al j fe del hogar, cuando ya este
ha podido crear y mantener una situacion favorable.

Al sexo femenino se le ha tenido en cuenta en los aspectos pertinentes,
como por ejemplo en lo relacionado con la formaciéon de los nucleos
familiares, y desde luego, aparecen también oportunidades claras para hacer
comparaciones entre sectores masculino y femenino.

Teniendo estas consideraciones como pautas, se han organizado los items
que siguen.

3.1.5.2.1. Las edades de los migrantes

Tomando como base a todos los hombres adultos que de una forma
u otra culminaron el proceso migratorio en el Catatumbo, se ha hecho la
siguiente distribucion por grupos de edades, a partir de los 20 afios.
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Tabla 3.15. Distribuciéon numérica y porcentual de los migrantes llegados al
Catatumbo (hombres), por grupos de edad

Grupos de edad Migrantes colonos (hombres)
(Anos) Numero Porcentajes
20a24 52 5.80%
25a29 162 18.00%
30a34 205 22.80%
35a39 140 15.50%
40a44 105 11.70%
452349 101 11.20%
50 a 54 70 7.80%

55 a 59% 48 5.30%
55a59 48 5.30%
20 afios y mas 900 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como se puede observar, casi la cuarta parte de los migrantes llegados
a la region del Catatumbo estan entre los 30 y los 34 afios, siendo este
grupo de edad el predominante. Ahora bien, si se toma en consideracion el
tramo que va desde los 25 hasta 39 anos, en el centro del cual se halla el
grupo de edad predominante, se obtiene el 55.30% del total de migrantes,
es decir, mucho mas de la mitad del sector de poblacion considerado.

Se observa también que a partir del grupo predominan te las proporciones
descienden a lado y lado de este, en tal forma que el grupo mas avanzado
en afos tan s6lo tiene una infima representacion del 1.90%.

Esto confirma, para el Catatumbo, lo que se tiene establecido como una
generalizacion, en el sentido de que en las migraciones de esta categoria
predominan siempre los jovenes, lo cual, por otra parte, es apenas natural
dadas las condiciones propicias de la colonizacion.

3.1.5.2.2. Las etapas del proceso migratorio

El proceso migratorio es altamente variable en cuanto a los lugares de
origen de los migrantes, en cuanto al nimero y duracion de cada una de las
etapas intermedias, y en cuanto al ritmo de llegada al lugar de destino. Por
esta razon es necesario hacer un analisis elemental de estas posibilidades en
el caso de la migracion de los colonos del Catatumbo, para poder completar
un cuadro medianamente descriptivo de lo que se denominan las etapas del
progreso migratorio.
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A - Los lugares de origen

Se trata de una "migracion confluente" en el sentido de maltiples y
variadas regiones ecoldgicas la gente ha venido, en forma mas o menos
continua a la region del Catatumbo, siendo este, al parecer, un "punto
unico" de atraccién. Ya anteriormente se ha tratado algo en relacion con
este tema (Ver: 3.1.1. Origen de la poblacion), e incluso se ha proporcionado
la Tabla 1.1. que permite apreciar la distribucion total de la poblacion del
Catatumbo por lugares de origen. Sin embargo, en este momento, se hace
necesaria con fines aclaratorios, otra distribuciéon segin origen, pero esta
vez referida con exclusividad a los jefes y esposas migrantes y asentados. El
cuadro que sigue ayuda a este propoésito:

Tabla 3.16. Distribucién porcentual de los jefes y esposas colonos del Catatumbo,
segtin departamentos de origen

Departamentos Porcentaje de Porcentaje de Total:
de origen migrantes jefes | migrantes mujeres jefes mas esposas
Antioquia 6.86% 1.73% 4.51%
Atlantico 0.49% 0.00% 0.26%

Bolivar 0.49% 0.57% 0.53%
Boyaca 5.82% 2.89% 4.51%
Caldas 1.47% 2.31% 1.86%
Cesar 1.96% 1.73% 1.86%
Cundinamarca 0.98% 1.15% 1.06%
Huila 0.49% 0.00% 0.26%
Magdalena 0.49% 0.57% 0.53%
Meta 0.98% 0.00% 0.53%
Norte de santander 53.55% 68.20% 62.33%
Santander 18.62% 16.18% 17.51%
Tolima 1.96% 1.15% 1.59%
Valle 0.49% 1.15% 0.80%
Venezuela 1.47% 2.31% 0.86%
Todos 'Ojedsgzg:memos 100.00% 100.00% 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

En primer lugar, hay que anotar algunas diferencias y similitudes, en
cuanto al origen, entre la poblacion total y el conjunto de jefes y esposas
migrantes al Catatumbo.

Si se toman como unidades a todas y cada una de las 31 divisiones
politico-administrativas que tiene el pais, se tiene que solamente el 45% del
pais, en este sentido, se halla representado en los jefes y esposas migrantes
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que se estan considerando. Las unidades politico-administrativas faltantes
son ademas de las cuatro Intendencias y de las cuatro Comisarias, los
departamentos de Cauca, Cérdoba, Chocd, Guajira, Narifio, Quindio,
Risaralda, Sucre, y el Distrito Capital de Bogota.

Otra diferencia esta en que, aunque predomina también el departamento
de Norte de Santander como lugar de origen entre los jefes y esposas
colonos, sin embargo, el porcentaje que aqui se presenta es sensiblemente
menor (62.33%) en comparacion al 75.86% que presenta el dato de la
poblacion total.

Por otra parte, lo mismo que sucede en la poblacion total, también
entre los jefes y esposas el segundo departamento que presenta en segundo
lugar el mas alto porcentaje es Santander, con 17.51%. Pero en este caso,
este porcentaje supera en amplio margen al de la poblacion total (9.50%),
lo cual puede significar en parte, que, en cuanto a lugares de origen, hay
una "mejor distribucion" dentro del sector poblacional constituido por
jefes y esposas migrantes.

En referencia a los jefes, inicamente, puede notarse como Antioquia
y Boyaca presentan porcentajes algo representativos (6.86% y 5.82%,
respectivamente), mientras que las esposas procedentes de Boyaca, Caldas
y Venezuela presentan un ligero predominio sobre el resto con porcentajes
que van entre el 2 y el 3%.

De las demas secciones politico-administrativas involucradas, puede
decirse, relativamente, que guardan la relacion inversa entre distancia y
namero de migrantes. A mayor distancia del Catatumbo, como Huila o el
Valle, menor representacion (0.26 % y 0.80% respectivamente), y a la inversa,
a menor distancia, como Antioquia y Boyaca, mayor representacion (4.51%).

De todas maneras, es necesario hacer, ademads, un pequefio analisis
adicional,relacionadoconlosjefesy esposascolonos migrantesy procedentes
del Departamento de Norte de Santander, ya que estos, por razon de la
menor distancia y de otros factores, presentan el altisimo porcentaje ya
anotado. El cuadro que sigue presenta la distribucion porcentual de estos
jefes y esposas, segun los sitios de origen del departamento, tomando esta
vez como 100% a los totales que ha arrojado Norte de Santander.
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Tabla 3.17. Distribucion porcentual de los jefes y esposas colonos del Catatumbo,
segun lugares de origen dentro del depto. de Santander del Norte

Sitios :‘:r ;:eg:tr;.dentro Porcentaje de Porcentaje de Total de jefes

de N. de Santander migrantes jefes migrantes esposas mas esposas
Cucuta 11.10% 13.55% 12.34%
Abrego 0.85% 0.00% 0.43%
Arboledas 11.95% 11.85% 11.91%
Bochalema 4.27% 1.69% 2.98%
Bucarasica 3.40% 0.84% 2.13%
Convencion 1.76% 1.69% 1.70%
Chinacota 3.40% 5.08% 4.26%
Cucutilla 2.56% 4.23% 3.40%
Durania 11.95% 6.77% 9.36%
El Zulia 4.27% 7.62% 5.95%
Gramalote 4.27% 3.38% 3.83%
Hacari 0.85% 0.84% 0.85%
La Playa 1.76% 0.00% 0.85%
Lourdes 0.85% 2.54% 1.70%
Ocafia 4.27% 4.23% 4.26%
Pamplona 0.85% 0.84% 0.85%
Salazar 4.27% 3.39% 3.83%
Sardinata 17.93% 17.78% 17.87%
Santiago 0.85% 0.84% 0.85%
San Cayetano 0.85% 0.84% 0.85%
San Calixto 1.76% 4.23% 2.98%
Teorama 0.85% 0.84% 0.85%
Villacaro 1.76% 1.69% 1.70%
Villarosario 3.40% 0.00% 1.70%
El Carmen 0.00% 1.69% 0.85%
Pamplonita 0.00% 0.84% 0.43%
Cachira 0.00% 0.84% 0.43%
Silos 0.00% 0.84% 0.43%
Labateca 0.00% 0.84% 0.43%
TOSSSN'?; es ':_OS 100.00% 100.00% 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como se puede observar, a nivel departamental para el Norte de Santander,
la relacion inversa entre distancias y porcentajes de migrantes se establece con
menos regularidad. Algunos sitios de los mas lejanos como Abrego, Villacaro,
Pamplonita, Cachira, Silos y La Bateca presentan infimos porcentajes.
Asimismo, sitios medianamente cercanos como Durania y Sardinata estan algo
por encima del 10%, pero a la vez sitios cercanos como Convencion y San
Calixto presentan bajos porcentajes (1.70% y 2.98% respectivamente).

En cuanto a la distribucién por sexos, se presenta una alternativa
generalizada, de tal manera que no se pueden hacer parcelaciones de sitios de
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origen de los cuales provengan mas hombres 0o mas mujeres. Las diferencias en
general entre los sexos son insignificantes con excepcion de poquisimos sitios
como Durania donde los jefes son casi el doble de las esposas migrantes, o
como El Carmen, Pamplonita, Cachira, Silos y Labateca, sitios de los cuales
provienen solamente esposas en bajisimas proporciones.

Esnotableel porcentaje de Ciicuta (2.34%), que quizds esté manifestando
un proceso de migracion urbana-rural, con caracteristicas de expulsion
de la ciudad a partir de sectores desmejorados. Pero también puede ser
una situacion reversible en antiguos campesinos que en un momento dado
migraron a la ciudad, y ahora regresan al campo en pos de una nueva
esperanza. Dentro de estas consideraciones debe tenerse en cuenta ademas
que Cucuta es uno de los sitios mds cercanos a la region del Catatumbo, y
ademas como capital, es la ciudad mas importante del departamento.

De todas maneras, considerando los lugares de origen en general, ya
sea a nivel internacional, nacional o departamental, se puede concluir que
la actual colonizacion del Catatumbo presenta como algunos de los rasgos
caracteristicos los siguientes:

a. Una mezcla de elementos culturales con predominio del complejo
Norte santandereano.

b. Un consecuente proceso de acomodacion, de mutua asimilacion y
de amalgamacion cultural en el cual los principales rasgos culturales
de los diferentes lugares de origen aun permanecen como entidades
aisladas, y

c. Un primer rasgo de aculturacion, en el sentido de que, aparte de
la yuxtaposicion cultural, se empieza a producir una real mezcla
de elementos que pueden desembocar en un mediano futuro en lo
que podria ya llamarse una forma cultural autéctona, referible con
exclusividad al Catatumbo.

B. Las etapas intermedias en la migracion

Uno de los aspectos mads interesantes en el estudio de un proceso
migratorio consiste en establecer el numero de sitios por los cuales
pasaron los migrantes antes de llegar al sitio de destino. Para el caso del
Catatumbo se encontré con referencia a grupos de edad a partir de los 20
afnos, un minimo de cuatro sitios intermedios y un maximo de siete, que,
al distribuirlos por los grupos de edad anotados, dan el resultado que se
expone a continuacion.
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segun cantidad de sitios intermedios

Tabla 3.18. Distribucién de los migrantes del Catatumbo por grupos de edad,

Sitios de intermedios

Grupos de edad de los

. . 1 2 3 4 5 6 7
migrantes (jefes)
20 a 24 ahos X X X X
25 a 29 ahos X X X X X X
30 a 34 afos X X X X X X X
35 a 39 anos X X X X X X X
40 a 44 afios X X X X X X
45 a 49 afios X X X X X X X
50 a 54 anos X X X X X X X
55 a 59 afos X X X X X
60 afios y mas X X X X
Fuente: Elaboracion propia del autor
Tabla 3.19. Promedios de duracién en cada una de las etapas migratorias,
segtin grupos de edad de los migrantes
Etapas intermedias de la migracidn .
Grupo 1 > 3 1 6 7 ‘duracion
de promedio
edad | N'de N°de |prom. | N°de |prom. | Nde |prom. | Nde |prom. N'de |prom. | N°de |prom.| general”
migrantes migrantes| Afios. | migrantes | Afios. | migrantes | Afios. | migrantes | Afos. | migrantes | Afios. | migrantes | Afios.
2343 50 29 |34 8 |15 4 |60| ___ |- ___ |- ___1--| 50
25a
29 100 62 3.0 37 3.6 17 45 8 45 4 10 ___ |- 5.0
3§4a 179 96 46 66 43 29 47 17 2.0 8 15 8 35 5.8
3??93 116 83 6.2 62 6.1 41 2.0 17 15 12 30 4 7.0 54
40a
44 83 66 5.6 46 49 29 5.7 17 2.5 4 30 ___ |- 53
45a
49 87 66 7.7 46 6.1 29 46 8 5.0 4 1.0 4 1.0 8.3
| e s a2 33 64| 25 (17| 12 |33] 4 |30] 4 |12] 87
5559"‘ 37 2 |as| 12 |30] 8 |so| s 15| || __|--]| ss8
60y | g 8 [185| a4 40| 4 |eo| __|—| ___|-—|___|-—1 102
mas
Promedios de duracién en cada una de las etapas migratorias, seglin grupos de edad de los migrantes

Fuente: Elaboracion propia del autor

Con miras a la buena interpretacion es necesario aclarar que la relacion
que aqui se hace en cuanto a numero de sitios intermedios, o etapas, no se
refiere en este caso a los individuos, sino a los grupos etarios. Mas adelante
se vera como algunos individuos tuvieron solo un sitio intermedio, y aun
mas, algunos no lo tuvieron, es decir, pasaron directamente del lugar de
origen al Catatumbo.

84



3. ASPECTOS DEMOGRAFICOS

En lo que al cuadro anterior se refiere, se puede observar que los grupos
de los mas jovenes y de los mas viejos son los que presentan menor cantidad
de sitios intermedios, lo cual puede sugerir para los jovenes la expectativa
del asentamiento rapido, y para los viejos tal vez el hecho de que estos
migrantes sean familiares cercanos de los jovenes, y por lo tanto hayan
venido junto con aquellos.

Para los demas grupos de edad la proporcion de sitios intermedios
es sensiblemente igual, y por eso mismo no acude de inmediato una
interpretacion directa, a no ser que se hicieran algunos cruces con las
distancias de los lugares de origen. En gracia de la brevedad, no se hacen
aqui estas operaciones. Se presume, y esto ocurre a todos los grupos de edad,
que, entre mayor distancia de los sitios de origen, habra mayor cantidad
de sitios intermedios y viceversa. Por lo menos esto es aparentemente
légico, y sin embargo no se podria afirmar mientras no haya al menos una
comprobacion estadistica.

C. Duracion promedio en cada sitio

El aspecto anterior relativo al nimero de sitios, debe complementarse
con el de la duracién, o tiempo de permanencia de los migrantes en cada
sitio intermedio. De esta manera se puede intentar una vision completa
en el sentido de la "longitud" del proceso migratorio, ya que se estan
visualizando las dos principales causas que la determinan. El cuadro
siguiente establece los promedios de duracion en cada etapa, discriminado
por grupos de edad de los migrantes.

El aspecto que presenta el cuadro en referencia (Tabla 3.18), es el de
una vision muy sintética, util para interpretar globalmente el fenémeno
de la duracioén, pero obviamente para poder analizar mas este aspecto se
requieren otros calculos.

Por ahora, veamos lo que puede ser interpretado a partir de esta tabla.
En primer lugar salta a la vista una disminucién numérica de migrantes a
medida que se avanza en las etapas intermedias de la migracion, lo cual
es absolutamente natural, ya que con esto se expresa el hecho de que, en
cada grupo de edad, no todos los individuos pasaron por las respectivas
etapas del conjunto, sino que unos pasaron de la primera etapa intermedia
directamente al Catatumbo, otros pasaron de la segunda directamente al
Catatumbo, y asi sucesivamente sin exceder, claro esta, el nimero maximo
de etapas intermedias, que como ya se ha registrado, es de siete. Mas
adelante se hara una descripcion mas detallada en este sentido.
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En segundo lugar, se observa también en la tabla, la tendencia a
disminuir el tiempo en cada etapa intermedia a medida que se acercan los
migrantes al lugar de asentamiento. Por lo tanto, los promedios de duracion
tienden a ser menores a medida que se avanza en las etapas intermedias.
Esto desde luego no es absoluto. Presenta algunas alternativas, pero se
puede sin embargo observar la tendencia.

La disminucién de la duracion en las etapas a medida que se avanza
en ellas puede estar significando que a medida que se avanza en el proceso
migratorio, tal vez el objetivo y las circunstancias individuales de los
migrantes se van aclarando y por lo mismo se van acelerando las etapas
hasta conseguir el asentamiento final.

A pesar de las observaciones anteriores es necesario ver también como
la duracion promedio general por grupo de edad, pone de manifiesto otra
tendencia en el sentido del aumento promedio de duracién a medida que se
avanza en edad. Podria decirse que los mds jovenes han sido mas apresurados
que los mayores en llegar al lugar de asentamiento (Ver: Tabla 3.19.)

Segun lo establecido en parrafos anteriores, para completar el aspecto
de la duracion en el proceso migracional, es indispensable analizar también
la proporcion de migrantes que han ido llegando al Catatumbo a partir
del sitio de origen, y a partir de cada una de las etapas intermedias del
proceso. A continuacion, se presentan en la tabla 3.20. las distribuciones
correspondientes a este aspecto.
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Tabla 3.20. Distribucién del total de migrantes colonos (jefes) segtin numero de
etapas intermedias antes de llegar al Catatumbo

Paso directo de migrantes al Catatumbo

Migrantes segun etapas " -
Numero Porcentaje

Pasaron directamente del lugar

0,
de origen al Catatumbo. 178 19.78%

Tuvieron UNA sola etapa intermedia
antes de llegar 250 27.78%
al Catatumbo.

Tuvieron DOS etapas intermedias antes

0,
de llegar al Catatumbo 158 17.55%

Tuvieron TRES etapas intermedias
antes de llegar 128 14.22%
al Catatumbo

Tuvieron CUATRO etapas intermedias
antes de llegar 99 11.00%
al Catatumbo

Tuvieron CINCO etapas intermedias

[»)
antes de llegar al Catatumbo 51 5.67%

Tuvieron SEIS etapas intermedias antes de

0,
llegar al Catatumbo 20 2.22%

Tuvieron SIETE etapas intermedias
antes de llegar 16 1.78%
al Catatumbo

Total de jefes colonos

0,
asentados en el Catatumbo 900 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Excluyendo los que pasaron directamente del respectivo lugar de origen
al Catatumbo, los cuales se aproximan a un 20%, tenemos que hay un
descenso continuo de los porcentajes a medida que aumentan las etapas
intermedias. También en este caso se puede advertir una tendencia en el
sentido de emplear el menor nimero de etapas intermedias. Si se tienen en
cuenta los que partieron al Catatumbo a partir de una etapa (27.78%), los
que partieron desde la segunda etapa (17.55%), y los que partieron desde
la tercera etapa (14.22 %), se tiene de esta manera una mayoria absoluta,
casi de 60%. Y si a este porcentaje se agrega el 19.78% correspondiente a
quienes pasaron directamente del lugar de ori gen al Catatumbo, tenemos
entonces un 79.33% del total de colonos que emplearon menos de cuatro
etapas intermedias. Asi pues, solo el 20.67% ha tenido un proceso
migratorio que excede este nimero de etapas, sin pasar de siete.
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D. Ritmo del Asentamiento en el Catatumbo.

Establecido el proceso migracional a partir de los lugares de origen y
a través de los sitios intermedios, es ahora necesario hacer relacion a la
"etapa final", o sea al propio asentamiento en el Catatumbo considerando
este como sitio de llegada.

Los 900 jefes colonos que estaban en la region al momento de la
encuesta han quedado resefiados en su totalidad como participes de este
proceso migracional, y puesto que no todos han llegado al Catatumbo
en la misma época, es preciso establecer el ritmo de llegada, lo cual se
manifiesta en la tabla que sigue:

Tabla 3.21. Llegada de jefes colonos al Catatumbo. Distribucién por afios

Jefes colonos
Epocas de llegada Numero Porcentajes
Antes de 1965 336 37.33%
Durante 1965 107 11.89%
Durante 1966 87 9.66%
Durante 1967 98 10.90%
Durante 1968 107 11.89%
Durante 1969 165 18.33%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si se toman los afios anteriores a 1.965 como una unidad comparable
con los afios que siguen hasta 1.969, fecha de la encuesta que produjo
estos datos, se establece que el afio de 1.966 aparece como el de mas bajo
porcentaje en cuanto a migrantes llegados al Catatumbo. No se puede
decir que este afio sea realmente el punto mas bajo en este sentido, por
cuanto no hemos podido establecer los porcentajes afio por afio anteriores
a 1.965, que equivalen a un periodo de mas o menos 10 afios, ya que
la actual colonizacion, y especialmente los mds antiguos, registran como
tiempo de antigiiedad tres lustros

Sin embargo, con fines de interpretacion inmediata, se puede establecer
como cosa cierta, que a partir del ano 1.966 el ritmo de llegada de los
colonos al Catatumbo ha venido creciendo de continuo, cuestion esta que
debe tenerse en cuenta dentro de los planes de desarrollo inmediato ya que,
como se vera en la parte de aspectos socioeconémicos del estudio la region
del Catatumbo, estd entrando ya en la etapa de plena saturacion. Sin otros
comentarios se presenta en la Figura 3.3., sin duda ayudara al lector en la
interpretacion y caracteristicas de este fendmeno.

88



3. ASPECTOS DEMOGRAFICOS

Figura 3.3. Distribucién porcentual de los colonos del Catatumbo
(hombres), segun épocas de llegada
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Fuente: Elaboracion propia del autor
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3.1.5.2.3. Modalidades del proceso migratorio

Vistas las etapas y los lapsos que conforman todo el proceso migratorio
desde los diferentes sitios de origen de los migrantes hasta el sitio de
asentamientoen la region del Catatumbo se pasan ahora ainterpretaralgunas
de las principales modalidades de este proceso, con lo cual se pretende por
una parte aumentar las explicativas, y por otra presentar algunos detalles
que sin lugar a duda son importantes desde el punto de importante vista
analitico. Dentro de estas modalidades vamos a considerar someramente
a continuacion los aspectos relacionados con los factores expulsivos y los
factores de atraccion de la migracion, los aspectos familiares (especialmente
el aspecto matrimonial) y el aspecto de los cambios ocupacionales que por
razon de las circunstancias son practicamente obligados para los migrantes.

A. Factores expulsivos y factores de atraccion

Los factores expulsivos encontrados son predominantemente de caracter
econdémico. Solamente una pequefa proporcion de los actuales colonos, mas
o menos un 16%, y localizados entre las edades que van entre los cuarenta y
los 59 afos, manifestaron como causa de expulsion la violencia.

El factor expulsivo de cardcter econémico predominante se concreta en
el aspecto del minifundio para algunos casos que incluyen ademas la baja
calidad de las tierras de trabajo, y para la mayoria el hecho de no tener
tierras para trabajar en la agricultura. Es decir, se trata de personas que
inicialmente en sus lugares de origen respectivo, o bien no tenian tierra
teniendo que ser arrendatarios o cuando muchos aparceros, o bien tenian
pequeiiisimas cantidades de tierra de baja calidad.

Estos factores expulsivos que se acaban de nombrar hacen referencia
especialmente al lugar de origen. Pero si se analizan los factores expulsivos
que han ocasionado la salida de los diferentes sitios o etapas intermedios, se
encuentran algunas cosas nuevas. Lo mas insistente es el medio ambiente,
o mejor la falta de acomodacion al medio ambiente al cual se ha llegado.
Algunos anotan el hecho de tener que seguir la familia como factor expulsivo,
consistiendo esto casi en un factor de atraccioén, por cuanto lo que sucede es
que algunos familiares del migrante que han ido a otros sitios les comunican
por algun medio ventajas, haciéndoles nacer expectativas, ventajas que
podrian alcanzar si fueran a donde ellos estin. Otro factor expulsivo
recurrente durante las etapas intermedias lo constituye el desempleo. Quiere
decir esto al menos que el migrante no ha logrado superar su situacion inicial
en cuanto a calidades econémicas, y que por ello el factor expulsivo principal
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que actud en el lugar de origen, sigue actuando en las etapas intermedias, o
por lo menos, en algunas de estas.

En cuanto a los factores de atraccion se puede decir en primer lugar
que son comunes a todas las etapas, y en segundo lugar que son muy
pocos desde el punto de vista numérico, siendo los principales también
de tipo econémico, y siendo algunos secundarios de tipo social por
cuanto se basan en la busqueda de un mejor ambiente de convivencia. Las
expectativas mas generalizadas se hallan alrededor de la consecucion de
tierra propia, lo cual responde de inmediato al principal factor expulsivo
que como se vio es precisamente la ausencia de tierras como propiedades.
Las demas expectativas se hallan en mayor o menor grado relacionadas
con la anterior y consisten principalmente en la posibilidad de obtener
trabajo y el consecuente sustento familiar. En muy pocos casos el deseo
de reunirse con la familia ha funcionado como una expectativa, y cuando
se ha presentado, siempre ha sido entre los mas viejos, es decir entre los
actuales colonos que pasan de los 60 afios.

B. Familia y migracion

Por sobre todo nos interesa en este aspecto establecer la relacion
existente entre el proceso migracional y la conformacion de los ntcleos
familiares. De hecho, el establecimiento de un nucleo familiar se debe
a multiples factores relacionados con la edad, con las posibilidades
econdmicas, y con otras circunstancias dentro de las cuales se presenta
como mas importante la busqueda de afecto y de seguridad dentro de un
grupo del cual se es parte activa como es el grupo familiar. Es precisamente
desde el punto de vista del afecto, o mejor, de lo que los sociélogos llaman
"funcion afectiva", cuyo objetivo es proveer con seguridad al individuo y
luego mantener la integridad del grupo familiar, y que se puede enfocar el
presente andlisis de relaciones entre familia y migracion. Se considera que
el migrante, sobre todo aquél que comienza su proceso migratorio soltero,
se vera afrontado durante las etapas de ese proceso migratorio a no pocas
circunstancias desfavorables en las cuales el desamparo y la inseguridad le
haran presa y, por lo tanto, se verd forzado en cierta forma a solucionar
estos personales problemas buscando una esposa o compaiiera en la cual
pueda confiar mas que en los propios amigos circunstanciales que en cada
sitio vaya encontrando. Y realmente esto es lo que aparece medianamente
disefiado a través de los datos que se han elaborado para configurar la
Tabla 3.22. y que presenta la distribucion porcentual de la formacion de
nucleos familiares durante las etapas migratorias.

91



TOMO 1. Estudio socio-econémico

El andlisis del cuadro en referencia ofrece detalles que, aunque son obvios
y logicos son también significantes. Por ejemplo, en cuanto a matrimonios
o uniones maritales realizadas en el lugar de origen, se encuentra que a
medida que aumenta la edad, aumenta también el porcentaje de uniones
matrimoniales, notindose sin embargo algunas pequefas alternativas
entre los grupos de edad de 45 a 54 anos. Omitiendo estos descensos la
progresion es continua, de tal manera que el primer grupo de edad (20 a 24
afos) no representa uniones matrimoniales, mientras que el altimo grupo
de edad (60 afios y mas) presenta el ciento por ciento.

Tabla 3.22. Distribucién porcentual de la formacién de nucleos familiares en
cada grupo de edad y segtin etapas migracionales

Grupos | Lugarde Etapas migracionales Intermedias

. Catatumbo
de edad origen 1 2 3 4 5 6 7
20224 0.0% 50.0% | 50.0% | 0.0% | 0.0% | 0.0% | 0.0% | 0.0% 0.0%

25a29 9.7% 355% | 9.7% | 65% | 3.2% | 3.2% | 0.0% | 0.0% 32.2%
30a34 15.9% 20.5% | 15.9% | 45% | 6.8% | 0.0% | 23% | 0.0% 34.1%

35a39 16.1% 29.0% | 22.6% | 16.1% | 6.5% | 3.2% | 6.5% | 0.0% 0.0%
40a44 45.8% 125% | 16.6% | 83% | 42% | 42% | 4.2% | 0.0% 4.2%
45a49 26.1% 21.8% | 13.0% | 17.4% | 87% | 0.0% | 0.0% | 0.0% 13.0%
50a54 20.0% 333% | 7.7% | 7.7% | 0.0% | 13.3% | 7.7% | 7.7% 7.7%
55a59 55.6% 11.1% | 0.0% | 22.2% | 0.0% | 0.0% | 11.1% | 0.0% 0.0%
60ymas | 100.0% 0.0% 0.0% | 0.0% | 0.0% | 0.0% | 0.0% | 0.0% 0.0%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Por lo tanto, los colonos entre 20 y 24 afios realizaron sus uniones
matrimoniales dentro de las etapas migratorias. Si se observa con algun
detenimiento este grupo de edad, puede verse que todos se casaron entre
la primera y la segunda etapa, lo cual quiere decir que para ellos el haber
dejado el lugar de origen fue la causa inmediata para buscar compaifiera.

En relaciéon con los demds grupos de edad, exceptuando el ultimo,
se nota siempre que los mayores porcentajes de uniones matrimoniales
se producen en las primeras dos etapas, lo cual hace pensar en una
generalizacion, aunque menos incidente de lo que se ha anotado para el
primer grupo de edad en el sentido de que los solteros que salen del lugar
de origen sienten, por decirlo asi, la necesidad de formar un hogar. En
términos generales el cuadro presenta para todas las edades una disminucién
constante en los porcentajes que van entre la primera y la altima de las
etapas intermedias, observandose que en la ultima practicamente todos los
colonos que formaron nucleos familiares durante estas etapas ya habian
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realizado tal unién. Como excepcion a esta norma se presenta el grupo de
50 a 54 afos, que ofrece un 7.7% de uniones matrimoniales en la tltima
etapa intermedia, y que por lo demas se presenta altamente irregular si se
le compara con los demas grupos etarios dentro de este mismo aspecto.

Esta misma disminucién de los porcentajes de uniones matrimoniales
a través de las siete etapas intermedias del proceso de migracion se hace
patente cuando se toma a la totalidad de jefes colonos, es decir a los que,
dentro del cuadro, se han identificado como de "veinte y mdas afios".
Dentro de este grupo solamente se presenta una ligera alteracion a nivel
de la etapa intermedia No. 6, pero baja de inmediato pronunciadamente
en la siguiente etapa. Esta alteracion se debe sin duda a las irregularidades
mencionadas en cuanto al grupo de 55 a 59 afos, grupo que precisamente
en la sexta etapa intermedia presenta el mayor porcentaje registra do para
esta etapa en todos los grupos (11.1%).

En cuanto a los matrimonios realizados posteriormente al asentamiento
en el Catatumbo, es decir después de haber pasado por las respectivas
etapas intermedias, se observa también una irregularidad en cuanto a los
porcentajes que representan tales uniones. No hay una concomitancia que
pudiera sugerir, aunque fuese una ligera interpretacion, a no ser que se
establezca el que los mayores porcentajes pertenecen a los dos grupos de
edad que van de los 25 a los 34 afios (32.2% y 34.1% respectivamente).
Estos dos grupos, por lo tanto, presentan las mayores incidencias en el
sentido de las uniones matrimoniales tanto en la primera etapa intermedia
como en el lugar de destino o sea en el Catatumbo. Otro tanto, aunque
con mayor incidencia, sucede con el grupo de colonos de 45 a 49 anos. Es
l6gico que casi la mitad de los grupos de edad presente el 0% de uniones
matrimoniales realizadas en el Catatumbo después del asentamiento, y
son asimismo significativos y digno de buscarsele posibles causas los altos
porcentajes que se han anotado para el segundo, tercero, y sexto grupos
de edad. Al no tener informacion pertinente para aclarar esta situacion,
tenemos que contentarnos solamente con describir el fenémeno.

C. Cambios ocupacionales

Una tultima modalidad, por cierto, muy significativa, dentro del proceso
migratorio es la relativa a los cambios de ocupacién que van sufriendo los
migrantes a partir de la salida del lugar de origen hasta la llega da al lugar
definitivo del asentamiento. Para los colonos del Catatumbo (actuales jefes
de hogar), la agricultura ha sido siempre en todas las etapas, y en todas las
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edades la ocupacion predominante, ya que la mayoria de los migrantes en
cada circunstancia han anotado ya sea la agricultura explicitamente o el
trabajo a jornal en labores agricolas. No hay una distinciéon conceptual en
este caso entre agricultor y jornalero, ya que por una parte se sabe que los
migrantes durante las etapas transitorias no llegaron a ser en gran nimero
propietarios, cuestion que podria justificar el apelativo de "agricultores en
propio", y por otra el trabajo del jornal se esta refiriendo en este caso al
mismo tipo de labores agricolas

Con el animo de establecer una posibilidad analitica, se hizo una
discriminacion de datos por tramos de edad mas amplios que los grupos
de edad considerados en las interpretaciones anteriores. Se dividieron los
colonos en un primer tramo de 20 a 34 afos, en un segundo tramo de
35 a 49 afios, y en un tercer tramo de 50 y mas afos. Sin embargo, al
establecerse las comparaciones, presentaron grandes homogeneidades en
cuanto a ocupacion se refiere, y mas precisamente en cuanto a cambios de
ocupacion, lo cual hizo que se determinara como superfluo la presentacion
de un cuadro descriptivo de estos datos. En otras palabras, siempre se
encontrd para todas las etapas del proceso migratorio y para todos los
tramos de edad de los migrantes, la misma ocupaciéon predominante en
alto grado que, como se ha dicho es la de agricultor y jornalero.

De otras ocupaciones solo pueden mencionarse, con escasa representacion,
aspectos tales como “estudio”, presente especialmente en el primer trato de
edad, "oficios domésticos" con cierta representatividad en los dos primeros
tramos que van de 20 a 49 afios y en la primera etapa intermedia. Esto por
demads es indicador de un momento de maxima angustia econémica en algunos
colonos una vez que dejaron el lugar de origen, puesto que precisamente
esta ocupacion no es normal para los hombres. También se encuentra la
ocupacion de "comerciante" solamente entre colonos del segundo tramo
de edad y solamente también en las dos primeras etapas intermedias de la
migracion. Puede decirse que para estos pocos colonos actuales si hubo en
un momento inicial un cambio fundamental que los llevé del estado inicial
de agricultor al estado de comerciante, para luego volver a ser agricultores
en las etapas siguientes y finalmente en el Catatumbo.

Lo que si merece especial consideracion es el aspecto de los sin ocupacion.
En las primeras etapas intermedias aparece en término medio un 10% de
"sin ocupacion", pero a partir de la cuarta etapa este porcentaje disminuye,
y en todos los tres tramos desaparece en la ultima etapa intermedia lo cual
quiere decir que uno de los principales factores de expulsion en las etapas
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intermedias se va atenuando hasta desparecer, y que por lo tanto el factor
expulsivo y a la vez impulsivo que predomina es la no tenencia de la tierra
y la expectativa de ser propietario.

3.1.5.2.4. El Catatumbo como lugar de destino

Hasta ahora hemos asumido que la region del Catatumbo es el destino
final de un proceso de migracion que ha comenzado en diferentes lugares
tanto del Norte de Santander como del pais. Sin embargo, es posible que el
mismo Catatumbo, aunque se perfile como una real colonizacién en proceso
de agriculturacion, sea para algunos colonos tan solo una etapa intermedia
mas. Si se confirma esta sospecha habria que establecer un nuevo "ritmo"
para establecer la salida de "colonos transitorios” con destino a otros lugares.

De hecho, esta evacuacion existe, y se da sobre todo en un espécimen
de colonos cuya mision parece ser la de tumbar algiin monte y hacer unas
primeras siembras para luego vender las mejoras y seguir a otro sitio similar
con el mismo proposito, ya sea dentro de la misma regién o en otra parte
del pais. No fue posible obtener los datos que permitieran concretar con
cifras este fenomeno. Lo que aqui se hace es solamente tratar de medir las
expectativas de los colonos (jefes y esposas) en el sentido de permanecer o
de abandonar el Catatumbo. En este orden de cosas se hizo, para mayor
claridad, una division de los jefes en cuanto a afios de antigiiedad en el
Catatumbo, en aquellos que tuviesen tres afios de antigiiedad, en los que
tuviesen entre cuatro y siete afos de antigiiedad, y en los que tuviesen mas
de ocho afios de antigiiedad.

Dentro del primero de estos grupos el deseo de abandonar el Catatumbo
se justifica principalmente por las enfermedades y porque "se sufre mucho",
siguiendo luego la necesidad de buscar educacion para sus hijos, las dificultades
del transporte, y la carestia de la vida. Para el segundo grupo el deseo de
abandono tiene como razones aspectos economicos en general relacionados
con los bajos niveles de subsistencia, seguidos de inmediato por el mismo
concepto de que se sufre y con la consecuente respuesta acerca de la carestia
de la vida. En los colonos que tienen mas de 8 afnos de antigiiedad vuelve a
ser la principal razén para abandonar el Catatumbo las enfermedades y la
busqueda de educacion para los hijos. Si se consideran los tres grupos en
total lo cual significa la totalidad de los colonos que manifestaron el deseo
de abandonar el Catatumbo (27.53%) se tiene que la principal justificacion
de este deseo es la de buscar la educacion para los hijos, lo cual representa
un 42.28% del total de respuestas. Luego siguen, pero con una diferencia
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porcentual considerable, el aspecto de "se sufre mucho" con un 17.54%
y las enfermedades con un 15.78%. Las demds causas se distribuyen el
resto del porcentaje en forma mas o menos equitativa, siendo la de menor
representatividad el deseo de volver donde los parientes.

Del mismo modo, es decir, considerando los mismos tres grupos de
colonos por antigiiedad, se trataron de establecer las causas para seguir en
el Catatumbo.

Los colonos mas recientes dan como factor decisivo para permanecer, el
que las tierras son buenas, asi como también las perspectivas de progreso.
Hay un grupo de respuestas que dicen "por tener ya tierra propia" lo cual
esta diciendo muy a las claras que para ellos la permanencia es definitiva
por cuanto han alcanzado a cristalizar una de sus expectativas y uno de los
factores de atraccion que siempre funcionaron en el proceso migracional.
El segundo grupo, o sea los que tienen una permanencia entre cuatro y
siete afios y que manifestaron querer seguir en el Catatumbo, da como
causas para ello las mismas del grupo anterior, mas o menos en las mismas
proporciones. Para ultimo grupo las causas también son similares, pero aqui
hay algunos que respondieron que estan "cansados de andar", significando
con ello que de todas maneras el Catatumbo ha colmado sus aspiraciones
inmediatas. Analizando el conjunto total de los colonos que desean seguir
en el Catatumbo, se obtiene que la causa prominente es la de poseer ya
tierras propias, seguida de la manifestacion de que las tierras son buenas, y
de las perspectivas de progreso. Hay un porcentaje muy bajo (2.66%) que
manifesté como causa para permanecer el no tener a donde ir.

De todas maneras, la situacion en cuanto a expectativas de los colonos para
permanecer o para irse del Catatumbo son favorables, en conjunto, para la
colonizacion actual, ya que quienes quieren abandonar el Catatumbo constituyen
apenas el 27.53%, quedando el 72.47% restante como representativo de la
cantidad de colonos que desean permanecer en el Catatumbo.

Algo similar se hizo con las esposas de los colonos, pero sin entrar en
la busqueda de las posibles causas. Las proporciones porcentuales resultan
sensiblemente iguales a las encontradas para los esposos (27.10% para las
esposas que quieren abandonar el Catatumbo y el 72.90% para las esposas
que quieren seguir en el Catatumbo). No se puede establecer si esta similitud
entre jefes y esposas es producto de una manera homogénea de pensar entre las
respectivas parejas, o si por el contrario pueda ser una coincidencia si es que
cada uno, jefes y esposas, mantienen sus propios puntos de vista al respecto.
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Entre los principales objetivos que persiguen las esposas al querer abandonar
el Catatumbo estan: "buscar mejor ambiente", "buscar educacién para los
hijos", "buscar a los familiares, "buscar la civilizacion" y principal mente
"regresar a la tierra natal". S6lo un 10% persiguen algin objetivo econémico
como "poner algin negocio" o "buscar vida mas barata".

3.2. LA FAMILIA. CONDICIONES SOCIODEMOGRAFICAS

En la colonizaciéon del Catatumbo, la familia presenta ciertas
modalidades que se diferencian de los tipos familiares comunes y corrientes
establecidos en la mayoria de los ambitos rurales y urbanos.

3.2.1. El origen de los niicleos familiares

Siendo la colonizacion una posible etapa final en un proceso migratorio,
a veces muy largo, y teniendo en cuenta las edades promedio de los migrantes
que corresponden con bastante amplitud a las edades nupciales tradicionales
entre nosotros, resulta logico que una gran cantidad de estos nucleos
familiares se conformen a través de las etapas migratorias intermedias,
etapas en las cuales las circunstancias de inseguridad individual y la falta de
afecto favorecen decidida mente la union.

Tomando como pauta interpretativa a los hombres inmigrantes como
colonizadores, o sea a los registrados como "jefes" en sus respectivos
fundos (con o sin familia) a partir de los 15 afos, podemos verificar el
fendomeno que se expresa, a través de los datos que siguen:

Tabla 3.23. Distribucién de las uniones matrimoniales de los hombres
inmigrantes colonos, segin lugares de la unién

Uniones matrimoniales realizadas

En el lugar de origen Durante las etapas En el Catatumbo
de los migrantes del proceso migratorio después de llegar
238 (24,84%) 568 (59.29%) 152 (15.87%)

Fuente: Elaboracion propia del autor

Mucho mas de la mitad de las uniones matrimoniales se efectu6 durante
el proceso migratorio, en tanto que es relativamente bajo el porcentaje de
uniones realizadas después de llegada al Catatumbo. Esto se justifica en
parte por el alto porcentaje de los que llegan ya casados, presentindose por
consecuencia un reducido numero de solteros actuales en el Catatumbo,
que apenas alcanza el 8.76% sobre el total de colonos inmigrantes.
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El 24.84% que representa las uniones matrimoniales realizadas en el
lugar de origen, es realmente un hecho natural cuyas explicaciones caerian
mas bien dentro de ambitos ecoldgicos y culturales fuera del Catatumbo.

3.2.2. Estado Civil

Complementario al item anterior debe ser considerada la situacion del
estado civil registrado en la region del Catatumbo en el momento de la
encuesta. El cuadro que sigue distribuye a los hombres y mujeres en edad
productiva segun las cinco categorias de estado civil encontradas.

Tabla 3.24. Distribucién porcentual y numérica de la poblacion en edad productiva,
segln categorias de estado civil

Estado civil No. No. No.

categorias Hombres ) Mujeres & Total 2
Solteros 583 37.42% 223 18.98% 806 29.46%
Casados 558 35.82% 549 46.72% 1107 40.50%
Viudos 44 2.82% 49 4.17% 93 3.40%

Separados 14 0.90% 5 0.43% 19 0.70%

Union libre 359 23.04% 349 29.70% 708 25.91%

Total de las 1558 | 100.00% | 1.175 | 100.00% | 2733 | 100.00%

categorias

Fuente: Elaboracion propia del autor

En cuanto a la categoria solteros se anota que los hombres registran el
mayor de los porcentajes parciales (37.42%), lo cual se debe a que la edad
nupcial del hombre comienza, en promedio, hacia los 20 o 22 afios, y por
lo tanto este porcentaje resulta abultado por la presencia de los varones
(solteros) que estan entre los 15 y los 19 afos.

En cambio, las mujeres presentan uno de los mas bajos porcentajes
en esta misma categoria (el 18.98%) porcentaje que debiera ser atin mas
bajo ya que la edad nupcial promedio en ellas si esta alrededor de los 15
anos (hay nueve esposas entre los 12 y los 14 afios), y teniendo en cuenta
el hecho de la minoria numérica femenina en esta region, tanto en el tramo
de poblacion que se considera como en la poblacion total.

Hay una mayor tendencia al equilibrio entre los hombres y las mujeres
casados (35.82% por 46.7% respectivamente,) pero aqui el mayor porcentaje
corresponde a las mujeres. Si se dejan de lado los porcentajes y se consideran las
cantidades numéricas resulta que el equilibrio es todavia mayor (558 hombres
por 549 mujeres). Pero como la resultante son parejas de casados, la diferencia
de 9 a favor de los varones tiene que ser explicada debido al nimero de esposas

98



3. ASPECTOS DEMOGRAFICOS

que no han quedado incluidas en este tramo de edades por no llegar a los 15
afios y que precisamente son 9 como se ha anotado en lineas anteriores.

Cosa similar sucede con las categorias "viudos", en tanto que con la
categoria "separados" (aunque se trata de una baja proporcion), es notable
la diferencia a favor de los hombres, pues estos casi triplican aqui las mujeres.

En la "unién libre "el equilibrio llega a ser tan patente como en los
"casados "anotandose el mismo tipo de diferencia entre los sexos, lo cual
hace suponer que al no una decena de mujeres menores de 15 afios estan
en union marital libre.

Si se consideran los totales (hombres y mujeres) con respecto a las mismas
categorias, se observa que el mayor porcentaje (40.50%) corresponde a la
categoria "casados" siguiéndoles, ya muy distanciados, los solteros con el 29.49
%.La "union libre" presenta un alto y significativo porcentaje total (el 25.91%),
mucho mas de los casados, y mas de la cuarta parte las categorias, parte de todas
dando a entender esto que la "union libre” esta casi tan institucionalizada en
la region del Catatumbo como el matrimonio legal. Las categorias "viudos" y
"separados" como circunstanciales que son, presentan bajisimos porcentajes,
siendo notorio el in fimo 0.70% de la dltima de estas dos categorias, por cuanto
esto puede estar significando un bajo nivel de posibilidades de desintegracion
de los nucleos Familiares, ya sean legales o consensuales.

3.2.3. Numero y distribucion de las familias

Se ha obtenido un total de 958 familias constituidas en el Catatumbo,
extrayendo del numero global de adultos los solteros, que suman 92.

Varios tipos de distribucion de las familias se pueden intentar a partir de
este total. Los dos que parecen mas importantes, por ahora, son los siguientes:

3.2.3.1. Distribucion ecologica general

De las 958 familias del total, 150, o sea el 15.66% constituyen el grueso
de la poblacion asentada en los tres poblados de La Gabarra, "El Sesenta",
y La Pista. El 84.34% restante, o sea 808, son propiamente las familias de
colonos, este nimero el mas adecuado para hacer algunos calculos posteriores

3.2.3.2. Distribucion por intervalos de area cultivada

Necesariamente hay que acudir a una pauta de distribucion de las
familias teniendo en cuenta el factor econdmico. Los intervalos de 4rea
cultivada establecidos determinan, al menos, el potencial de ingresos, y por
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esto, al hacer esta distribucion se pueden deducir, en parte, cosas tales como
el nivel de vida familiar.

Tomando como 100% el nimero de nucleos familiares constituidos
como tales que suman 808, excluyendo por lo tanto los 92 colonos solteros
que también poseen fincas, la distribucion de areas cultivadas aparece
en el cuadro siguiente. Debe aclararse desde ahora, que, para efecto de
calculo numérico con relacién al No. de fincas, posteriormente se tomara
la cantidad de 900 "jefes" que corresponde a igual nimero de fincas.

Tabla 3.25. Distribucién de las familias de colonos del Catatumbo por
intervalos de drea cultivada

Intervalos de (En has.) No. de familias Porcentajes

drea cultivada de colonos distributivos
0.001a 8.00 has. 263 32.55%
8.012a 16.00 has. 210 26.00%
16.013a 32.00 has. 165 20.42%
32.014a 64.00 has. 99 12.25%

64.01 5 en adelante 71 8.78%
Gran intervalo 808 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

De aqui se deduce que casi el 60% de las familias de colonos pertenecen
a los dos primeros intervalos de drea cultivada, o sea que sus posibilidades
de explotacion de la tierra estan entre 0. y 16 has., lo cual por una parte
puede estar significando minifundio, y por otra, como consecuencia, que
este elevado porcentaje de familias registra los mas bajos ingresos y por lo
tanto el mds bajo nivel de vida

En cambio, lo que pudiera llamarse "familias privilegiadas" en cuanto
a posibilidades econémicas inmediatas, constituye unicamente el 8.78%.

3.2.4. Edades nupciales

Las edades nupciales en la region del Catatumbo, obtenidas por
retrospectos en las parejas conyugales, han arrojado inicialmente los
siguientes datos:
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Tabla 3.26. Edades nupciales diferenciales entre hombres y
mujeres colonos del Catatumbo

Edades en las cuales se produjo la union Hombres Mujeres
Edades maximas 57 Aios 45 Afos

Edades minimas 15 Afios 11 Afios

Promedio aritmético 28 Anos 24 Anos

Mediana 25 Anos 19 Afios

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como se observa, la mediana, en ambos sexos, estd bastante por
debajo del promedio aritmético, lo que puede darnos a entender que son
muy pocas las uniones cuyos contrayentes tenian edades avanzadas (por
encima de los 35 afos) en el momento de casarse. Son mas comunes las
uniones realizadas por parejas de adolescentes (hombres entre 15 y 19
afnos) y (mujeres entre 11 y 14 afnos), que las uniones llevadas a cabo por
parejas de adultos (mayores de 35 afios las mujeres, y mayores de 40 afios
los hombres).

El mismo registro de datos se puede expresar porcentualmente
distribuyendo los hombres y mujeres por grupos de edad (estandarizados),
teniendo en cuenta, desde luego, la edad de los contrayentes al momento
de la union. Esta distribucion arroja los siguientes resultados:

Tabla 3.27. Frecuencias matrimoniales en hombres y mujeres del
Catatumbo por grupos de edad

Grupos de edad Porcentaje de hombres Porcentaje de mujeres
10 a 14 afios 0.0% 8.4%
15a 19 afios 6.7% 47.0%
20 a 24 afos 36.3% 19.3%
25 a 29 afos 26.6% 14.4%
30 a 34 anos 12.7% 7.2%
35 afios y mas 17.6% 3.6%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Los mayores porcentajes, en cada uno de los sexos (enmarcados dentro
del cuadro anterior), estin demostrando cudles son los grupos de edad
que presentan la mayor frecuencia matrimonial. Para los hombres 20 a 24
anos, y para las mujeres 15 a 19, lo cual se presenta en forma similar para
la totalidad del pais, aunque con diferentes proporciones.

La tabla comparativa que sigue ilustra al respecto:
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Tabla 3.28. Mayores frecuencias (modo) en las edades nupciales de hombres y mujeres.
Aspecto comparativo entre poblacion del Catatumbo y poblacién nacional

Grupos de edad Catatumbo Colombia
Edad Hombres Mujeres Hombres Mujeres
15 a 19 afios 47.00% 30.37%
20 a 24 afios 36.3% 31.93%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Estos son los mayores porcentajes encontrados para cada sexo (con
respecto a los grupos de edad), tanto en el Catatumbo como en general
para Colombia. Como se puede apreciar, la poblacion del Catatumbo es
mucho mds incidente en este fendmeno que la totalidad colombiana, ya que
la edad nupcial de 15 a 19 afios para las mujeres de la region del estudio
rebasa el dato general del pais en un 16.26 %, y los mismo sucede, aun
cuando en menor proporcion, con el sexo masculino entre las edades 20 a
24 anos, pues los hombres del Catatumbo, en este aspecto, superan a los de
la poblacion colombiana en un 4.37%. Si esto es una tendencia real dentro
de esta poblacion, y por lo tanto llega a estabilizarse cuestion que por
ahora no se puede saber debido a las condiciones cambiantes provocadas
por el ajuste del asentamiento, se podria prever, dadas las circunstancias
nutricionales ambientales y socioeconémicas en general, un aumento
considerable de la natalidad en esta region durante la proxima década.

3.2.5. La nupcialidad

La frecuencia de las uniones matrimoniales en el Catatumbo presenta
dos alternativas de interpretacion en este estudio.

La primera, referida a las "uniones legales" y que ofrece la posibilidad
de hacer comparaciones con la totalidad del pais, y la segunda en referencia
a las "uniones libres" y por lo tanto no registradas ni en las parroquias ni
en las notarias publicas.

Las diferentes tasas de nupcialidad "legal" se expresan asi:

Tabla 3.29. Tasas de nupcialidad comparadas: Catatumbo 1969 — Colombia 1967

Tasas de nupcialidad Catatumbo Colombia
Bruta (Sobre poblacion total) 6.0% 4.32% (DANE 1967)
Especifica (15 y mas) 12.27% 8.13% (DANE 1967)

Fuente: Elaboracion propia del autor

Aunque las comparaciones se hacen entre dos afios diferentes, aquellas
son validas relativamente porque la diferencia es apenas de 2 afios, y porque

102



3. ASPECTOS DEMOGRAFICOS

cualquier ponderacion es posible dado que las tasas vitales nacionales para
el ano 1967 son de todas maneras calculadas a partir de las proyecciones
respectivas de la poblacion.

Hecha esta salvedad se puede establecer, en primer término, que la
nupcialidad bruta, es decir aquella que toma como base el total de la
poblacion para hacer el cdlculo correspondiente, es mayor en el Catatumbo
que en la poblacion total del pais. Pero dado que en la tasa bruta esta
incluida toda la poblacion, el dato no es muy util debido a que se incluyen
los habitantes de a 14 afos, quienes por lo general estan excluidos de la
nupcialidad, y quienes constituyen un altisimo porcentaje (alrededor del
50% de toda poblacion, tanto en el Catatumbo como en el pais). Por esto
ha sido necesario establecer la tasa especifica de nupcialidad en referencia
a las edades de 15 afios en adelante, y en este caso el Catatumbo supera
todavia mas (en un 4.14%). al pais.

Por otra parte, en la poblaciéon del Catatumbo se ha distribuido la
tasa especifica de nupcialidad (12.27%), en los que se puede denominar
"nupcialidad legal" con el 5.41%, y "nupcialidad libre" con el 6.86% de
esta ultima, calculada a partir de las uniones maritales consensuales.

Esto permite, en consecuencia, hacer una comparaciéon mas real entre
la nupcialidad legal del Catatumbo, 5.41%, y la nupcialidad general del
pais, 4.32%, ya que ambas tasas son productos exclusivos del registro
de matrimonios. Bajo estas circunstancias mas reales, se presenta todo lo
contrario, pues es ahora la poblacién colombiana la que supera en este
aspecto a la poblacion del Catatumbo en un 2.72%

De aqui se deducen al menos dos hechos importantes: Uno, que en
el Catatumbo predomina la "unién libre” como norma social, sobre el
matrimonio legal, cuestion esta que no podemos verificar para Colombia,
aunque se suponga que puede ser asi. Y otro, que, en cuanto a la nupcialidad
legal, la poblacion total del pais con todas sus alternativas y diferencias
regionales, supera por un alto margen a la del Catatumbo.

3.2.6. Formas matrimoniales

Como en la mayor parte del pais, la norma explicita en el Catatumbo,
en cuanto a los tipos o formas matrimoniales, es la monogamia. Sin
embargo, hay unos cuantos casos conocidos de poligamia (alrededor de
19, que alcanzan un 2,35% del total de familias de colonos), casos que
precisamente son conocidos porque se trata de una poliginia explicita.
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Generalmente las compafieras maritales de un mismo individuo residen
en lugares diferentes, dentro de la misma zona de colonizacion, o a veces
residiendo una en la zona (en el fundo), y otra en algin poblado de la
misma regioén o en Tibu o Cuacuta. Esta ultima modalidad se presenta con
mayor frecuencia entre colonos de los intervalos de drea cultivada 4 y §,
entre quienes hay muchos propietarios de casas en las zonas marginales de
las dos ciudades nombradas. Se supone que estos casos han de corresponder
a inmigrantes procedentes de sitios del pais en los que la poligamia es
tacitamente aceptada, por lo menos dentro de determinadas clases sociales.

Igualmente se supone (porque no fue averiguado), la existencia en el
Catatumbo de una mayor proporcion de poligamia encubierta (en la forma
de poliginia), ya que esta pauta si esta bastante generalizada en todo el pais.

3.2.7. Estructura familiar

En el Catatumbo predomina en forma absoluta la familia nucleada, lo
cual es, por una parte antagonico a la modalidad rural, ambito este en el
cual, por lo menos en Colombia, permanece la estructura familiar extensa o
consanguinea, y por otra, es hasta cierto punto natural, ya que las condiciones
de la colonizacion implican por sobre todo la familia de procreacion con
miembros jovenes y vigorosos, y sin lo que podria considerarse "desventajas"
por la presencia de miembros viejos de la familia origen, o por colaterales,
que si son jovenes, han de estar a su vez creando sus propios fundos, y por
lo tanto constituyendo nticleos familia res por separado.

Este predominio de la familia nucleada se da en el Catatumbo a todos los
niveles y bajo todas las posibilidades econémicas. La tabla de distribucion
del fenémeno por intervalos de area cultivada lo demuestra:

Tabla 3.30. Distribucion de los tipos de estructura familiar en el Catatumbo segun
intervalos en el drea cultivada

Intervalos Familias nucleadas Familias extensas
No. % No. %

1 218 82.89 45 17.11

2 144 68.52 66 31.48

3 131 79.55 34 20.45

4 91 92.00 8 8.00

5 67 94.12 4 5.88

Gran intervalo 651 80.56 157 19.44

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Como conclusion puede anotarse una relacion inversa entre la cantidad
de familia extensa y el potencial econémico inmediato, representado este en
los intervalos de area cultivada. En efecto, puede verse que, con excepcion
del primer intervalo, la proporcion porcentual de familias nucleadas va
aumentando a medida que crecen las posibilidades econémicas inmediatas,
y a la inversa, decrecen las proporciones porcentuales de las familias
extensas. Desde luego, con esta descripcion solamente, no se puede saber
si es que la familia nucleada posibilita un mayor desarrollo econémico
en el Catatumbo, o si, por el contrario, el mayor desarrollo econémico
configura, o ayuda a configurar, la familia nucleada. De todas maneras,
esta, la familia nucleada o conyugal, aparece. En este caso, como un
indicador valido del nivel de desarrollo econémico.

3.2.8. Conformaciones familiares

Se pretende establecer aqui, en qué medida los grupos familiares de los
colonos del Catatumbo se hallan integrados o desintegrados. Consideramos
como conformacion optima la que presentan los grupos familiares en los
cuales se hallan presentes tanto ambos conyugues como los hijos, y a la vez
se considera como conformacion incompleta la de aquellos grupos familiares
en los que estan ausentes alguno o algunos de sus miembros. De hecho, hay
varias modalidades en que se puede presentar la conformacion incompleta,
ya sea por ausencia del padre, o de la madre, o de ambos progenitores, o
de los hijos. El cuadro que sigue presenta la situacion para el Catatumbo.

Tabla 3.31. Tipos de conformacién incompleta en familias

Tipos de conformacion No. de familias Porcentajes

Optima 648 80.20%
Por ausencia del padre 13 1.52%
Por ausencia de la madre 41 5.08%
Por auzs:;agﬂzsambos 0 0.00%
Por ausencia de los hijos 18 9.14%
Padres solitarios 8 4.06%
Madres solitarias 0 0.00%

Todas las conformaciones 808 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

El primer hecho que resalta es el altisimo porcentaje de conformacion
familiar 6ptima, lo cual esta totalmente en desacuerdo con los resultados
de algunos sondeos verificados en zonas urbanas de Bogota en los cuales lo
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que ha predominado es la familia incompleta. Quiere decir esto que, a pesar
de todas las posibles circunstancias anormales de caracter social en que
vive la poblacion de colonos del Catatumbo, la familia se mantiene como
un nucleo fuertemente integrado y de relativamente alta permanencia.

El 19.80% restante, que corresponde a la conformacion incompleta,
ayuda a confirmar lo anterior, y permite ver a la vez algunos hechos
particulares de importancia:

La ausencia del padre es relativamente baja, y esta producida en la mayor
parte deloscasos porla muerte, de tal manera que elabandononoesunanorma.

En cambio, la ausencia de la madre es proporcionalmente mucho mayor
que la ausencia del padre. Es posible que dentro de este nimero de casos se
hallen algunas de las "familias en proceso", o sea que al Catatumbo hayan
llegado los padres con alguno o algunos hijos para instalarse, mientras la
madre y otros hijos, o la madre sola, permanecen en algin sitio fuera de la
colonizacion en espera de ser llevada a la region cuando se hayan superado
las dificultades inicia les del asentamiento.

La ausencia de ambos conyugues no se presenta en esta region, y por lo
mismo, no hay ni huérfanos desamparados ni nifios en estado de abandono total.

Los padres solitarios, con un 4.06 %, son ciertamente aquellos hombres
casados recién llegados a la colonizacion, que han dejado temporalmente a sus
respectivas familias en algun lugar (de origen o intermedio dentro del proceso de
migracion), mientras se instalan en el Catatumbo, para luego traer a la familia.
Se trata, por lo tanto, de otra modalidad de "familias en proceso", pero esta vez
sin traer consigo a ninguno de los miembros familiares.

El caso de la madre solitaria no se presenta, lo cual es l6gico y natural,
ya que, bajo las condiciones de la colonizacion, una mujer en esta situacion
no podria subsistir, a no ser que acudiera a otras formas de vida.

Le ausencia de los hijos, como casos (9.14%), se refiere mas que todo a
las parejas recién unidas y que por lo mismo estan esperando sus primeros
hijos. Este fendmeno es natural ya que, como se ha visto, las edades
nupciales en el Catatumbo ofrecen un cierto predominio. Es posible que,
sin embargo, haya algin caso ocasional de abandono del hogar por parte
de algunos hijos ya mayores, pero esto no tendria significacion dentro
del conjunto. Mas bien es posible, y ademas natural, que algunas parejas
conyugales se hallen solitarias por tener a sus hijos fuera del Catatumbo,
generalmente estudiando en Tibu, en Cucuta, y aun en Bogota.
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Todo parece indicar que esta ultima modalidad de conformacion
incompleta es mas aparente que real, y por ello, si se resta su proporcion
representativa, se tiene un porcentaje mas real de conformacion incompleta,
solamente el 10.66 %. De hecho, este nuevo dato afecta, aumentandolo
aun mas, el alto porcentaje de conformacién 6ptima visto al comienzo.

3.2.9. Numero de hijos promedio por familia

Se tiene, para el total de familias de colonos del Catatumbo, un
promedio general de hijos por familia equivalente al 3.42. Sin embargo,
si se observa la distribucion por intervalos de area cultivada, se presentan
variaciones significativas:

Tabla 3.32. Distribucién del tamafio familiar (No. de hijos)
segun intervalos de drea cultivada

Intervalos de area cultivada Numero de hijos promedio
1 2.63
2 2.49
3 3.72
4 4.53
5 5.50
Gran intervalo 3.42

Fuente: Elaboracion propia del autor

Se observa que el tamafio familiar es directamente proporcional al
incremento en el drea cultivada. Esto aparece arbitrario a primera vista,
por cuanto se tiene entendido, como generalidad, que el namero de hijos
disminuye a medida que aumentan las posibilidades econémicas, pero
puede tener en este caso su explicacion, parcial al menos, en el hecho de
que posiblemente los colonos de los tltimos intervalos lleven mas tiempo
de asentamiento y de vida matrimonial. Si esta hipétesis es correcta,
tendriamos entonces que, pasado algin tiempo, cuando los dltimos en
llegar se hayan consolidado (mds o menos 5 a 6 afios), el tamafio familiar
aumentara en todos los intervalos de drea cultivada, y por consiguiente se
elevara también el promedio general anotado en las primeras lineas.

A manera de consideracion general debe tenerse presente que también
en este caso, como en el de la estructura familiar, el primer intervalo de
area cultivada rompe el ritmo de la progresion al comienzo, lo cual sigue
indicando que el intervalo mds numeroso y de menores posibilidades
econémicas en la actualidad, posee mas caracteristicas sociales y econémicas
propias, que a manera de rasgos identifica torios lo estan diferenciando de
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los demas intervalos de drea cultivada. De esta manera, cuando la poblacion
que conforma este primer intervalo haya logrado su desarrollo y sea
econdémicamente tan, o mas, preponderante que el altimo de los intervalos
actuales, las circunstancias socioeconémicas de toda la region presentaran
otras modalidades, y quizds varien también las circunstancias familiares y
las expectativas en general. No quiere decir esto que las variaciones que se
presumen sean de tal magnitud que puedan trastornar definitivamente los
planes de desarrollo a corto y mediano plazo que des de ahora se proponen,
pero, de todas maneras, es algo que debe tenerse en cuenta.

3.3. LA SITUACION EDUCACIONAL

El estado y las condiciones de la educacion. En la region del Catatumbo
plantean los siguientes temas: escolaridad, alfabetismo, capacitacion,
infraestructura y profesorado.

3.3.1. Escolaridad

Tomando en conjunto a toda la poblaciéon mayor de cinco afios, la
situacion de escolaridad en el Catatumbo es la que aparece en la Tabla 3.33.

El grupo de edad entre 5 y 9 afios es el que presentan el mayor déficit
de escolaridad, el 90.7%, con relacion a la totalidad de nifos en las
mismas edades. Sin embargo, dadas las circunstancias sociales, culturales
y econémicas de la region, un calculo mas realista debe hacerse entre los
7 vy los 9 afios, ya que los 7 afios es la edad a la cual acostumbran los
colonos matricular a sus hijos por primera vez en la escuela. Teniendo en
cuenta esto, se tiene un total de 563 nifios entre 7 y 9 afios, de los cuales,
solamente 87 (el 15.46%), presentan alguna escolaridad. Se ve pues, que el
déficit de escolaridad sigue siendo muy alto (84.54%) pese a la reduccion del
tramo etario tan alto que apenas rebaja en un 6 %el déficit para la totalidad
de 5 a 9 afios.

Si se desea establecer un indice comparativo con la poblacion nacional,
podemos acudir a la "Tasa de escolaridad en edad escolar" calculada sobre
la poblacion de 7 a 12 afos. Esta tasa da para el Catatumbo el 24.88%,
mientras que para el pais en 1.968 es de 71.6% (DNP), lo cual indica, a
través de la diferencia (46. 72%), el estado rudimentario de la escolaridad
existente en el Catatumbo para el afio de las encuestas (1969).
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TOMO 1. Estudio socio-econémico

Figura 3.4. Situacion general de la escolaridad en la colonizacion del Catatumbo
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Sin embargo, la situacién en este sentido ha tenido que mejorar
ostensiblemente, por cuanto gran parte de los esfuerzos hechos en el
denominado "Plan de desarrollo a corto plazo" se han encaminado hacia
la educacion, creando mas escuelas y mejorando las existentes.
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La situacion en siguientes tres grupos de edad establecidos (10 a 14,
15 a 24y 25 a 29), es igualmente critica en cuanto a escolaridad efectiva,
notandose un mayor equilibrio (alrededor del 46% sin escolaridad), entre
las edades que van de los 15 a los 29 afios.

El altimo de los grupos de edad (50 y mas afios), presenta la mas baja
escolaridad entre lo que se podria denominar conjunto de adultos. Esto
desde luego, tiene su causa principal en el hecho de que hace 40 afios la
escuela rural era mucho mas deficiente.

Es notoria, por otra parte, la gran diferencia porcentual que en casi todos
los grupos de edad existe entre la escolaridad referida a los dos primeros
grados de primaria, y la referida a los grados 30, 40, y 5o. Sucede esto desde
los 5 hasta los 29 afos, concluyéndose que, también en el Catatumbo como
en la mayor parte de las areas rurales del pais, sigue imperando la costumbre
tradicional de mandar a los nifios a la escuela s6lo mientras aprenden a
leer y escribir (cosa que se lleva a cabo en dos afios), para luego retirarlos a
trabajar en labores complementarias agricolas y domésticas.

Sin embargo, es igualmente notorio, y hasta cierto punto sorprendente,
el que el altimo tramo edad considerado (50 y mds afios), que es precisamente
el que registra menor escolaridad efectiva entre los adultos, presente un
ligero predominio porcentual de quienes han culminado la primaria sobre
quienes solamente llegaron hasta la culminacion del 20. grado.

En cuanto a los estudios en secundaria, puede hablarse mas bien de casos
esporadicos con una ligera incidencia en el tramo de 15 a 29 anos. Debe
decirse que en ninguno de estos casos se registra el bachillerato completo,
y que tal vez es posible que lo culmine alguno, o algunos, de los cuatro
individuos del grupo de 10 a 14 afios que actualmente lo estan estudiando.

En el aspecto general o de conjunto, lo mas significativo es la distribucion
entre los que han tenido alguna escolaridad, asi sea la minima (el 41.60%),
y el resto (58.40%), que no han tenido en ningiin momento la oportunidad
de ir a la escuela. Esto de por si constituye un déficit abultado que expresa
la magnitud del problema educacional en el Catatumbo. Con el animo de
visualizar esta situacion de conjunto se presenta en la Figura 3.4.

3.3.1.1. Escolaridad en las edades productivas

Las edades productivas son un elemento de cruce importante con
la escolaridad, si se quiere establecer una relacion entre la "capacidad
productiva" y el "nivel educacional". Tenemos asi la siguiente situacion:
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Tabla 3.34. Distribucion porcentual de la escolaridad entre los hombres y mujeres en
edad productiva en la region del Catatumbo. Zona de colonizacién

Escolaridad colonos en edad productiva
Hombres Mujeres
1ro t 2do grado de primaria 29.91% 11.56%
3ro, 4to y 5to de primaria 21.94% 16.98%
Total primaria 51.85% 28.54%
1ro y 2do de bachillerato 1.14% 11.38%
3ro y 4to de bachillerato 0.89% 4.54%
5to y 6to de bachillerato 0.69% 5.52%
Total secundaria 2.72% 21.34%
Escolaridad total 54.57% 49.88%
Sin escolaridad 45.43% 50.12%
Total de personas (15 a 64) 100.00% 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como se puede observar, hay dos hechos relevantes: en toda la primaria
existe un predominio de los hombres sobre las mujeres, en tal forma que,
en el total, aquellos casi doblan porcentualmente a estas; y, al contrario,
a través de todas las posibilidades de la secundaria hay un predominio
absoluto del sexo femenino, a tal punto que se registra una abrumadora
mayoria que proporcionalmente es mas de ocho veces el dato que ofrecen
los hombres. Sin embargo, en la escolaridad total los hombres mantienen
un predominio leve (54.57% por 49.88%), lo cual conduce, junto con lo
anterior, a establecer varias cosas:

Una gran cantidad de hombres en edad productiva han tenido una
escolaridad bésica, apenas para salir del analfabetismo, pero sin trascender
a mayores conocimientos.

Podria afirmarse que las mujeres en edad productiva presentan una
escolaridad menor en "cantidad" pero mayor en "calidad", ya que un
porcentaje representativo de ellas, el 5.52 %, ha llegado hasta el 50. afio
de Bachillerato.

Si se observan los porcentajes de "sin escolaridad", de todas maneras,
aparecen muy altos en ambos sexos, y aun que el referente a los hombres
en menor, aqui se manifiesta mas incidente, dado que son precisamente los
hombres quienes constituyen la fuerza productiva real. En otras palabras,
el desarrollo de las actividades productivas (en referencia especialmente a
los hombres) tiene una sustentacién educacional y de capacitacion minima.

Esta situacion hace dirigir la mirada, dentro del Plan de Desarrollo
Integral para el Catatumbo, hacia el impulso de la educaciéon de adultos
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(sin descuidar desde luego a las personas en edad escolar), para habilitar, en
cuanto a educacion basica y fundamental se refiere, a esos altos porcentajes
de poblacion sin escolaridad que de todas maneras son responsables por la
productividad de la region.

3.3.1.2. La escolaridad en los jefes de hogar

La escolaridad entre los jefes de hogar y esposas es muy similar en
conjunto y presenta las mismas alternativas en la distribucion, a la
escolaridad para el tramo de poblacion en edad productiva, como puede
notarse en este cuadro:

Tabla 3.35. Comparacién de la escolaridad entre jefes y esposas, y
hombres y mujeres en edad productiva

Categorias Con. Sln. Categorias Cor! Sln.
escolaridad escolaridad escolaridad escolaridad
Jefes de 54.58% 45.42% Esposas 50.24% 49.76%
hogar
Hombres Mujeres
en edad 54.57% 45.43% en edad 49.88% 50.12%
productiva productiva

Fuente: Elaboracion propia del autor

Lo unico que se puede anotar es que hay unas diferencias minimas en
la escolaridad tanto a favor de los jefes sobre el total de hombres en edad
productiva, como de las esposas sobre el total de mujeres en edad productiva.

Quiere decir esto que, aunque la situacion no varia fundamentalmente,
los solteros estan en una pequefia desventaja, en cuanto a escolaridad, ante
los casados.

3.3.2. Alfabetismo

La descripcion de este aspecto se puede iniciar, para el Catatumbo, con
las comparaciones entre las categorias "sin escolaridad" y "analfabetismo".
Como se sabe, el factor mds directo del alfabetismo es el grado de
escolaridad, y por ello son permisibles estas relaciones, las cuales ademas
nos indican que hay otras maneras de aprender a escribir y leer fuera de la
asistencia a la escuela.
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Tabla 3.36. Comparaciéon numérica y porcentual entre categorias:
“sin escolaridad” y “analfabetos”

Sin escolaridad Analfabetos
No. Porcentaje Grupos de edad No. Porcentaje
907 90.70 5-9 927 92.70
400 55.63 10-14 379 52.70
408 45.69 15-24 316 35.40
784 46.12 25-49 519 32.00
159 62.11 50y mas 116 45.30
2.622 58.40 TOTALES 2.257 50.26

Fuente: Elaboracion propia del autor

El primer grupo de edad (5 a 9) afios, y por razones obvias, es el unico que
presenta un mayor porcentaje de analfabetos que de individuos sin escolaridad.
En los grupos restantes el predominio es a la inversa. La constante proporcion
menor de analfabetos con respecto a los sin escolaridad esta indicando que en
un buen porcentaje (el 8.14% en total), estos colonos han aprendido a leer y a
escribir sin haber pasado por las aulas escolares. Si se comparan las diferencias
parciales (entre analfabetos y sin escolaridad), por grupos de edad a partir de
los 10 afios se tiene: 10 a 14 anos = 2.93%; 15 a 24 afos = 10.29%; 25 a
49 =14-12%; 50 y mas = 16.81 %. Se ve pues, que a medida que se avanza en la
edad, aumenta la diferencia, lo cual puede estar significando que a medida que
pasa el tiempo para estos campesinos se va adquiriendo una mayor conciencia
acerca de la importancia de saber leer, y como consecuencia se aumentan los
esfuerzos para aprender. También es 16gico pensar en que entre mds viejos sean
los individuos han podido tener mas oportunidades de alfabetizacion a través
de posibles programas llevados a cabo en los lugares de origen o durante la
migracion que los llevo al Catatumbo. Como se ha visto anteriormente, la
escolaridad en los mayores de 50 afios se re baja notoriamente con relacion
a los grupos de edad anteriores, y son precisamente los componentes de este
grupo etario los que presentan la mayor diferencia anotada, el 16.81%.

Desde otro punto de vista, se puede comparar la tasa de alfabetismo
(poblacion de 15 afios en adelante), del Catatumbo, que es de 657% con
la misma tasa del sector rural nacional calculado por el DANE para 1.964
v equivalente al 587%. Ponderando la diferencia en afios, y suponiendo un
incremento constante del alfabetismo rural en los cinco afios siguientes a 1.964,
se presume que la situacion del Catatumbo, en este sentido, es por lo menos
igual a la del conjunto rural del pais, y tal vez, ligeramente mejor.
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3.3.3. Infraestructura escolar

Para el afio del estudio (1.969), la situacion de la infraestructura escolar,
referida a cupos, era altamente negativa, pues para las 1.719 personas entre
5y 14 afios que pueden ser consideradas como poblacién escolar potencial
solo disponia la region de 240 cupos distribuidos en tres escuelas. De este
cdlculo se deduce, para el afio en mencion, un déficit del 85%, cuestion que
se perfil6 como uno de los problemas objetivos mas graves de la region.

Estas tres escuelas son: La de la mision de Las Madres Lauras con 120
cupos, la del Poblado de "El Sesenta", con 80 cupos, y la de la Pista con 40
cupos. Entre las tres se ocupaban cinco maestros, y todas tenian solamente
hasta el 20. grado de primaria. Si se hicieran cdlculos mas realistas, y
referidos, no a los cupos sino al nimero efectivo de alumnos en estas
escuelas, se tendria un déficit mucho mayor, por cuanto si bien la escuela
de la Mision, que fue construida con miras a ocuparla con indigenas tiene
120 cupos, no ha prestado hasta ahora el servicio a los hijos de los colonos.

La habilitacion de esta escuela para la colonizacion, que entre otras
cosas posee las mejores instalaciones de la region, es una necesidad para
cubrir de inmediato dentro de los planes de desarrollo que se proyectan.

El plan de desarrollo inmediato aboco el problema del alto déficit,
y fue asi como, a partir de la distribucion zonal, se inicié un programa
de construcciones escolares durante 1970 y lo que va corrido del 71.
La situacion al momento de escribirse este informe (mayo 1971), es la
siguiente, en cuanto a capacidad de cupos escolares:

Tabla 3.37. Distribucién de las escuelas del Catatumbo en la actualidad segun sitios,
grados, profesores y estado actual

Escuela Capacidad Grados No. de Estado actual
profesion
la Gabarra 80 1-2-3 2 Terminada
El Sesenta 80 1-2 2 Terminada
San Miguel 80 1-2 1 En construcciéon
La Pista 40 1-1 1 Terminada
Trocha Ganadera 40 1-2 1 En construccion
La Trinidad 80 1-1 2 Terminada
La Paz 40 1-2 1 En construccion
El Cuarenta 40 1-2 1 En construccion
LaIsla 40 1-2 1 En construccion
NUEVE ESCUELAS 520 12

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Quiere decir esto que, una vez terminadas las escuelas que se hallan
en construccion, se habra logrado un incremento en los cupos escolares
equivalente al 6.29%, lo cual es bueno como representativo de un esfuerzo
hecho en corto tiempo, pero que a la vez dice que hay que multiplicar casi
por 13 tal esfuerzo para establecer la situacion de cupos, suponiendo que no
aumentara el potencial de la poblacion escolar. Pero segin se puede deducir
de la distribucion actual de la poblacion, por edad y sexo, este potencial
también se incrementard, y en forma continua ya que también es muy
probable que la actual tasa de natalidad aumente en el futuro inmediato.

Es bueno anotar aqui, que, en el intento de promover mas soluciones
inmediatas y parciales al problema de los cupos escolares, la Corporacion
El Minuto de Dios, por intermedio del EL INDEC, ha tenido mas de 100
nifios del Catatumbo a estudiar en los colegios del barrio El Minuto de Dios,
proponiéndose ademas dar escolaridad en grados superiores que por ahora no
existen en la region. De todas maneras, el problema general de la educacion,
y el particular de los cupos escolares, no podra resolverse tan de inmediato.

Por esta y otras razones, la solucion integral deberd ser parte esencial,
constitutiva del Plan General de Desarrollo a mediano y largo plazo. Es 16gico
ademads que, si a la base del Plan se impulsa la educacion, y través de ella, la
adecuacion mental, los otros elementos del mismo plan, especialmente los
economicos y sociales, serin mucho mas viables.

3.3.4. Capacitacion laboral. "Otros estudios"

Bajo este item se quiere significar aqui, mas que todo, la posibilidad
de "otros estudios", fuera de los de primaria y secundaria, hechos por los
actuales colonos del Catatumbo, estudios que pueden haberlos habilitado
para el desempefio de algunas labores no propiamente agricolas.

Al hacer los extractos correspondientes, se encontraron los siguientes
"otros estudios" distribuidos entre los hombres y mujeres de 15 a 64 afios.
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Tabla 3.38. Distribucion de “otros estudios” en hombres y
mujeres en edades productivas. Colonizacién del Catatumbo

. Hombres Mujeres
Estudios de
No. % No. %
Aserrio y carpinteria 19 1.21
Agronomia 2 1.21
Mecdnica 5 0.32
No identificados 4 0.25
Normalistas 10 0.85
Modisteria 9 0.77
Enfermeria 9 0.77
“Otros estudios en total” 30 28 2.40%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como se ve, este no ha sido un rengléon muy concurrido. Los bajisimos
porcentajestotalesindican alavez, que también aquilas mujeres superanalos
hombres. En cuanto a los estudios masculinos, lo principal, numéricamente
hablando, corresponde a labores que estan bien asociadas al aspecto de la
colonizacion. El desmonte de cierta categoria de bosque implica el aserrio
a manera de rudimento industrial, y la carpinteria, rudimentaria también,
ayuda al proceso de habilitacion de areas para la vivienda del colono. Estos
19 sefiores han aprendido estos oficios no propiamente en escuelas técnicas
sino mediante ayudantias hechas como trabajo a carpinteros y aserradores,
especialmente durante algunas etapas del proceso migratorio.

Los cinco que han estudiado mecanica, lo han hecho mas o menos
bajo las mismas perspectivas, y se supone que estos individuos estan
dedicados a las labores del transporte fluvial a flete, transportando en
canoas con motor dentro de borda los productos de los colonos que aiun
no son propietarios de canoas. La unica forma de utilizacion actual de la
mecanica en el Catatumbo es el arreglo constante de motores de canoa y el
mantenimiento en general de los mismos.

Los estudios de Agronomia se refieren a cursillos recibidos a través de
algunas agencias de desarrollo agricola y contemplan aspectos técnicos de
siembra y de ganaderia. De hecho, EL INDEC programé y llevé a cabo una
visita de lideres de colonos a las instalaciones del ICA en Tibaitata y alli
recibieron instruccion verbal por parte de técnicos, y efectos demostrativos.
Esta visita fue posterior a las encuestas y por lo mismo no han quedado
registradas como posibles "estudios de agronomia".

En el sector femenino son tres las "clases de otros estudios”: normalistas,
de modisteria y de enfermeria, todas con proporciones sensiblemente iguales.
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Haciendo una comparacioén de tipo cualitativo entre "estudios" de los
hombres y "estudios" de las mujeres se encuentra que:

d. Los "otros estudios" hechos por los hombres son por lo general
informales y ocasionales, mientras que los realizados por las mujeres
son, por su naturaleza y contenido, mucho mas formales, es decir,
llevados a cabo en centros especiales, o por lo menos bajo la direccion
de un maestro adecuado. En efecto, es necesaria la asistencia a escuelas
normales, a centros de asistencia médica para la enfermeria, y a
institutos o profesoras para la modisteria.

e. Parecen ser, en conjunto, mucho mas funcionales los "otros estudios”
femeninos, dadas las condiciones propias de la colonizacién, sobre todo
en los comienzos del asentamiento que es cuando las infraestructuras
minimas practicamente no existen.

En estas condiciones, el vestido, en especial el de los pequefios y el de
las mujeres, tiene que ser solucionado internamente, y lo mismo pasa con
los primeros auxilios necesarios ante los continuos accidentes de trabajo y
ante las enfermedades provocadas por el medio ambiente insalubre.

En conjunto se puede decir que el bajisimo porcentaje que presentan estos
"otros estudios", los hacen insuficientes al maximo, y a la vez los proponen
como una necesidad objetiva que debera ser solucionada, previo estudio de
las condiciones, por los planes y programas de desarrollo integral.

3.3.5. Educacion fundamental de adultos

Este ultimo item dentro de la descripcion de la situacion educacional en la
colonizacion del Catatumbo, se dirige mas que todo a algunas conclusiones
practicas que han de tenerse en cuenta dentro de los programas de mejoramiento
de la region. Dado que la capacitacion es un factor indiscutible para elevar el
nivel socioeconémico, pues se supone que introduce los cambios y habilidades
mentales para el desempefio productivo, y dado también que los adultos de esta
poblacion presentan bajos indices de escolaridad, de alfabetismo y de estudios
técnicos especiales, impone la elaboracion y puesta en marcha de un programa
masivo educacional, que tendria dos partes bien definidas pero que deben estar
integradas. La una, la educacion a nivel escolar propiamente dicho, alrededor
de lo cual esta todo lo concerniente a cupos y aulas, y a profesores y facilidades
suficientes, dentro de programas adecuados y de acuerdo a finalidades bien
claras y concretas; y la otra, la educacion y capacitacion de los adultos, es decir,
de quienes tienen a su cargo la productividad de la region. Esto tltimo, como se

118



3. ASPECTOS DEMOGRAFICOS

ha dicho, debe funcionar armoénicamente con la educacion escolar, en tal forma
que incluso algunas veces puedan ser utilizadas para ambas cosas las mismas
infraestructurasy posibilidades. Pero desde luego, la orientacion y las finalidades
en este segundo caso han de ser diferentes hasta tal punto que todo ello debe
conformarse dentro de un plan concreto de educacion y capacitacion de adultos,
plan que a su vez debe considerar por una parte la alfabetizacion, y por otra la
capacitacion en labores técnicas agricolas o relacionadas con el medio agricola.

Segun lo visto anteriormente, los programas de alfabetizacion de adultos
serian bien recibidos, dados los antecedentes de la poblacién que en buenas
proporciones ha aprendido a leer y escribir sin haber asistido a las aulas
escolares. Quizas exista una expectativa social en este sentido, que, al ser
capitalizada, podriaaprovecharse paraelevarelnivel educacional del conjunto.

Por otra parte, la capacitacion en labores técnicas, y por lo tanto de
aplicacion practica inmediata y permanente, debe ser orientada para producir
un mecanismo autodefensa ante el medio ambiente hostil, instrumentando a
los colonos para que hagan mas rapido y lo concerniente a la domesticacion y
agriculturacion de las tierras; en otras palabras, para elevar ostensiblemente
la productividad, y para que tengan la capacidad de aprovechar socialmente
y en forma 6ptima los productos y beneficios del trabajo.

3.4. LA SITUACION DE SALUBRIDAD

El estado de salud es altamente negativo en el Catatumbo. Mas de la mitad
de la poblacion total de colonos se halla afectada de alguna dolencia, y tan solo
el 6.57% de las familias se encuentran completamente libres de enfermedades
importantes. Esta es la situacion global para la época de la encuesta, pero
debe tenerse en cuenta que los riesgos han seguido aumentando, pues ademas
de la presencia de algunas enfermedades contagiosas, también influyen las
condiciones sanitarias del medio ambiente, las plagas y animales ponzofosos,
la baja capacidad de resistencia organica de los habitantes, y las deficiencias en
los servicios médicos y asistenciales. A continuacion, se describen los principales
aspectos que ayudan a configurar el cuadro de morbilidad de esta region.

3.4.1. Morbilidad

Bajo este titulo se exponen las principales enfermedades que aquejan a los
colonos del Catatumbo en la actualidad, tratando de establecer sus incidencias
y las distribuciones por clases o tipos y por edades y sexos, aprovechando
ademads algunas oportunidades para hacer comparaciones pertinentes.
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3.4.1.1. Las enfermedades predominantes

A partir deuna ordenacion preliminar se determinaron nueve entidades que
resultarondelagrupamientologico delosdatos proporcionados porlosmismos
colonos. Es natural que en algunos casos hayan fallado las apreciaciones (desde
el punto de vista médico), pero de todas maneras el resultado demuestra una
gran variedad de situaciones y altas incidencias en cada una de ellas.

Lasentidades determinadas por agrupamiento son, en orden de incidencia,
las siguientes: paludismo y fiebres, afecciones respiratorias y gripe, afecciones
estomacales, afecciones de Organos internos, afecciones provocadas por
accidentes, ataques nerviosos, afecciones de los ojos, reumatismo y varices.
Ademas, se ha configurado una décima agrupacion para incluir en ella los
estados de enfermedad que no pudieron ser identificados, ya sea porque los
sintomas que proporcionaron los colonos no correspondieron con cierta
minima claridad a alguna de las nueve entidades anteriores, o por insuficiencia
de los actos, o por mala captacion y consignacion de estos en los formularios
de la encuesta. Entre estas enfermedades no bien identificadas se presentan
unos pocos casos, denominados vagamente por los mismos colonos como:
cancer, tumores, derrame cerebral, locura y paralisis temporal.

3.4.1.2. Incidencia de las enfermedades

La incidencia de todos y cada uno de los grupos de enfermedades
previamente determinados se puede observar mediante el andlisis de la
poblacion afectada, de las frecuencias de los casos, y de la distribucion de
las familias por afecciones.

a. En primer término, en cuanto a la poblacion afectada puede decirse, de
manera general, que el nimero total de personas afectadas por alguna
enfermedad es de 3.081, cifra que equivale al 54.34% de la poblacion
total. De otra parte, el nimero de personas afectadas por mas de una
enfermedad a la vez es de 869, o sea el 15.31% del total de la poblacion.

Si se toman los porcentajes de personas afectadas en todos y cada uno de
los grupos de enfermedades (cuadro II1.36), se puede ver como la mas alta
incidencia la presenta el paludismo, a pesar de las campaifias del Servicio de
Erradicacion de la Malaria. Es posible que este altisimo porcentaje (77.18
%) se eleve aun mas con buena parte de lo que corresponde a "afecciones
estomacales" yalgunasdelasenfermedades “nobienidentificadas" .Parecepues,
que la insalubridad del medio ambiente es quizas el factor mas determinante
en este caso, ya que los efectos del tratamiento individual animalario se
ven contrarrestados por las gran des posibilidades de contagio permanente.
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Tabla 3.39. Porcentajes de personas afectadas en cada uno de los grupos de enfermeda-
des con respecto a la poblacién total

Enfermedades Personas-porcentajes-
Paludismo y fiebres 77.18%
Afecciones respiratorias 18.89%
Afecciones estomacales 9.41%
De 6rganos internos 5.65%
Debidas a accidentes 2.50%
Ataques nerviosos 0.81%
De los ojos 1.75%
Reumatismo 0.49%
Varices 0.32%
No bien identificadas 10.59%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Las "afecciones respiratorias" presentan el segundo item en importancia
numérica y porcentual, cuestion que se presenta con caracteristicas
preocupantes, ya que casi el 20% de la poblacion experimenta, aparte de
las simples gripas, dolencias de relativa gravedad (dada la carencia de los
servicios médicos), como lo son la pulmonia, la bronquitis y la neumonta.

El resto de las enfermedades presentan bajos porcentajes, y por regla
general, no se trata de enfermedades transmisibles o contagiosas.

Si por otra parte se hace la discriminacion de las incidencias entre los
sexo0s, se encuentran algunas diferencias y particularidades notables. Al
respecto puede observarse en la Tabla 3.40. que presenta la incidencia
porcentual en cada uno de los grupos de enfermedades comparativamente
entre los hombres y las mujeres de esta poblacion. Desde luego se puede
apreciar aqui también la absoluta mayoria de los casos de malaria tanto
en el sector masculino como en el femenino, y también se puede ver
coémo la incidencia de las demas enfermedades, a partir de las afecciones
respiratorias va disminuyendo paulatinamente, hasta llegar al grupo de las
"no identificadas", grupo del cual hay proporciones similares a las de las
afecciones estomacales.

Pero lo que tal vez interesa mds a partir de esta graficacion son las
reales diferencias intersexuales. Tomando a cada sexo como totalidad (tal
como esta construida la tablao), hay una doble alternativa: si se considera
el fenomeno desde el punto de vista numérico, es mayor la cantidad de
hombres que de mujeres enfermos, lo cual es hasta cierto punto natural,
ya que como es sabido, el indice de masculinidad (216) da un excedente
considerable de varones en esta poblacion. Ahora bien, si se considera
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el mismo fenémeno desde el punto de vista porcentual, igualando las
cantidades de hombres y mujeres a respectivo ciento por ciento (lo que
aparece en la tabla), las proporciones de los dos sexos es atacado por igual
por las condiciones de insalubridad de la region.

Sin embargo, como antes se ha anotado, si hay diferencias relevantes
entre los dos sexos en relacion con los estados de salud. Se trata del
predominio de ciertas enfermedades entre los hombres, y de otras afecciones
entre las mujeres.

El sexo masculino se ve mayormente afectado por el paludismo (60.35%
por 59.99 %), por las afecciones respiratorias (16.52% por 1.19%), por
los ataques nerviosos (0.64% por 0.62%), y por el reumatismo (0.64%
- por 0.0%). En cambio, el sexo femenino sufre mayores incidencias de
las siguientes enfermedades: Afecciones estomacales (9.05% por 6.17 %),
enfermedades de los 6rganos internos (5.12% por 3.92%), enfermedades
de los ojos (2.43% por 0.64%), varice (0.31% por 0.21%), y enfermedades
no bien identificadas (9.17% por 7.63%). Son notables las minimas
diferencias intersexuales que presentan el paludismo, los ataques nerviosos
y las varices, y también la ausencia total del reumatismo entre las mujeres.

La sensible igualdad en las incidencias de enfermedad entre los dos
sexos antes anotada, se puede verificar estableciendo las diferencias de
predominio por grupos de enfermedades, tal como aparecen en el cuadro
que sigue.

Facilmente se puede observar que el predominio intersexual estd
repartido equitativamente, hasta tal punto que la diferencia a favor de los
hombres es de s6lo una centésima.

b. En cuanto a la frecuencia de los casos, discriminados por cada grupo
de enfermedades, la situacion es la que se presenta en en la Tabla 3.41.

Se considera como "caso" la manifestacion unitaria de cualquier
enfermedad, de tal manera que una persona puede presentar varios casos,
de la misma o de diferentes enfermedades. Es decir, aqui se considera la
frecuencia con que las enfermedades afectan a las personas.
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Tabla 3.40. Equivalencias de predominio intersexual segtin grupos de enfermedades

Enfermedades predominantes
Diferencia porcentual . Diferencia porcentual

Entre los hombres de predominio Entre las mujeres de predominio
Paludismo 0.36% Estomacales 2.89%
Respiratorias 4.41% De érganos internos 1.20%
Por accidentes 2.09% De los ojos 1.79%
Reumatismo 0.64% Varices 0.10%
Ataques nerviosos 0.02% No identificadas 1.54%
Predom.lmo 7.52% Predominio femenino 7.51%

masculino

Fuente: Elaboracion propia del autor

Tabla 3.41. Distribucién numérica y porcentual de los casos de enfermedad

Enfermedades Casos No. Porcentajes
Paludismo 2.636 60.09%
Afecciones respiratorias 723 16.48%
Afecciones estomacales 300 6.84%
De 6rganos internos 174 3.97%
Debidas a accidentes 97 2.21%
Ataques nerviosos 25 0.57%
De los ojos 77 1.75%
Reumatismo 19 0.43%
Vdrice 10 0.23%
No bien identificadas 324 7.43%
Todas las enfermedades 4.387 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Se puede observar que el total de casos (4.387), supera al total de personas
afectadas(3.081),lo cual confirmael dato, yaexpreso, del 15.31% de personas
afectadas por mas de una enfermedad a la vez. Por otra parte, también se
puede observar, si se comparan los dos cuadros anteriores, que existen mas o
menos las mismas proporciones distributivas entre “casos” y “personas”, y
por lo tanto la descripcion hecha alrededor de las mismas “personas™ es valida
para los casos, 0 sea que, también en cuanto “casos” la mayor incidencia
la presenta el paludismo, seguido un poco lejanamente por las afecciones
respiratorias, y luego por las demds afecciones en proporciones minimas.

c. La incidencia de las enfermedades en los ntcleos familiares es
importante por cuanto la familia del colono es practicamente una
unidad econémica de produccion, y desde luego de consumo. Puede
decirse que la sola presencia de un solo miembro familiar enfermo
estard, bajo las circunstancias de la colonizacion, afectando en su
productividad a todo el nucleo. Por estas razones se han configurado
los datos que se exponen en el cuadro que sigue.
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Aunque las proporciones distributivas de las enfermedades siguen siendo
sensiblemente iguales a las encontradas para establecer las incidencias en
la poblacién y en cuanto a casos, sin embargo, aqui deben hacerse resaltar
algunos hechos importantes. Fuera de los altisimos porcentajes de familias
para cada enfermedad, lo cual es natural ya que se toma una unidad
multiple mas grande, debe anotarse que solo el 1.89% de las familias de
los colonos, y el 6.57% del total de familias de la region, incluyendo las
de los poblados y caserias, esta libre de enfermedades importantes. Quiere
decir esto que, por una parte, el desgaste de energias causado por la falta
de salud a nivel familiar y la consecuente baja productividad econdémica
resultante, constituyen un factor altamente negativo, y por otra, y quizas
mucho mds importante como apreciacion, que las enfermedades estan
afectando mas a las zonas puramente rurales que a las zonas de poblados,
o sea que hay mayores incidencias de enfermedad en los lugares donde los
servicios médicos y de sanidad son mas rudimentarios.

Figura 3.4. (Enfermedades en el Catatumbo)
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Tabla 3.42. Distribucién numérica y porcentual de las familias de colonos segun las
diferentes enfermedades

Enfermedades No. de familias afectadas Porcentajes en cada enfermedad
Paludismo vy fiebres 883 98.11%
Afecciones respiratorias 300 33.33%
Afecciones estomacales 203 22.55%
De 6rganos internos 155 17.22%
Debidas a accidentes 92 10.22%
Ataques nerviosos 20 2.22%
De los ojos 39 4.39%
Reumatismo 15 1.66%
Varice 10 1.11%
No identificadas 204 22.67%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si se hace una distribucion de las enfermedades en el seno de las familias,
segun status familiares, se tiene lo siguiente: (Ver Tabla 3.43).

En primer lugar, si se hace una comparacion entre jefes y esposas
solamente, se encuentran, en cuanto a la incidencia de las enfermedades,
mads o menos las mismas distribuciones que se encontraron al comparar a
los hombres y a las mujeres en general. Solo que aqui hay tres pequenas
excepciones: dos en cuanto a Organos internos y varice que se presentan con
equilibrio porcentual entre jefes y esposas, y la tercera en el sentido de que
los ataques nerviosos predominan en las esposas con respecto a los jefes, al
contrario de lo que sucede en el cuadro general en donde son los hombres los
que presentan una mayor incidencia de este problema.

Tabla 3.43. Distribucién numérica y porcentual de las enfermedades
segun status familiares

Grupos de Jefes Esposas Hijos Otros familiares %
enfermedades afectados afectadas afectados afectados
No. % No. % No. % No. %

Paludismo y fiebre 631 | 26,53 | 495 | 20.82 | 1.116 | 46.93 | 136 5.72 100%
Afecciones respiratorias | 223 | 38.32 87 | 1495 | 267 | 45.88 5 0.85 100%
Afecciones estomacales | 39 | 13.45 78 | 26.90 159 | 54.83 14 4.83 100%

De 6rganos internos 68 39.08 68 | 39.08 19 10.92 19 10.92 %
Debidas a accidentes 58 | 60.42 14 | 1458 19 19.79 5 5.71 100%
Ataques nerviosos 5 20.00 10 | 40.00 5 20.00 5 20.00 100%
De los ojos 5 9.26 29 | 53.70 15 27.78 5 9.26 100%
Reumatismo 15 | 100.00 - - - - - - 100%
Varice 5 50.00 5 50.00 - - - - 100%
No identificadas 100 | 31.29 | 112 | 3435 | 102 | 3129 | 10 3.07 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Pero lo que mas resalta en el cuadro anterior son los enormes porcentajes
de hijos afectados en los tres primeros grupos de enfermedades: paludismo,
afecciones respiratorias y afecciones estomacales. Para las dos primeras los
hijos presentan un porcentaje alrededor del 46 % con relacion al namero total
de enfermos familiares, y para la tercera el mismo tipo de porcentaje llega
casi al 55%. Si se tiene en cuenta que estas tres enfermedades parecen ser
las mas graves, y que son las que estin mas relacionadas con las condiciones
sanitarias del medio ambiente, tenemos que concluir que quienes se
presentan mas afectados por las bajas condiciones de salubridad existentes
en el Catatumbo, son los jovenes, y especialmente los nifios de la poblacion.

Ademas, es importante hacer notar, también con respecto a los hijos,
el alto porcentaje que estos ostentan con respecto a las enfermedades
causadas por accidentes (19.79 %), superando a las esposas en un 5.21%,
lo cual sugiere, entre otras cosas, la posible falta de precauciones minimas
en el cuidado de los nifios; el también alto porcentaje de ataques nerviosos
(20%), igual al de los jefes; y el altisimo porcentaje de enfermedades de
los ojos (27.78%), tres veces mayor que el de los jefes. De esta manera,
el cuadro de morbilidad que presenta la poblacién de jovenes y nifios es
alarmante, tanto por las condiciones en si mismas como por el hecho de
que se trata de la generacion que en un futuro inmediato tendra que hacerse
cargo de la productividad de la region.

Se ve entonces, coOmo mas de la mitad de la poblacion total padece
alguna dolencia especifica, y buena parte de estas personas sufren de dos
o mas enfermedades. Desde el punto de vista practico de este estudio, lo
mads significativo en este caso son las incidencias de enfermedad en quienes
constituyen la fuerza de trabajo. Los porcentajes en los hombres y mujeres
adultos (jefes y esposas), son excesivamente altos (78.67% para los jefes
y 83.61% para las esposas), y esto conduce a unas cuantas deducciones
por demads logicas y simples. En primer lugar, puede afirmarse que la
morbilidad es realmente un factor de peso que incide en la vida del colono
y de su familia y seguramente en la baja productividad de su economia
en esta region. En segundo lugar, puede afirmarse que, sin un plan oficial
de salud, la atencion médica y las drogas, por cuenta de cada familia: en
particular, deben afectar gravemente su economia hasta el punto que puede
presumirse que para muchas familias el tratamiento de las enfermedades
queda en manos de la “naturaleza" o de los remedios caseros, por carecer
de recursos para tratamientos racionales. Como conclusion parcial debe
ponerse de manifiesto la necesidad de un plan concreto de salud para la
region, incrustado como parte esencial del Plan General de Desarrollo.
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3.4.2. La mortalidad

Puesto que el estado de salud de la poblacion se puede medir e interpretar,
entre otras cosas, por las caracteristicas que presente la mortalidad, se hace
necesario, en este momento, describir este fendmeno, acudiendo a dos series
de datos principales: una procedente de la encuesta realizada por el INDEC
en la zona de estudio, y otra procedente de los funcionarios del Servicio de
Erradicacion de Malaria que actian en la misma region. Desde luego, en este
caso, como en otros que tengan que ver con expresiones demograficas, deben
registrarse de antemano las respectivas salvedades en el sentido de que las
estadisticas vitales de una entidad demografica en formacion no representan
realmente la dinamica poblacional, sobre todo si por primera vez y en un
solo afio se obtienen los indices y las tasas respectivas, tal como es el caso
que nos ocupa.

3.4.2.1. Las edades de muerte

La gran mayoria de las muertes ocurridas en el Catatumbo durante 1.969
se produjeron en nifios y personas jovenes. De las 70 muertes registradas en
la region, 26 corresponden a menores de un ano y 46 a menores de 5 afios.
Esta altisima incidencia de la mortalidad en los primeros cinco afios de vida
(el 65.71%) hace que los promedios generales en cuanto a edades en que se
produce la muerte sean muy bajos: Hombres 12.8 afios; Mujeres 6.2 afios;
conjunto de Hombres y Mujeres 9.8 afios. La situacion no es halagadora, a
no ser que coincidencialmente este afio haya sido muy particular.

Como se sabe, en este tipo de poblacion, hay varios factores que
coadyuvan a que la muerte se produzca en edad temprana, tales como
la casi absoluta ausencia de ancianos, la gran cantidad de hombres y
mujeres cuyas edades estdn en los primeros grupos del tramo de "edades
productivas", el tipo de morbilidad que afecta mas que todo a la poblacion
de las primeras edades, etc., pero de todas maneras los promedios de edad
de la muerte que se han visto son excesivamente bajos.

3.4.2.2. La incidencia de la mortalidad general

De los datos expuestos en el aparte anterior, se deduce, ademas, la gran
incidencia de la mortalidad en la poblacion de colonos del Catatumbo,
lo cual se puede expresar a través de las tasas comparadas con lo que
presenta la poblacion nacional. El cuadro que sigue nos permite visualizar
el fendomeno en términos generales y en referencia a la mortalidad de
menores de cinco afios.
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Tanto la mortalidad general como la mortalidad en menores de cinco
anos, es superior en el Catatumbo con respecto a los promedios nacionales.
Estos datos hablan por si solos y confirman apreciaciones hechas con
anterioridad.

En cuanto a la mortalidad general, el Catatumbo supera en un 14.5%
a la totalidad del pais, lo cual puede estar significando que, tratindose
de “promedios generales" para el pais, la region que nos ocupa se halla
en el extremo que corresponde a las mds afectadas. Pero en cuanto a la
mortalidad referida a menores de cinco anos, la diferencia "a favor” del
Catatumbo es demasiado grande (210%), lo que da a entender que las
enfermedades que podemos llamar " fatales" por cuanto desembocan en la
muerte tienen una altisima incidencia en la poblacién inicial, tanto mas alta
cuanto supera por amplio margen a la incidencia en la poblacién nacional,
que de hecho ya es excesiva.

Tabla 3.44. Tasas de mortalidad comparadas entre poblacion del
Catatumbo y la poblacién nacional

Tasas Catatumbo Colombia
Mortalidad general 164.0% 149.5%
Mortalidad en menores de 5 afios 657.1% 467.1%

Las tasas para Colombia han sido deducidas para el periodo 1.967-1.969, a partir de los datos del
DANE.

Fuente: Elaboracion propia del autor

3.4.2.3. La mortalidad infantil
Se trata por separado este item para poder hacer mayor énfasis en
el fenomeno de la incidencia que se viene describiendo. Las muertes en

menores de un afio en la regioén del Catatumbo también superan por amplio
margen a las que se registran como promedio nacional:

Tabla 3.45. Mortalidad en menores de un afio (tasas

Mortalidad en menores de un aiio (tasas)

Catatumbo Colombia
262.60% 116.52%

* La tasa para Colombia ha sido calculada para el periodo 1.967-69 a partir de los patos del
DANE 64.

Fuente: Elaboracion propia del autor

La diferencia de 146.18%, también “a favor” de la poblacion del
Catatumbo, indica la gravedad del problema en cuanto a la salud y la
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proteccion infantiles. Puesto que a partir de estas lineas debe disefiarse
un plan de accion para contrarrestar esta alta incidencia, lo mas logico es
poner de manifiesto las principales causas de mortalidad infantil. Como lo
especifica el Cuadro I11.43, las enfermedades de tipo respiratorio (bronquitis,
pulmonia, neumonias, difteria y flemas) son las principales causales de la
muerte en esta edad, ya que entre las cinco se obtiene el 46.15% de casos
de mortalidad en menores de un afio. Aunque las causas registradas en
este cuadro pueden no tener la exactitud técnica deseable ya que los datos
procedieron espontaneamente de los campesinos encuestados (y de hecho
algunas de estas causas como las fiebres y las flemas no pueden relacionarse
directamente como tales). El conjunto ofrece similitudes con las causas de
mortalidad infantil a nivel nacional.

Tabla 3.46. Principales causas de mortalidad infantil segin los propios
colonos del Catatumbo

Causas registradas Casos de muerte (Menores de 1 ano)
Numero Porcentajes
Fiebres 6 23.07%
Bronquitis 5 19.23%
Pulmonia 3 11.53%
Diarrea 2 7.69%
Neumonia 2 7.69%
Tifo 2 7.69%
Infecciones intestinales 1 3.85%
Colitis 1 3.85%
Colerin 1 3.85%
Difteria 1 3.85%
Flemas 1 3.85%
Raquitismo 1 3.85%
TOTALES 26 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

El segundo lugar lo ocupan las enfermedades de tipo digestivo (diarrea,
infecciones intestinales, colitis, colerin), con el 19.24 %, porcentaje este muy
lejano del anterior. De las otras tres causas registradas de mortalidad infantil
en el Catatumbo, las fiebres, que presentan el mayor porcentaje parcial
en el cuadro, pueden estar de hecho, asociadas a otras enfermedades mas
especificas como las que ya nombramos, o posiblemente al paludismo. El
tifo, siendo altamente contagioso, presenta solo dos casos de muerte para un
7.69%.,y el raquitismo debe estar asociado con diversos estados carenciales.
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3.4.2.4. Causas generales de mortalidad

Se tratan de establecer aqui las causas generales de mortalidad en la region
del Catatumbo. Puesto que ya se ha visto en forma parcial las causas de
muerte en menores de un afio, lo que resta puede dividirse en dos sub-aspectos
que ofrecen interés: a) Las causas de muerte en los menores de cinco afios,
que como se ha visto presentan un altisimo porcentaje: y b) Las propiamente
dichas, causas generales de mortalidad en la region, prescindiendo en este
caso de toda posible division de la poblacion por edades.

a. Causas de mortalidad en menores de cinco afios

Los 46 casos de muerte registrados en menores de cinco afios se han
distribuido, segin las causas, en la siguiente manera: Tabla 3.47.

Si se compara esta tabla con el que expresa las causas de mortalidad
infantil, se observa que en las muertes de menores de cinco afios siguen
predominando, como causas, las enfermedades de tipo respiratorio, seguidas
por las enfermedades de tipo digestivo. Sin embargo, las proporciones, o
incidencias, han sido alteradas. Las primeras, las enfermedades de tipo
respiratorio, han descendido al 36.90% (en la mortalidad infantil 46.15 %).
y las segundas, las enfermedades de tipo digestivo, han aumentado al 23.91%
(en la mortalidad infantil 19.24%). Quiere decir esto que las dolencias que
afectan el tracto digestivo (diarrea, infecciones intestinales, colitis, colerin,
lombrices), se hacen mucho mas incidentes en estas edades, quizas por el
medio ambiente malsano que tiene mayores oportunidades de influenciarlas.

Tabla 3.47. Principales causas de mortalidad en menores de
cinco afos en el Catatumbo

. Casos de muerte (Menores de cinco aiios)

Causas registradas - -
Numero Porcentajes

Fiebres 8 17.40%
Bronquitis 7 15.22%
Pulmonia 6 13.05%
Diarrea 6 13.05%
Neumonia 2 4.35%
Tifo 2 4.35%
Infecciones intestinales 2 4.35%
Hepatitis 2 4.35%
Accidentes 2 4.35%
Colitis 1 2.17%
Colerin 1 2.17%
Difteria 1 2.17%
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Continuacion Tabla 3.47. Principales causas de mortalidad en menores
de cinco afios en el Catatumbo

Flemas 1 2.17%
Raquitismo 1 2.17%
Lombrices 1 2.17%

Anemia 1 2.17%
Sarampion 1 2.17%
Homicidio 1 2.17%

TOTALES 46 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

De las demas causas de muerte en estas edades puede hacerse un
comentario similar al que se hizo para el caso de la mortalidad infantil.
Debe anotarse, sin embargo, que ya aqui hacen su aparicion unas cuantas
entidades, algunas de cardcter patoldgico propiamente dicho como la
hepatitis (quizas causada en buena parte por los paludismos iniciales), los
llamados ataques de lombrices y el sarampion que son mds propias de estas
edades, y la anemia como légica consecuencia del medio y de los estados
de avitaminosis y demas formas carenciales. Pero también aparecen otras
causas de muerte que por si mismas no estan de acuerdo con el grupo
etario en que llegan a ser fatales. Se trata de accidentes, que hasta cierto
punto pueden ser aceptados como alternativas del medio, y de la muerte
provocada por homicidio, lo cual si a todas luces aparece arbitrario, ya
que un nifio en esta edad no debiera ser victima de las formas desviadas de
comportamiento de los mayores.

b. Causas generales de mortalidad en el Catatumbo

Por ultimo, si se toman en conjunto las 70 muertes registradas durante
1.969 en la region de la colonizacion del Catatumbo (incluyendo por lo
tanto la mortalidad infantil y la mortalidad de menores de cinco afos), el
cuadro general de las causas aparece asi: (ver Tabla 3.48).

De todas maneras, también a este nivel siguen las mismas relaciones de
prominencia por grupos de enfermedades causantes de muerte, o sea que,
en primer término, aparecen las enfermedades de tipo digestivo. Este es
por lo tanto el orden de prioridades bajo cualquier aspecto que se lo mire.

Debe tenerse en cuenta que en este cuadro han quedado registradas, con
las mismas cantidades numéricas y porcentuales, algunas enfermedades que
estan consignadas como causas de mortalidad en menores de cinco afios.
Esto quiere decir que solo unas cuantas entidades pueden ser consideradas
como causas de mortalidad en mayores de cinco afos y en los adultos.
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Las fiebres, la bronquitis, la diarrea, el tifo, la difteria, las lombrices, el
colerin, el raquitismo, el sarampion, las flemas y la colitis son las entidades
registradas en ambos cuadros con idénticas incidencias, y por lo tanto
son enfermedades, que, como causas de muerte, son prerrogativas de los
menores de cinco afos. Hay otras entidades que son comparativas por
ambas categorias (menores de cinco afios, y poblaciéon total), pero en
algunos casos la diferencia es tan pequefa que tiene que aceptarse la mayor
incidencia en la categoria de los menores de cinco afios.

Tabla 3.48. Principales causas de mortalidad general en el Catatumbo

Causas de muerte registradas Casos de muerte (toda la poblacién)
No. Porcentajes

Pulmonia y Neumonia 10 14.29%
Fiebres 8 11.42%
Bronquitis 7 10.00%
Diarreas 6 8.57%
Homicidios 6 8.57%
Hepatitis 6 8.57%
Accidentes 8 11.42%
Infecciones estomacales 4 5.71%
Tifo 2 2.86%
Anemia 2 2.86%
Gastroenteritis 1 1.43%
Tos ferina 1 1.43%
Difteria 1 1.43%
Lombrices 1 1.43%
Colerin 1 1.43%
Raquitismo 1 1.43%
Cancer 1 1.43%
Sarampion 1 1.43%
Flemas 1 1.43%
Parto anormal 1 1.43%
Colitis 1 1.43%

TOTALES 70 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

La tabla que sigue presenta la comparacion de las incidencias entre
las dos categorias y las respectivas diferencias que permiten hacer las
evaluaciones que se estan relatando.
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Tabla 3.49. Aspecto comparativo de las causas de mortalidad entre poblacion total y
menores de cinco afios

Causas de la muerte en | Causas de muerte en Diferencias.
poblacién total menores de 5 aiios (Casos)

Diarrea 6 6 0
Fiebres 8 8 0
Bronquitis 7 7 0
Tifo 2 2 0
Difteria 1 1 0
Lombrices 1 1 0
Colerin 1 1 0
Raquitismo 1 1 0
Sarampion 1 1 0
Flemas 1 1 0
Colitis 1 1 0
Anemia 2 1 1
Gastroenteritis 1 0 1
Tos Ferina 1 0 1
Céancer 1 0 1
Parto anormal 1 0 1
Infecciones intestinales 4 2 2
Pulmonia y neumonia 10 8 2
Hepatitis 6 2 4
Homicidios 6 1 5
Accidentes 8 2 6

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como consecuencia se tiene que solo en entidades como la hepatitis, los
homicidios y los accidentes, la incidencia es mayor en la poblaciéon de mas
de cinco afios. La hepatitis es la tinica enfermedad entre estas tres entidades
y posiblemente se presenta a consecuencia de los estragos de la malaria.
Las otras dos entidades no son patoldgicas y se deben mas que todo a las
caracteristicas del medio ambiente, tanto fisico como social. Desde luego
que hay al menos otras tres enfermedades que aparecen como prerrogativa
exclusiva de los mayores de cinco afios. Se trata de la gastroenteritis, de la
tos ferina, del cancer, y logicamente del parto anormal. Sin embargo, parece
que aun algunas de estas enfermedades son mds de nifios que de adultos,
tal como acontece con la tos ferina, y por lo tanto es presumible que estas
dolencias se den prioritariamente en edades que van entre los 5 y los 9 afios.

Dadas estas interpretaciones parciales, puede presentarse a manera de
sintesis, un resumen general de las causas de mortalidad en la colonizacion
del Catatumbo, y para el efecto, se pone a la consideracion en la Figura
3.6. En términos generales puede afirmarse que el 80% de las muertes que
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se presentaron en esta region durante el afio de las encuestas, se debe a
causas estrictamente patologicas, y el 20% restante tuvieron como causas
diversos aspectos de accidentes y el estado de violencia fisica que parece ser
una consecuencia del estado de pre-organizacion social y econémica que
ha prevalecido hasta esta fecha.

Dentro de las causas patoldgicas siempre se afirma el predominio de las
afecciones respiratorias, seguidas de las afecciones digestivas, y aparecen
con un 15.72% sobre el total de muertes algunas afecciones relativamente
escasas como la hepatitis, el tifo, al sarampion y el cancer. Queda por
hacer la consideracion que las enfermedades de las vias respiratorias que
aparecen como causas fatales, pueden no serlo en realidad. Se presentan
a veces como causa ultima, en el sentido que un enfermo, afectado en
realidad por afecciones de otra indole (estomacales, paludismo, etc.)
llega a un tal estado de gravedad, que lo remata una neumonia, por
ejemplo. Esto ocurre mucho con los nifios, que mueren en realidad por
enfermedades estomacales, o por graves estados carenciales, pero aparecen
resefados bajo el rubro causal de bronquitis o neumonia, por aparecer
estas inmediatamente antes de la muerte.
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Las otras causas de muerte, las que configuran el restante 20%, se
identifican con los accidentes propios de una region todavia inhospita, y por
ello hacen parte de este porcentaje los ahogados, los contusos, los intoxicados
y los envenenados por animales; y también se identifican con el 8.57% de las
muertes por homicidio lo cual da a entender el estado de inseguridad social y
el imperio de la fuerza y de la violencia en que a menudo se debate la region.

Si se desea tener otro aspecto interpretativo general acerca del fenémeno
de la mortalidad, podemos acudir a la comparacion de las tasas brutas entre
la region del Catatumbo vy el pais. La tasa bruta de mortalidad calculada
para el pais con base en los datos del DANE es de 149.5%, para 1.969,
mientras que la misma tasa, para el mismo afio referida al Catatumbo es
de 164.0%. La diferencia entre los dos resultados (14.5%.), esta por si sola
demostrando el bajo grado de las condiciones de salud de esta region.

3.4.3. Las condiciones ambientales

Como es bien sabido, el estado de salud en los habitantes de una
region depende en alto grado de las condiciones del medio ambiente. Estas
condiciones en la zona que se estudia son también negativas, y por ello
merecen una somera descripcion.

3.4.3.1. Aguas potables y letrinaje

Estos son dos aspectos que determinan el grado de sanidad ambiental en
cualquier parte habitada por el hombre. Desafortunadamente en la region
del Catatumbo, las aguas que se utilizan tanto para tomar como para la
preparacion de los alimentos y para las demads necesidades, son impotables. De
esta manera se puede considerar que el agua, como elemento vital, es a la vez
en esta region el principal medio portador de gérmenes patogenos. Esta era la
situacion para el afio en que se realizaron las encuestas, y desde entonces para
aca se han disefiado algunos planes para hacer mas racional el uso del agua.
Estos planes consisten principalmente en educar a la gente a hervir el agua y
en una modesta proporcion a usar filtros especiales. Sin embargo, el plan es
apenas incipiente en cuanto se refiere a la adopcion de filtros porque se han
presentado dos dificultades para cuyas soluciones se requiere algtin tiempo mas
por una parte los filtros mas modernos son costosos y el campesino no tiene
por ahora la disponibilidad monetaria para hacer tal inversion, y por otra, es
necesario de antemano provocar en el campesino la buena voluntad acerca
del uso del filtro, ya que por razon de ignorancia no concibe el problema. Esta
serd pues una fase necesaria a seguir en cuanto a la educacion que con fines
practicos debe proporcionarsele al colono de la region.
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Con respecto a las letrinas la situacion es igualmente negativa, o por
lo menos lo era hasta fines de 1.969, afio en que se hicieron los estudios
de campo en la zona. Hasta esa época, y aun en el ano 1.970, el uso de las
letrinas era totalmente desconocido, y por lo tanto las excretas humanas se
depositaban en los alrededores de la habitacion, dando por consecuencia la
permanente posibilidad de absorber microbios y gérmenes dafiinos por este
medio de transmision, ya que los continuos tiempos de sequia intercalados
con las lluvias producen para los excrementos la rapida rarefaccion y luego
la diseminacion hasta tal punto que tales gérmenes llegan a parar a las
aguas que luego son utilizadas para tomar o cocinar.

A partir del afio pasado se ha empezado una labor tendiente a procurar
las letrinas necesarias para la region, pero en este caso como en el de los
filtros del agua también se han presentado inconvenientes que es necesario
superar durante algin tiempo. De todas maneras, para la fecha de escribir
este informe la cantidad de letrinas necesarias para la region se halla
asegurada, y ain mads, ya se han instalado unas cuantas. Sin embargo,
como es natural, el campesino requiere una motivacion suficiente que le
permita tomar conciencia de la importancia que tiene el uso de la letrina,
y mientras ello no suceda, seran poco efectivas las que se hayan instalado.

3.4.4. Gérmenes, plagas y animales nocivos

Por ser esta region de caracter selvatico en via de domesticacion,
prevalecen en ella gran cantidad de elementos naturales nocivos para la
salud del hombre. Es asi como se manifiestan algunos gérmenes patogenos
(principalmente hongos), que causan diversas clases de dermatosis que
afectan con cierta predileccion sobre todo a quienes se internan en la region
por primera vez.

Entre las plagas mds comunes se encuentran los mosquitos de diversas
clases, pero la mayoria productores de irritaciones por sus picaduras, debido
a que son portadores de toxicos livianos. Desde luego que como principal
plaga de esta clase hay que anotar el Anopheles, portador y transmisor
de los protozoarios que producen la malaria. Pese a las intervenciones del
Servicio de Erradicacion de la Malaria en la region, el mosquito transmisor
del paludismo sigue en pleno apogeo.

También como es natural, existen en esta region multiples animales
nocivos para la salud del hombre, animales que en mayor o menor grado
son venenosos o al menos ponzofiosos. Entre los mas notables estan las
serpientes, que han llegado a causar la muerte a varios colonos, los pitos,
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los alacranes y las rayas. No existe tampoco una campana de saneamiento
con relacion a estos animales, y por ello hasta la fecha el colono se halla al
azar ante estos riesgos que le son permanentes en forma cotidiana.

3.4.5. Condiciones sociales de salubridad

Aparte de las condiciones ambientales del medio fisico, que como se ha
visto son altamente contribuyentes a las deficiencias de salud de los colonos
del Catatumbo, debemos en este momento hacer también una mencién a lo
que puede denominarse condiciones sociales de salubridad, entendiéndose
por ello lo relacionado con la alimentacion, con los habitos higiénicos, y
también con la promiscuidad.

3.4.5.1. Alimentacion y nutricion

Seguramente existe una carencia alimenticia debida a insuficiencia de ciertos
productos alimenticios de consumo familiar, insuficiencia que es en gran parte
de tipo cualitativo, pero que también en ciertos casos, es de tipo cuantitativo.
No hay conocimiento de los valores alimenticios, hasta tal punto que lo que
importa es no sentir hambre fisica. Los alimentos de produccion casera son
unos dos o tres (como yuca, platano o maiz) y el pescado que esta al alcance de
todos no es consumido en la proporcion en que deberia hacerse.

Es légico que para hacer un estudio detenido del nivel alimenticio se
requieren datos que no se poseen en la actualidad. Los unicos datos que
se poseen son los que se refieren a la compra de articulos de mercado,
que, junto con las observaciones sobre costumbres alimenticias, darian una
aproximacion al nivel nutricional.

s S re “merca encuentr ignados r
Estos datos sobre “mercado” se encuentran consignados en la parte 4,
en el numeral 11.23 sobre “gastos de alimentacion”.

3.4.5.2. Habitos higiénicos y educacion sanitaria

En cuanto a los habitos higiénicos, la situacion parece no ser tan
problematica, ya que las costumbres higiénicas como el bafio del cuerpo,
el bafio de la boca, el uso del jaboén, etc., son comunes y corrientes. Esto
es lo que por lo menos se puede deducir de una muestra tomada a los jefes
de familia en la colonizacion. De ello resulté que las tres cuartas partes se
bafian el cuerpo a diario y el resto dos o tres veces semanales; todos se bafian
la boca a diario, aunque una pequefia porcion (mds o menos el 4%) no usa
cepillo de dientes, y mas o menos un 10% no usa crema dental. El uso del
jabon también es generalizado ya que tan solo un 11% aproximadamente lo
usa con poca frecuencia, mientras el resto lo usa a diario.
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Esto desde luego esta referido solamente a los jefes de familia, y nos
permitimos asumir que la situaciéon sea mas o menos la misma para los
demas miembros del hogar. Sin embargo, es bueno anotar que precisamente
los elementos de aseo como son jabones, cremas dentales, cepillos, etc., no
han sido incluidos en la lista de compras que el colono hace regularmente.

Complementaria a los habitos higiénicos debe hacerse una pequena nota
alrededor de la educacion sanitaria, que por cierto podemos calificar desde
ahora como nula. Se entiende por educacion sanitaria, en este caso, los
recursos sobre higiene, salud y primeros auxilios que los colonos hubieran
podido recibir en algiin momento. Pero decimos que esta educacion es nula
porque solamente se encontré un jefe de familia perteneciente al tercer
intervalo de area cultivada, que habia recibido un curso sobre primeros
auxilios, dictado por un boticario en el afio de 1.954. Del resto no se tiene
alguna noticia y por lo tanto se deduce que los buenos habitos higiénicos
que hemos visto generalizados son producto mas que todo de la educacion
recibida por los colonos en sus hogares de origen.

3.4.4.3. La promiscuidad

Como parte final dentro de este tema acerca de las condiciones sociales
de salubridad en el Catatumbo, debe hacerse una referencia al aspecto de la
promiscuidad, cuestion vista posteriormente bajo el numeral 3.5.6. Alli se
vera como la promiscuidad existe en la region que se estudia, tanto dentro de
personas ya que se encontraron indices elevados de habitantes por dormitorio
y de habitantes por cama, como en el sentido de la convivencia con animales
domésticos, todo lo cual induce a pensar que buena parte de las deficiencias
en la salud de estos habitantes puede deberse a esas condiciones.

Por lo demas, dada las caracteristicas que presenta este aspecto, y
la vivienda en general, también puede decirse que se trata en este caso
particular de una necesidad objetiva, mas no de una necesidad sentida
por los mismos colonos. Esto hace concluir en que tal aspecto, o mejor
la relacion vivienda salud ha de ser considerado con cierta minuciosidad
técnica dentro del plan general de desarrollo de la region.

3.4.5. Aspecto médico

Bajo este tema ponemos en consideracion todo lo relacionado con las
diversas formas y modalidades que los colonos de Catatumbo emplean
en el tratamiento de sus enfermedades. Como ya se ha visto el numero e
incidencia de las principales enfermedades que azotan la region, estos datos
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ya consignados se toman como base para las explicaciones pertinentes en
este momento con el danimo de establecer un orden adecuado. Se trataran
a continuacién los siguientes titulos: Lugares en los cuales se busca el
tratamiento de las enfermedades; clases de personas recetantes; clases de
remedios utilizados; y costos discriminados por tipos de enfermedad con
relacion al total de la poblacion y a las unidades familiares.

3.4.6.1. Los lugares de tratamiento

Son practicamente media docena de lugares, incluyendo la propia
casa del colono, a los cuales generalmente se acude en la busqueda de
tratamiento para las dolencias. Sin embargo, estos lugares pueden ser
discriminados segun el tipo de enfermedad, lo cual permite advertir coémo
ciertas dolencias son tratadas con preferencia en determinados sitios. La
tabla que sigue establece las distribuciones porcentuales de cada uno de los
sitios principales segtn tipos de enfermedad. (Ver Tabla 3.50.).

Del analisis somero de estos datos se puede observar que las tres primeras
enfermedades (paludismo y fiebres, afecciones respiratorias y afecciones
estomacales), que parecen ser las mds graves por cuanto son las que presentan
las mayores incidencias, son preferencialmente tratadas en la casa. Por lo
menos esto es lo que expresan los porcentajes. Sin embargo, estos datos
aparecen contradictorios en primera instancia si se los compara con los
respectivos datos de los dos cuadros siguientes, pero una explicacion puede
ser dada en el sentido de que, posiblemente, por tratarse de enfermedades
altamente recurrentes, los campesinos de la region ya conocen de antemano
los tratamientos y por lo tanto no se preocupan tanto por llevar al paciente de
la casa a un sitio donde se encuentre el médico, sino que mas bien comunican
a este, 0 a una enfermera o boticario la dolencia del enfermo recluido en la
casa y seguidamente compran las drogas para luego tratar al enfermo.

Fuera de la casa, pero esta vez con referencia a todas las enfermedades
son Cucuta y Tibu los lugares a los cuales se acuden con mayor insistencia
en la busqueda de tratamiento médico. Por lo general se dirigen mas a
Cucuta que a Tibu aun cuando aquella ciudad es mucho mas distante, dado
que ofrece mayores recursos. Una excepcion debe ser hecha con respecto
los tratamientos para el reumatismo, casos en los cuales se acude en un
porcentaje mayor a Tibu.

Sitio muy importante en el tratamiento de las enfermedades es la Mision
de las Madres Lauras que es concurrida principalmente en la bisqueda de
primeros auxilios y de tratamiento para los accidentes, y en tal sentido es
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precisamente la Mision la que ofrece el mayor porcentaje con respecto a
las demas dolencias. Desde luego los sitios de Cucuta y Tibu siguen siendo
los mas concurridos también con relacion a los accidentes, pero tal vez
la importancia de la Mision esta por sobre todo en la prestacion de los
primeros auxilios a enfermos que segun su gravedad son luego trasladados
a alguna de estas dos ciudades. La Mision es también uno de los sitios
que ofrece mayor porcentaje en la busqueda de tratamientos animalarios y
suponemos que si no fuera por su relativo aislamiento, o, en otras palabras,
si tuviese una ubicacion que le permitiera mayor cobertura en la region, la
Misién seria mas concurrida de lo que ha sido en el presente.

Es significativo también como La Gabarra, que es tan sélo un puerto
con unas cuantas casas, tiene mayor afluencia de personas que buscan
tratamientos para las enfermedades que el caserio de El Sesenta, mucho
mads grande y quizds con mayores posibilidades. También aqui la posible
explicacion es que La Gabarra es ante todo el puerto de salida hacia los
centros de Tibu y Cucuta, y por lo tanto paso obligado intermedio para
los enfermos que van en transito. De esta manera La Gabarra se convierte
en una primera oportunidad, a veces tUnica, y a veces previa de recibir
tratamiento para muchos enfermos.

Tabla 3.50. Distribucién porcentual de las clases de recetantes para las enfermedades
que se presentan en la region del Catatumbo

Clases de recetantes

Enfermedades Mel;:lco Enfefr:/leras. Los de casa % persg:::, » Sin res;/i)uesta o r;;iﬂies "
Paludismo y fiebres 33.69 21.17 29.29 1.67 14.18 100%
Afecciones respiratorias 23.51 9.40 41.49 1.38 24.20 100%
Afecciones estomacales 42.00 21.00 25.67 3.33 8.00 100%
Enfermedades. Org. Internos. | 69.54 o 13.79 o 16.67 100%
Debidas a accidentes 49.49 24.74 15.46 o 10.31 100%
Ataques nerviosos 80.00 L L o 20.00 100%
De los ojos 6.49 57.14 L o 36.37 100%
Reumatismos L 73.68 o 26.32 L 100%
Varice 50.00 L L L 50.00 100%
No identificadas 91.00 L 9.00 L L 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

3.4.6.2. Las personas recetantes

De igual manera es importante considerar la diversidad de personas, con
mayores 0 menores conocimientos médicos, a las cuales acude el colono del
Catatumbo cuando tiene una enfermedad en si mismo o en algtin miembro de
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su familia. Al discriminar los datos recogidos en este aspecto se encontraron
cuatro clases de personas recetantes que son: el médico naturalmente, las
enfermeras, las propias personas de la casa o familiares, y otras personas no
familiares pero pertenecientes a la region y mas concretamente al vecindario
respectivo. Al cruzar estas clases de personas con los diversos conjuntos
de enfermedades que se han venido considerando result6 la distribucion
porcentual que se expresa en la tabla que sigue. Es: 3.51.

En resumen se puede decir que, aun dadas las precarias condiciones
econdmicas en que se debaten los colonos, principalmente los que pertenecen
a los primeros intervalos de drea cultivada, el tratamiento médico, o mejor
la busqueda del médico pagando consulta, predomina al menos en los seis
primeros tipos de enfermedades que se exponen en el cuadro (paludismo y
fiebres, afecciones respiratorias, afecciones estomacales, enfermedades de los
organos internos, enfermedades debidas a accidentes, y ataques nerviosos),
ademads también en los casos de varice y en los de las enfermedades que se
han clasificado como “no identificadas " . De esta manera puede verse como
la tendencia siempre es la de buscar al médico, y por lo tanto se puede deducir
que entre los colonos del Catatumbo hay ya un mayor grado de confianza
en la medicina cientifica y técnica que en la medicina de caracter folclorico.

Lasenfermedades de los 0jos, y los casos del paludismo son frecuentemente
consultados a las enfermeras, que parecen ser en este caso principalmente las
Madres Lauras de la Mision, pues segtin otros datos, no existe mas que una
enfermera particular entre el personal femenino de la colonizacion.

Por ultimo, es de notar los altos porcentajes de recetas hechas por
los propios miembros de la familia, especialmente en lo que se refiere
a los primeros cinco conjuntos de enfermedades. Como se ha dicho
anteriormente es posible que los colonos, debido a la persistencia de estas
enfermedades, hayan tomado alguna experiencia en cuanto a los remedios
que son necesarios en cada caso.

En cuanto a las “otras personas", o sea a vecinos de los pacientes en cada
caso, puede verse que los porcentajes son muy bajos en los tres primeros
conjuntos de enfermedades, absolutamente nulo en los cuatro siguientes y en
los dos ultimos, y tan solo ofrece un porcentaje mas o menos representativo
en cuanto al reumatismo (26.32 %). Esto afirma mas lo que anteriormente se
ha dicho en relacion con la tendencia que el colono tiene a dejar en segundo
o tercer plano de importancia la medicina folclérica y la consecuente mayor
confianza en la medicina cientifica. Es esta consideracion digna de tenerse en
cuenta en los planes a seguir con respecto a la infraestructura de salud.
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3.4.6.3. Drogas y remedios

Como tema complementario al anterior, se hace un recuento de las
bl

principales drogas y remedios caseros que los colonos utilizan. Con el animo
de hacer un andlisis pequefio se siguen tomando los mismos conjuntos
de enfermedades distribuyéndolos porcentualmente segin que se trate de
“remedios caseros", "drogas” y también la combinacién indiscriminada
para ciertas enfermedades de “remedios caseros y drogas". La tabla que se
expone a continuacion presenta estas distribuciones:

Tabla 3.51. Distribucion porcentual de las clases de remedios
aplicados en la region del Catatumbo

Clases de remedios
Enfermedades Casoeros D"j‘gas : Zizrgc;ss res::lnesta .Tc?rflas las o
(%) (%) (%) (%) posibilidades (%)
Paludismo y fiebres 11.80 72.91 8.12 7.17 100%
Afecciones respiratorias 17.43 63.76 8.02 10.79 100%
Afecciones estomacales 17.67 71.33 9.33 1.67 100%
Enfermedades de organos | 5 25 | 7701 | g2 8.62 100%
internos

Debidas a accidentes 15.46 58.77 15.46 10.31 100%
Ataques nerviosos - 80.00 12.99 6.49 100%
De los ojos - 80.52 12.99 6.49 100%
Reumatismo 47.36 26.32 26.32 - 100%
Varice - 50.00 50.00 - 100%
No identificadas 9.00 88.74 2.26 - 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Lo primero que puede observarse en el amplio predominio de las drogas
sobre los remedios caseros, tal vez con excepcion unica del tratamiento para
el paludismo. Este predominio esta de acuerdo con los mayores porcentajes
de consulta al médico sobre la consulta a enfermeras y otras personas, tal
como se ha visto en la parte anterior. Por otra parte, se puede observar
también que las enfermedades en las cuales el predomino de drogas es
mayor, son en su orden (fuera de las no identificadas) las de los ojos, los
ataques nerviosos, el paludismo vy las fiebres y las afecciones estomacales
y las afecciones respiratorias. Sin embargo, los remedios caseros presentan
porcentajes significativos en la mayoria de las enfermedades (excluyendo
solamente ataques nerviosos, enfermedades de los ojos y varice). Quiere
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decir esto, que, de todas maneras, ya sea por imposibilidad de comprar las
drogas o porque aun se cree en la bondad de los tratamientos caseros de
la medicina popular, persiste la tendencia al menos de coadyuvar el efecto
de las drogas con el efecto de los remedios folcloricos, lo cual ademas
puede confirmarse teniendo en cuenta los porcentajes, también altamente
significativos que presenta el item "remedios caseros y drogas".

3.4.5.4. Costos de los tratamientos

Por ultimo, es menester hacer una interpretacion acerca de lo que
les cuesta a los colonos del Catatumbo el tratamiento de sus dolencias.
Se han tomado datos al respecto referentes al afio completo de 1.969,
distribuyéndolos segtin clases de enfermedad, para luego establecer costos
promedios por familia y también algunos porcentajes.

En referencia a la tabla siguiente hay que establecer de antemano el
hecho de que los datos relativos a costos incluyen por regla general los
dineros gastados en los viajes que se hacen a sitios como La Gabarra,
Tibu o Cuacuta. De todas maneras, aparecen el paludismo y las afecciones
respiratorias como las enfermedades en las cuales se invierte mas dinero
con el propoésito de curarlas. Lo contrario sucede con las varices y también
con las enfermedades de los ojos; esto, en cuanto a cantidades. En cuanto a
los porcentajes sucede lo mismo, aunque debe anotarse que el reumatismo,
aparece con un costo global en pesos bastante alto, y con un costo promedio
por familia también muy alto, casi el doble del costo promedio por familia
que se le atribuye a los tratamientos para el paludismo.

Tabla 3.52. Costos totales por enfermedad y promedio por familia Catatumbo

Costos totales por enfermedades. | Costo promedio por
Todos los colonos familia afectada
Enfermedades En pesos Porcentaje
Paludismo y fiebres 764.678.00 52.97% 866.00
Afecciones respiratorias |208.800.00 14.46% 696.00
Afecciones estomacales 35.322.00 2.45% 174.00
Enfermedades de érganos internos 79.360.00 5.50% 512.00
Debidas a accidentes 93.380.00 6.47% 1.045.00
Ataques nerviosos 9.000.00 0.62% 450.00
De los ojos 7.410.00 0.51% 190.00
Reumatismo 22.500.00 1.56% 1.500.00
Varice 5.200.00 0.36% 520.00
No identificadas 218.070.00 15.10% 960.00
Total de las enfermedades 1.443.710.00 100.00% 1.486.00

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Si se examina con algun detenimiento el costo promedio por familias
afectadas, tenemos que los mds altos promedios se refieren precisamente al
reumatismo y a las enfermedades debidas a accidentes. Son tan altos estos
promedios que superan por amplio margen a las enfermedades que podriamos
llamar comunes y corrientes en el Catatumbo, tales como el paludismo y
las afecciones respiratorias y estomacales. Como se trata de “promedio de
costos por familias afectadas", lo que sugieren estos datos es que estas tltimas
enfermedades se dan en un relativo numero escaso de familias, pero que
cada vez que se presentan ocasionan altos costos en su tratamiento.

Es importante tener en cuenta la cifra de $ 1.443.710 que es lo que
anualmente gastan los colonos en los diversos tratamientos para las
enfermedades (costo total calculado para toda la poblacion del Catatumbo,
1.050 familias, incluyendo por lo tanto las familias residentes en los caserios),
suma esta que equivale mas o menos al 15% de los gastos totales incluyendo
la alimentacion, la educacion, el aprovisionamiento de herramientas, y los
gastos naturales para la siembra, mantenimiento y recoleccion de los cultivos.

A manera de conclusiones puede decirse, por ahora, que, para el colono
de la region del Catatumbo, tanto la salud como los servicios médicos
son una necesidad sentida, ya que gran parte de los ingresos se consumen
tratando de restablecerla.

3.5. LA SITUACION DE VIVIENDA

Como es hasta cierto punto natural, dadas las circunstancias negativas
iniciales de una colonizacion espontanea, la vivienda en el Catatumbo
presenta infimas condiciones en términos generales. Desde luego, hay
un pequeiiisimo porcentaje de viviendas mads o menos bien disefiadas y
construidas con materiales resistentes y apropiados, pero estas son un
pequefio namero de casas que contrastan con la gran mayoria de ranchos.
Debido pues, a que las condiciones de la vivienda en esta region se nivelan
por lo bajo, es dificil hacer de ellas una tipologia que permita la descripcion.
Sin embargo, es necesario intentarlo, con fines explicativos, y para ello
se ha tomado una pequefia muestra, altamente insignificativa dada la
homogeneidad en este aspecto, muestra en la cual estin representados
los cinco intervalos de area cultivada, ya que se supone que a medida
que aumentan las posibilidades econémicas, deben mejorar también las
viviendas. De esta manera se analizan a continuacion los siguientes items:
los materiales de construccion, la distribucion de la vivienda, las superficies
habitacionales, la convivencia con animales y la promiscuidad.
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3.5.1. Los materiales de construccion

Como indicadores objetivos se han observado los techos, los pisos, las
paredes, las puertas y las ventanas. la tabla que sigue establece en forma
semigrafica las proporciones encontradas, de acuerdo con las diversas
categorias o calidades de cada uno de los cinco indicadores.

Tabla 3.53. Materiales de construccién de la vivienda en el Catatumbo.
Distribucién proporcional de algunas caracteristicas

Elementos y materiales de la vivienda Intervalos de area cultivada
1 2 3 4 5
Techos Paja XXXXXX | XXX XXXXX XXX XX
Zinc XXX
Pajay Zinc X XXX
Pisos Tierra XXXXX XX XXXXX XX XX
Cemento X X XX | XXXXXX
Paredes |Tabla XXXX X X X
Guadua X XXXX XX X
Mapora X X X X XXX
Ladrillo XXX
Sin paredes X
Puertas |Mapora XXXX XX XX XX XX
Tabla X XXXXXX
Guadua X XXX XX
Ventanas | Con marcos y portezuela X XXX
Sin marcos ni portezuela. Solo huecos. XXXXXX | XXX XXXXX XXX XXXXX

Fuente: Elaboracion propia del autor

Segun la tabla, se confirma en lineas generales, la suposicion de que los
intervalos de drea cultivada con mejores posibilidades econémicas (intervalos
4 y §), presentan una ligera mejoria en sus viviendas, sobre el resto de los
intervalos. De hecho, los techos de paja, los pisos de tierra, las paredes de tabla,
las puertas de palma de mapora y las ventanas sin aditamentos predominan en
el intervalo 5. El intervalo No. 3, en este, como en otros aspectos, sui géneris,
pues se presenta con condiciones de vivienda peores que las del intervalo No. 2,
y ello es mucho mas significativo por cuanto este es el intervalo central, y por lo
tanto debiera ser una especie de promedio de todas las situaciones.

De todas maneras, como ya se dijo, las diferencias no son grandes.
Ademas, el intervalo No. § es el menos numeroso, y esto precisamente indica
el posible proceso de formacion de una élite econémica y social, para cuya
identificacion podria ser usado, entre otros, el indicador de la vivienda.
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3.5.2. La distribucion de la vivienda

La mayoria absoluta de las viviendas en la region del Catatumbo se
distribuyen en dormitorio, sala y cocina. En la cuarta parte de las casas
mds o menos, existe también un sitio destinado al almacenamiento o para
guardar herramientas e implementos agricolas. La tabla que sigue nos
permite la explicacion de este item.

La tabla 3.54. ha sido construido tomando en cuenta las tres divisiones
distributivas principales de las casas y el promedio de superficie, en metros
cuadrados, que cada una de ellas presenta en cada uno de los intervalos de
area cultivada.

Se observa en primer término que en general, las dreas disponibles para
cada servicio son relativamente grandes, pues presentan mas o menos los
mismos promedios de las casas de ciudad.

Tabla 3.54. Distribucion de la vivienda segin principales servicios.
Promedio en metros cuadrados por intervalos de area cultivada

Intervalos de area cultivada
Servicios 1 2 3 4 5
Prom.m? Prom.m? Prom.m? Prom.m? Prom.m?
Dormitorio 16.16 13.60 14.50 8.16 18.28
Sala 20.66 14.33 26.80 15.76 35.00
Cocina 9.33 14.00 12.60 14.25 9.00
Total superficies 46.15 51.00 56.80 42.25 76.08

Fuente: Elaboracion propia del autor

En segundo término, también se observa aqui, en cuanto a superficies
disponibles para dormitorios y salas, un promedio del Sto. intervalo, pero
en relacion con las superficies destinadas a la cocina, es precisamente este
mismo intervalo el que presenta el mas bajo promedio. Este dato parece ser
mds arbitrario y circunstancial que provocado por alguna causa directa,
pues aparentemente no hay una razon valedera para que los colonos de
mejores recursos reduzcan el area de este servicio.

Debe hacerse al respecto, la consideracion de que, por regla general, la
cocina se halla separada, como construccion, del resto de la casa, o a veces
pegada a ella, pero completamente independiente, y tal vez sea también
construida en un momento diferente; lo cual podria alterar en cierta forma
las proporciones de ella con el resto de la vivienda. Asi se puede explicar un
poco esta diferencia de proporciones que aparentemente no guardan relacion
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inter-intervalos. Los dos intervalos extremos, el No. 1y el No. 5 manifiestan
las mas pequefias areas de cocina: Los intervalos yuxtapuestos a los anteriores,
el No. 2 y el No. 4, presentan las mas grandes; y por fin, en este caso de
arbitrariedad, el intervalo central, el No. 3, ostenta un promedio de superficie.

De otra parte, se puede observar, como lo que aparece mas importante
como darea es la superficie destinada a la sala. En efecto, en todos los
intervalos esta dimension es mayor que todas las demas, especialmente en
los intervalos 1, 3 y 5. Quizas esto esté dando a entender la importancia
que para el colono tiene el area social de su habitacion, aunque es necesario
advertir que en no pocos casos la sala es utilizada para otros menesteres,
tales como almacenamiento y dormitorio a base de hamacas

3.5.3. Superficies habitacionales

Este item es correlativo al anterior, y por ello podemos comenzar
aprovechando el dato de superficies totales de la tabla 3.54.

Se nota un crecimiento continuo, desde el intervalo #1 al #5, en cuanto
al area total habitacional referida a los tres servicios de dormitorio, sala y
cocina, con una baja notable en el promedio correspondiente al intervalo 4.
Lo primero, lo del aumento continuo de superficie es algo natural, pero lo
segundo, el descenso notable del cuarto intervalo mereceria alguna posible
explicacion, (que por ahora no se encuentra. Quizas se trate de un momento
critico de inversiones altas y forzosas que puede ser el transito definitivo
hacia la ganaderia), previo a un estado de mayor seguridad econémica, que
impida de hecho gastar mas de lo estrictamente necesario en la vivienda.

Bajo otro punto de vista, la superficie habitacional puede ser interpretada
con respecto al area promedio por habitante, lo cual puede expresarse
tanto para la vivienda en general como para el dormitorio en particular.
Estos datos son los que se presentan en la tabla siguiente:

Tabla 3.55. Vivienda. Promedio de metros cuadrados por habitante en cada uno de
los intervalos de drea cultivada

Intervalos de area cultivada

1 2 3 4 5
Vivienda total 12.04 13.90 9.79 8.45 6.33
Dormitorios 4.21 6.18 3.00 2.45 2.66

Fuente: Elaboracion propia del autor
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La primera impresion es la de que estos datos no corresponden
directamente con los datos que expresan las superficies habitacionales totales
por intervalos. Realmente asi es, pero estas grandes diferencias se explican si
se toma en consideracion otro elemento variable ya visto: el tamafo familiar.

Como se ha anotado en el aparte 3.2.9., el nimero de hijos por familia
crece paralelamente a los intervalos de area cultivada (Ver Tabla 3.30),
fenébmeno que, aunque aparentemente arbitrario, también ha sido ya
explicado. De todas maneras, debe decirse en este momento que la mayor
area de los ultimos intervalos es compensada y sobrepasada, en cuanto a
promedios, por el tamafio familiar general o sea con el nimero de personas
por familia. En otras palabras, y como resultante, el area habitacional por
morador va disminuyendo ostensiblemente, aunque en algunas pequefias
alternativas en los intervalos 2 y 4, del primero al quinto intervalo, (debido
al aumento del tamafio familiar), a pesar de que en el mismo sentido
aumentan las superficies habitacionales totales.

En cuanto al area promedio de los dormitorios sucede practicamente
la misma disminucién progresiva con una interrupcion notable al nivel del
intervalo No. 4, ocasionada por la brusca disminucién que presenta este
intervalo en cuanto al promedio de metros cuadrados para este servicio.

(Ver Tabla 3.55).
3.5.4. Equipos y mobiliario

En las casas de la colonizacion del Catatumbo, el nimero de piezas,
el estilo y las funciones del mobiliario son similares a los que presenta
cualquier habitacién campesina de tierras calidas. Predominan los muebles
fundamentales como camas, mesas y asientos de construccion rustica, y muy
devezencuando,ysobretodoenlosintervalosaltos dearea cultivada se pueden
observar muebles de mds categoria, hechos en madera y a veces en metal.

La caracteristica predominante esta en que el aspecto funcional se halla
siempre reducido a lo indispensable y casi siempre ciertas partes de la casa
desempefian varias funciones a la vez. Por ejemplo, el techo, ademas de
cobertizo sirve también para suspender trastos y otros elementos casi con
tanta profusion como se hace con las paredes. Los pocos adornos interiores
de la habitacion estan referidos a cuadros de santos, a alguna fotografia
familiar y a recortes de periddicos y revistas. Las flores no son cultivadas y
tampoco son consumidas como adorno las pocas especies silvestres.
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La distribucion de los muebles aparentemente no es funcional en la
mayoria de las casas. Hay aglutinamientos en contraste con espacios vacios,
y a menudo las vias para el movimiento interno se hallan interferidas, pero
parece que estas situaciones no causan ninguin problema a los miembros de
estas familias campesinas. Ademas de las camas, los chinchorros y las hamacas
se distribuyen por los espacios de transito, y aun, se guindan en los corredores.

En cuanto a implementos de cocina, se hizo sobre la muestra de vivienda
un pequeio inventario del cual se deducen los siguientes resultados:

Los principales implementos que se encuentran son las ollas, las olletas y
los sartenes. No se usa en la region la olla de barro. Todas son de aluminio,
y desde luego, su niimero es directamente proporcional a los intervalos
de area cultivada. Lo mismo sucede con las olletas y sartenes, aunque su
proporciéon es mucho menor en todos los intervalos.

Otro implemento comun a todos los intervalos es el molino de cocina,
siendo muy raras las casas que no lo poseen. En cambio, el horno es una
rareza. Dentro de la muestra solo se hallaron unas cuantas casas con horno
dentro del intervalo No. 2.

Finalmente, en cuanto a cubiertos de mesa, se puede decir que los
cuatro primeros intervalos presentan una cantidad promedio escasa con
relaciéon al nimero de personas, en tanto que en el dltimo intervalo la
proporcion es cuatro veces mayor que en el resto, presentindose aqui una
especie de excedente. Al respecto, bien sabido es que la cuberteria es uno
de los simbolos mas comunes como expresion de estatus.

En resumen, se puede afirmar que en el aspecto del mobiliario y de los
implementos del hogar, es donde se encuentra una relaciéon mas directa entre
la cantidad calidad de estos implementos, y potencialidad econémica. Se
puede advertir, por lo tanto, una ligera tendencia a mejorar las condiciones
internas de la vivienda cada vez que un excedente de ingresos lo permite.

3.5.5. Animales domésticos caseros

Es importante hablar de este pequefio tema con relacion a la vivienda,
pues la convivencia con animales ya sea dentro de la misma habitacién o
alrededor de ella trae consigo problemas de salud, sobre todo cuando no
existen especificaciones técnicas adecuadas, como es el caso del Catatumbo.
Dentro de la encuesta general se consignd, como una de las observaciones
sistematicas a realizar en cada habitacion, esta, acerca del nimero y clases
de animales domésticos con los cuales conviven en mayor o menor grado
los habitantes de la region.
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De los datos obtenidos se han hecho las siguientes deducciones en cuanto
a promedios por intervalo de area cultivada, y en cuanto a proporciones
segun las clases de animales.

Tabla 3.56. Distribucién de animales domésticos en la region del Catatumbo. Prome-
dios por intervalos de drea cultivada y promedio proporcional por clase de animales

Promedio: proporciones
Intervalos de Pr9m. de . .
srea cult. animales | Galllinas | Cerdos | Perros | Gatos | Piscos | Patos | Loros
por hab.

1 33 XX XX XX XX XXX XX

2 43 XX X X X X XX

3 31 XX XXXX XX X XX X X

4 36 XX X X X XXX XXX XX
5 55 XXXXX XXXXX XXX XX XX XXXX

Fuente: Elaboracion propia del autor

Lo que mas abunda son las gallinas que existen en profusion en todos
los intervalos. Luego, proporcionalmente siguen los cerdos, perros, gatos
y patos, de todos los cuales hay un predominio en el tltimo intervalo. En
cambio, en cuanto a los piscos el predominio lo presenta el primer intervalo,
lo que puede estar significando, desde el punto de vista econémico, que la
cria de estos animales se fomenta con miras a la venta, mas que al consumo.

Pero lo que mas interesa en este momento es el promedio de animales
domésticos por casa, que es sensiblemente igual para los intervalos 1, 3 y
4, un poco mayor para el 20., y el mas alto para el 5o0. De todas maneras,
en toda la region hay un alto "indice" de convivencia con este tipo de
animales, y ello es un factor que afecta el nivel de vida en general y las
condiciones de la vivienda en particular.

Como nota final en este item debe decirse que ademas hay otros animales
domésticos que no han sido considerados aqui porque no acostumbran a
vivir directamente bajo techo o en las proximidades de la vivienda sino mas
bien en los rastrojos cercanos. Tal es el caso, por ejemplo, de las gallinetas
y de algunas cabras que también son comunes en esta region.

3.5.6. Promiscuidad habitacional

El mayor o menor aglutinamiento de las personas dentro de la vivienda
se establece aqui alrededor de dos indicadores: uno, el nimero de personas
por dormitorio y el otro, el nimero de personas residentes por cama. La
tabla que sigue expresa la distribucién de los intervalos de drea cultivada
en estos dos aspectos.
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En cuanto a los promedios de residentes por dormitorio no hay una
razén progresiva entre los intervalos de area cultivada, pero de todas
maneras los datos revelan un déficit habitacional en este sentido, ya que en
el mejor de los casos (intervalo No. 2), duermen mas de dos personas en el
mismo recinto.

Tabla 3.57. Colonos del Catatumbo. Vivienda. Distribucién y promedio de residentes
por dormitorio y por cama, segin intervalos de drea cultivada

Intervalos de area cultivada
1 2 3 4 5
Dormitorio 3.83 2.20 4.83 3.33 6.85
Cama 2.09 2.75 3.22 3.33 1.92

Fuente: Elaboracion propia del autor

Es notable, ademds, como precisamente en el ultimo intervalo se
presenta el mayor déficit, es decir, el mas elevado promedio de personas por
habitacion, casi siete, lo que sugiere la posibilidad de que en algunos casos
pueden llegar a dormir diez o mds personas en la misma habitacion. Si por
otra parte recordamos que también es el quinto intervalo uno de los que
ofrecen el menor promedio en cuanto a superficie: 2.66 metros cuadrados,
(Ver Tabla 3.57), tenemos que concluir en que la promiscuidad habitacional
existe en la region del Catatumbo, siendo mas elevada precisamente en el
intervalo de 4rea cultivada con mejores perspectivas econémicas.

Si en cambio se observan los promedios de habitantes residentes por
cama, aparece una progresion que va aumentando desde el primero hasta
el cuarto intervalo, para disminuir bruscamente en el altimo. Aqui también
los datos generales establecen el déficit (de camas), siendo el menor el del
intervalo No.5, en el cual practicamente hay dos personas por cama como
promedio.

De esta manera, el intervalo No. 5, singularmente, se presenta con el
mayor promedio por dormitorio (menos dormitorios disponibles), y con
el menor promedio por cama (mas camas disponibles). Esto es explicable,
en parte, si se establecen las relaciones pertinentes con el tamafio familiar
promedio, que como se ha visto anteriormente, es mayor también, en el
quinto intervalo.

Sin embargo, el déficit general de camas debe reducirse en una buena
proporcion por el uso de las hamacas y los chinchorros que son de uso
corriente en toda la region.
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CAPITULO 4. ASPECTOS SOCIOECONOMICOS

El titulo de esta parte indica la naturaleza y los limites de lo que aqui
se analiza. Se tratan temas de naturaleza "econémica" con implicaciones
y condicionamientos “sociales ". Pero los puntos que aqui se tratan no
pueden agotar toda la tematica. Por eso consideramos que el capitulo
presenta solo aspectos socioeconémicos de la zona del rio Catatumbo,
aunque creemos que los datos de la investigacion han permitido los
analisis mas importantes que configuran convenientemente el panorama
socioeconémico de la colonizacion.

4.1. NUMERO DE FINCAS Y AREAS
4.1.1. Numero de fincas

El numero de fincas considerado en la muestra del estudio es, como se
sabe, de 216. Para la totalidad de la region se ha calculado la cantidad de
900 fincas, equivaliendo asi la muestra a un 24 %, con relacion al numero
de unidades de explotacién agricola.

4.1.2. Areas

El area que cubre las 216 fincas de la muestra es de 25.507 has. Esta es
el area sobre la cual aquellas familias campesinas declaran tener derecho de
posesion.

El area total de la region ha sido calculada en 134.000 has., mientras
que la tierra sobre la cual se extenderia el derecho de posesion de las 900
fincas es de 106.109.12 has.

Quedan, por lo tanto, 27.890 88 has de tierras completamente baldias,
o sea el 20% del total absoluto de hectareas de la region. La proporcion que

existe entre los datos a los cuales se refiere la muestra y los datos de la region
esde 1a4.16.

4.2.SITUACION GENERAL DE LA EXPLOTACION DE LA TIERRA
4.2.1. Distribucion de la tierra ocupada

En la muestra, sobre 25.507 has, el area cultivada es de 4.875.60 has.,
lo cual corresponde al 19. 11%.
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De otra parte, existe un area desmontada todavia sin cultivar de
4.250.26 has, que corresponde a un 16.707 del total de la muestra.

Un gran margen equivalente al 64.18% de la misma area, es decir, una
extension de 16.371.14 has, es terreno sin desmontar aun, terreno sobre el
cual, sin embargo, los campesinos declaran derecho de posesion.

Figura 4.1. Aprovechamiento de la tierra

Distribucidn del area total en: Muestra % Region
Area no desmontada 16.371.14 64.18 58.103.98
Area desmontada sin cultivar 4.260.25 16.70 17.722.54
Area cultivada 4.875.50 19.11 20.282.50
Superficie total 25.507.00 100.00 106.109.12

Area sin desmontar
64.18%
16.371.14 Has.

Area cultivada
19.11%
4.875.60 Has.

Area desmontada
sin cultivar
16.70%
4.260.26 Has.

Area desmontada Total 9.135.85 35.81%.

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Teniendo en cuenta la proporciéon anotada de 1 a 4.16, el area total
poseida de la region se distribuye en la siguiente forma:

Tabla 4.1. Colonizacién del Catatumbo. Estado de explotacion de la tierra.
Cifras absolutas y porcentajes

Discriminacion Hectareas Porcentaje

Area total 106.109.12 100.00%
Area desmontada 38.005.18 35.81%
Area cultivada 20.282.50 19.11%
Area desmontada sin cultivar 17.722.64 16.70%
Area sin desmontar 68.103.98 64.18%
Desmonte anual 9.102.36 8.58%

Fuente: Elaboracion propia del autor

4.2.2. Proceso de desmonte anual

Como se ha visto en la tabla anterior, el porcentaje de desmonte anual es
del 8.58%, lo cual equivale para la muestra a 2.188 has., y para la region a
9.102. 08 has.

Si se mantiene el ritmo de desmonte anual, es decir, si no cambian
fundamentalmente las condiciones que hasta ahora han prevalecido, y
suponiendo que toda la superficie declarada como propiedad de las fincas
sea utilizable, la totalidad de la superficie de la region sera desmontada en
un maximo de siete afios y medio.

4.2.3. Margen no utilizable

No se poseen en este momento estudios precisos de los cuales se pueda
deducir el margen de superficie que de ninguna manera puede ser utilizada,
ya sea para la agricultura o para la ganaderia, por constituir zonas rocosas
o escarpadas, o en general no aptas. Tampoco se ha podido establecer atin el
margen de tierras que debe mantenerse como reserva forestal, sobre todo como
defensa de las fuentes hidrograficas. Sin embargo, basados en apreciaciones
globales y en algunas comparaciones con otras zonas similares, se ha hecho el
estimativo de un 30% que se supone no sera incorporado a la colonizacion.

Sobre 134.000 has., este 30% corresponde a 40. 200 has., quedando
entonces 93.800 has, que constituyen la verdadera superficie potencial
de la colonizacion dentro de la que ha sido denominada "Regién de
Colonizacion del Catatumbo".
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Sobre esta base, cambian los porcentajes de areas desmontadas sin
cultivar y de areas todavia sin desmontar porque se reducen los limites de
las tierras disponibles para el desmonte en cada finca. Asi también varia el
periodo de desmonte total, disminuyéndose en dos afios y medio, lo que
significa que solo se requieren unos cinco afos para culminar el proceso de
domesticacion de toda la tierra apta de la region del Catatumbo.

4.3. DISTRIBUCION DE LAS FINCAS SEGUN INTERVALOS DE AREAS

4.3.1. Distribucion de las fincas segtn intervalos de area cultivada

"Las fincas ubicadas en el Catatumbo son de tamanos diferentes, no solo
con relacion a las superficies declaradas como propias, sino también con
respecto al drea cultivada, a las superficies ya desmontadas, pero todavia no
cultivadas, y a las superficies sin desmontar.

Figura 4.2. Progresion anual del proceso de domesticacion de la tierra sobre la base del
promedio anual de desmonte verificado en 1969 area cultivada

35.81% 44.39%
?’ e 100%
1975 1976 1977

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Para poder realizar los tramites estadisticos necesarios relativos al
ordenamiento y tratamiento de los datos, fue preciso disefiar y llevar a la
practica una distribucion clave de las caracteristicas fundamentales que
debian ser analizadas en el estudio: Estas operaciones, y las formas como
se llevaron a cabo, se resefian y explican en el capitulo sobre metodologia
(Parte I de este mismo estudio). Basados en esto, aqui se plantea de inmediato
la distribucion de las fincas segun intervalos de areas cultivadas. Mas tarde
se hara también la distribucion por areas desmontadas, y se estableceran
promedios comparativos y desequilibrios entre las diversas areas.

Las 216 fincas estudiadas en la muestra se distribuyen, de acuerdo con
los intervalos de area cultivada, segun segun la Tabla 4.2.

Algo mas del 60% de las fincas tienen menos de 16 has. en produccién
agricola. Si se proyecta la muestra a la region ecoldgica del estudio, se tiene
que de las 900 fincas de toda la region, 546 estarian ocupando el primero
y el segundo intervalo, lo cual quiere decir que este elevado ntimero de
fincas tendria en promedio, menos de 16 has. cultivadas. Pero de las 546
fincas agrupadas en estos dos primeros intervalos, 321 (el 58.79%) tienen
un area cultivada que oscila entre 0.00 y 8.00 has.

Tabla 4.2. Distribucidon de fincas estudiadas de acuerdo con intervalos de area cultivada

Intervalos drea cultivada No. de fincas Porcentaje
1 77 35.65%
131 60.65%
2 54 25.00%
3 43 19.91%
4 25 11.57%
5 17 7.87%
Totales 216 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor

No cabe duda, por lo tanto, que la enorme mayoria de los colonos del
Catatumbo se encuentra en la fase inicial del proceso de asentamiento agricola,
y que, por lo mismo, prevalece en ellos la fase colonizadora del desmonte.

Lo anterior se confirma, por lo demas, analizando en cada intervalo la
distribucion de la superficie segtn el drea cultivada, el drea desmontada
pero todavia no cultivada, y el 4drea sin desmontar. En cifras absolutas y
en porcentajes, la situacion correspondiente a la totalidad de la region del
Catatumbo es la que aparece en la pagina siguiente.
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El 35.81% del total de la superficie ocupada, que corresponde al area
desmontada, presenta marcados desequilibrios si se le descompone por
intervalos. De hecho, el area desmontada va desde el 21.45 % en el primer
intervalo al 66.30% en el ultimo.

El porcentaje general de area cultivada (19.11%) presenta mas graves
desequilibrios, ya que va de un 5.55% en el primer intervalo hasta casi un
50% en el ultimo.

El area desmontada pero no cultivada, en cambio, presenta proporciones
similares en todos los intervalos, hasta tal punto que el porcentaje final
(16.70%), corresponde practicamente a la situacion particular en cada uno
de los intervalos.

El drea sin desmontar presenta otra relacion. Mientras en el primer
intervalo alcanza casi el 80%, va bajando gradualmente hasta presentar
solo una tercera parte en el dltimo intervalo.

Esta situacion revela que los ultimos intervalos estan constituidos por
fincas ya completamente desarrolladas. Si se mantiene el porcentaje de un
30% para la superficie que se considera no utilizable, las 71 fincas que
componen el quinto intervalo habrian copado el proceso de colonizacion para
la actualidad. Pero hay que anotar que el quinto intervalo estd compuesto
solo por el 7.37% del total de las fincas. La proporcion de agriculturacion,
por lo tanto, en la region del Catatumbo, es en la actualidad apenas del
7.37% con relacion a las fincas, y del 15% con relacion a la superficie.
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Figura 4.3. Distribucion de la region del Catatumbo segin superficies: cultivada,
desmontada y sin desmontar, en cada uno de los intervalos de drea cultivada
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Fuente: Elaboracion propia del autor
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Tabla 4.3. Situacion de la explotacion de la tierra segun intervalos de drea cultivada.
Cifras correspondientes al “drea del estudio”. (Muestra)

PRODUCTOS SEMANAL QUINCENAL MENSUAL BIMESTRAL SEMESTRAL ANUAL TOTAL
Vendido | Porcentaje | Vendido | Porcentaje | Vendido | Porcentaje | Vendido | Porcentaje [ Vendido | Porcentaje | Vendido | Porcentaje [ Vendido [ Porcentaje
PLATANO 31 23.13 70 52.23 26 19.40 _ _ 4 2.98 3 2.23 134 100
ARROZ _ _ _ 2 1.84 _ _ 66 60.55 41 37.61 109 100
YUCA 3 37.50 1 12.50 1 12.50 _ _ 3 37.50 _ _ 8 100
MAIZ _ 1 1.22 1 1.22 1 1.22 56 68.29 23 28.04 82 100
CACAO _ _ _ 3 16.66 2 11.11 5 27.77 8 44.44 18 100
OTROS _ _ _ _ _ _ _ _ _ 3 100% 3 100
TOTALES 34 9.60 72 20.33 33 9.32 3 0.85 134 37.84 78 22.02 354 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Figura 4.4. Promedios de hectdreas (cultivadas, desmontadas y sin desmontar) por finca;
distribucion por intervalos de drea cultivada
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Figura 4.5. Distribucion general de las fincas del Catatumbo
segun intervalos de drea cultivada

Porcentajes:
hectareas cultivadas
6.30%
Intervalos
13.81%
Porcentajes
de fincas
1
19.64%
35.56%
2
21.67%
3
25.00%
4 38.56%
19.91%
5
11.57%
7.87%

Fuente: Elaboracion propia del autor
4.3.2. Distribucion de las fincas segtin area desmontada

No cabe duda, que, en una zona de colonizacion, el area desmontada
por finca puede constituirse también en un criterio valido de clasificacion,
si se considera que el drea desmontada implica trabajo, y es precisamente
el trabajo del colono lo que le otorga el primer derecho para reclamar por
la propiedad sobre el baldio.
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El drea desmontada es el potencial agricola proximo para traducirse en
produccion, y por lo tanto indica las posibilidades inmediatas de la region.
Por otra parte, si el drea desmontada pero no cultivada es muy grande,
esto puede estar indicando un alto nivel de expectativas en los colonos,
con relacion a los servicios. El colono que tiene mucha tierra desmontada
v poca cultivada, puede pertenecer a una de dos categorias diferentes: o es
esencialmente un colono que se propone desmontar para vender las mejoras
(constituidas por el desmonte), para luego pasar a desmontar otro terreno
baldio, o es un colono con el deseo de asentarse, pero sin recursos para
transformar su tierra desmontada en cultivos. No es posible establecer el
porcentaje de los primeros con relacion a los segundos, pero por lo general
se ha observado que ambas categorias se situan indiscriminadamente entre
el primero v segundo intervalo. En general, no es infundado suponer que la
gran mayoria pertenece a la segunda categoria de colonos, es decir a aquellos
hombres con deseo de hacer producir su tierra desmontada, pero sin recursos
para comprar semillas, para pagar labores adicionales de deshierbe y de
cosecha, sin transporte, sin mercado, etc.

Por lo tanto, es facil suponer que el alto margen de tierras desmontadas
sin cultivar esta indicando también un alto nivel de expectativas y de
aspiraciones que el colono desea ver cubiertas a corto plazo en materia de
crédito, asistencia técnica, facilidad de transporte y venta, etc. Es a nivel de
expectativas que tiene que responder a la postre un plan eficaz de desarrollo.

Si se mantiene la misma proporcion de hectareas por intervalo, la
distribucion de las fincas segun el area desmontada se manifiesta como
aparece en las figuras que siguen a esta pagina.

Ademas, la tabla que sigue es también explicativo.

Tabla 4.4. Distribucién porcentual y numérica de las fincas de la muestra por
intervalos de drea desmontada

Intervalos de area cultivada No. de fincas Porcentaje

1 125 13.89%

267 29.63%

2 142 15.74%

3 237 26.38%

4 213 23.61%

5 175 19.44%

Sin ubicar 8 0.93%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Como puede verse, la distribucion es completamente distinta a la
anterior (a la basada sobre area cultivada). Segun el area desmontada, ni

siquiera el 30% de las fincas queda ubicado en los dos primeros intervalos.
Ver Figura 4.3.

4.3.3. Promedios comparativos entre areas: cultivada, desmontada
sin cultivar, y sin desmontar

El promedio general de las fincas de la region es de 118.08 has., con
las siguientes diferencias segun los intervalos de areas cultivadas.

Figura 4.6. Distribucion comparativa de las fincas de la muestra segtin intervalos de
areas cultivadas e intervalos de dreas desmontadas

100

N°. de fincas ———m8
~ o ©

, { Segun area desmontada

Segun drea cultivada

1 2 3 4 5
Intervalos de area cultivada

Fuente: Elaboracion propia del autor

Tabla 4.5. Promedios en hectareas de area cultivada

Intervalos de area cultivada Promedios (en has.)
1 71.96
2 118.46
3 137.18
4 153.68
5 225.00
Total 118.08

Fuente: Elaboracion propia del autor

Los promedios en has. de area "cultivada", drea "desmontada sin
cultivar" y drea "sin desmontar" al interior de cada intervalo de area
cultivada, son los que aparecen en la tabla siguiente:
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Si se proporciona el promedio de has. desmontada, cultivada o no, en
cada intervalo, con el promedio de area cultivada, tenemos los resultados
que aparecen en en la segunda tabla de la siguiente hoja:

Tabla 4.6. Distribucién comparativa entre promedios de areas cultivadas, desmontadas
sin cultivar y sin desmostar segun intervalos de area cultivad

Categorias Intervalos de area cultivada
1 2 3 4 5
Area cultivada (prom.) 4 12.47 22.27 42.27 110.59
Area desmontada sin cultivar (prom.) 11.43 23.38 21.28 21.73 38.70
Area sin desmontar (prom.) 56.52 82.61 93.63 89.68 75.88

Fuente: Elaboracion propia del autor

Tabla 4.7. Distribucién comparativa entre drea desmontada total y drea cultivada,
segun intervalos de drea cultivada

Intervalos de drea cultivada
1 2 3 4 5
Prom prop Prom prop Prom prop Prom prop Prom prop
(Has) (Has) (Has) (Has) (Has)
Area 15.13 35.85 43.55 61.60 14.29
desmontada 1 3 2 1.7 14
‘ . 4.00 12.47 22.27 42.27 11.59
Area cultivada 1 1 1 1 1

Fuente: Elaboracion propia del autor

4.3.3.1. Desequilibrios

Si la superficie de la tierra ocupada, en cada intervalo, se promedian con
el numero de fincas de su respectivo intervalo, se tendrian cinco promedios
en hectareas, correspondientes al tamafio promedio de las fincas en cada
intervalo, asi:

Tabla 4.8. Distribucion porcentual de las superficies y de las fincas. Deduccion del
tamafio promedio de las fincas en cada intervalo de drea cultivada. (Muestra)

I’ntervalos Areas totales intervalos No. de fincas PI’OTedIO '.je

areas cult. tamano de finca
Has % Cantidades % En has.
1 (0-8h) 5.541 21.72 77 35.65 71.96
2 (8.1-16h) 6.397 25.08 54 25.00 118.46
3 (16.1-32h) 5.899 23.13 43 19.91 137.18
4 (32.1-64h) 3.842 15.02 25 11.57 153.68
5 (mas de 64) 3.828 15.00 17 7.87 225.00
Totales 25.507 100% 216 100% 118.08

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Aparece por lo tanto un evidente desequilibrio en el tamafio promedio
de las fincas hasta el punto de que, el intervalo 5 posee tierras en sus
fincas con una proporcion de 3.14 mayor que el tamafio de las fincas del
intervalo No. 1. El promedio general de las fincas corresponde al tamafo
promedio registrado para las fincas del segundo intervalo. En los acdpites
anteriores se registra una serie de desequilibrios, segin los porcentajes
de areas cultivadas, desmontadas, sin desmontar, etc., que reflejan ya la
situacion de privilegio de quienes poseen mas tierra. Otros indicadores
como la producciéon comercial y los ingresos confirmaran este hecho.

El problema que se plantea aqui es el de saber si existe en el Catatumbo
una situacioén o una tendencia al acaparamiento de la tierra por parte de
unos pocos, o si se trata de bien de una natural situaciéon proveniente del
proceso de colonizacion, es decir, del hecho de que hay un gran porcentaje
de colonos recién llegados, que son los que se ubican en los intervalos
1y 2 de dreas cultivadas, y que se encuentran en dificiles situaciones de
produccion, pero que, con el tiempo, irdn conformando fincas promedios,
que corresponden a la unidad optima de explotaciéon agropecuaria en las
circunstancias de suelo del Catatumbo.

A primera vista parece que no se trata de una tendencia al acaparamiento
de la tierra, ya que el tamafio promedio maximo, correspondiente al So.
intervalo, es apenas de 225 hectareas, que dista mucho de considerarse
desproporcionado, si se toman en consideracion las caracteristicas de los
recursos que ofrece la zona del Catatumbo. Ademas, es exactamente en el
ultimo y penultimo intervalo donde la proporcion de la tierra cultivada y
desmontada es la mas alta, lo que demuestra el mayor grado de trabajo
implicado en la formacién de la finca.

No se trata por lo tanto de una posesion arbitraria, desproporcionada
con relacion a los otros promedios, o debida a la capacidad del individuo
de imponer el respeto sobre unos limites proporcionales a su egoismo. La
desproporcion estriba mas bien en la constante presion colonizadora, que
obliga a repartirse tamafios cada vez de reducidos de tierra baldia que se
desea poseer.

El problema, por lo tanto, mas que de acaparamiento, parece ser de
tendencia al minifundio, si no se frena el acceso de nuevos colonos. Como
se vera las fincas que poseen un promedio de extension inferior al alcanzado
actualmente por la muestra en su totalidad (118.08 has.), tienen el riesgo
de no ser unidades productivas.
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Figura 4.7. Desequilibrio en tierra poseida. Promedio en hectdreas segtn intervalos
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Fuente: Elaboracion propia del autor
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4.4. CONDICIONES DE TENENCIA DE LA TIERRA

4.4.1. Tiempo de constitucion de las fincas segun intervalos

La obvia hipotesis que las fincas que constituyen los intervalos de
mayor area cultivada son también aquellas con un mas largo periodo en el
proceso de constitucion, desde el primer desmonte, estd comprobada con
los datos de la "muestra". Con menos de tres afios no aparece ninguna
finca ni en el dltimo intervalo, ni en el penultimo, mientras se da el 32.45%
en el primer intervalo.

La tendencia a un aumento progresivo del periodo de constitucion
en los intervalos con mayor numero de hectareas cultivadas aparece si
se comparan los porcentajes de fincas de cada intervalo, ubicadas en dos
tramos de afios de constitucion. Con tres afios de antigiiedad tenemos la
siguiente situacion:

Intervalos 1 2 3 4 5
% de fincas en
cada intervalo

18.18 14.81 9.30 8.00 5.88

Con 11 afios de antigiiedad en el proceso de capitulacion de las fincas,
la situacion es la siguiente:

Intervalos 1 2 3 4 5

% de fincas en
cada intervalo

7.79 18.51 20.93 36.00 41.17

Si se promedia en tiempo de antigiiedad para cada intervalo y se
comparan los cincos intervalos entre si, tenemos la siguiente progresion en
promedios de antigiiedad.

Intervalos 1 2 3 5 6
Promedios de " o o o "
. 4 anos 5 afios 6 afos 8 afios 10 aios
antigliedad

La situacion global es la que aparece en la tabla anexa sobre las
antigiiedades de las fincas en el Catatumbo segin intervalos y promedios
generales.

El 32,87% de todas las fincas del Catatumbo llevan de 7 meses a 4 afios
en sus labores de constitucion; el 33,80% de 4 a 8 anos, el 21.76% mas
de 8 afios.
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Se trata por lo tanto de una colonizacion joven ya que la mayoria
absoluta de todos los predios llevan pocos afios en el proceso de formacion,
la tercera parte de ellos tiene incluso menos de 3 afios.

4.4.2. Formas de adquisicion de las fincas

a. Situacion global

Existen varias formas de entrar en posesion de una finca del Catatumbo.
La encuesta registra dos formas principales: la "colonizacion" la "compra
de mejoras”, ademas de otras que combinan las dos anteriores, y un minimo
porcentaje de formas distintas.

La primera forma llamada "por sola colonizaciéon" se da cuando el
campesino entra por primera vez a tierra baldia, descuaja un pedazo de
monte suficiente para construir una choza, ubica los limites de su finca
segun trazado de los limites sefialados por fincas de colonos lindantes, o
por limites naturales si todavia no hay vecinos, y dentro de esta "posesion"
organiza el trabajo de tala de monte primero y de cultivos después. Esta
modalidad de adquisicion de tierra es la forma primaria de colonizacion

La segunda es la llamada “compra de mejoras”. Esta manera de entrar
en posesion de la tierra en una region considerada de colonizacion, donde
todavia no prevalecen titulos escritos de propiedad, es obviamente una
forma secundaria de colonizacion, porque supone la primera. El colono que
ha entrado por la primera vez a tierra baldia y ha logrado domesticar un
pedazo mediante la tala y los cultivos, vende su finca a otro colono poniendo
un precio a su trabajo implicado en la constitucion de la finca, a los cultivos
que posee, a la choza donde habita, a las cercas, etc. No existe traspaso
de un titulo escrito de propiedad, existe solo una "compra de mejoras".
El "domesticador" de tierra se va, y el nuevo campesino que se asienta
como agricultor, seguira llamandose asi mismo colono por vivir en zona de
colonizacién y en las precarias condiciones de produccion, venta, nivel de
vida, etc., de los demas de la region. Pero no cabe duda de que este "colono”
pertenece a una categoria de campesinos distintos de los primeros.
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Tabla 4.9. Tiempo de antigiiedad de las fincas del Catatumbo
segun intervalos de drea cultivada. (Muestra)

INTERVALOS 1 2 3 4 5
Area cultivada (0-8 has) (8.1-16 has) (16.1-32 has) (32.1-64 has) (mas de 64 has) TOTALES
meweo | % |demcos| ¥ |deficos| * |defimms| * |cefncos| ¥ |defneos| *

7 meses 5 6.49 3 5.55 0 0 0 0 0 0 8 3.70
1 afio 8 10.38 3 5.55 3 6.97 0 0 0 0 14 6.48
2 afio 12 15.58 6 11.11 2 4.65 0 0 0 0 20 9.26
3 afio 14 18.18 8 14.81 4 9.30 2 8.00 1 5.88 29 13.43
4 afio 8 10.38 4 7.40 5 11.62 1 4.00 0 0 18 8.33
5afio 6 7.79 7 12.96 5 11.62 4 16.00 1 5.88 23 10.65
6 afio 5 6.49 3 5.55 3 6.97 3 12.00 1 5.88 15 6.94
7 afio 4 5.19 6 11.11 4 9.30 1 4.00 2 11.76 17 7.87
8 afio 1 1.29 2 3.70 1 2.32 2 8.00 0 0 6 2.78
11 afio 6 7.79 10 18.51 9 20.93 9 36.00 7 41.17 41 18.98
SIN CONTESTAR 8 10.38 254 3.70 7 16.27 3 12.00 5 29.41 25 11.57
TOTALES 77 100.00 100.00 43 100.00 25 100.00 17 100.00 216 100.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

Las dos formas mixtas son la de “compra y colonizacion” y la de
"colonizaciéon y compra". Las dos se parecen, pero son distintas. La
primera indica que el campesino se hizo a un pedazo de tierra comprando
las mejoras y una vez instalado emprendio la tarea de seguir desmontando
tierra. Se trata de un “colono”, que empieza su labor con alguna ventaja:
cuenta ya con un pedazo de tierra desmontada, seguramente con unos
cuantos cultivos de subsistencia y una choza donde vivir. La segunda se
refiere a aquellos casos de colonos originarios que con su trabajo han ido
mejorando su situacion, lo que les ha permitido comprar las mejoras del
vecino venido a menos.

La situacion en la muestra es la siguiente:

Tabla 4.10. Distribucién de las fincas del Catatumbo segin formas de adquisicion

Formas de adquisicién No. de fincas Porcentajes
Por sola colonizacion 103 47.67%
Por compra de mejoras 82 37.95%
Por compras y colonizacidon 19 8.79
Por colonizacién y compra 3 1.38%
Por otras formas 4 1.85%
Sin contestar 5 2.31%
Total de fincas 216 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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b. Forma de adquisicion segun intervalos

No cabe duda de que, la forma predominante de adquisicion de una
finca es la colonizacion originaria y esta modalidad prevalece también por
intervalos. Solo en el tercero, el nimero de fincas adquirido por compra de
mejoras es superior al nimero de fincas adquiridas por colonizacién, debido
a la presencia de algunos casos de formas mixtas. En el ultimo intervalo
aparecen solo las dos formas principales, y entre las dos hay un neto
predominio de las fincas adquiridas por compras de mejoras. la razon de ello
es comprensible ya que las fincas constituidas tienen una mayor trayectoria
en el tiempo y es mas facil que sean objeto de transaccion comercial.

La situacion por intervalos se presenta en en la tabla de a continuacion.

Tabla 4.11. Formas de adquisicién de las fincas del Catatumbo.
Distribucién por intervalos de drea cultivada)

INTERVALOS | SIN CONTESTAR COtg:ISZOAI(-:/I\ON C&%?,S\EE Coﬁ.%'nlpz'}élgN co"ggmg:" v OTRAS FORMAS TOTAL
Numero Numero | Porcentaje | Numero | Porcentaje | Numero | Porcentaje | Numero | Porcentaje | Nimero | Porcentaje | Nimero | Porcentaje | FINCAS | Porcentaje

1 1 1.29 39 50.64 26 33.76 8 10.38 1 1.29 2 2.59 77 100%
2 2 3.70 28 51.85 18 33.33 5 9.26 _ _ 1 1.85 54 100%
3 2 4.65 15 34.88 18 41.85 6 13.95 2 4.65 _ _ 43 100%
4 _ _ 14 56.00 10 40.00 _ _ _ _ 1 4.0 25 100%
5 _ _ 7 41.18 10 58.82 _ _ _ _ _ _ 17 100%

5 2.31 103 47.67 82 37.96 19 8.79 3 1.38 4 1.85 216 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor
4.4.3. Titulacion de tierra o adjudicacion de baldios

El Articulo 23, capitulo 8 de la ley 135 de 1.961 sobre la Reforma
Social Agraria, habla de la adjudicacion de los baldios a favor de personas
naturales y por extensiones no mayores de 450 has. La primera condicion
que establece el mismo articulo es que "el peticionario debera demostrar
que tiene bajo explotacion las dos terceras partes al menos de la superficie
cuya adjudicacion solicita”.

Por otra parte, el Decreto 910 de 1.969 (mayo 23) que reglamenta
los articulos 42b. 1 de la ley 135 de 1.961 y 10 del Decreto 1415 e 1940
distingue la adjudicacion de baldios de menos de 50 has. que se opera por
parte del INCORA sin costos ni tramites complicados, de la adjudicacion
de los baldios con mas de 50 has. que exige un tramite espacial y unos
costos adicionales.

En toda la region del Catatumbo, objeto del Estudio, el INCORA hasta
el primer semestre de 1971, ha adjudicado un poco mas del 10% de la
totalidad de los fondos calculados para la region. En cifras redondas el
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INCORA ha adjudicado tierras baldias a 100 colonos, por un total de
5. 505 has. correspondientes al 4.1% de la superficie de la region.

E1 92% de los titulos de adjudicacion corresponden a superficies de
50 has. El 3% a 40 has; y otro 3% esta repartido en superficies de 20, 30
y 35 has. el 2% en areas de 300 y 400 has.

De los datos levantados en las oficinas regionales del INCORA, un
20% de los titulos de 50 has. aparecen sin fecha de titulacion. En el afio
de 1 968 aparecen titulados ya 26 fundios, 24 de los cuales con 50 has. y
2 con menos de (35 y 40 has.).

Tabla 4.12. Titulacién de las tierras del Catatumbo.
Proceso segtin afios y zonas de la region

~ Zona | Zona | Zona | Zona | Zona | Zona | Zona | Zona | Zona S_|n Zonas
Ao ubicar
1 2 3 4 5 6 7 8 9 1 .Cafio Tomas
1968 1 1 2 .La Pista
1969 10 4 5 4 3. Rio Abajo
1970 3 13 3 20 1 2 4. El Sesenta
1971 1 1 1 ) 5..La Gaparra
Tierra Firme
Sin aflo 4 1 1 1 1 1 6. San Miguel
Total 3 4 25 2 9 29 2 1 6 19 7. Castillo
Porcentaje | 3% 4% | 25% | 2% 9% | 29% | 2% 1% 6% 19% 8.0ru
9. Vetas-
Mirador

Fuente: Elaboracion propia del autor

En 1.970, con la constitucion del Equipo Polistitucional de Promotores
bajo la orientacion del INDEC (y del cual hacia parte un funcionario del
INCORA, en comision) se aceler6 el ritmo de titulacion de tierra, gracias
a las facilidades prestadas por las organizaciones veredales de colonos,
creadas y promovidas por el INDEC, el 45% de todos los titulos de
adjudicacion fueron otorgados en 1970. En los dos primeros meses del afio
1.971 aparecen otorgados cinco nuevos titulos, dos de los cuales, por la
primera vez, son de fincas de 300 y 400 hectareas. El 12.72 % de toda la
superficie titulada en la region pertenece, pues, a dos fincas sobre 100, y la
titulacion se realizo en 1.971.

Si se distribuyen las adjudicaciones en el mapa marcado por zonas, se ve
claramente que la zona 3 llamada Rio Abajo o Monteadentro y la zona 6 de
San Miguel, presentan las mayores proporciones de titulaciones con 25%
y 29% respectivamente. Los colonos de las dos zonas, bajo el estimulo del
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Equipo Polistitucional de Promotores dirigidos por INDEC, se organizaron
adecuadamente en 1.970 y fue mas facil con ellos llevar a cabo un eficaz
programa de titulacion de tierra, ahorrando esfuerzos, tiempo e incomodidades
tanto a los colonos como a la comision de adjudicacion del INCORA,

4.5. LOS CULTIVOS
4.5.1. Distribucion de la superficie cultivada
4.5.1.1. Situacion global

La tierra cultivada, que corresponde, como se dijo, al 19.11% de
la superficie total sobre la cual se ejerce lo posesion, (106,000 has.) y
apenas al 15.13% de las 134.600 has. en que ha sido fijada la totalidad
de la superficie de la region, esta destinada por los colonos a seis tipos
de cultivos basicos. Solo un minimo porcentaje (el 1.26%) agrupa otros
tipos de cultivos fuera de los anteriores. Les seis tipos de cultivos, en orden
decreciente de porcentaje segtn superficie cultivada que se les destina, son
los siguientes:

Pasto Platano
Arroz Maiz
Cacao Yuca

Los cultivos menores, insignificantes por la nimia extension destinada a
ellos, son el ajonjoli y algunos frutales como el coco. Sobre 20.282.08 has.
estos cultivos ocupan apenas 250.05 has.

En cambio, en este momento, casi 10.000 hectdreas estin destinadas a
pastos. Se trata de casi la mitad de toda el area cultivada. El 64.80% de las
fincas tienen pasto, con menos proporcion de tierra destinada al cultivo,
pero con mucha mas proporcion de fincas, se encuentra la explotacion del
platano. Cerca de 4.250 has. son explotadas en este cultivo por 725 fincas,
es decir el 80%.

Mientras el pasto indica la tendencia a la tipificacion definitiva de la
explotacion de las fincas en las regiones, que es el ganado, el platano llega
a ser el cultivo de subsistencia para la realizacion de aquella tendencia. Por
eso casi todos tienen sus cultivos de platano, pero no todos han llegado
a tener pasto. Pero cuando se llega a esto obviamente se destina mas
porcentaje de tierra a este cultivo.

El arroz que es tipico cultivo "domesticador" entre la tala y el pasto,
ocupa solo 2.550 hectareas y poco mas de la mitad de las fincas se dedicaban
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a cultivarlo en el momento del levantamiento de los datos. Pese al 53.23%
de fincas con cultivos de arroz, el porcentaje de tierra que se le destina es
bajo: solo un 12.58%. Esta proporcion ird reduciéndose cada vez mas, en
la medida en que el proceso de colonizacion vaya culminando.

No podra decirse lo mismo del maiz, que ocupa en extension una posicion
sensiblemente igual al arroz, y muy poco inferior a este en nimero de fincas que
lo cultivan: el 49.53%. El maiz mas que cultivo domesticador, es un cultivo de
consumo y de alguna manera de subsistencia, con una importancia inferior, en
este sentido, con relacion al platano, por no ser cultivo permanente.

Un cultivo complementario que tiene mas valor experimental para el
colono es el del cacao al cual se dedican el 46.30% de las fincas, pero con
un porcentaje de tierra cultivada de apenas el 6.11%. El interés para este
cultivo es evidente, pero todavia es imposible decir si existe la tendencia
a la tipificacion definitiva de la finca en este sentido o a una tipificacién
sustitutiva o complementaria. Es posible, sin embargo, que la demostracion
clara del éxito en este cultivo, en la hipotesis que esto ocurriera, v un
respaldo oficial en cuanto a crédito, asistencia técnica y mercadeo, puedan
producir la tendencia a la tipificacion definitiva de las fincas, como fincas
cacaoteras, debido al evidente interés de los colonos para este cultivo que
demanda un proceso relativamente largo de desarrollo.

La yuca, que es cultivo casi exclusivamente de consumo, ocupa pequenas
extensiones (el 3.53%) con un 53. 06% de las fincas que la cultivan. Pese a
ser la yuca un articulo de consumo casi universal entre los colonos, hay un
alto porcentaje de fincas que no la cultivan para el consumo diario, debido
a que las vegas inundables de los rios no son aptas para ello.

La situacion global se resume a continuacion asi:

Tabla 4.13. Distribucién de los cultivos segtin fincas y hectdreas cultivadas

Cultivos | Porcentaje de fincas | No. de hectareas por cultivos |Porcentaje de hectareas
Pasto 64.80 9.216.48 45.44%
Platano 80.54 4.249.65 20.95%
Arroz 53.23 2.553.20 12.58%
Maiz 49.53 2.050.34 10.10%
Cacao 46.30 1.239.80 6.11%
Yuca 53.06 716.56 3.53%
Otros 29.16 256.05 1.26%
Totales 20.282.08 100.00%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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4.5.1.2. La distribucion de los cultivos en la tierra cultivada, segtin
intervalos

Si se analizan los porcentajes de tierra destinados a cada uno de los cultivos
anteriores, segun los intervalos de tierra cultivada, se aprecian diferencias
notables y facilmente comprensibles. El pasto es un cultivo que no alcanza a
ocupar el 20% de la tierra cultivada en el primer intervalo, con apenas 251.68
has. y llega en cambio al 60 95% del drea cultivada en el So. intervalo con
4.767.36 has. Hay una proporcién por lo tanto de 1 a 3 con relacion al area
cultivada en pasto entro el primero Y el quinto intervalo.

Figura 4.8. Colonizacion del Catatumbo. Distribucién de los cultivos en
la superficie cultivada de toda la region

Arroz
12.58%

Maiz Platano
10.10% 20.95%%

Otros 1.28%

Pastos
45.44%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Para el platano, en cambio, la proporcion decrece desde el primero al
quinto intervalo. De un 35% baja al 12. 34% lo que ratifica la hipotesis
consignada en el acdpite anterior, que el platano es un cultivo de subsistencia
que tiende a desaparecer cuando las fincas llegan a constituirse totalmente,
como es el caso del So. intervalo.

También el arroz, en una proporcién menor, baja del 20% al 12% en los
cinco intervalos y el maiz pasa del 10% del area cultivada en el primer intervalo
a solo el 5.7% en el ultimo intervalo, sin que aparezca una tendencia clara, ya
que en el penultimo intervalo sube al 16.27%, y sube incluso un poco en el
tercer intervalo con relacion al primero. No es posible dar una razon segura
del fenémeno, pero parece que la incongruencia refleja el caracter polivalente
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de este tipo de cultivo que tiene algo de "domesticador", algo de subsistencia
y algo de cultivo obligado en cada finca. Por tal razon no es posible identificar
una tendencia, sino solo constatar un orden de proporcion.

El cacao presenta una leve tendencia al aumento del porcentaje en tierra
cultivada, del primero al ultimo intervalo, con pequefas incongruencias en el
tercero y en el cuarto, que no impiden sin embargo notar la tendencia a ocupar
un porcentaje mayor de fincas ya constituidas. En términos absolutos, el 3.6%
de la tierra destinada al cultivo del cacao en el primer intervalo significan 46.18
has. pero el 7.06% del ultimo intervalo significa un total de 551.82 hectareas,
es decir 12.38 veces mas que las hectareas del primer intervalo destinado al
cultivo del cacao.

Una sintesis de la distribucion de los cultivos, segtin intervalos del area
cultivada, es la que se presenta en el cuadro de la pagina siguiente.

4.]5.2. Produccion y rendimientos
4.5.2.1. Produccion total de cargas para la venta segtn articulos

Proyectando la muestra a toda la region del Catatumbo, la produccion
total de un afio ha sido de 230.753.53 cargas de productos agricolas
destinados a la venta.

El 68.64% del total de produccion para la venta correspondid al
PLATANO con 158.421.12 cargas.

El segundo puesto por la cantidad de produccion en cargas vendidas, pero
bien lejos del primero, lo ocupa el ARROZ, con el 16.17% y 37.338.08 cargas.

Viene luego el MAIZ, con 13.64% de la produccién y 31.479.55 cargas.

La yuca, el cacao y los llamados otros productos agricolas no tienen
importancia desde el punto de vista del volumen de la produccion, ya que
cada uno de estos articulos ocupa un porcentaje inferior al 1% y todos
sumados alcanzan el 1.52% del total de la produccién en cargas vendidas.

4.5.2.2. Valor en pesos de la produccion destinada a la venta
discriminado por articulos. Situacion Global

El valor en pesos de las 230.753.53 cargas fue de $17.405.976.67.

Si se discrimina esta suma por los articulos vendidos, se encontrara
que al PLATANO que representaba en volumen de carga casi un 70%,
corresponde en pesos sélo el 40%.
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Figura 4.9. Colonizacién del Catatumbo. Distribucion de los cultivos
segun intervalos de drea cultivada

Arroz
18.30%

Platano
26.10%

Arroz Platano
19.36% 34.98%

Pastos

Pastos
19.69%

Platano
30.78%

_—— "\0tros1.28%

(8.1-16 has.)

10.91%

12.53%

Pastos
32.15%

3
Plstano (16.1-32 has.)

20.01% Platano
12.34%

—

——————0tr0s 0.22%
Pastos
60.95%

%9¢'| souy

Pastos
45.89%

5
(64 y mas has.)

4
(32.1-64 has.)

Fuente: Elaboracion propia del autor

176



4. ASPECTOS SOCIOECONOMICOS

Tabla 4.14. Distribucién de los cultivos por intervalos de area cultivada. (Muestra)

PRODUCTO INTERVALO. 1 INTERVALO. 2 INTERVALO. 3 INTERVALO. 4 INTERVALO. 5
Has Porcentaje Has Porcentaje Has Porcentaje Has Porcentaje Has Porcentaje
PLATANO 107.5 34.98 175.75 26.10 294.80 30.78 211.50 20.01 232.00 12.34
447.20 731.12 1.226.37 879.84 965.12
ARROZ 59.5 19.36 123.25 18.30 104.50 10.91 106.50 10.08 220.00 11.70
247.52 512.72 434.72 443.04 915.20
YUCA 27.95 9.19 43.00 6.39 45.90 4.79 34.75 3.29 20.75 1.10
116.27 178.88 190.94 144.56 86.32
MAIizZ 31.77 10.34 62.10 9.22 120.0 12.53 172.00 16.27 107.00 5.69
132.16 258.33 499.20 715.52 445.12
CACAO 11.10 3.60 37.07 5.50 72.36 7.56 44.85 4.24 132.65 7.06
46.18 154.21 301.02 186.58 551.82
PASTOS 60.50 19.69 216.0 32.08 308.0 32.15 485.00 45.89 1146.00 60.95
251.68 898.56 1.281.28 2017.60 4767.36
OTROS 9.0 2.93 16.25 2.41 12.25 1.28 2.30 0.22 21.75 1.16
37.44 67.60 50.96 9.57 90.48
307.32 100.00 673.42 100.00 957.81 100.00 1056.90 100.00 1880.15 100.00
1.278.45 2.801.43 3.984.49 4.396.70 7.821.42

Fuente: Elaboracion propia del autor

Lo contrario pasa con los demas articulos que representan mucho mas
en pesos, de lo que representan en porcentajes sobre el volumen de cargas
destinadas a la venta. La diferencia mdas grande la presenta el CACAO
que en volumen de cargas alcanza apenas el 0.53% pero su valor en pesos
cubre casi el 13% del valor total de lo producido en articulos agricolas en
el Catatumbo. También el ARROZ presenta una sensible diferencia si se
comparan los dos porcentajes.

En resumidas cuentas, puede afirmarse que, pese a su enorme volumen
de produccion que tipifica en este momento el Catatumbo como una zona
eminentemente platanera, el PLATANO no representa para los colonos del
Catatumbo el mayor valor de venta en pesos. El 60% del valor de venta lo
esta dando otros articulos agricolas como el arroz, el maiz y el cacao.

4.5.2.3. Produccion total de cargas destinadas a la venta segin
productos e intervalos

La produccién en cargas para la venta del PLATANO aparece discriminada
por intervalos, sin que se note una clara tendencia en la produccion. El
primer intervalo es el que presenta el menor porcentaje de produccion, en
cargas para la venta: apenas un 11%. En el tercer intervalo, en cambio,
este porcentaje sube al 30%. La razon estriba seguramente en el hecho de
que el dato de produccion se refiere a cargas vendidas y el primer intervalo
esta constituido por unidades agricolas de reciente asentamiento con graves
problemas para la recoleccion y el transporte de las cargas a los centros
de venta. El tercer intervalo, en cambio tiene una mayor organizacion de
produccion para la venta, pero las fincas no estan todavia constituidas, lo
que explica el recurso al cultivo del platano para su subsistencia.
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Figura 4.10. Venta de los productos agricolas en la region del Catatumbo. clases y
cantidades apreciacion global

Porcentajes sobre la cantidad total de cargas vendidas en cada producto

Clases de productos en cargas %
Platano 38.082.00 68.66
Arroz 8.975.5 16.18
Maiz 7.567.2 13.64
Yuca 510.8 .92
Cacao 295.1 .53
Otros 39.0 .07
Totales 55.469.6 100.00

Yuca .92%
Cacao .53%
Otros .07%

Platano
68.66%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Figura 4.11. Volumen en cargas de la produccion agricola del Catatumbo. Distribucién
del valor total de las cargas de productos agricolas vendidos en un afio en el Catatumbo
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179



TOMO 1. Estudio socio-econémico

La produccion en cargas del ARROZ vendido presenta porcentajes
sensiblemente iguales en cuatro de los cinco intervalos. Solo en el primero el
porcentaje es sensiblemente bajo. Pese al nimero de colonos concentrados
en este intervalo, la produccion en cargas para la venta es solo del 11.52%

del total, con 4.301. 44 cargas sobre un total de 37.338.08.

Para el MAIZ, en cambio, la situacion es algo distinto. Es el 4o. intervalo
el que aporta el 38.27% de la produccion en cargas destinadas a la venta.
Los otros intervalos oscilan entre un 18.16% para el tercero, y un 13.60%
en el segundo. El primero contribuye al volumen de cargas para la venta
de 15.50%, siendo el tercero en produccion. El fendmeno, como se dijo
ya a proposito del area destinada al cultivo, no presenta una tendencia.
Posiblemente la muestra en este punto no es altamente representativa por
una casual concentraciéon de productores de maiz en el tercer intervalo. Es
posible, por lo tanto, que también la proyeccion a la region resulte deficiente.

La YUCA ha sido vendida por los colonos del tercero y ultimo intervalo
en una proporcion equivalente al 80%. El otro 20% se distribuye entre
el primero (con un 8.61%) y el cuarto. El segundo no ha contribuido al
volumen de produccion para la venta. La yuca presenta graves dificultades
de mercadeo y la proporcion del 0.93% sobre el volumen total de cargas
de productos agricolas destinados a la venta, hace pensar que se trata de
un fenémeno excepcional. La venta del producto puede estar concentrada
en manos de muy pocos productores-contratistas.

La produccion del CACAO, por modesta que sea en volumen de cargas
destinada a la venta, presenta en cambio una clara tendencia al aumento
proporcional del aporte en la medida en que se pasa del primero que
practicamente no aporta nada (al 0.13%) al quinto intervalo que aporta el
74.41% del volumen total, con $13.54 cargas sobre un total de 1.227.61. Es
evidente que solo las fincas constituidas con un largo periodo de asentamiento
estan en condiciones de producir cacao para la venta, ya que su cultivo
demanda un periodo relativamente largo para una produccion comercial.
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Tabla 4.15. Produccion en cargas para la venta en la region del Catatumbo.
Distribucién por intervalos de drea cultivada

1 2 3 4 5 TOTALES
(0-8) (8.1-16) (16.1-32) (32.1-64) (64 y mas)
Cargas Porcentaje Cargas Porcentaje Cargas Porcentaje Cargas Porcentaje Cargas Porcentaje Cargas Porcentaje
PLATANO | 17.447.04 | 11.01 24.825.88 | 15.67 48.530.50 |30.64 29.727.36 | 18.76 37.889.28 23.92 158.421.12 | 100%
ARROZ 4.301.44 11.52 7.217.60 19.33 8.459.36 22.66 8.914.88 | 23.87 8.444.80 22.62 37.338.08 | 100%
MAIzZ 4.879.68 15.50 4.280.64 13.60 5.716.67 18.16 12.047.36 | 38.27 4.555.20 14.47 31.479.55 | 100%
YUCA 183.04 8.61 693.89 32.65 249.60 11.74 998.40 47.00 2.124.93 100%
CACAO 1.66 0.13 34.94 2.84 122.30 9.96 155.17 12.63 913.54 74.41 1.227.61 100%
OTROS 20.80 12.82 141.44 87.17 162.24 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Figura 4.12. Distribucién porcentual de productos destinados a la venta segin
intervalos de drea cultivada. Comparacién entre porcentajes de fincas y productos
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Fuente: Elaboracion propia del auto
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Figura 4.13. Distribucion porcentual de productos destinados a la venta segun
intervalos de drea cultivada. Comparacién entre porcentajes de fincas y productos
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Fuente: Elaboracion propia del auto
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Los llamados OTROS productos se encuentran solo en el 40. y So.
intervalo donde se ubican las fincas con mejores recursos, en capacidad
de ensayar cultivos no tradicionales de la region, y con destino a la venta.

El resumen de la situacion, en cuanto se refiere a la producciéon en

cargas para la venta de los distintos articulos agricolas, segun intervalos, es
el que sigue (Tabla 4.16.).

4.5.2.4. Distribucion del valor total en ($) pesos segun intervalos

Los 17.405.976.67 pesos ($) distribuidos por intervalos, arrojan la
siguiente situacion:

Tabla 4.16. Distribucién del valor total de productos por intervalos de drea cultivada

Intervalos de area cultivada Total en pesos Porcentajes
1 2.000.069.26 11.49%
2 2.390.003.20 13.73%
3 4.434.905.28 25.48%
4 3.711.760.00 21.33%
5 4.869.238.43 27.97%

Fuente: Elaboracion propia del auto

El trastrocamiento entre los intervalos 30. y 40. en la progresion
del valor global y porcentual, es debido al alto porcentaje de cargas de
PLATANO producidas para la venta por los colonos pertenecientes al
tercer intervalo, que significé mas de un millon de pesos sobre el valor de
las cargas de platano vendidas por los colonos del 4o. intervalo.

De resto, la discriminacion porcentual es comprensible en su conjunto. Los
primeros dos intervalos acumulan apenas el porcentaje del tercero, es decir un
24. 56% del valor en pesos de las cargas totales producidas para la venta. Sin
embargo, los dos primeros intervalos agrupan el 60.65% del total de las fincas.

546 fincaslogran vender productosagricolas por valor de $4.390.072.96,
y 354 fincas por $13.015.903.68.

Promediando el 74.78 % del valor en pesos de las cargas vendidas por las
354 fincas, tendriamos para cada una de ellas un promedio de $36.768.09;
y solo $8.040.43 en promedio para cada una de los 546 restantes.

4.5.2.5. Rendimiento en kilos por hectareas. Comparacion nacional

La "muestra" no ha podido calcular directamente el promedio de
produccion bruta de cada cultivo, sino solo el de produccién neta vendida.
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Se esperaba que el ICA, miembro del Comité Inter-institucional que asumio
formalmente el compromiso de estudiar las posibilidades agropecuarias
de la region, indicara la produccién bruta actual de cada cultivo, sobre
una base segura. En realidad, los promedios de tres cultivos indicados
en el documento que responde al titulo "Estudio sobre posibilidades
agropecuarias de la zona del Catatumbo", entregado al INDEC, no parecen
estar justificados seriamente: no hay bases que los estén probando.

Sin embargo, se ha ensayado a estimar la produccién bruta por hectareas
de cada cultivo, partiendo de la produccion neta vendida y afiadiendo un
calculo de cantidades obtenido por observacion que cubriria la produccion
consumida pero no vendida.

Para el PLATANO se ha calculado que la poblacién porcina de la
"muestra" gasto un promedio de un kilogramo diario por cabeza y cada
familia de colonos un bulto semanal de 50kg. No se ha calculado en cambio
el porcentaje de produccion que cada afo se echa a perder, bien por el arrastre
de los rios o por los bajos precios de venta, porcentaje que en algunos casos
puede tener significacion estadistica para el calculo de los promedios.

Para el MAIZ se ha calculado que la familia de los colonos reserva un
medio kg. diario para el consumo alimenticio de sus miembros y unos 130
gramos diarios por ave.

Para el ARROZ se ha pensado mantener como promedio de produccion
bruta el promedio de produccién neta vendida, porque no se reserva ninguna
cantidad ni para consumo alimenticio de la familia, ni para consumo de
animales domésticos. Sin embargo, no es infundado suponer que hay
buena cantidad de arroz que se pierde porque no es cosechado. El arroz
que se cultiva en la region es de tipo secano y debe ser cosechado a mano.
Los pequefios colonos no disponen a veces de recursos economicos para
pagar mano de obra: cosechan lo que pueden, empleando en la tarea toda
la mano de obra familiar y dejan el resto. Porque una finalidad principal
del cultivo del arroz es el de "domesticar" el suelo, de transformar la tierra
talada en pasto, y esta finalidad se consigue aun sin cosechar el producto.

Para la YUCA se ha calculado un consumo diario de bulto semanal por
familia productora. Naturalmente el dato que asi resulta puede suponerse
como todavia inferior a la real producciéon bruta, porque mucha yuca no
se cosecha, por no ser vendible.

Para el CACAQO, en cambio, el promedio de producciéon neta es
seguramente, en el Catatumbo, el promedio de produccion bruta, porque
todo lo que se produce se vende.
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En resumen, para el PLATANO, el ARROZ, y la YUCA, el promedio de
produccion BRUTA que aqui se consigna no contempla la produccion que
se pierde por arrastre de los rios, deficiencias de mercado y altos costos de
cosecha. Se trata solo de la produccion NETA vendida, mas la produccion
no vendida, pero CONSUMIDA. Por eso, para estos articulos deberiamos
hablar de "aproximaciones” al rendimiento bruto por hectarea, mas que de
"rendimiento" bruto a secas. Sin embargo, para el CACAO y el MAIZ el
calculo de produccion bruta puede considerarse como el real rendimiento
promedio por hectarea.

Tomando los datos de "produccion promedia bruta" para la region
del estudio, con las reservas anteriores, tenemos los datos que se presentan
en la tabla siguiente, en el cual se consignan los promedios de produccion
vendida en kilogramos por hectarea (o producciéon "neta"); los promedios
de produccion ponderada que resulta anadiendo a la anterior la destinada
al consumo humano y animal (produccion "bruta" datos INDEC), los
promedios de produccién "bruta" calculada para tres articulos por los
funcionarios del ICA en la region, y los promedios nacionales de produccion
bruta por hectirea (informe Atkinson). La tultima columna registra la
diferencia en porcentaje entre el promedio de produccion "bruta" calculado
por el INDEC para la region, y el promedio nacional.

De la observacion del cuadro que sigue se deduce que, en la zona del
Catatumbo, con exclusién del MAIZ, que presenta un promedio superior
al nacional, todos los demads articulos de produccion agricola dan un
rendimiento inferior al promedio nacional. EL ARROZ, es el articulo que
presenta un promedio de hasta un 37.54% inferior al nacional. Incluso si
se pudiera calcular la produccion de arroz que se pierde por no poderse
cosechar, el promedio de kilogramos por hectarea en la region del estudio
permaneceria sensiblemente bajo con relacion al promedio nacional. No
asi la YUCA vy el platano, cuya diferencia negativa podria ser cubierta
facilmente por los calculos de produccion que se pierde e incluso arrojar
una diferencia positiva con relacion al rendimiento promedio nacional.
Para el CACAO, el muy bajo promedio de produccion se debe a la
situacion de cultivos incipientes en conjunto. Si en cambio, se toma en
consideracion el rendimiento de aquellas fincas en plena produccion, este
resulta sensiblemente igual al promedio nacional.
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Tabla 4.17. Promedios de producciéon comparados entre el Catatumbo vy el pafs.
Rendimiento por hectireas

Promedios Catatumbo

Articulos Pord “neta” vendida. | Prod. “Bruta” kg | Prod. “Bruta” kg Prorpedio % Diferencia
Kg por hec. por hec. por hec. nacional
INDEC ICA
Platano 4.665 5.394 - 6.957 - 8-09
Arroz 1.843 1.843 1.500 2.951 -37.54
Maiz 960 1.477 1.250 1.097 -34.63
Yuca 3.732 5.758 - 5.903 -2.45
(430) ** (4-25)
Cacao 124 124 385 459 -72.08

X. Datos del “Estudio sobre posibilidades agropecuarias de la zona del Catatumbo”
elaborado por el ICA para el INDEC (1971).

XX. Promedio de rendimiento por hectirea, sacado de la muestra de 24 productos en
plena produccion.

Fuente: Elaboracion propia del auto

4.5.2.6. Diferencias en rendimientos segun intervalos

Analizando los promedios de produccién que hemos dado en llamar
“bruta", segun articulos e intervalos de areas cultivadas, se presenta la
tabla que sigue.

Con excepcion del CACAO que presenta una clara tendencia ascendente
en los promedios de kilogramos por hectareas desde el primer intervalo
hasta el 50. debido sin duda al hecho de que solo en los tltimos intervalos
pueden encontrarse cultivos en plena produccion, los otros articulos no
presentan tendencias al aumento o al descenso en el rendimiento promedio.
Es por lo tanto dificil interpretar las diferencias, basados exclusivamente
en el registro de estos datos.

Tabla 4.18. Promedios de rendimiento en kg por has. (produccién bruta),
distribuidos por intervalo de drea cultivada

Intervalos

Articulo 1 2 3 4 5 Promedios generales
Platano 5605 | 4980 | 5715 | 4952 | 5.636 5.394
Arroz 2340 | 1758 | 2432 | 2515 | 1.153 1.843
Maiz 2.825 | 1.553 | 1.233 1570 | 1.156 1.477
Yuca 3962 | 5758 | 6568 | 4.184 | 3.471 5.758
CACA;':E':;? “@on 45 4 51 103 206 124
CACS/:?G'C'\C/:;ES”Z" 125 175 248 395 482 430

Fuente: Elaboracion propia del auto
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Las diferencias no son tan marcadas para el PLATANO entre los
distintos intervalos. Hay que notar, sin embargo, que el rendimiento en
el primer intervalo es sensiblemente igual al ultimo, y los dos, junto con
el que registra el tercero, se encuentran por encima del promedio general.
Es dificil saber en cambio por qué el segundo y el cuarto intervalo arrojan
un promedio de rendimiento inferior al general. Como es dificil saber por
qué hay tan bajo rendimiento en ARROZ en el ultimo intervalo. Podria
suponerse que, en este intervalo, se siembra arroz mas para "domesticar"
el suelo con miras al pasto, que para conseguir ingresos con la venta de las
cosechas. Pero no se entiende por qué el mas alto rendimiento se encuentra
en el penultimo intervalo, y el mas bajo en el ultimo.

Contrariamente a todo lo que seria licito suponer, las grandes fincas del
ultimo intervalo presentan un bajo o muy bajo rendimiento en 4 de los 5
articulos de cultivo agricola. Incluso en tres articulos presentan el mas bajo
rendimiento de todos los intervalos, inferior atin en la mitad al maximo
encontrado.

No cabe duda de que en la region del Catatumbo las fincas ya constituidas
tienen tendencia a dejar de ser agricolas para volverse ganaderas.

Las experiencias negativas del mercado, la comprobacion de la pobreza
del suelo, el riesgo proveniente de los accidentes climaticos, y de muchos
otros, y los mayores recursos que les permiten vencer los plazos muertos, han
inducido a los colonos del dltimo intervalo a destinar su finca a la ganaderia,
por ser esta, a su juicio la actividad mas rentable. La unica excepcion entre
los cultivos agricolas es el CACAQO, que parece atraer todavia el interés de los
duefos de fincas con mayor proporcion de tierra cultivada. Es prematuro,
sin embargo, afirmar que exista una tendencia a tipificar definitivamente las
fincas mayores constituidas como fincas cacaoteras.

La proporcion de tierra cultivada en cacao es todavia minima, y si el
rendimiento de los cultivos en produccion es alto, esto es apenas el resultado
de una decision tomada seguramente cuando la finca pertenecia a intervalos
anteriores y estaba en fase de formacion. No se puede decir todavia, que el
efecto experimental de demostracién del buen rendimiento en las fases de
produccion esté motivando a los colonos de fincas ya formadas a aumentar
considerablemente las areas destinadas a este cultivo, substrayéndolas a las
areas posibles de explotacion ganadera.
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El primer intervalo presenta en cambio un buen rendimiento agricola
con relacion a los promedios generales.

En particular, el rendimiento del maiz es de mucho el mas alto de todos
los intervalos: alcanza a ser 2.4 veces mas alto que el rendimiento del
ultimo intervalo. En la primera fase de constitucion de una finca, prevalece
indudablemente la dedicacion a los cultivos agricolas destinados a la venta,
que son las que permitan dotar de recursos a los colonos en su camino hacia
la formacion definitiva de una finca ganadera. Ademas, es posible que el
alto rendimiento de los cultivos en el primer intervalo, sea debido a las
particulares condiciones del suelo recién desmontado que conserva todavia
un humus aprovechable para las primeras siembras, mientras que, en las
fincas del ultimo intervalo, la tierra, esencialmente estéril, que prevalece en
la region, muestra sus bajos rendimientos en los cultivos agricolas.

Por ultimo, se consigna aqui, una tabla-resumen que compara, segin los
intervalos de dreas cultivadas, los rendimientos en kilogramos por hectareas
en los distintos articulos de produccion agricola de la region. Se trata, por
un lado, del promedio de kilogramos por hectarea de produccion vendida
(que llamamos NETA), que se calcula dividiendo el total de produccion
vendida en cada intervalo, por el numero de hectareas destinadas al
cultivo en el mismo intervalo. Por otra parte, se consigue el promedio de
kilogramos por hectarea agregando el calculo anterior el de la produccion
consumida para las necesidades alimenticias de la familia productora y de
los animales domésticos. Naturalmente este promedio en kilogramos por
hectarea no puede confundirse con el promedio de produccion BRUTA
por hectarea porque falta todavia el cdlculo de produccion que se pierde
por distintas razones. Sin embargo, en algunos articulos puede coincidir
con la produccion bruta, por lo tanto, en todos es seguramente una
"aproximaciéon” a la produccion bruta, por lo que aqui se le indica asi,
pero poniendo entre comillas la indicacién.

El célculo de produccion "BRUTA" que aparece en el segundo
intervalo para la YUCA se ha hecho sobre la base del promedio general de
produccion vendida mas la consumida. En realidad, como no ha habido
produccion vendida en este intervalo, la producciéon "bruta" seria solo
la consumida, es decir un promedio de 2.705 kilogramos por hectarea,
excluyendo naturalmente la produccion que se pierde, que en este reglon
debe ser considerable.
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4.6. FORMAS DE TRABAJO Y HERRAMIENTAS

4.6.1. Formas de trabajo

Las labores fundamentales del colono en el proceso de produccion
agricola son esencialmente tres:

a) el desmonte; b) la siembra y c) la cosecha.

Cada una de estas labores tiene sus propias modalidades. La cosecha, por
ejemplo, esta condicionada por el factor “tiempo", sea en el sentido que debe
iniciarse en el momento de la maduracion del producto, es decir después de
haberse cumplido un determinado periodo de tiempo desde la siembra, sea
en el sentido que debe efectuarse en condiciones climatéricas adecuadas. Si a
todo lo anterior se afiade que en la region los sistemas técnicos de cosechas
son primitivos y, por lo tanto, no rapidos, puede aparecer en este tipo de
labores la necesidad de sustituir con mas brazos la falta de técnicas que
responda al esfuerzo exigido por las circunstancias de tiempo.

No asi el desmonte que no tiene un plazo exigido por el tiempo y muy
poco esta vinculado a determinadas condiciones climatéricas.

Se traté de averiguar inicialmente si el colono trabaja "solo" o
"acompafiado" en cada una de las labores agricolas anotadas.

El resultado se establece en la tabla que sigue.

Tabla 4.19. Formas de trabajo del colono

Porcentaje distributivo entre “trabajo solo del colono” y

Formas de trabajo . -
) “trabajo del colono acompafnado”

Labor Solo Acompafado
Desmonte 22.68% 73.32%
Siembra 19.44% 80.56%
Cosecha 18.05% 81.95%

Fuente: Elaboracion propia del auto

En la absoluta mayoria, que se cifra alrededor del 80%, los colonos no
trabajan solos, sino que estan ayudados en sus labores. Sin embargo, en la
modesta proporcion de colonos que trabajan "solos" aparece una variacion
segun las labores. Mientras casi un 23% de colonos puede desmontar sin
ayuda, solo el 18% puede cosechar en idénticas condiciones. Incluso la
siembra demanda a los taladores solitarios, alguna ayuda.
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Se averigu6 también qué categorias de personas ayudan al colono en sus
labores de desmonte, siembra y cosecha. Tomando el niumero de colonos que
figuranacompafiadosensuslabores,comoel 100%, la distribucién porcentual
por categorias y por labores resulta como lo indica la tabla que sigue.

El colono que recibe ayuda para desempefar sus labores la recibe en
mas de un 50% pagando "jornales” a trabajadores. En algo menos del
30% la ayuda la recibe de otros miembros de su familia. Esta proporcion,
que resulta baja si se piensa que se trata de una forma relativamente nueva
de colonizacion y por lo tanto a cargo casi exclusivo del colono y de su
familia, responde sin embargo a la proporcion alta de familias “jovenes”
con hijos menos de edad y sin capacidad para contribuir en forma relevante
a las labores del jefe del hogar.

Tabla 4.20. Trabajo de colono acompaifiado: Distribucion porcentual por categorias de
personas que acompaiian al colono en sus labores

Trabajo de colono acompaiiado: Distribucidn porcentual por categorias de
personas que acompafian al colono en sus labores.

Labor Con familiares Con t?:;cj)idores Trabajo prestado | Otras formas
Desmonte 27.31% 54.62% 8.79% 9.25%
Siembra 29.67% 51.59% 10.50% 8.2%
Cosecha 27.11% 53.33% 11.11% 8.44%

Fuente: Elaboracion propia del auto

Y, por ultimo, se traté de establecer el porcentaje de fincas que emplean
“jornaleros” en cada tipo de labores y el valor promedio del jornal con
alimentacion vy sin ella.

Tabla 4.21. Costo de la mano de obra paga segtin labores agricolas

Costo de la mano de obra paga segun labores agricolas
. . ” Valor jornal con Valor jornal sin
Labor Fincas que emplean “jornaleros . .. . . .
alimentacion alimentacion

No. %

Desmonte 118 54.62 $16.00 $26.00
. No. %

Siembra 113 5231 $16.00 $26.00
No. %

Cosecha 120 S5.55 $16.00 $26.00

Fuente: Elaboracion propia del auto

Por falta de precision en la correspondiente pregunta, en su respuesta
no ha sido posible calcular el promedio anual de jornales que pagan los
colonos en la zona. Esta deficiencia ha afectado a su vez el calculo de
egresos y el balance ingresos-egresos de la familia colona.
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4.6.2. Herramientas

Con relacion a los elementos de trabajo de que dispone el colono para
realizar sus labores agricolas, la encuesta revela que el instrumento de que
todos disponen (el 95%) es el hacha. El 70% dispone de un barreton y
apenas el 65% dispone de un machete, algo asi como 1 sobre 2 colonos
dispone de una pala y 1 sobre 3 de una rula. Solo 1 sobre 6 posee azadon
y las herramientas elementales de carpinteria, albadileria y mecanica o no
existen o existen en proporcion de 1 sobre 20 colonos. La tabla que resume
la estadistica sobre “herramientas"” es el siguiente:

Tabla 4.22. Herramientas del colono

Hacha 95% de los colonos encuestados
Barretdn 70%
Machete 65%
Pala 45%
Rula 35%
Azadon 15%
Carretilla 5%
Serrucho 5%
Martillo 5%
“Media luna” 5%

Fuente: Elaboracion propia del auto

La estadistica revela asi una situacién de increible primitivismo con
relacion a la técnica material utilizada por el colono de la region en sus
labores. Ningtn instrumento material es poseido por el 100% de colonos a
menos que se considere la “rula” como una simple variante del “machete”;
asi que entre estas dos herramientas se llega al 100% de los colonos que las
poseen. Todos sin embargo poseen manos, tal vez fésforos y seguramente
coraje para empezar una tala y permanecer en el “monte", lo que supone
construir una choza y "cultivar". El colono de la regiéon no posee, pues,
mas que dos o tres herramientas rudimentarias en su finca y uno no sabe si
apesadumbrarse por su indigencia y primitivismo o asombrarse de lo que
él logra a pesar de estos.

4.7. POBLACION PECUARIA

4.7.1. Poblacion vacuna

Las 216 fincas censadas arrojan un total de 1.297 cabazas de ganado, es
decir un promedio de 6 cabezas por finca. El dato promedio, sin embargo,
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no es indicativo, porque la distribucion de las cabezas de ganado, segin
los intervalos de area cultivada resulta como se presenta en la tabla 4.23.

La proporcién, por lo tanto, de cabezas de ganado por finca y por
hectarea de pasto segun intervalo, es la expresada en la tabla 4.24.

Seria improcedente extrapolar mecanicamente los datos sobre nimeros
de cabezas de ganado obtenido en la muestra, a toda la region.

En el caso del ganado, el unico dato valido seria el censal. Lo que si
podria considerarse valido es el dato sobre la superficie total en "pasto" para
toda el area del estudio, que seria de 9.216.48 hectareas. Si se mantuviera
el mismo promedio de cabezas de ganado por finca, deberian existir en la
actualidad 5.400 cabezas. Sin embargo, el promedio de 0.59 cabezas por
hectarea que arroj6 la muestra es en realidad muy bajo. Las entidades del
sector agropecuario que tienen contacto con la region coinciden en que el
promedio de cabezas de ganado por hectirea puede ser incluso superior
a una por hectarea. Con una cabeza de ganado por hectarea de pasto, la
capacidad actual del Catatumbo seria alrededor de 10.000 cabezas, lo que esta
demostrando, por lo tanto, que hay un déficit actual de ganado de casila mitad.

Tabla 4.23. Distribucion de cabezas de ganado por intervalos de drea cultivada.
Relacion con No. de fincas y pastisales

INTER’VALOS Numero TOTAL AREA Prom,Has, | Nimero de Prom,
DE AREA de PORCENTAJE | CULTIVADA EN | Pasto por | cabezas de | PORCENTAJE Has, por
CULTIVADA fincas PASTO (has,) Finca ganado cabeza
1 77 35,65 60,5 0,78 43 3,3 1,4
2 54 25 216 4 68 53 3,17
3 43 19,91 308 7,16 182 14 1,69
4 25 11,57 485 19,4 213 16 2,27
5 17 7,81 1,146,00 67,41 791 61 1,44
TOTALES 216 100 2215.50 10.25 1.297 100% 1.70

Fuente: Elaboracion propia del auto

Tabla 4.24. Promedios de ganado por finca y por hectirea de pastos. Distribucién por
intervalos de drea cultivada

Intervalos de drea cultivada | Promedio de cabezas de ganado por finca | Promedio de ganado por No. de pasto
0.56 0.71
1.26 0.32
4.23 0.59
8.52 0.44
42.29 0.69
TOTALES 6.00 0.59
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Aceptando que, de toda la superficie de la region, un 30% no es ni serd
aprovechable para la colonizacion, tendriamos 93.800 hectareas utilizables
sobre un total de 134.000 hectareas.

Si se mantiene el mismo porcentaje de tierra dedicada a pasto que
aparece actualmente en la muestra, que es del 45.44% tendremos 42.622.72
hectareas en pasto para la totalidad de la region en el momento de culminar
el proceso de colonizacion del Catatumbo. Si se acepta el promedio de
una cabeza de ganado por hectarea de pasto, la capacidad ganadera del
Catatumbo seria de 42.622 cabezas.

El analisis mas detenido de los datos que se refieren a la poblacion
vacuna de la zona de la "muestra", evidencia una situacion distinta a la
descrita hasta ahora, que se ha basado principalmente sobre los promedios
generales y por intervalos. En realidad, las 1.297 cabezas de ganado de la
muestra pertenecen exclusivamente al 31.018 de las fincas, es decir a 67
sobre 216. Menos de un colono sobre 3 tiene ganado, con un promedio de
19.4 cabezas y 1.7 cabezas por hectarea, lo que incluso aparece superior al
promedio que se acepta como nacional para la region.

Si se distribuyen las 67 fincas que poseen ganado en los intervalos de
areas cultivadas a los cuales pertenecen, tendremos la situacion que aparece
en la tabla siguiente.

La tendencia a conformar fincas ganaderas en la medida en que se pasa
un intervalo a otro con mayor porcentaje de tierra cultivada, con mayor
periodo de formacion y con mayor extension total, es evidente una vez
mas, ya que solo un 7.6% de las fincas del primer intervalo tienen ganado,
con un promedio de 7.16 cabezas mientras que, en el tltimo, se llega al
94,1% de las fincas y 49.43 cabezas de ganado por finca.

La disponibilidad de pasto para 1.297 cabezas es de 1,614 hectareas,
lo que da 0.80 cabezas por hectarea (1.24 hectareas de pasto en promedio
por cabeza de ganado).

El estudio de la relacion entre el ganado y la disponibilidad total de
pasto que existe entre todas las fincas del intervalo (y no solo entre las
fincas que poseen ganado), permite aclarar el "desperdicio” actual de pasto
en cada intervalo.
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Tabla 4.25. Relaciones entre fincas con ganado y promedios de ganado.
Distribucién por intervalos de drea cultivada y situaciones

INTER,VALOS N° de N° de fincas N° total de Promedio de
DE AREA fincas SR Porcentaje | cabezas de | Porcentaje cabe.zas por
CULTIVADA ganado finca
1 77 6 7.8 43 331 7.16
2 54 13 24.0 68 5.24 5.23
3 43 18 41.0 182 14.03 10.11
4 25 14 56.0 213 16.42 15.21
5 17 16 94.1 791 61.00 49.43
TOTALES 216 67 31.01 1297 100% 19.4

Fuente: Elaboracion propia del auto

Tabla 4.26. Proporcion entre pastos y cabezas de ganado por intervalos de drea cultiva-
da. Indices de aprovechamiento de pastizales

Supercie en
Intervalos de | Supercie (has. asto de las % de . .
drea cultivada To:al en ;asto) pﬁncas con aprovechamiento EOCBCIERETED
ganado
1 60.50 27 43.63 55.37
2 216.00 77 35.64 64.36
3 308.00 162 52.59 47.41
4 485.00 295 60.82 39.18
5 1.146.00 1.063 92.75 7.25
TOTALES 2.215.50 1.614 72.85 27.15

Fuente: Elaboracion propia del auto

Hay por lo tanto algo menos de una tercera parte de pasto cultivado en la
actualidad que no tiene una cabeza de ganado y estd perdiendo su finalidad.
El segundo intervalo es el que cuenta con mas pasto desaprovechado ya que
alrededor de 140 has. de pasto sobre 216, no estan alimentando ninguna
cabeza de ganado. Solo el dltimo intervalo desaprovecha un minimo de
7.25% de su pasto. Los primeros 4 intervalos tienen apenas la mitad de
sus hectareas en pastos, con ganado (561 has. con ganado, sobre 1 069.5
has. de pastos, es decir el 52.45%). A este "desperdicio" absoluto hay
que anadir la subutilizacion del pasto por cargas inferiores a su capacidad
normal. Con excepcion de las pocas fincas con ganado del primer intervalo
que por tener poco pasto disponible (las 6 fincas tienen un promedio de 4.5
hectareas de pasto), tienen la tendencia a cargar los pastos con un promedio
de cabezas bastante superior al que ha sido calculado como normal, los
otros intervalos estan por lo general por debajo, hasta el punto de que el
promedio general se sitia alrededor de 0.8 cabezas por hectarea de pasto.

194



4. ASPECTOS SOCIOECONOMICOS

Tabla 4.27. Promedios de “cargas por potreros” (por hectarea). Distribucién por
intervalos de drea cultivada y situacién global

Intervalos de drea | No. de fincas Has. de pasto Total cabezas Promedio de
. cabezas por
cultivada con ganado ocupadas de ganado .
hectarea
1 6 27 43 1.9
2 13 77 68 0.88
3 18 162 182 1.12
4 14 295 213 0.72
5 16 1.063 791 0.74
TOTALES 67 1.614 1.297 0.80

Fuente: Elaboracion propia del auto

Queda un ultimo relieve por consignar. A la pregunta sobre el destino
de los animales que el colono cria, las 1.297 cabazas de ganado aparecen
distribuidas en "CONSUMO" con 324 (25%) cabezas y en "VENTA" con
973 (75%) cabezas. Si estas dos categorias de propoésitos "cuadran bien
para animales domésticos como los marranos o los "piscos", es un poco
dificil creer que el 25% del ganado de la region se destine a "consumo"
intrafamiliar que no implique "venta". Es posible que por "consumo" se
entienda aqui el sacrificio de animales para abastecer la demanda de carne
de la region, sacrificio que se realiza en la medida y periodicidad propia
de una tal demanda, mientras que la "venta" estd indicando el volumen
de ganado que el colono cria o ceba con el propésito de capitalizar y
venderlo prevalentemente en un solo tipo de transaccion comercial. De
hecho, el 25% del ganado que declaran destinado al consumo tiene alguna
relacion con la cantidad de carne que se registr6 como vendida en un afo
en el andlisis de “egresos" por concepto de compra de articulos para la
alimentacion. Sin embargo, hay que tener presente que el "consumo" se
refiere no al ganado realmente consumido, sino al ganado que el colono
considera reservard para el "consumo".

4.7.2. Otros animales domésticos para venta. Trabajo y consumo

Se han registrado en el drea de la muestra 7 especies de animales
domésticos que tienen la significacion econémica como animales para el
trabajo, el consumo o la venta, excluyendo naturalmente el ganado vacuno
y unas cuantas especies menores de muy baja difusion entre las familias
campesinas. Las 7 especies y los "otros", con su respectivo numero total,
el numero de fincas que los poseen y los promedios por fincas es el que
muestra la tabla siguiente.
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Con excepcion de los "marranos" y las "gallinas", los animales
domésticos utiles para el consumo, el trabajo y la venta, no se encuentran
en alto porcentaje entre las fincas de los colonos.

Sobre todo, la evidente carencia de animales para el trabajo, como son
las mulas y los caballos, indica las precarias condiciones de la mayoria de
los colonos con relacion a su trabajo.

Tabla 4.28. Otros animales domésticos fuera del ganado. Distribuciones numéricas y de

promedios con respecto a las fincas

EpeT leuT\ero de N|.’1r:nero % Fincas ':grmﬁ(:il: Prome-dio por el
animales | de fincas sobre 216 . total finca (216)
con animales
Caballos 46 22 10.18 2.1 0.2
Mulas 29 23 10.64 1.2 0.1
Marranos 501 106 53.70 4.3 2.1
Gallinas 4.648 180 83.33 25.8 21.2
Patos 117 28 12.96 4.2 0.5
Piscos 420 80 37.03 5.3 1.9
Cabras 7 3 1.38 2.3 0.03
Otros 37 8 3.70 4.6 0.1
Total 5.805

Fuente: Elaboracion propia del auto

La distribucion de los animales en los intervalos presenta los siguientes
relieves:

El 52.1% de todos los CABALLOS que en la zona de la muestra son
apenas 46, los posee también el So. intervalo, lo que arroja un promedio
de 2.7 caballos por finca de 213 hectareas en promedio, mientras que en el
primer intervalo no hay sino un caballo entre las 77 fincas que lo componen.

Tabla 4.29. Distribucion de gallinas y cerdos por intervalos de drea cultivada
(promedio por finca)

Intervalos en area | Promedio de gallinas por | Promedio de marranos
cultivada finca por finca
1 13.75 1.3
2 17.8 1.4
3 27.2 4.8
4 38.6 2.5
5 32.6 3.1
TOTALES 25.9 2.6

Fuente: Elaboracion propia del auto
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Una ultima anotacién. de tipo global, puede hacerse sobre el "destino"
que el colono asigna a los animales que mantiene en su finca. Las tres

categorias de finalidad sonel "CONSUMO",la "VENTA" yel "TRABAJO"
La tabla, incluyendo aqui también el ganado, es la 4.30.

Tabla 4.30. Distribucién de los animales domésticos segtin destino:
consumo, venta y trabajo

Especies 'I:otal Consumo Venta Trabajo
Animales Nimero | Porcentaje | Numero | Porcentaje | Numero Porcentaje
Ganado 1.297 323 25.0 974 75.0
Caballos 46 _ _ _ _ 46 100%
Mulas 29 _ _ _ _ 29 100%
Marrano 501 292 58.28 209 41.72
Gallinas 4.648 4.519 97.23 129 2.77
Patos 117 100 85.47 17 14.53
Piscos 420 388 92.38 32 7.62
Cabras 7 7 100.00 _ _
Otros 37 28 75.7 9 243

Fuente: Elaboracion propia del auto

La distribucion de 29 mulas en un poco diferente ya que aparecen
algunas en el primer intervalo (el 24.5% del total) y mds o menos la misma
proporcién se mantiene en los otros intervalos con excepcion del que posee
solo un 10.5% del total. Estos animales de gran trabajo resultan ttiles
para los colonos con graves dificultades de transporte, como son los de los
primeros intervalos, pero su volumen es practicamente insignificante ya
que ni siquiera el 10% de las fincas del primer intervalo las posee.

Con los otros animales, la situacion aparece distinta de la registrada
a proposito del ganado. El Sto. intervalo posee el menor porcentaje del
volumen total de PISCOS", no posee CABRAS y posee en cambio, la 4ta
parte del total de PATOS que hay en la region de la muestra.

A primera vista parece explicable que las especies menores destinadas al
consumo de la misma familia, como es el caso de las gallinas, aparezcan en
mayor proporcion entre los colonos de los primeros intervalos de escasisimos
recursos para comprar proteinas animales para su alimentacion.

En realidad, en los dos renglones de especies animales destinadas por lo

general al consumo interno, y que merecen ser tomadas en consideracion,
como son las GALLINAS y los MARRANOS, el promedio de unidades por
familia en cada intervalo es el que se presenta en la tabla 4.29.
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Como aparece claro, algunos porcentajes de cada intervalo, en el
volumen total de cada especie animal estudiada en la muestra, pueden
disminuir en la medida en que se pasa del primer intervalo al So., pero
el promedio de animales por finca puede ir subiendo, lo que demuestra
de todas maneras la situaciéon de privilegio de los ultimos intervalos, en
particular del dltimo.

Una tabla resumen sobre clases y cantidades de animales por intervalos
de dreas cultivada es la 4.31.

Tabla 4.31. Distribucién (por cantidades y porcentajes) de todas las clases de animales
domésticos segiin intervalos de drea cultivada y situacién global (muestra)

"‘l‘)":z\ééko VACUNOS CABALLAR ‘ MULARES PORCINOS GALLINAS PATOS ‘ PISCOS CABRAS OTROS
CULTIVADA | CANT. | PORCENTAE | oANT. | PORGENTAE PORCENTAEE | CANT. | PORCENTAJE | CANT. | PORCENTAIE | CANT. | PORCENTAE | CANT. | PORCENTAE | CANT | PORCENTAIE | CANT. | PORGENTAE
2
5
7

2 68 53 9 19.5 21.00 75 14.97 962 20.59 24 20.51 86 20.47 71.42
3 182 14.0 4 8.73 24.50 208 41.51 1168 | 24.99 29 24.78 62 14.78
4 213 16.0 8 17.4 10.5 63 12.57 925 19.79 17 14.53 103 24.52
5 791 61.0 24 52.1 6 21.0 53 10.58 555 11.88 30 25.64 79 18.79
TOTALES |1297| 100% 46 100% 29 ‘ 100% 501 100% 4648 | 100% 117 ‘ 100% 420 100%

CANT.
1 43 3.3 1 2.2 7 24.50 102 20.35 1038 22.21 17 14.53 90 21.42 28.57 2 5.40
6
7
3

19 51.37

_ 16 43.23
100% 37 100%

Fuente: Elaboracion propia del auto

4.8. EL CREDITO

Se han estudiado dos fuentes principales de crédito oficial a los
campesinos de la region de colonizacién del Catatumbo, el INCORA y
la CAJA AGRARIA. Se cree que esas dos fuentes copan la totalidad del
crédito oficial destinado al fomento agropecuario en la region. Si bien otras
agencias externas, oficiales o privadas, actian en la zona para favorecer al
campesino en sus labores, estas, 0 no son propiamente de crédito (como en
el caso del ICA o del IDEMA) o no son oficiales (como en el caso de algin
banco o del FONDO GANADERO).

El crédito otorgado por el INCORA a los campesinos de la region
alcanzaba en marzo de 1.971 la suma de $413.700.00: el de la CAJA
AGRARIA $1.089.000.00. Sobre un total de $1.502.700.00 el INCORA
habia por lo tanto otorgado el 27.51% y la CAJA AGRARIA el 72.49%.

4.8.1. Numero v distribucion de los usuarios del crédito

En cuanto al nimero de usuarios del crédito, las dos instituciones
habian beneficiado un total de 252 campesinos, es decir el 28% del total
estimado de fincas de la region.

La distribucion de los créditos entre las dos instituciones es la siguiente:
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Tabla 4.32. Numero de créditos otorgados por la Caja Agraria y el INCORA a los
colonos del Catatumbo hasta marzo 1.971. valor total en pesos

ENTIDAD NUN,IERO DE ?’;S:.R;EELL %T(s)('l)':fED:L MON-I:O DE LOS PORCENTAIJE
CREDITICIA CREDITOS CREDITO FINCAS CREDITOS
CAJA AGRARIA 22 88.10 24.67 $1.089.000 72.49
INCORA 30 11.90 3.33 $413.700 27.51
TOTALES 252 100% 28.00 $1.502.700 100%

Fuente: Elaboracion propia del auto
4.8.1.1. Proceso del crédito en el Catatumbo

Los primeros créditos de las dos entidades empezaron a otorgarse en
el afio 1.966. Los datos para el afio de 1.971 corresponden solo a los
meses de enero y febrero. El monto total en pesos, del crédito otorgado por
las dos instituciones, discriminando afio por afio desde 1.966 es el que se
presenta en la tabla 4.33.

Aparece claro que fue el INCORA el que comenz6 a atender con mayor
volumen el crédito en la region. Entre el 66' y 67', INCORA aportaba
$45.200.00, y la CAJA A GRARIA apenas $6.000.00". En el 67 la Caja
Agraria no habia otorgado ningun crédito a la region. En el 68', en cambio, el
INCORA no otorg6 crédito, pero la CAJA AGR RIA no aporté mayor cosa.
En total, hasta el afio 1.968, las dos instituciones habian aportado apenas
$53.700 correspondientes a solo el 3.58% del total del crédito otorgado
hasta marzo de 1.971. En el afio 1.969, el INDEC fue encargado por el
INCORA de adelantar el Estudio Socioeconémico de la region y proponer
el Plan de Desarrollo. El INDEC constituyé a mediados del afo el Comité
Interinstitucional con la participacion de la Caja Agraria, y empezd de
inmediato las gestiones para hacer aprobar la creacion de una Agencia de la
Caja en La Gabarra. En agosto de 1.969, el INCORA inauguraba una oficina
en La Gabarra, en una concentraciéon campesina promovida por el INDEC.

Como resultado de todo lo anterior, hubo entre otras cosas, un aumento
del crédito sobre todo por parte del INCORA, que otorgd en aquel afio el
61.51% del monto total del crédito puesto a disposicion de la region por
la institucion, es decir $234.500.00. La Caja Agraria otorgd en aquel afio
$23.000.00, frente a los $8.500.00 de los afios anteriores.

En 1.970, gracias a las gestiones del INDEC, se logré la aprobacion para
la Agencia de la Caja Agraria en La Gabarra. Pese a que durante el afio
no pudo instalar las nuevas oficinas, la Caja Agraria asigno a la region un
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representante encargado de tramitar las gestiones del crédito con la Agencia
de Tibt. El resultado fue un aumento del crédito de $33.000.00 en 1.969,
a $732.000.00 en 1.970. Casi el 70% de todo el crédito concedido por la
Caja Agraria a la region del Catatumbo, se otorgd en 1.970. E1 INCORA,
en cambio, no pudo conceder sino $114.000.00 debido a las estrecheces
presupuestales que empezaron a acentuarse en aquel afio. En los primeros
dos meses del afio 1971, la Caja Agraria siguié con su evidente ritmo de
crecimiento en el fomento del crédito, alcanzando en tan corto tiempo a
otorgar casi el 50% del monto del crédito otorgado en todo el afio 1.970.

La situacion anteriormente descrita, puede confirmarse con ela tabla
4.34, que indica la frecuencia de los créditos otorgados por las dos
instituciones a los colonos de la zona del Catatumbo, de afo en ano.

Tabla 4.33. Sumas otorgadas en créditos a los colonos del Catatumbo
discriminadas segtn entidades crediticias en afios

ENTIDAD 1966 1967 1968 1969 1970 1971 (x) TOTAL
CREDITICIA

PRECIO | PORCENTAJE | PRECIO | PORCENTAJE | PRECIO | PORCENTAJE PRECIO PORCENTAJE PRECIO PORCENTAJE PRECIO PORCENTAJE PRECIO PORCENTAJE

CAIA 6.000 0.55 2.500 0.22 23.000 211 732.800 67.29 324.700 29.81% 1.089.000 100%
AGRARIA

INCORA 27.000 6.52 18.200 4.4 254.500 61.51 114.000 27.55 413.700 100%
TOTALES 33.000 2.2% 18.200 121 2.500 0.17 277.500 18.46 846.800 56.35 324.700 21.60 1.502.700 100%

Fuente: Elaboracion propia del auto
4.8.2. Plazos y destinaciones de los créditos

En cuanto a los plazos concedidos por las dos instituciones hay una
diferencia considerable, ya que el promedio de plazo de los préstamos
concedidos por el INCORA es de 6 afios mientras que el de la Caja Agraria
es de 9 meses. El plazo promedio para los créditos del INCORA es por lo
tanto 8 veces superior al plazo promedio concedido por la Caja Agraria.
La diferencia en el plazo responde también a una diferencia en el destino
de los créditos. El 53.60% del ntimero de créditos de la Caja Agraria esta
destinado a financiar cultivos de ciclos cortos: (este porcentaje llega al
75.80% del total del namero de créditos cuyo destino, esta especificado en
los registros que se estudiaron); el 83.33 % de los créditos del INCORA
en cambio, estd destinado a facilitar el acondicionamiento de la finca para
recibir ganado y a financiar el mismo ganado.

He aqui una tabla resumen del destino de los créditos por parte de las
dos instituciones crediticias.
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Tabla 4.34. Frecuencia de los créditos (Caja Agraria e INCORA) a partir de 1966

1966 1967 1968 1969 1970 (x) 1971 TOTAL
ENTIDAD | Nimero Namero Nimero Namero Nimero Namero Nimero
CREDITICIA de Porcentaje de Porcentaje o Porcentaje de Porcentaje de Porcentaje de Porcentaje de Porcentaje
créditos créditos de créditos créditos créditos créditos créditos
CAJA AGRARIA 1 0.45 _ _ 1 0.45 2 0.90 155 69.82 63 28.38 222 100%
INCORA 1 3.33 1 3.33 _ 16 53.33 12 40.00 _ _ _ 100%
TOTALES 2 0.80 1 0.40 1 0.40 18 7.14 167 66.26 63 25.00 252 100%

Fuente: Elaboracion propia del auto

Tabla 4.35. Destino de los créditos. Distribucién en nimero de beneficiarios y
en porcentajes segun entidades crediticias

Destino INCORA Caja Agraria Total
No. o No. de o No. de o
beneficiario z beneficiario z beneficiario z
Ganado 11 36.67 32 14.42 43 17.06
Arreglo finca 4 13.32 - - 4 1.59
Cerdos 2 6.67 - - 2 0.80
Ganadoy 11 36.67 - ; 11 436
arreglo fincas
Pastos 2 666 - - 2 080
Cosecha - - 119 53.60 119 47.22
Cosechayy - - 1 0.45 1 0.40
alambre
Ganadoy - - 4 1.80 4 1.59
alambre
Cacao - - 1 0.45 1 0.40
Sin especificar - - 65 29.28 65 25.78
Totales 30 100.% 222 100.% 252 100.%

Fuente: Elaboracion propia del auto

Poco se modifica la situacion si la distribucion del destino del crédito
se hace seguin el monto en pesos (5) y no segun el namero de créditos o
numero de beneficiarios. La situacion es la siguiente:
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Tabla 4.36. Destino de los créditos. Distribucion segtin volumen en pesos

INCORA Caja Agraria Total
Destino Monto en
Monto en pesos % % Monto en pesos %
pesos
Ganado 112.000 27.07 270.4000 24.83 382.400 24.45
Arreglo finca 45.100 10.90 - - 45.100 2.98
Cerdos 4.000 0.97 - - 4.000 0.30
Ganadoy 207.400 50.13 - ; 207.400 13.80
arreglo finca
Pastos 45.200 10.93 - - 207.400 13.80
Cosecha - - 444.600 40.83 444.600 29.59
Cosechay
- - 6.000 0.55 6.000 0.40
alambre
Ganad
anadoy ; ; 25.000 2.30 25.000 1.66
alambre
Cacao - - 8.000 0.73 8.000 0.53
Sin especificar - - 335.000 30.76 335.000 22.29
Totales 413.000 100% 1.089.000 100% 1.502.700 100%

Fuente: Elaboracion propia del auto

4.9. MERCADEO Y TRANSPORTE
4.9.1. Sitios de venta de los productos agricolas

La mayoria absoluta de los colonos vende sus productos en "La
Gabarra". Esta proporcion es del 70% frente a un 20% que se distribuye
equitativamente entre Cucuta y Venezuela y otro 10% que se distribuye en
otros sitios entre los cuales estan "El Sesenta" y Tibu.

Tabla 4.37. Frecuencia porcentual de colonos que venden sus productos agricolas
segun los sitios de venta

Sitio de venta Porcentajes de colonos vendedores

La Gabarra 70.05%
Cucuta 10.73%
Venezuela 10.17%
El Sesenta 5.64%
Tibu 1.13%
Otros sitios 2.26%
Total 99.98%

Fuente: Elaboracion propia del auto

En cuanto al sistema de garantia para la recuperacion de cartera, o
de respaldo al préstamo, el INCORA utiliza el sistema de pignoracién en
la totalidad de los casos; la Caja Agraria garantiza el crédito en distintas
formas, segin la tabla que se consigna a continuacion:
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Tabla 4.38. Respaldo de los créditos otorgados por la Caja Agraria.
Porcentajes segtin destinaciones

Destino .Seguro d? Fiador Prend.a Finca Total
insolvencia agraria
No. % No. % No. % No. % No. %
Cosecha 110 92.44 7 5.88 - - 2 1.68 119 75.80
Ganado - - 1 3.73 - 323 30 93.55 32 20.38
Cosechay | 00 | - | - - - 1| oss
alambre
Ganadoy - 1 |2500| 1 |2500| 2 | 2500 | 4 254
alambre
Cacao 1 100 - - - - - - 1 0.64
Totales 112 71.80 9 5.77 2 1.28 33 21.15 157 100
NOTA: Todos los créditos otorgados por INCORA, estdn respaldados por las fincas.

Fuente: Elaboracion propia del auto

Sobre un total de 230.753 cargas de productos agricolas vendidos en la
zona en un afo, en La Gabarra comercian 171.877 cargas.

De hecho, si se distribuye la totalidad de cargas vendidas, por los sitios
en que los colonos gestionan su venta, tenemos la siguiente tabla:

Tabla 4.39. Distribucion porcentual de las cargas vendidas segun el sitio en que el
colono gestiona su venta

Sitios Cargas Porcentajes
la gabarra 171.877 79.49%
Cucuta 25.978 11.26%
Venezuela 22.853 9.90%
El sesenta 7.205 3.12%
Tibu 682 0.29%
Otros 2.155 0.93
Totales 230.753 100%

Fuente: Elaboracion propia del auto

La Gabarra, que es el sitio en que se realiza la venta de productos
del 70.05% de colonos, totaliza el 74.49% de toda la produccién en
cargas vendidas con 171.877 cargas. Ciicuta sube un poco su porcentaje,
ocupando el 20. lugar, como sitio de venta con relacion al volumen de
carga, mientras Venezuela baja un poco, respecto a Cicuta porque recibe
unas 3.000 cargas menos de productos. Tibu, que aparece ya con un
insignificante 1.3 de colonos que declaran vender sus productos en aquel
importante corregimiento, alcanza apenas un 0,29% del total de cargas.
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La distribucién en cargas y porcentajes de la produccion vendida, segun
los sitios donde se trasmiti6 la venta final por parte del colono, es la que
aparece en la tabla que sigue.

4.9.2. Fl intermediario

De todo lo anterior, queda todavia una importante consideraciéon por
hacer. Cucuta y seguramente, pero en proporcion mas reducida, Venezuela,
son los destinos finales del proceso de comercializacion de los productos
agricolas de la zona del rio Catatumbo. El colono, sin embargo, no transita
él mismo al camino para poner el producto al alcance del consumidor. El
74.49% de la produccion vendida, se da en La Gabarra y no a consumidores
sino a intermediarios. El resto, con excepcion de la producciéon que va a
Cucuta (con el 11.26 %) y posiblemente a Venezuela (9.9%), tampoco es
vendido a consumidores finales.

El Catatumbo vive “por” el intermediario. Careciendo de transporte
propio para llevar la mercancia al centro mas importante de consumo, el
colono depende del transportador que es su comprador. Porque el gran
negocio del intermediario-transportador no es el "solo transporte”, es decir
,JJo que puede ganar por el "flete" es sobre todo su insercién en la llamada
"rosca de los mayoristas” del mercado de la ciudad de Cucuta. Es esta
condicion que permite evitar al colono que este sea su propio intermediario,
es decir, lo que impide al colono vender sus productos directamente en el
mercado de Cucuta.

La vinculacion del intermediario-transportador con la "mafia" de
los mayoristas del mercado central de Cucuta crea un bien organizado
y automadtico bloqueo de precios en la plaza, al ingenuo y tenaz colono
que quiere recorrer por si mismo el camino hacia el centro urbano de
consumo. En la plaza aprendera en carne propia que la enorme diferencia
entre el precio de venta en La Gabarra y el de Cacuta no puede vencerse
ni a beneficio del productor ni del consumidor, si el colono-productor no
posee dos instrumentos que son la fuerza del intermediario-transportador:
el vehiculo para el transporte y el derecho a mercadear sin hostigamientos
en la plaza de mercado. Uno o dos colonos duefios de vehiculos, no
romperian el cerco de la mafia de la plaza de Cucuta, incluso en la hipotesis
de que pudieran sobrevivir a la competencia de los otros intermediarios
transportadores que seguirian utilizando la recta de explotacion comercial.
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En las circunstancias de casi intransitabilidad de la carretera, de los
altos costos del capital rodante, de la inexperiencia acerca del mercado
urbano, el transportador-intermediario retine caracteristicas de un mal y un
remedio a la vez; mientras por una parte se beneficia en un alto porcentaje
del esfuerzo de produccion del colono, y por otra parte permite al colono
sobrevivir, porque solo él se atreve por caminos intransitables a llegar hasta
el colono para comprarle productos que ni instituciones como el IDEMA
estan dispuestos a comprarle en el lugar por ser la mayor parte productos
fungibles (platano) y por estar la carretera casi permanentemente en mal
estado. El dia que el intermediario transportador no puede llegar a La
Gabarra ni para especular, hay que botar al rio las cargas de platanos
y regresar a la choza sin el mercado, sin la panela, el café, las cebollas
o el arroz. Al mismo tiempo que el intermediario-transportador es un
mal reconocido por todos, sigue siendo su unico remedio mientras no
cambien las condiciones de aislamiento e individualismo del colono, de
intransitabilidad de la carretera y de falta de respaldo oficial en una accion
cooperada y organizada de la comunidad, con miras al mejoramiento de la
situacion de mercadeo de sus productos.

4.9.3. Transporte y especulacion

Lo que significa para la region el pequeiio grupo de intermediarios-
transportadores puede deducirse de las siguientes consideraciones:

- El volumen de cargas compradas a la region a la cual se refiere el estudio es
de 230.753. Si de esta cifra se sustraen las cargas vendidas en Venezuela,
las que posiblemente se vendieron en Tibu y otros sitios, la produccion
en cargas compradas en La Gabarra y El Sesenta que funcionan
practicamente como un solo sitio de venta para los mismos intermediarios
cuando La gabarra funciona es de 179.082 correspondientes al 77.61%
del volumen total de cargas vendidas. Sobre el valor total en pesos de
las cargas vendidas en todo el afio de 1.969 que fue de $17.405.976.64,
el pequefio grupo de intermediarios-transportadores compré productos
agricolas entre La Gabarra y El Sesenta por $13.274. 610.35, un
promedio pues de $1.106.217.52 mensuales.

Segtn los calculos basados exclusivamente sobre los precios promedio
nacional de cada articulo (promedio nacional de venta al distribuidor), la
produccién del Catatumbo en cargas vendidas valdria $28.605.512.59
y la que fue comprada en La Gabarra (y el Sesenta) $22.126.206.65.
La diferencia entre el precio de compra en el lugar de produccion vy el
de venta a los distribuidores en la ciudad es de $8.851.596.30.
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-Si se reconoce al intermediario-transportador como ganancia
"legitima", el valor del "flete" La Gabarra-Cucuta que ha sido calculado
en 30 pesos promedio por carga (precio relativamente alto debido al
estado de la carretera y a la falta de carga compensatoria Cucuta-La
Gabarra), ganancia que para la produccion comprada en La Gabarra
(v El Sesenta) es de $5.372.460, la diferencia, es decir $3,479.136.30,
es lo que constituye la ganancia "especulativa", la que obtiene el
transportador por su funciéon de "intermediario" y que sustrae a la

postre al productor. Esta ganancia adicional del transportador es del
orden de $289.928.00 mensuales.

Como el grupo de transportadores-intermediarios no es muy superior
a una docena, la ganancia adicional debida al monopolio de la compra
de los productos en el lugar es de mas de $20.000.00 mensuales, lo que
bien justifica los riesgos a que se somete.

A todo lo anterior, hay que afiadir la consideracion de una variable
que seguramente modifica la situaciéon una vez mas a favor del
transportador-intermediario. El precio promedio nacional de venta al
distribuidor para el platano, que constituye alrededor del 70% de la
produccion agricola vendida en el Catatumbo, promedio considerado
en los cdlculos anteriores, es solo de $75.00 por carga. En realidad, en
Cucuta nunca el precio de venta al distribuidor ha bajado de $100.00
la carga, sino por el contrario ha oscilado alrededor de 120-130 pesos,
asumiendo como precio promedio de venta al distribuidor el de 100
pesos la carga, las 122.379 cargas de platanos vendidos entre La
Gabarra y El Sesenta, valdrian $3.059.475.00 mds, que van a aumentar
la ganancia adicional del transportador-intermediario en $254.956.25
mensuales, lo que elevaria la "ganancia especulativa", a $544.884.27
mensuales, es decir cerca de $50.000.00 mensuales por intermediario.

En esta hipotesis cada colono deja de recibir en promedio por este
concepto, alrededor de $7.265.12 anuales, que le corresponderian
como productor y que en cambio benefician solo a menos de una
docena de intermediarios duefios de camiones.

En esta hipétesis cada colono deja de recibir en promedio por este
concepto, alrededor de $7.265.12 anuales, que le corresponderian
como productor y que en cambio benefician solo a menos de una
docena de intermediarios duefios de camiones.
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4.9.4. El mercadeo y la importancia de la carretera Tibti-La Gabarra

El total de 205.745 cargas que se consideran transportadas por la
carretera La Gabarra-Tibu (se excluyen desde luego las cargas vendidas a
Venezuela y a "otros sitios") representan al afio 4.115 viajes de 50 cargas
en promedio; es decir, alrededor de 350 viajes al mes y de 10 a 12 viajes
diarios en promedio.

En realidad, actualmente este promedio diario corresponde a los periodos
de cosecha y cuando la carretera estd en mejor estado. El dato de cargas
vendidas corresponde al totalizado durante el afio de 1.969 en que la carretera
tuvo periodos de veranos mas prolongados y estaba por lo tanto en mejores
condiciones de transito. Por lo demas, La Gabarra funcionaba y la producciéon
de la zona del rio de Oro se recogia facilmente en camion hacia Cucuta.

En el afio de 1.970, La Gabarra estuvo practicamente inutilizada y un
prolongado invierno volvié absolutamente intransitable la carretera por
largos periodos. El fendémeno siguié en la primera mitad del afio 1.971
acentuando por lo tanto la tendencia a la venta en sitios venezolanos o a la
no recoleccion de productos fungibles como el platano.

Puede por lo tanto considerarse el dato promedio de viajes mensuales
como acertado, en el sentido de que la capacidad real de transporte por
la carretera La Gabarra - Tibu es de 10-12 camiones diarios de cargas
agricolas, sin considerar la de productos forestales (maderas) y la pecuaria
(ganado) o de pesca, que proporcionalmente no es relevante todavia.

La importancia de la carretera Tibu-La Gabarra en términos solamente
de produccion agricola es del orden de $30.000 millones al afio. A ello hay
que afiadir lo que la carretera significa en términos de produccion pecuaria
y de transporte personal y el valor no facilmente calculable en cifra de
infraestructura social para el bienestar de la comunidad y la insercion de
esta en la vida del departamento y de la nacion.

4.9.5. El transporte interno

Por transporte interno se entienden aqui las distintas modalidades
utilizadas por los colonos para llevar los productos de las fincas a sus
sitios de venta. Sobre 216 formularios, se totalizaron 252 respuestas: 32
formularios por lo tanto contenian mas de una respuesta, lo que indica que
disponian de mas de una forma de transporte.
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Sobre la base de 216 fincas, tomadas con 100% se tuvo el siguiente
resultado:

Tabla 4.41. Modalidades utilizadas por los colonos para llevar los productos de las
fincas a sus sitios de venta

Sinrespuesta (incluyendo alos que todavia nivenden productos, nitransportan): 13.89%
Disponen de canoa propia: 34.72 %
Fletan canoas: 40.74%
Tienen vehiculos propios: -
Fletan vehiculos: 10.18%
A puro hombro: 6.02%
Disponen de una mula: 4.63%
Fletan una mula: 6.48%

Fuente: Elaboracion propia del auto

Aparece claro que el transporte interno se hace en su gran mayoria
por rio, utilizando canoas. El 75.46% de todos los sistemas internos de
transporte son por rio, lo que corresponde al porcentaje de frecuencia de
venta que capitaliza el sitio denominado La Gabarra, sin embargo, solo 1
sobre 3 colonos posee una canoa que ademas es de vital importancia para
el transporte de la familia y el fomento de las interrelaciones humanas. Los
que fletan canoas y los "sin respuesta” que son también sin canoa, suman
mas del 50% de los colonos.

No es infundado afirmar que alrededor del 50% de los colonos esta
obligado a deducir de las sumas que recibe por concepto de ventas de sus
productos agricolas, el valor de un flete que encarece el costo de la produccion
y disminuye el ingreso neto. Sobre un volumen de alrededor de 200.000
cargas vendidas en La Gabarra y Venezuela casi 100.000 son transportadas
por el rio pagando flete. Si se calcula en un promedio de $10.00 por carga el
valor del flete por canoa (por lo general es entre 12 y 15 pesos) el valor de la
deduccion de los ingresos del colono por concepto de venta de produccion
agricola es de orden de un millén de pesos al afio, lo que representa alrededor
de $2.000 de egresos en el mismo lapso para la mitad de los colonos.

Se calcula que una canoa transporta un promedio de 7 cargas. Las
200.000 cargas que transitan al afio por rio a los sitios de venta significan
por tanto unos 27.000 viajes afio, algo mas de 75 viajes diarios en promedio,
por lo general con destino a La Gabarra.

Proyectando el dato sobre el nimero de canoas en propiedad, a todo el
universo del estudio, existirian en la region alrededor de 300 canoas capaces
de transportar algo mas de 500 cargas de productos agricolas al dia.
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Este promedio aparece alto en las condiciones actuales de produccion y
mercadeo de la zona del Rio Catatumbo, como apareci6 alto el promedio
de camiones diarios que cargan productos en la Gabarra con destino a
Cucuta. Sin embargo, valga para el caso de las canoas lo que se consigné a
propésito del promedio de camiones de cargas. El dato sobre produccion
vendida corresponde al afio 1969: y pese a que durante el afio 1970 tuvo
que haber subido la superficie desmontada y posiblemente la cultivada,
en realidad la produccion vendida sufrié un reverso con relacion al
ano anterior, debido al prolongado invierno que ademads de afectar la
produccion afecté mucho mas el mercadeo por el casi permanente mal
estado de la carretera y la suspension del servicio de La Gabarra, en época
de cosecha, sin embargo, ha sido facil contar mas de 60 canoas atracadas
en el sitio de La Gabarra, lo que indica la posibilidad de que en un dia el
numero de canoas que atracan sea por lo menos dos veces el de las canoas
estacionadas.

El 10.18% de los colonos que declaran fletar por su propia cuenta
un vehiculo para llevar cargas a mejores sitios de ventas, corresponde al
numero de colonos que declaré vender sus productos en Cucuta. Se trata,
por lo general, de colonos que no tienen una buena produccion de platano
y logran por si solos llevar el cupo de un camion, lo que permite convencer
a un transportador a hacer un viaje a flete. La mayor proporcion de colonos
que logran ese sistema de transporte (que por lo general se mantiene
apenas a un nivel del 10% sobre el total de los sistemas de transporte) se
encuentran de hecho en los mismos niveles, es decir, entre los colonos de
mejores recursos con los cuales el transportador tiene interés en mantener
buena vinculaciéon y a cuyos requerimientos este accede alguna vez...para
escarmiento suyo y de los demas colonos con ganas de ensayar el sistema
de vender directamente en la plaza central de Cucuta.
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La situacion del transporte interno refleja bien la situacién del campesino
de la region. Si se discriminan las varias modalidades de transporte segun los
intervalos de areas cultivadas en que se ubican los campesinos de la region,
aparece claro que, a intervalos mayores, mejores son las modalidades de
transporte interno. De hecho, mientras solo el 15.89% de los colonos del
primer intervalo poseen canoas propias, en el Sto. intervalo la poseen el
52.94%; mientras solo el 3.89% de los colonos del primer intervalo ha
logrado fletar un vehiculo, en el Sto. intervalo lo han logrado casi el 30%.

4.9.6. Frecuencia de venta de los productos agricolas

Por ultimo, cabe registrar las frecuencias con que el colono acostumbra
a vender cada producto agricola. En mas de un 75% de colonos, venden el
platano semanal o quincenalmente y casi en un 40% una vez al afo. Para
el maiz la venta semestral es superior a la del arroz, ya que la proporcion de
vendedores es del 68.2%. Una tercera parte de los productores de maiz a su
vez, parece que cultivan el articulo una vez al afio. Para la venta del cacao, los
colonos se distribuyen entre venta mensual (con un 16.66%), bimensual (con
un 11.11%), semestral (27.77%) y anual (44.44%). Obviamente este articulo,
con una mayor posibilidad de conservacion, permite al colono distribuir su
venta durante el afio, segtin conveniencias de precio y necesidades familiares.
En resumen, solo el 9.60% de los colonos venden productos semanalmente; un
20.33% lo hace quincenalmente y un 9.32% mensualmente. Bimensualmente
la proporcién es insignificante. La mds alta proporcion, en cambio, vende
productos semestralmente (el 37.84%) y en un 22.02% una vez al afio.

Esta cifra, sin embargo, sube si el precio promedio nacional de venta
al distribuidor, fijado para el caso del PLATANO en $75.00 la carga, pasa
como se dijo a $100.00 carga, que ha sido de hecho el precio inferior de
venta a los mayoristas en Ciicuta durante el afio.

Con la carga de platano a $100, la diferencia entre el precio de venta del
colono y el precio de venta al distribuidor (substrayendo el valor del flete)
es de $8.987.800.95. Son pues, $9.875.33 por familia al afio y $822.94
mensuales en promedio.

Se resumen aqui los datos que evidencian la situacion de pérdida en la
venta de produccién de parte de los colonos del Catatumbo.
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Total de produccidn agricola vendida

$24.859.646.00

Valor total de la produccién para los colonos

$17.405.976.64

promedio nacional al distribuidor

Precio promedio por kilogramo para los colonos $0.70
Precio promedio nacional de venta a los distribuidores $1.15
Diferencia entre precio promedio por kilogramo para el colono y precio $0.45

Valor total de la produccién a precios promedios nacionales

$28.605.512.59

Diferencia entre el valor de venta a precios promedios nacionales

$11.199.535.95

Valor total de reajuste del precio promedio nacional de la carga de platano
de $75 a 100 para 158.421 cargas

$3.960.525.00

Diferencia reajustada entre el valor de venta por los colonos y valor de venta
a precios promedios nacionales

$15.160.060.95

Valor de flete de las cargas transportadas a Cucuta (a $30.00 carga)

$6.172.260.00

Pérdida total calculada en la venta de los productos agricolas (substrayendo
valor de los fletes) para los colonos del Catatumbo

$8.987.800.95

4.10. CALCULO DE PERDIDAS EN LA VENTA DE LOS
PRODUCTOS AGRICOLAS

La produccion agricola del Catatumbo, calculada en 24.859.646
kilogramos ha sido vendida por los colonos en 1.969 por $17.405.976.64.
Por mas que no tenga sentido real promediar el precio del cacao por
kilogramo -por ejemplo-, con el de la yuca, es inatil para una indicacion
en conjunto del promedio general del valor en pesos por kg. de toda la
produccion. Este promedio general seria asi de $0.70 por kilo.

Si se aplica a cada articulo el precio promedio nacional de venta al
distribuidor, los mismos kilogramos de produccion, valdrian $28.605.512.59,
lo que haria subir el precio promedio por kilogramo a $1.15.

La diferencia de $0.45 por kilogramo arroja un gran total de
$11.199.535.95 que son sustraidos en parte al colono-productor y -como se
vio- van a parar en gran parte a las manos del transportador-intermediario.

Si se calcula el valor del flete en $6.172.260, el dato resulta multiplicando
por $30.00 el nimero de cargas vendidas en el afio, excluyendo las cargas
vendidas a Venezuelay a "otrosssitios". El dato que se consign6 anteriormente
de $5.372.460 se referia a las cargas compradas en La Gabarra y El Sesenta
exclusivamente. La diferencia es de $5.027.275.95. Esta suma puede
considerarse como perteneciente al colono-productor y estd en cambio
beneficiando a un nimero reducido de transportadores intermediarios.

Cada familia de colono pierde al afio $5.585.86 por solo este concepto.
Esta suma representa $465.48 mensuales, que en las condiciones de
precariedad de la mayoria de los colonos resulta de por si crecida.
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4. ASPECTOS SOCIOECONOMICOS

4.11. INGRESOS Y EGRESOS

Se pretende aqui analizar la situacion econdémica de la familia de los
colonos, desde el punto de vista de los ingresos y de los egresos, con el fin de
compararlos entre si y llegar a establecer si existe o no un saldo favorable,
una cierta disponibilidad monetaria que permite a la familia del colono
un margen de ahorro y nuevas inversiones. Para tal efecto, serd necesario
calcular el ingreso neto "anual del colono” y sus " egresos" por distintos
conceptos, para llegar luego a un "balance" entre "ingresos y egresos".

4.11.1. Ingresos

Para el analisis de los ingresos disponemos de algunos datos seguros,
como son los relativos al volumen de produccion agricola vendida con su
respectivo precio de venta. Estos datos constituyen el " ingreso bruto” del
colono por concepto de produccion agricola. Para llegar a un cédlculo de
" ingreso neto” por el mismo concepto, se han tenido que estudiar varios
factores de "gastos efectivos” relacionados con el proceso de produccion.
No todos estos factores estaban incluidos especificamente en el instrumento
investigativo que sirvi de base a la recoleccion de los datos. Sin embargo,
el sistema de analisis que se empled permite llegar a establecer el ingreso
neto total del colono en un afio.

4.11.1.1. Ingresos por concepto de venta de productos agricolas.
Ingresos “calculados”

El anico dato cierto para el calculo de los ingresos en el volumen de
cargas de productos agricolas vendidas. Obviamente esta fuente de ingresos
puede no ser la tnica, pero si es la principal para los colonos del Catatumbo.
Si se calcula que solo el 31% de los colonos tiene ganado, puede afirmarse
que por lo menos 2 sobre 3 colonos no tienen otra fuente importante de
ingresos que la venta de los productos agricolas cultivados en la finca.

Segun el volumen de cargas vendidas y el precio de venta de cada
articulo, el ingreso bruto total, por este concepto de los 900 colonos con
fincas, ha sido de $17.405.976.00 en un afio, lo que daria un promedio
de $19.339.97 anuales y 5 1.611.56 mensuales por familia con su tamafio
promedio de 5.4 miembros.

Sin embargo, la distribucion del ingreso por categoria de colonos segtn
intervalos demuestra que el promedio general es muy poco indicativo de la
situacion real del colono en el Catatumbo.

215



TOMO 1. Estudio socio-econémico

De hecho, el primer intervalo, con el 35.65% del total de la poblacion
de los colonos alcanza solo a $6.230.74 de ingresos brutos anuales, es
decir, $519.23 mensuales por familia. El 2do. intervalo, con el 25% de los
colonos, alcanza $10.622.23 al afio lo que significan $ 885.19 mensuales.
El tercer intervalo con el 19.91% de los colonos, recibe ingresos por
venta de productos agricolas por un total de $ 24.776.00 al afio y $2.064
mensuales. El 4to. intervalo, con el 11.57% de los colonos, recibe ingresos
por $35.690.00 ($ 2.574.00 mensuales), y el Sto. intervalo con solo 71
colonos recibe un total de $66.580.83, lo que representa un promedio
mensual de $8.542.52.

La tabla 4.45 presenta los datos estadisticos correspondientes a este
analisis, haciendo intervenir aparte de los porcentajes por intervalo de area
cultivada, los promedios anuales y mensuales por familia, y los promedios
per capita anuales.

4.11.1.2. Ingreso por concepto de venta de productos agricolas.
“Ingreso declarado” por los colonos

Hay una notable diferencia entre el ingreso calculado de acuerdo al volumen
de cargas de distintos productos agricolas vendidos en un afio por el colono segin
el precio de venta consignado por él mismo, y el ingreso que, por los mismos
conceptos, pero en forma global, declara haber recibido en un afio el colono.

La diferencia es de alguna consideracion. Es el 41.91% menos del valor
de venta calculado de acuerdo con el volumen de carga y precio de venta.
En términos absolutos, es del orden de $7.119.815.05.

La razo6n de esta diferencia puede ser de dos tipos:

= El colono puede hacer ya mentalmente un célculo, en forma global,
de lo que él puede considerar como ingreso casi "neto" de las ventas
estacionales de productos agricolas, dejando de calcular los ingresos
por concepto de productos de venta permanente, como el platano,
que en muchos casos alcanza a cubrir los costos de produccién de los
cultivos estacionales como el arroz y el maiz. En esta hipotesis, los $
10.286.161.50 que es el monto de los ingresos "declarados", estarian
representando los ingresos "netos" (o casi los ingresos "netos") y
los $7.119.815.04, presumiblemente los costos de produccion. Estos
serian pues, en forma global, algo mas del 40% del ingreso bruto.

- Puede ser, en cambio, que el colono, a la pregunta globalizante acerca
de los ingresos, haya tenido tendencia a disminuirlos, ocultando una
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margen considerable. Esta explicacién puede ser valida y lo ha sido
seguramente en varios casos. Pero, estamos tentados a creer que el
margen de ocultamiento obedece, mds que a una actitud consciente,
a la incapacidad del colono de contabilizar los ingresos por ventas
que €l considera "menores"; son las ventas de platano que le produce
una especie de "plata de bolsillo" para cubrir los gastos inaplazables,
como el pago de obreros y la compra de articulos de consumo
diario. Naturalmente las ventas "menores" son, en un afo, casi el
mayor porcentaje del volumen de venta, pero no alcanzan a tener la
importancia psicolégica de la venta del arroz y del maiz o incluso del
cacao, que permite recibir la plata casi toda junta.

Tabla 4.45. Ingreso anual bruto calculado segtin venta de productos agricolas

INTERVALOS FAMILIAS PROM. MZ':‘C;'SAL PROMEDIO | MONTO GLOBAL
DE AREA ANUAL POR POR POR CAPITAL DE LA VENTA
CULTIVADA FAMILIA $ ANUAL ENS
Numero | Porcentaje FAMILIA $
1 321 35.65 6.230.74 519.23 1.373.67 2.000.069.76
2 225 25% 10.622.23 885.19 2.058.57 2.390.003.20
3 179 19.91 24.776.00 2.064.60 4.330.96 4.434.905.28
4 104 11.57 35.690.00 2.974.00 5.719.20 3.711.760.00
5 71 7.87 68.580.83 5.715.00 8.542.52 4.869.238.40
900 100% 19.339.97 1.611.66 3.581.48 17.405.976.64

Fuente: Elaboracion propia del auto

Los ingresos "declarados" por los colonos son, segin intervalos, los
que se presentan en la tabla 4.46.

Si se comparan los ingresos "calculados" segiun volumen de venta y
precio por carga, con los ingresos declara dos por los colonos, tenemos la
tabla 4.47.

4.11.1.3. Calculo de ingresos netos por produccion agricola

Para poder calcular el ingreso "neto" por concepto de produccion
agricola, es necesario primero hacer un calculo de los costos de produccion,
en términos de gastos efectivamente pagados por el colono, y luego en un
segundo aparte, deducir estos gastos de los ingresos brutos para poder
calcular los ingresos netos por concepto de venta de productos agricolas.
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4.11.1.3.1. Los costos de produccion. calculos de "egresos" o
gastos efectivos por produccion agricola

En el presente aparte se calculan los gastos efectivos por concepto de
produccion agricola que cada colono debe desembolsar hasta el momento
de la venta de sus productos. En estos calculos no se incluye el valor de
los jornales de los mismos colonos ni de otros miembros de su familia
aplicados a labores en su propia finca, asi como tampoco se incluyen otros
rubros tedricos de costos como la administracion de la finca, el valor del
arrendamiento de la tierra, etc. Lo que se pretende aqui es calcular lo que
realmente debe desembolsar el colono para cultivar y vender sus productos,
con el fin de comparar estos gastos efectivos con los efectivos ingresos por
venta de estos y medir asi si hay o no un margen de "ganancia liquida"
para él y su familia en un afio de labores.

Tabla 4.46. Promedios de ingresos anuales y mensuales de los colonos del Catatumbo.
Distribucién por intervalos de drea cultivada y situacion global

INTER’VALOS N° DE TOTAL PROMEDIO Pl\ﬁ(E)ll\\lgEfAll(_) PRIg\':{.I,EATO
el | coumes | memos | wwon| Moot | o

FAMILIA CAPITAL
1 321 1.539.744.96 4.796.71 399.72 1.057.51
2 225 1.419.075.84 6.307.00 525.58 1.222.28
3 179 2.149.763.20 12.009.85 1.000.82 2.099.38
4 104 2.015.977.60 19.384.40 1.615.36 3.106.28
5 71 3.161.600.00 44.529.58 3.710.79 5.546.66
TOTAL 900 10.285.161.60 | 11.429.07 952.42 2.116.49

Fuente: Elaboracion propia del auto
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Tabla 4.47. Comparacion entre ingresos calculados e ingresos declarados.
Calculo por intervalos de drea cultivada, cifras absolutas, promedios anuales y
mensuales por familia. Porcentaje de diferencia

INGRESOS “CALCULADOS” INGRESOS “DECLARADOS”

INTERVALOS PROMEDIO | PROMEDIO PROMEDIO | oo oo o | DIFEREN-
DE AREA TOTAL ANUAL | MENSUAL TOTAL ANUAL | et | CIAEN
CULTIVADA | |NGRESOS POR POR INGRESOS POR pOR FAN. | PORCIEN-

FAMILIA | FAMILIA FAMILIA : TO
1 2.000.069.76 | 6.230.74 | 519.23 1.539.744.96 | 479671 | 399.72 23.01%
2 2.390.003.20 | 10.622.23 | 885.19 1.419.075.84 | 6.307.00 | 525.58 40.62%
3 4.434.905.28 | 24.776.00 |2.064.60 |2.149.763.20 | 12.009.85 |1.000.82 | 51.53%
4 3.711.760.00 | 35.690.00 |2.974.00 |2.015.977.60 |19.384.40 |1.615.36 | 45.69%
5 4.869.238.40 | 68.580.83 |5.715.00 | 3.161.600.00 | 44.529.58 |3.710.79 | 35.06%
TOTALY
PROMEDIO | 17.405.976.64 | 19.339.97 | 1.611.66 | 10.286.161.60 | 11.429.07 | 952.42 40.93%
GENTE

Fuente: Elaboracion pro pia del auto

Los célculos que aqui se adelantan no son el resultado de la tabulacion
de respuestas a preguntas directas contempladas en el cuestionario. Son
deducidos de otros tipos de calculos y de la observacion de ciertos procesos
béasicos de la produccion en las distintas circunstancias en que estos se
desarrollan en la region.

El criterio fundamental del presente andlisis es el cdlculo de JORNALES
necesarios para hacer producir una hectarea de los distintos cultivos de la
region hasta el momento de la venta.

El nimero de jornales asi obtenido se multiplica luego por el promedio
de hectdreas por fines de cada cultivo y en cada intervalo. De ente
volumen de jornales se sustrae el nimero calculado de los que cada familia
seguramente cubre por su cuenta. La diferencia indicara si la familia ha
tenido que contratar mano de obra adicional o la ha prestado a otras fincas
traduciendo el excedente disponible en ingresos efectivos. Naturalmente a
los gastos por concepto de JORNALES se afiaden otros gastos efectivos
como la compra de semillas, empaques y pago del transporte interno.

Para el calculo de jornales requeridos por hectarea, se han tomado
en consideracion cuatro fases en el proceso de produccion agricola: 1o.
Tumba, 20. Siembra, 30. Limpia, 40. Cosecha. Tratandose de una zona de
colonizacién que incluye el desmonte en cada uno de los cinco intervalos
en que se ubican las fincas de la region, puede afirmarse que todo cultivo,
con excepcion del PASTO, se adelanta sobre una tumba recién hecha y

219



TOMO 1. Estudio socio-econémico

no sobre una hectirea ya domesticada. Los cultivos son por lo general
"domesticadores" y para la produccién de una hectirea de arroz, el
proceso empieza con la "tumba" y no con la siembra. Naturalmente
el PLATANO, que tiene un ciclo de produccién de unos tres afios en la
region, y el CACAQ, de cuatro para entrar en plan de produccion, reciben
un tratamiento distinto en el sentido de que el volumen de jornales para
tumba se reparte entre tres afios y 52 meses respectivamente. Los cultivos
que se toman en consideracion son solamente seis excluyendo por su nimia
proporcion los llamados "otros productos” que agrupan cultivos menores
sin significacion para el conjunto de los cédlculos. Los seis cultivos son:

PLATANO, ARROZ, YUCA, MAIZ, CACAO Y PASTOS.

CALCULO DEJORNALES: Losjornales requeridos en cada fase por una
hectarea de los anteriores cultivos son los que presentan la siguiente tabla:

Tabla 4.48. Jornales requeridos por hectdrea en cada cultivo y segun fase

Fase Platano Arroz Yuca Maiz Cacao Pasto
Tumba 5 14 14 14 4 -
Siembra 10 6 6 2 4 2
Limpia 12 - 8 - 24 6
Cosecha 13 18 14 14 7 -
Totales 40 38 42 30 39 8

Fuente: Elaboracion propia del autor

El promedio de hectireas cultivadas en cada finca, discriminado por
cultivos e intervalos, presenta la situacion del cuadro que sigue.

Tabla 4.49. Hectareas de cultivo por finca.
Promedios con relacidn a intervalos de area cultivada

Interval. de drea | Platano | Arroz Yuca Maiz Cacao Pastos
cultivada has. has. has. has. has. has.
1 1.39 0.77 0.36 0.41 0.14 0.73
2 3.24 2.28 0.79 1.15 0.68 3.99
3 6.85 2.42 1.06 2.79 1.68 7.15
4 8.46 4.26 1.39 6.88 1.79 19.40
5 13.59 12.89 1.11 6.27 7.77 67.14

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si se multiplica por lo tanto el numero de jornales consignados en el
primer cuadro, por el nimero de hectareas que aparece en cada intervalo
en el segundo cuadro, tenemos el siguiente resultado:
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Tabla 4.50. Jornales requeridos por finca segun cultivos en cada uno de
los intervalos de drea cultivada

é:‘::\e:::latli'v:za Platano | Arroz Yuca Maiz | Cacao Pasto
1 55 29 15 12 5 6
2 129 86 33 34 26 32
3 274 92 44 83 65 57
4 338 162 58 206 69 155
5 543 490 46 188 303 537

Fuente: Elaboracion propia del autor

Sumando por lo tanto los jornales en cada intervalo para todos los
cultivos, tenemos los siguientes totales de jornales-ano para cada finca,
segun intervalo:

Intervalo total jornales afio
1 122
2 340
3 615
4 988
5 2.107

Segun datos analizados en el capitulo sociodemografico a propésito
del tamafio familiar y la distribucion de la poblacion en edad productiva,
se calcula que, en cada intervalo, la familia campesina dispone de los
siguientes jornales-afo, basados sobre 300 dias habiles por ano por cada
persona en capacidad de aplicar la totalidad de su fuerza productiva a
labores agricolas:

Tabla 4.51. Jornales familia afio discriminados por intervalos de drea continuada

Intervalo de area o - Unidades ocupacionales Total jornales
. Tamafio familiar . e
cultivada por familia familia afio
1 4.54 1.52 456
2 5.16 1.72 516
3 5.72 1.91 573
4 6.24 2.09 627
5 8.03 2.68 804

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si se relacionan los totales de jornales necesarios para los cultivos en
cada intervalo, con la disponibilidad de jornales a nivel familiar, se tendran
los siguientes resultados diferenciales:
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Tabla 4.52. Aspecto diferencial entre jornales necesarios y jornales efectivos.
Discriminacién por intervalos de drea cultivada

Total jornales A )
Interv. de area i Total jornales cubiertos por . .
. necesarios para . Diferencia
cultivada ., la familia
produccién
1 122 456 +334
2 340 516 +176
3 615 573 -42
4 988 527 -361
5 2.107 804 -1.303

Fuente: Elaboracion propia del autor

Aparece claro, por lo tanto que, solo en los dos primeros intervalos hay un
sobrante de mano de obra familiar con relacion a las exigencias de produccion.

Sin embargo, el dato diferencial esta todavia modificado por el calculo de
jornales que exige el proceso de venta. Por cada siete cargas de produccion
vendida se considera necesario el empleo de un jornal. De hecho, la mayoria
absoluta de la produccion transportada por rio a su sitio de venta y cada
canoa carga en promedio 14 bultos. Entre el transporte de las cargas a la
canoa, el tiempo que dura el viaje por el rio, el descargue de los bultos, el
tiempo que dura la transaccion comercial y el regreso a la finca, se completa
un jornal pare siete cargas. Dividiendo por lo tanto el promedio de cargas
vendidas por finca en cada intervalo por 7, tenemos el siguiente volumen
de jornales por concepto de venta, que a su vez se suma o se substrae del
volumen de jornales que aparece en la altima columna de la tabla anterior:

Tabla 4.53. Jornales necesarios por venta. Ajuste diferencial

Intervalo de area Total jornales . . g
. . Diferencia modificada
cultivada necesarios venta
1 12 + 32
2 23 +153
3 51 -93
4 70 -431
5 105 -1.408

Fuente: Elaboracion propia del autor

a. CALCULO DE GASTOS POR JORNALES Y OTROS COSTOS: De
lo anterior aparece claro que, excluyendo los dos primeros intervalos,
las fincas de los restantes tienen un primer egreso efectivo por pago
de jornales en un afio, que es del siguiente orden: (sobre la base $23
diarios que corresponden a los $16.00 del salario + $7 de egreso real
para alimentacion del obrero.
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Tabla 4.54. Jornales anuales por intervalos de drea cultivada

Intervalo de drea cultivada Costo anual por pago jornales
1 -
2 -
3 2.139.00
4 9.913.00
5 32.384.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

A todo lo anterior, hay que afadir otros renglones de gastos relacionados
con los costos de produccion, como son las semillas, empaques y transporte.
El calculo para cada producto por hectarea es el siguiente:

PLATANO

Empaques 93 a $2.00 $186.00
Transporte 46 ¥ cargas a $15 $155697.00
Total: $883.00

ARROZ
Semilla $35.00
Empaques 28 a $5.00 $140.00
Transporte 30 cargas a $15.00 $240.00
Total: $415.00

YUCA
Empaques 60 a 2.00 $120.00
Transporte 30 cargas a $15 $155$450.00

Total: $570.00

MAiz
Semilla $35.00
Empaques a 16 a $3.50 $56.00
Transporten 8 cargas a $1 $120.00

Total: $201.00

CACAO
Semillas y fungicidas $76.00
Empaques 7 a $3.45 $24.00
Transporte 3 1/2 cargas a $15 $53.00

Total: 153.00

Multiplicados los anteriores resultados por el promedio de area cultivada
por finca y segun intervalos, tenemos la siguiente tabla que totaliza en pesos
los costos adicionales a los egresos por concepto de jornales. (Tabla 4.54).

Agregando los costos por concepto de jornales, a los gastos anteriormente
anotados, tenemos los siguientes resultados en pesos:
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Tabla 4.55. Costos totales por cultivos segin intervalos de drea cultivada

Intervalo de drea cultivada Costos jornales Otros costos Total
1 - 1.882.00 -
2 -- 4.224.00 1.776.00
3 2.139.00 8.561.00 10.700.00
4 9.913.00 11.840.00 21.753.00
5 32.384.00 20.952.00 53.336.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

En el primer intervalo, el excedente de 322 jornales que seguramente la
familia emplea fuera de su finca y que por lo tanto se traduce en ingreso,
supera el total de los otros gastos y por lo tanto no registra un egreso
en la anterior tabla. En el segundo intervalo, en cambio los 153 jornales
excedentes cubren solo una parte de los otros costos calculados a $ 16.00
el valor del jornal, los 153 disponibles arrojan un total de ingresos de
$2.448.00, que substraidos de los llamados “otros costos" registra la suma
anotada en la tabla.

4.11.1.3.2. Ingresos "netos” por concepto de venta de productos
agricolas

A esta altura, puede hacerse una tabla comparativa entre los INGRESOS
BRUTOS obtenidos por la venta del volumen de producciéon agricola
y los COSTOS REALES que la misma produccién demandé al colono,
calculando asi lo que podriamos llamar " INGRESO NETO" por concepto
de produccion agricola.

Para la columna de EGRESOS se globalizan los renglones de “jornales"
realmente pagados y los costos de insumos, empaques y transporte. En los
"jornales" esta incluido el valor de la alimentacién del obrero, que fue
fijada en $7.00 promedio. (Tabla 4.56).

Tabla 4.56. Célculo del “ingreso neto” en productos agricolas.
Ingreso bruto menos costos de produccion y venta

Int. Valor Egresos produccion Ingresos brt. Venta
. L . Ingreso neto
area cult vendida produccion

Intervalo Familia Intervalo Familia Intervalo Familia
1 604.122 1.882 2.000.000 6.230 1.395.948 4.348
2 950.400 4.224 2.390.003 10.622 1.439.603 6.939
3 1.915.300 10.700 4.434.905 24,776 2.519.605 14.076
4 2.262.312 21.753 3.711.760 35.690 1.449.448 13.937
5 3.786.827 53.336 4.869.238 68.580 1.082.420 15.245
Total 9.518.960 10.577 17.405.976 19.340 7.887.016 8.763

Fuente: Elaboracion propia del autor
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EL INGRESO NETO es en términos porcentuales superior en los
primeros niveles, hasta el punto de que pasa de casi un 70% en el primer
intervalo a un 22.2% en el dltimo. La situacion por intervalos es la siguiente:

Tabla 4.57. Porcentajes de ingresos netos por intervalo

Intervalo de area cultivada %
1 69.80
2 60.23
3 56.73
4 39.05
5 22.23
Promedio 45.31

Fuente: Elaboracion propia del autor

No cabe duda de que los pequefios volumenes de produccion cuyos
costos pueden cubrirse en su gran mayoria por el trabajo personal del
colono y de su familia, hacen que la proporcion de ingresos netos sean
superiores en los primeros intervalos. Sin embargo, si se distribuyen
las cifras absolutas del INGRESO NETO por concepto de venta de los
productos agricolas entre las familias que constituyen cada intervalo, su
significacion disminuye considerablemente en la medida en que se pasa del
ultimo al primer intervalo. (Ver tabla 4.58).

Una vez mas el tercer intervalo presenta una incongruencia con
relacion a su intervalo siguiente que manifiesta un reparto de ingreso
mensual algo inferior, pese a que el promedio de area cultivada en el cuarto
es sensiblemente superior al tercero y en la logica de la degresion en el
porcentaje de ingreso neto ocupa el puesto intermedio entre el tercero y el
quinto. Lo cual significa, en otras palabras, que en términos reales el tercer
intervalo obtiene mejores resultados en su produccion agricola.

Tabla 4.58. Comparacion entre porcentajes de ingresos netos y
promedio mensual de ingreso por familia en pesos

Intervalos de area cultivada | Porcentaje de ingreso neto Promedio mensua! |.ngreso
neto por familia
1 69.80% $362.00
2 60.23% $578.00
3 56.73% $1.173.00|
4 39.05 $1.161.00
5 22.23 $1.270.00
Promedio general 4531 $730.00

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Pese a las consideraciones que se hicieron sobre los bajos precios de
venta que afectan a varios articulos y en particular al platano, en términos
de INGRESOS NETOS, el Catatumbo presenta una situacion aceptable.
Casi 8 millones de pesos de ingresos netos sobre un ingreso bruto de
diecisiete millones y medio, representa una cifra satisfactoria en su conjunto,
a pesar de los desequilibrios que revela el analisis pormenorizado de la
situacion a nivel de intervalos. Una intervencion sobre los factores que
inciden negativamente en el precio de venta, modificindolos en favor del
productor, aumentaria sensiblemente el porcentaje de ingreso neto, ya que
los egresos por concepto de produccion y venta se mantendrian al mismo
nivel, que por cierto es bajo por ser una zona de colonizacion.

Los gastos efectivos de produccion y venta de articulos agricolas en una
zona de colonizaciéon como la del Catatumbo son indudablemente bajos,
debido al gran empleo del trabajo fisico del hombre, lo que justificaria
en términos econdmicos de relacion costo-ingreso el proceso colonizador.
Sin embargo, la baja proporcién de gastos de produccion estd también
indicando el atraso tecnologico del colono y el alto costo social que implica
la explotacion agricola basada prevalentemente sobre el esfuerzo fisico, sin
las condiciones de bienestar social, que permitan al colono vivir en buena
salud, con buena alimentacién, buena vivienda y educacion para sus hijos.

4.11.1.4. Estimativos de otras fuentes de ingresos

Los ingresos netos por venta de productos agricolas son las fuentes
disponibles mas importantes para el colono de la region. Con ellos cubre los
gastos generales y de alimentacion. Sin embargo, como se verd, los ingresos
netos por venta de productos agricolas en algunos casos no alcanzan a cubrir
todos los egresos registrados. En estos casos adquieren valor las "otras fuentes”
de ingresos, fuera de la produccion agricola.

Esas otras fuentes de ingresos, adicionales a los provenientes de la venta de
los productos agricolas, son los que genera la venta del ganado para sacrificio en
la region, sea vacuno o porcino, y la prestacion de algunos servicios como el flete
de canoa. Los ingresos por concepto de prestacion de mano de obra fuera de la
finca son ingresos adicionales para algunos grupos de colonos y su valor ha sido
anotado en el calculo de ingresos netos por la venta de los productos de la tierra.

Segun el dato aproximado que apareci6 en la tabulacion, el 25% de la
poblacion vacuna esta destinada por el colono a la venta para sacrificio en la
region. Se tomo este dato como el que constituye el ingreso adicional en un afio,
sin tomar en cuenta lo que el 75% restante pueda representar en términos de
posibles ingresos.
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Se ha calculado un ingreso neto por cabeza de animal sacrificado de
unos $350.00 para el colono. La proporciéon de poblacion porcina que se
considera sacrificada en un afio es de alrededor del 40% vy la utilidad neta por
animal ha sido fijada en $ 500.00 debido a que el egreso real por concepto
de produccién en casi nulo.

Los calculos de ingresos adicionales por ganado promediado por familia
e intervalos, es el siguiente:

Tabla 4.59. Promedio de ingresos adicionales por familia por venta de ganado
(vacuno y porcino) destinado al consumo regional

Intervalos de area cultivada Ganado Total
Vacuno Porcino S

1 45.00 266.00 311.00
2 110.00 278.00 388.00
3 366.00 965.00 1.331.00
4 742.00 500.00 1.242.00
5 4.965.00 618.00 5.568.00

Promedio 523.00 463.00 986.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

No cabe duda de que los duefios de canoa, ademas de reducir sus costos
de transporte a los sitios de venta, prestan servicio por flete que se traduce en
ingreso adicional. El cdlculo exacto de esta fuente de ingreso no es posible.
Se ha hecho un cédlculo aproximado por lo bajo de unos $100.00 mensuales
de ingreso neto por canoa, lo que representa $ 1.200.00 anuales para la
tercera parte de los colonos que posee canoas en propiedad. Distribuido
este ingreso adicional por el grupo de fincas de cada intervalo, se tiene el
siguiente resultado en pesos:

Tabla 4.60. Ingreso adicional por flete de canoa (promedios en pesos) por familia afio

Intervalo de area| Numero de |Total ingresos adicional por|Promedio por $

cultivada canoas flete de canoa familia

1 51 61.200.00 191.00

2 58 69.600.00 309.00

3 112 134.400.00 751.00

4 54 64.800.00 623.00

5 38 45.600.00 642.00

Totales 313 375.600.00 417.00

Fuente: Elaboracion propia del autor
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El total de ingresos adicionales, en promedio para cada familia, y segtin
intervalos es por lo tanto el siguiente:

Tabla 4.61. Promedio ingreso adicional por familia

Intervalo de area cultivada To(t::,o :%r:;:fz:i‘i:lig;al
1 $502.00
2 $607.00
3 $2.082.00
4 $1.865.00
5 $6.225.00
Promedio general $1.403.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

El ganado vendido para el consumo en la region estd representando
una fuente de ingreso considerable para los colonos del dltimo intervalo,
con relacion a los de los intervalos anteriores, lo que se explica por la
prevalencia de los pastos y el numero de cabezas disponibles. El tercer
intervalo, en cambio, recibe sus mayores ingresos adicionales por el flete
de canoas.

4.11.1.5. Los ingresos totales "netos" de los colonos

Si se anaden a los ingresos "netos" percibidos por la venta de los
productos agricolas y los jornales aplicados fuera de la propia finca, los
ingresos adicionales anteriormente registrados, se totalizan promedios de
ingresos netos por familia segtn intervalos, asi:

Tabla 4.62. Promedios de ingresos netos totales por familia en
cada uno de los intervalos de drea cultivada

. Promedios de ingresos netos Promedios
Intervalos de area cultivada ..

totales por familia mensuales

1 $11.894.00 $991.00

2 $13.095.00 $1.091.00

3 $26.858.00 $2.238.00

4 $37.555.00 $3.129.00

5 $74.790.00 $6.232.00

Promedios generales 22.832.00 1.902.00

Fuente: Elaboracion propia del autor
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El ingreso neto total de los colonos del Catatumbo es en un afio del
orden de $20.548.800.00. ;Cudnto gastan y cuianto ahorran?

4.11.2. Los egresos

Para el andlisis de los egresos se cuenta con datos tabulados que
proceden de respuestas preguntas concretas sobre monto y causa de gastos.
La circunstancia de haber realizado los sondeos finalizar afio, permitia al
encuestado contabilizar mejor sus gastos causados lo largo de los doce meses.

4.11.2.1. Distribucion en "gastos generales" y "gastos de
alimentacion"

Aqui se tomaran en consideraciéon como egresos, aquellos renglones
distintos de los costos que fueron incluidos en el analisis del ingreso por
concepto de produccion agricola.

Se tomaran en particular dos grandes areas de egresos: los llamados
"gastos generales" y los "gastos de alimentacion". Los primeros
comprenden los siguientes renglones:

Trago Médico Educacion
Herramientas Vestidos Drogas
Distracciones Abonos Transporte Personal

Los segundos, o "gastos de alimentacion" comprenden los egresos por
compra de articulos alimenticios para el consumo familiar.

Entre los gastos generales aparecen dos renglones relacionados con los
costos de produccién como son la compra de "herramientas" la compra
de "abonos".

Se dejan explicitamente aqui en "gastos generales" porque el colono
asi los ha considerado, y porque tienen un claro efecto de demostracion
comparativa. Por lo demas, las “herramientas" no son siempre todas
aquellas que se emplean directamente en los desmontes y los cultivos: se
incluyen también aquellas que sirven para el cuidado de la casa, de las
canoas, etc. y, por lo tanto, no pueden considerarse directamente como
costos de producciéon. En el balance de ingresos y egresos, estos dos
renglones tendran obviamente un solo tratamiento contable.

Los dos renglones de egresos tienen la siguiente proporcion, en cifras
absolutas y porcentajes, discriminadas segun intervalos:
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Tabla 4.63. Distribucion de gastos de alimentacién y de gastos
generales por intervalos de drea cultivada

a'::::r::lli;?:azz Gastos de alimentacion Gastos generales
Cantidades % Cantidades %
1 1.524.460.00 70.00 653.079.00 30.00
2 1.524.544.00 71.95 594.356.00 28.05
3 1.327.584.00 68.73 618.114.00 31.77
4 1.414.566.00 79.64 361.596.00 20.36
5 1.380.265.00 77.38 403.400.00 22.62
Totales 1.380.265.00 73.16 2.630.545.00 26.84

Fuente: Elaboracion propia del autor

Los llamados “gastos generales” representan por tanto un 26.84%
frente a un 73.16 % de los egresos motivados por los gastos de alimentacion.

La proporcion de los "gastos generales" es por lo tanto sumamente baja,
como es elevada la proporcion de los gastos por concepto de alimentacion.
Este resultado es una obvia indicacion del bajo nivel de vida del promedio
de las familias.

La proporcion entre "gastos generales” y “alimentacion" varia segun
intervalos, sin que sea posible encontrar razones seguras a las variaciones.
No cabe duda de que no queda desvirtuada aqui la hipotesis que, a menores
recursos mayor es la proporcion de los gastos de alimentacion (ya que los
ingresos deficientes se destinan en este caso en su gran mayoria a cubrir
la necesidad primordial de satisfacer el hambre), por el hecho de que el
penultimo y el ultimo intervalo, destinan practicamente la proporcién mas
alta de los egresos a la alimentacion. La razon de ello esta en que, en
estos intervalos de mayor extension de area cultivada, se emplean mas
“jornaleros" en las labores agricolas y por lo general el salario que se
paga es "con alimentacién”. Por eso, crece la proporciéon de gastos en
comida que en estos casos no estan totalmente destinados a cubrir las
necesidades alimenticias de la familia. De hecho, si proporcionalmente
baja el porcentaje de " gastos generales" en estos intervalos, en términos
absolutos, el promedio de egresos por familia es mas alto que el de los
primeros intervalos.

La situacion comparativa de los distintos intervalos es la que se presenta
en la tabla 4.64.

230



4. ASPECTOS SOCIOECONOMICOS

Los promedios generales de $7.960.24 anuales por familia por concepto
de "alimentacion" y $2.922.82 por concepto de "gastos generales"
no reflejan la situacion de la mayoria de las familias. Existen fuertes
desequilibrios entre los distintos intervalos. De hecho, mientras el primer
intervalo contabiliza un promedio de gastos de alimentacion de $4.749.09,
el ultimo intervalo alcanza un promedio de $ 19.440.35, mas de 4 veces el
promedio anual del primero.

Tabla 4.64. Distribucion de los egresos en “gastos generales” y de “alimentacién”.
Calculos anuales promedios por familia segtin intervalo

Intervalos
de area Gastos de alimentacion Gastos generales
cultivada
Cantidades % Cantidades %
1 4.749.09 70.00 2.034.51 30.00
2 6.775.75 71.95 2.641.58 28.05
3 7.416.67 68.23 3.453.15 31.77
4 13.607.48 79.64 3.476.88 20.36
5 19.440.35 73.16 5.681.69 22.62
Promedios 7.968.24 73.16 2.922.82 26.84

Fuente: Elaboracion propia del autor

En realidad, existe una diferencia en la composicion familiar que
puede justificar en parte el aumento del promedio anual de gastos por
concepto de alimentacion. El tamafio familiar en el primer intervalo es
casi la mitad del ultimo (4.5 frente a 8). Sin embargo, el volumen de gasto
que deberia ser proporcionalmente el doble en alimentacion en el dltimo
intervalo es cuatro veces mayor que en el primero. Es posible, como se dijo,
que la diferencia se deba al volumen de jornaleros "con alimentacién"
que emplean en el 5o. intervalo careciendo de datos estadisticos sobre ese
detalle, es posible solo opinar, fundamentados sobre la observaciéon que,
ademas de la explicacion del empleo de jornalero que hay que alimentar,
el 5o. intervalo tiene indudablemente un mayor nivel alimenticio de la
familia, lo que le traduce en mayores gastos por ese concepto.

4.11.2.2. Los "gastos generales"

Como se dijo, los "gastos generales" representan el 26.84% de los
EGRESOS de los colonos, con un valor de $2.630.545.00 al afio.

La distribucion de esta suma por rubros y porcentajes es la siguiente:
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Tabla 4.65. Distribucion de los “gastos generales” segin rubros.
Cantidades y porcentajes

Rubro Monto anual %
Medico $186.749.00 7.35
Drogas $505.000.00 2.33
Educacién $52.139.00 2.33
Vestido 797.873.00 30.22
Transporte 446.236.00 16.77
Herramientas 312.621.00 12.03
Abonos 71.839.00 9.05
Trago 173.014.00 6.16
Distracciones 85.074.00 2.82

Fuente: Elaboracion propia del autor

El "vestido" ocupa el mayor renglon entre los gastos generales con una
suma anual de casi $800.000.

Junto con el vestido, vienen los gastos correspondientes a salud: médico
y drogas con un 26.03% y casi $700 mil al afio. Esos dos renglones: salud
y vestido, ocupan el 56.25% del total de egresos por concepto de "gastos
generales". El transporte personal constituye también un significativo renglon
de egresos, lo que es comprensible por la lejania de los centros urbanos.

No seria infundado dudar que el porcentaje de gastos por concepto
de "trago" es en realidad inferior al consignado, ya que es facil suponer
que haya existido resistencia en confesar el dato o sencillamente que el
colono no logra contabilizar en forma global unos gastos que nunca son
presupuestados y que se realizan segun las circunstancias del momento.
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Lo que tiene caracteristicas de asombro, es el porcentaje de gastos para
educacion, ya que este renglon ocupa practicamente el Gltimo puesto con
$0102.33% y $ 52.139.00 repartidos en 900 familias en un afio. El dato, sin
embargo, es facilmente comprensible, ya que en el momento de la encuesta
no existian centros escolares, fuera de los caserios, y la mayoria absoluta
de las familias de los colonos no tenia posibilidad de acceso a ellos.

El promedio de gasto anual por familia para cada uno de los rubros

anteriormente anotados resulta como sigue:

Tabla 4.66. Distribucién de los gastos generales por intervalos de drea cultivada.
Promedios numéricos y porcentuales

Médico $259.26 601.04

Drogas $601.04
Educacién $601.04

Vestido $1.045.10
Transporte $565.81
Herramientas $426.00

Abonos $193.06 (X)
Tragos $172.20
Distracciones $80.80 $80.80

Fuente: Elaboracion propia del autor

Estos datos, como todos los promedios globales que se han analizado
en este estudio, no reflejan los marcados desequilibrios existentes entre
familias ubicadas en los distintos intervalos que categorizan las fincas
segun areas cultivados.

(x) Este promedio por familia en un simple promedio matematico.
En verdad, los gastos de abonos aparecen solo en el tltimo intervalo con
$865.33 anuales y en el pendltimo con $100. En los otros intervalos no se
registran gastos por este concepto.

La tabla de distribucion de los promedios de "gastos generales” segtin
rubros e intervalos es la 4.66.

Con excepcion del “trago"” y de las " distracciones", en todos los otros
rubros de gastos generales hay una tendencia a un marcado aumento entre el 1o.
y So. intervalo con algunas pequenas fluctuaciones en intervalos intermedios.

Los gastos promedios anuales por "educacion", por ejemplo, son apenas
$19.42 para el 35.65% de les familias, mientras que para el 7.87% de éstas,
son de $ 234.12. Los gastos de "vestidos™ para el gran volumen de familias
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del primer intervalo son tres veces inferiores a los gastos, por este mismo
concepto, para el pequefio porcentaje de familias del ultimo intervalo.
También los gastos de “médico” son, en el ultimo intervalo cuatro veces
superiores a los del primero.

Sise distribuyen las sumas destinadas a "gastos generales" por los miembros
de las familias, tenemos unos presuntos promedios mensuales y diarios de
b
gastos generales per cdpita segun cada intervalo, en la forma siguiente:

Tabla 4.67. Gastos generales promedios per capita: mensual y diario

Intervalos de area cultivada | Promedio mensual per capita Promedio diario per capita
1 37.34 1.24%
2 42.66 1.42%
3 50.31 1.67%
4 46.43 1.54%
5 58.96 1.96

Fuente: Elaboracion propia del autor

Para 546 familias sobre 900, los gatos diarios de educacion, salud,
transporte, vestidos, etc., todos juntos, representan menos de una cajetilla
de cigarrillos nacionales populares por cada miembro. El grupo de familias
del ultimo intervalo, que se supone de mejores recursos tiene un promedio
diario de “gastos generales” per capita inferior al precio de dos gaseosas
en las tiendas de La Gabarra.

Y, por ultimo, sirva para apreciar desde otra presentacion de los datos,
la proporcion de los “gastos generales” en cada uno de sus rubros, el dato
porcentual con relacion al total general de egresos de una familia, es decir,
tomando el monto global de los egresos de $ 9.801.964.00 como 100%.

Tabla 4.68. Gastos generales. Porcentajes sobre total de egresos

Rubro Monto total en pesos % Sobre el monto total de egresos
Médico 186.749.00 1.90
Drogas 505.000.00 5.15
Educacion 52.139.00 0.53
Vestido 797.873.00 8.14
Transporte 446.236.00 4.55
Herramientas 312.621.00 3.19
Abonos 71.839.00 0.73
Trago 173.014.00 1.76
Distracciones 85.014.00 0.86

TOTAL 2.630.545.00 26.76%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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4.11.2.3. Los “gastos de alimentacion”

Los gastos de la alimentacion comprenden aquellos rubros de articulos
alimenticios que el colono esta obligado a comprar, y que constituyen el
llamado "mercado”.

Mientras que para los "gastos generales”, se puede estar seguro de que
por lo general estan destinados a cubrir necesidades del jefe del hogar y de
los demas miembros de la familia, los "gastos de alimentacion" estan en
cambio, destinados también a la comida de los eventuales jornaleros de la
finca. Como se vio, un buen ntimero de fincas cuenta con jornaleros para las
distintas labores de produccion agricola. Lo que no ha sido posible tabular
con datos directos es el promedio de "jornales" por familia en cada intervalo.
Pese a que, en algunos intervalos, la incidencia de la mano de obra remunerada
puede tener una significacion estadistica en los gastos de mercado, se tomaran
los datos que se consignaran para el presente analisis, como referentes a la
familia del colono, dejando que se calcule mentalmente el margen de reduccion
por concepto de alimentacion de posibles trabajadores jornaleros (en el So.
intervalo es practicamente de 4 obreros en promedio durante todo el afio).

Los $7.171.419.00 que son el EGRESO total de las familias del Catatumbo
por concepto de alimentacion, se distribuyen por intervalos y en promedios
anuales, mensuales y diarios por familias.

Si se distribuyen las sumas anteriores segin el numero promedio de
miembros de la familia en cada intervalo, tenemos los promedios de gastos per
capita por concepto de alimentacion, que se presentan en la tabla 4.69.

Tabla 4.69. Distribuciones de los egresos por conceptos de alimentaciéon

Intervalos Monto total Tam_a.ﬁo Promedio.a.mual Prom. mensual | Prom. Diario x
en$ familiar % familia x fam. fam
1 1.524.460 4.54 4.749.09 395.75 13.19
2 1.524.544 5.16 6.775.75 564.64 18.82
3 1.327.584 5.72 7.416.67 618.05 20.60
4 1.414.566 6.24 13.604.48 1.113.70 37.49
5 1.380.265 8.03 19.440.35 1.620.00 54.00
Totales 7.171.419 5.4 7.968.24 664.02 22.13
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Tabla 4.70. Castos en alimentacién. Promedios per cdpita

~ - Prom. Per Prom. Per capita | Prom. Per capita
Intervalos Tamaiio familiar . .
capita anual mensual diario
1 4.54 1.046.03 87.16 2.90
2 5.16 1.313.13 109.43 3.65
3 5.72 1.296.62 108.05 3.60
4 6.24 2.180.20 181.63 6.05
5 8.03 2.420.96 201.74 6.72

Fuente: Elaboracion propia del autor

Se han podido enumerar 12 articulos de mercado a los cuales hay
que afadir, en un solo rubro, bajo la voz de "otros" algunos articulos de
mercado de menos importancia.

Los articulos de mercado en que se gastan los pesos del monto total
($7.171.419.00) son los siguientes:

Tabla 4.71. Costos de los diferentes articulos de mercado

Articulos Costos ($) %
Carne 1.373.065.00 19.15
Papa 434.896.00 6.06
Frijos 622.484.00 8.68
Panela 1.345.450.00 18.76
Azucar 90.602.00 1.26
Arroz 492.779.00 6.87
Arveja 439.604.00 6.13
Pan 99.771.00 1.39
Cebolla 294.071.00 4.10
Café 1.025.205.00 14.29
Aceite 361.860.00 5.05
Sal 495.375.00 6.91
Otros 96.248.00 1.34

Fuente: Elaboracion propia del autor

Como aparece a primera vista, la compra de carne, la panela y el café
totaliza mas de la mitad (52.10%) de todos los egresos por concepto de
alimentacion. En tercer lugar, viene la compra del frijol con un 8.68 % del total.
El azicar y el pan, en cambio, no tienen importancia como articulos de compra.

El volumen de kilogramos de todo el mercado que compra la poblacion
de colonos en el Catatumbo representa alrededor de 200 viajes al afio de
camion de 7 toneladas, es decir, unos 4 viajes semanales, Cucuta — La
Gabarra. Las cantidades en kilogramos con su respectivo valor en pesos

P
b

son las siguientes: (*)
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Tabla 4.72. Costo de alimentos. Cantidad en kilogramos

Kilogramos $ Sporkg |
Carne 98.038.72 1.373.065.00 14.00
Papa 143.847.84 434.896.00 3.00
Frijol 88.853.44 622.484.00 7.00
Azucar 22.613.73 90.602.00 4.00
Arroz 99.548.80 492.779.00 5.00
Arveja 62.641.28 439.604.00 7.00
Pan 12.471.00 99.771.00 8.00
Cebolla 33.342.40 294.071.00 8.00
Café 68.261.44 1.025.205.00 15.00
Sal 330.291.52 495.375.00 1.50
Otros 96.249.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

(*) No se incluyen los siguientes articulos: la PANELA, que, calculada
por unidades, arroja 669.190 unidades por el valor global de $ 1.345.450.00
a $ 2.00 la unidad, y el ACEITE, que, calculado en litros, ha sido vendido
por un total de 26.873 litros que valieron $ 361.860.00 a $13.00 litro.

Los promedios generales, en cantidades y pesos, de los articulos de
mercado comprados por familias de colonos en el Catatumbo, son los que
aparecen en la tabla 4.71.

Lo que aparece exagerado a primera vista, es el promedio familiar en
kilogramos afio de SAL. Ademas del considerable consumo de sal que hace
la familia para conservar pescado o carnes y para la sazon, los colonos han
incluido en este rubro, cantidad de sales para el con sumo de los animales.

Tabla 4.73. Promedios generales anuales de egresos familiares por alimentacion.
Discriminacién por articulos, cantidades y valor

Articulo Cantidad Valor en $ por afio
Carne 108.93 KG 1.525.00
Papa 159.89 KG 483.22
Frijol 98.72 KG 691.69
Panela 743.54 unidad 1.494.94

Azucar 25.12 KG 100.67
Arroz 110.60 KG 547.53
Arveja 69.60 KG 484.45

Pan - 110.86

Cebolla 37.04 KG 326.65
Café 75.84 KG 1.139.11
Aceite 29.85 LITROS 402.42

Sal 366.99 KG 550.42
Otros - 106.94
Total $7.967.54
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El promedio general de egresos mensuales de la familia de los colonos por
concepto de compra de mercadoesde $ 663.96 y de egresos diarios, de $22.13.

Si se analizan las cantidades a nivel familiar de cada articulo alimenticio
comprado, aparece mas claro lo que aquello significa en términos de
"alimentacion" mas que de “egresos”.

Tabla 4.74. Promedios familiares de cantidades de 11 articulos de mercado
comprados en un afio segun intervalos

INTERVALOS CARNE | PAPA | FRIOL PA_NELA AZUCAR | ARROZ | ARVEJA | CEBOLLA | CAFE AfJEITE SAL
Kgs. Kgs. Kgs. Unidades Kgs. Kgs. Kgs. Kgs. Kgs. Litros Kgs.

1 60.90 | 83.27 | 64.54 427.40 16.08 42.29 33.04 21.58 43.84 34.36 | 265.47

2 75.43 | 126.03 | 90.52 643.39 11.00 114.40 | 84.86 55.94 53.43 20.26 | 315.88

3 121.29 | 171.86 | 104.30 683.49 10.84 107.45 | 55.30 33.58 45.82 26.46 | 388.36

4 187.19 | 362.96 | 144.55 1.233.43 110.23 177.83 92.55 58.23 174.71 27.55 520.00

5 286.39 | 284.85 | 198.02 | 1.924.02 22.08 316.85 | 188.88 71.59 222.40 | 51.78 | 709.88

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si las cantidades promedios de cada articulo de mercado comprado
por familia del colono en un afio, se dividen por el tamafio promedio de la
familia en cada intervalo, tenemos la siguiente situacion “per capita". Ver
tabla 4.75.

Delalégica progresion del 1o. al tltimo intervalo, en la cantidad promedio
per-capita de articulos alimenticios comprados en el mercado, algunos
intervalos se separan en uno que otro articulo, por presentar promedios sin
relacion a los registrados en los otros intervalos. En el caso, por ejemplo, de
la cantidad promedio per capita de azicar del 4o. intervalo y el del aceite
en el 1o. Para este ultimo caso existe la probable razén de la persistencia de
la costumbre de "fritar" con aceite, que los recién asentados guardan de sus
lugares de origen y que van dejando en buena parte con el tiempo.

Es dificil, con las cantidades y los promedios registrados hasta ahora,
perfilar la situacion alimenticia de los colonos del Catatumbo y de sus familias.

Los egresos por concepto de compra de mercado, como indicador
del nivel alimenticio, pueden traer a engafio. Por una parte, pueden estar
indicando un mayor nivel del que realmente se posee, si todas las cantidades
compradas, de hecho, estan destinadas al consumo de los miembros de la
familia, y un peor nivel si, por el contrario, su destino principal son los
"jornaleros" de la finca, como parece que sea en algunos casos.
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En el Catatumbo, el colono y su familia comen mal, muy mal, pero no
se mueren de hambre. La mayor parte de la comida no es comprada. El
platano y la yuca constituyen para la mayoria de los colonos la base de
la alimentacién y no son productos que se compran. Todos los colonos,
como se vio, poseen en pequefio nimero, algunos animales menores, sobre
todo gallinas para el modesto "gasto" en huevos. El pescado es una fuente
proteica animal que no es suficientemente aprovechada (el “jornalero" no
acepta pescado para su alimentacion, sino carne), probablemente por el
tiempo que su pesca demanda al jefe del hogar y la falta de canoa y de
instrumentos de pesca para la mayoria de las familias. Pero se recurre al
pescado de vez en cuando, si no al fresco, por lo menos al pescado que se
guarda salado. El colono por lo general no compra carne para el consumo
familiar. Las gallinas, patos o marranos, que cria en su finca, son apenas
reservas ocasionales, pero no ordinarias de consumo familiar. La panela, y
el café en cambio, son articulos de consumo diario. De ahi la proporcion
alta de egresos por compra de estos articulos. Puede por lo tanto decirse
que el nivel alimenticio de la poblacion del Catatumbo es deficiente, por
la carencia de proteinas y grasas animales, por falta de legumbres secas
y mucho mas de verduras frescas y fruta en su alimentaciéon ordinaria.
Hay en cambio un exceso de féculas y carbohidratos con un alto poder
en calorias para la recuperacion de las energias gastadas, utiles para los
adultos, pero inconvenientes para los nifios y adolescentes en trance de
constituir sus masas musculares y su sistema 6seo, si los menores de edad
no disponen ademds de suficientes proteinas y sales minerales.

4.11.3. Balance entre ingresos y egresos

Los ingresos netos por venta de los productos agricolas son las fuentes
disponibles mas importantes para el colono de la region. Con ellos cubre
los gastos generales y de alimentacion. Sin embargo, como se vera, los
ingresos netos por venta de productos agricolas, en algunos casos, no
alcanzan a cubrir todos los egresos registrados. En estos casos adquieren
valor las otras fuentes de ingresos fuera de la produccion agricola, como
son los provenientes de la produccion pecuaria y de la prestacion de
servicios. El resultado final del analisis comparativo de todos los factores
de ingresos y egresos estara indicando el margen disponible para el ahorro
y la capitalizacion y permitira alguna apreciacion sobre el nivel de vida de
la familia de los colonos.
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4.11.3.1. Balance entre ingresos por actividad agricola (venta de
productos y prestacion de mano de obra) y egresos totales

Para los presentes calculos, en la columna de ingresos de suman la venta
de productos y la remuneracion por jornales aplicados fuera de la finca,
calculados a $ 16.00 diarios, que es el ingreso real por este concepto.

En la columna de egresos se suman los costos de jornales pagados,
también a $ 16.00 diarios (ya que el valor de la alimentacién esta incluido
en los gastos de alimentacion), con los otros gastos de produccion y venta,
y los gastos generales y de alimentacion. El resultado en promedios a nivel
familiar y por intervalos, es el que aparece en el cuadro que sigue.

La tabla indica que, sobre la base de los ingresos principales que provienen
de la venta de los productos y del trabajo personal, paradéjicamente los
ultimos intervalos presentan un balance sin margenes positivos, e incluso
con un pequeiio saldo negativo. En estos dos ultimos intervalos, que son los
de mayores areas cultivadas y a la postre, de mayores recursos, los ingresos
por concepto de venta de productos agricolas les alcanzan exactamente
para cubrir los egresos por concepto de mantenimiento del hogar y de
produccion. La agricultura no es, para estas dos categorias de fincas, un
medio de "ganancia" en el sentido de rentabilidad monetaria, mas alla de la
disponibilidad para cubrir exigencias minimas de mantenimiento del hogar.
La agricultura tendra para estos intervalos otra significacion distinta, como
se vera adelante. En cambio, los que presentan una cierta disponibilidad
monetaria como resultado de un balance con saldo positivo, son los
del primero y el tercer intervalo, con $ 226.00 mensuales por familia, en
promedio, para el primero, y $ 321.00 para el tercero. La razon de ello esta
en que el primer intervalo dispone de un excedente de jornales que aplica
fuera de sus fincas y que se traduce en ingresos reales; el tercero, en cambio,
tiene la mayor produccion proporcional de platano e incluso el mayor
rendimiento por hectarea en cargas para la venta, debido también a que el
63% de los colonos posee canoa propia y por lo tanto tiene un estimulo mds
para aprovechar la produccion para la venta.
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Tabla 4.76. Balance de ingresos y egresos.
Promedio en pesos por familia segin intervalos de drea cultivada

Int’ervalos de Ingresos Egresos Saldo
area cult.
Venta de Otros gastos. S
Jornales | Jornales Gles. Y
productos Prod y vent. .
alime.
1 6.230 5.125 - 1.882 6.783 +2.717
2 10.662 2.448 - 4.224 9.417 -517
3 24.776 - 1.488 8.561 10.869 +3.858
4 35.690 - 6.896 11.840 17.081 -127
5 68.580 - 22.528 20.952 25.122 -22

Fuente: Elaboracion propia del autor

En cambio, el grupo de colonos del segundo intervalo, que son la cuarta
parte de toda la poblacion, tiene un saldo negativo de $ 47.00 mensuales,
pese a que aplica un pequefio porcentaje de jornales fuera de su propia finca.
Paradojicamente los colonos del segundo intervalo, teniendo parcelas de
mayor extension en produccion que los del primero, se encuentran en una
situacion econémicamente inferior porque no disponen de considerables
jornales familiares para prestar fuera de sus fincas, y por otra parte sus recursos
son todavia insuficientes para dotarse a si mismos de un instrumento que
permita rebajar los costos y aumentar la rentabilidad, como es una canoa.
Apenas una cuarta parte de los colonos de este grupo dispone de una canoa
en propiedad. La situacion critica es de todas maneras transitoria porque el
paso al tercer intervalo significara establecerse en las mejores condiciones
en términos de ingresos por produccion agricola. Es esta evidencia la que
mantiene seguramente al colono en una situacién precaria si no pudiera
contar con algin respaldo que le permita vivir al fiado por casi $ 600.00
al afio por familia, y $135.000.00 en total. El hecho de que haya quien
dé "al fiado" a estos colonos, indica que existe una gran confianza en las
posibilidades de responder por las obligaciones, ya que se trata no de un
grupo de reciente asentamiento como el primero, sino con alguna trayectoria
que asegura la continuidad de su trabajo en la parcela.

La situacion critica de este grupo esta en que la superficie cultivada de
que dispone no es tan pequenia como para liberar mano de obra familiar, que,
aplicada fuera de la finca, aporta ingresos al hogar, ni es lo suficientemente
grande para que su produccion sea rentable. Entre cuatro hectareas cultivadas,
que es el promedio del primer intervalo, y las 22 del tercero, que conforman
ya una parcela medianamente proporcionada, las 12 hectareas del segundo
intervalo constituyen un punto transitoriamente critico que se superara en
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la medida en que encuentre apoyo para aumentar su superficie explotable y
rebajar los costos sobre todo de transporte interno.

4.11.3.2. Balance entre ingresos totales y egresos totales

La situacion de los ingresos, sin embargo, ha quedado algo modificada
por unas entradas que provienen de otras fuentes de ingresos. Si se anaden
estos ingresos no adicionales, a los ingresos principales derivados de la
venta de productos agricolas y de los jornales aplicados fuera de la propia
finca, el resultado final comparado con los Egresos, en el que aparece a
continuacion:

Tabla 4.77. Balance entre ingresos y egresos totales.
Promedios anuales en $ por familias e intervalos

;Z?;Yj?;%:ga Ingreso total ($) | Egreso total (S) Saldo ($)
1 11.884.00 8.665.00 3.219.00
2 13.767.00 13.641.00 126.00
3 26.858.00 20.918.00 5.940.00
4 37.555.00 35.817.00 1.738.00
5 74.790.00 68.602.00 6.188.00

Prom. General 23.790.00 68.602.00 6.188.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

La situacion de las familias del Catatumbo puede considerarse favorable
ya que el balance de ingresos y egresos arroja saldos positivos que van de
$269.00 mensuales en promedio en el primer intervalo, a $ 495.00 en el
tercero, $ 145.00 en el cuarto y $ 516.00 en el dltimo.

No es siquiera el primer intervalo el que presenta la situacion mas precaria
en términos de ingresos y egresos y por lo tanto de disponibilidad monetaria.
Su saldo favorable es superior incluso a las familias del cuarto intervalo. La
situacion en cambio es en algunos aspectos dificil para los colonos del segundo,
por las circunstancias que se explicaron anteriormente. Existe en resumidas
cuentas un margen de ahorro posible de las familias de los colonos.

En cifras absolutas y globales, la situacion de INGRESOS Y EGRESOS
queda asi resumida:
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Tabla 4.78. Balance entre ingresos y egresos totales. Cifras globales absolutas

Ingresos Egresos Saldo
Por venta de productos agricolas: Costos de produccién y venta (gastos
$17.405.976 efectivos): $8.388.917
Por prestacién de mano de obra fuera | Gastos generales y de alimentacion:
de la finca: $2.204.592 $9.801.964
Por otros conceptos: 1.325.000
TOTALES: $20.936.083 $18.190.881 $2.745.202

Fuente: Elaboracion propia del autor

4.12. AHORRO Y CAPITALIZACION
4.12.1. El ahorro calculado

Los resultados anteriores arrojan unos saldos "calculados" de
disponibilidad monetaria que en todos los intervalos puede considerarse
como margen de ahorro. Este margen es del orden del 13.11% sobre el
total de ingresos registrados en la region.

El porcentaje de ahorro en cada intervalo varia considerablemente con
relacion al porcentaje final.

Tabla 4.79. Porcentajes de ahorro calculado en cada intervalo de 4rea cultivada

Intervalo de drea cultivada % De ahorro calculado
1 27.09
2 0.91
3 22.12
4 4.63
5 8.27
Porcentaje total: 13.11

Fuente: Elaboracion propia del autor

El mayor margen de ahorro lo posee el primer intervalo seguido del tercero.
Estos dos porcentajes son considerablemente alejados de los otros, sobre
todo del segundo que presenta un porcentaje alrededor del 1%, es decir, un
margen de ahorro del orden de unos $ 20.350.00 al afio, para 225 familias.

4.12.2. El ahorro declarado

Al colono se le dirigieron también algunas preguntas relacionadas con
el ahorro. La primera trata de averiguar: “¢Acostumbra usted a ahorrar
plata?". Le segunda sigue inmediatamente a la anterior en el caso en que
le respuesta sea positiva, y trata de averiguar el monto anual del ahorro:
“¢Qué tanto de sus ingresos ahorra, aproximadamente?". Une tercera
pregunta se relaciona con el destino del posible ahorro.
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De todas las respuestas, sin embargo, no es posible apreciar el volumen
de colonos que tiene margenes negativos en sus balances, sin apenas el
porcentaje de colonos que no ahorran.

El problema que se presenta aqui es de saber qué entendi6 el colono en
el momento de la respuesta por “ahorro”. Parece que el colono entiende por
ahorro el margen de “plata” en efectivo que reserva para eventuales gastos
e inversiones. Lo que supone que el colono no considera como “ahorro”
sino apenas como “gasto de inversion” lo que él ya invirti6 durante el afio,
gracias al saldo positivo de su balance.

Este acto de inversion no ha sido especificado ni calculado hasta
ahora. No se trata de aquellos gastos que son también de inversion por
estar destinados a la produccion, como el pago de jornales para tumba y
cultivos o para compra de insumos. Se trata seguramente de aquellos otros
bienes instrumentales o de capitalizacion, como la compra de canoa, de un
semoviente para trabajo o de ganado para cria y levante.

Sin embargo, hay la posibilidad de una aproximacion al calculo del
ahorro invertido. Le respuesta del colono se refiere seguramente a aquella
parte del saldo entre ingresos y egresos que fisicamente no ha gastado en
bienes de inversion. La diferencia, por tanto, entre lo que el colono declara

ahorro en plata y el saldo que aparecio en el balance, puede considerarse
como AHORRO INVERTIDO.

El dato mas importante que aparece en las respuestas es el porcentaje
de fincas que tienen de hecho un margen de ahorro. Sobre 216 fincas
de la “muestra", 92, es decir el 42.59%, ha tenido ahorro del orden de
$1.273.00 anuales en promedio.

La distribucion por intervalos de los porcentajes de ahorro y de las
sumas anuales promedios es la siguiente:

Tabla 4.80. Porcentajes de fincas que ahorran segun intervalos y
promedios anuales de ahorro por fincas

. . % de fincas que Promedios anuales de ahorro
Intervalo de darea cultivada .
ahorran por finca
1 48.05 $1.130.00
2 42.59 523.00
3 39.53 1.700.00
4 28.00 2.628.00
5 47.06 2.000.00
Totales 42.59 1.273.00

Fuente: Elaboracion propia del autor
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Una vez mas aparece el segundo intervalo con el menor margen de
ahorro. Incluso los colonos que logran ahorrar en este intervalo apenas
llegan a $523.00 al afio frente a $1.130.00 del primero y $2.628.00 del
cuarto, que tiene el mayor promedio de ahorro entre todos los intervalos.
Parece increible que el ultimo intervalo no posea el mayor porcentaje de
fincas con ahorro, ni tenga el mayor promedio por familia.

Sise distribuye el monto promedio de ahorro declarado en cada intervalo
entre el total de fincas que lo conforman, incluyendo las que aparecen sin
ahorro, se tendra un promedio por finca que probablemente es superior a la
realidad, porque no se toman en consideracion las fincas que presentan un
margen negativo o "desahorro". Sin embargo, el resultado de este tipo de
promedio de “ahorro declarado” sirve para ser comparado con el "ahorro
calculado " que es el saldo resultante del balance entre ingresos y egresos.

Tabla 4.81. Comparacién entre ahorro calculado y ahorro declarado. Diferencias

Intervalos de | Ahorro calculado en 2:0(';)0 12::\3?2:’ I;)sll;erf:::a 2: % de
area cultivada | (S) prom. Por flia. fF;ia ) pﬂia P diferencia
1 3.219.00 542.00 2.677.00 83.16
2 126.00 223.00 +97.00 -
3 5.940.00 672.00 5.268.00 88.75
4 1.738.00 735.00 1.002.00 57.65
5 6.188.00 941.00 5.247.00 84.79
Promedios 3.050.00 542.00 2.508.00 82.23
generales

Fuente: Elaboracion propia del autor
4.12.3. Las inversiones

Las diferencias entre el "ahorro calculado" y el “ahorro declarado"
son marcadas, pese a que el precio del ahorro declarado consignado en la
tabla anterior no puede considerarse muy objetivo por no contemplar los
casos de "desahorro" que, si pudieran calcularse, harian bajar en algo los
promedios y ausentar por tanto la diferencia. La diferencia, en términos
globales, es inferior en casi un 83% en el “ahorro declarado” con relacion
al " ahorro calculado". No toda esta diferencia del orden de $2.506.00
al afio por familia puede objetivamente considerarse gastada en bienes de
inversion. El 80% del ganado de la muestra pertenece al Fondo Ganadero
y por lo tanto no es comprado por el colono, atn cuando la instalacion del
ganado en las fincas supone inversiones para cercas y corrales.
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Es posible que el gasto por concepto de “trago", que a nuestro juicio
aparece inferior al real, absorbe un buen porcentaje de la diferencia y debe
cambiar de rubro para aumentar los gastos generales y disminuir en algo
los gastos de inversion. Pese a todo lo anterior, lo que podria considerarse
como promedio anual destinado a la inversion es alto por lo menos en tres
intervalos, como son el 1o., 30.y So.

El segundo intervalo no permite calcular el margen de inversion. Puede
solo decirse que el 42.59% de familias que en este intervalo declaran
ahorrar, tienen un margen alto de ahorro que permite que el 51.41% que
no ahorran, resulten con un pequefio saldo positivo en promedio, sin
importancia para el cdlculo de inversiones. La situacion de las familias
del segundo intervalo aparece una vez mas como la mas precaria en su
conjunto, por las razones que ya se insinuaron anteriormente. Aun cuando
puede entenderse que el tercer intervalo aparezca en mejor situacion, ya
que destina el promedio mas alto de ahorro a la inversion entre todos los
intervalos, no es facil explicar por qué el 4o. presenta en cambio el margen
mads bajo entre los cuatro intervalos con saldos significativos. Una razén
del bajo monto de inversion estd en que el “ahorro declarado". es decir, el
margen que el colono se reserva en plata es el segundo promedio mas alto
entre todos los intervalos; pero el poco “ahorro calculado” de que dispone
este intervalo sigue siendo de dificil explicacion.

4.12.4. Fl destino del ahorro declarado

Los colonos que declararon ahorrar dieron una explicacion de las
finalidades que reservaban a la disponibilidad monetaria. Mas del 70% de las
respuestas reunen dos finalidades: unas reservas para las necesidades futuras
(con un 39.13 %) y posibles inversiones para la finca (desmonte, cercas,
compra de ganado) con un 31.52%. En un minimo porcentaje aparece el
deseo de la educacion de los hijos y el mejoramiento de la vivienda.

Tabla 4.82. Discriminacién de las finalidades del ahorro declarado

Finalidad No. %
Educacion de los hijos 2 2.18
Capitalizar para los hijos 7 7.61
Mejoras de vivienda 6 6.52
Inversiones en la finca 29 31.52
Reserva para necesidades futuras 36 39.13
Otras 6 6.52
Sin explicaciones 6 6.52
TOTALES 92 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

247



TOMO 1. Estudio socio-econémico

4.12.5. La valorizacion de la finca

Las precarias condiciones de vida que aparecen en la baja capacidad de
compra del colono, el bajo margen de ahorro, las graves dificultades para
llevar una vida con el minimo de exigencias humanas y sociales en una zona
de colonizacion sin adecuadas infraestructuras fisicas y equipamiento social
deben tener una compensacion para el colono, que justifique su espiritu de
“aguante" y su persistencia en permanecer en el sitio de sus sacrificios. Esta
justificacion es lo que llamamos VALORIZACION de la finca, que, en una
forma de capitalizacion por el trabajo, representada en un bien raiz que
da alguna seguridad el hombre y su familia, y paraddjicamente, le permite
pensar en el “gran salto", es decir, en el cambio de estatus ocupacional casi
siempre acoplado a la movilidad geografica rural-urbana. Este salto puede
que sea una expectativa en el colono o una simple aspiraciéon que nunca
se traducird en realidad, pero existe en el subconsciente del colono como
un elemento de seguridad para él y su familia, frente a las circunstancias
imprevistas de la vida.

Para poder estimar la valorizacion de una finca a través del proceso
de colonizacién, se ha hecho una encuesta de muestreo suplementaria con
el fin de establecer los precios comerciales de las distintas unidades que
constituyen la llamada “mejora” de la finca, en los diversos sitios de la
hoya del Catatumbo. Se trat6 de establecer el valor comercial, en siete
sitios distintos, de una hectarea de platano en producciéon, de una hectarea
de tierra cultivada de arroz, maiz o cacao, de un potrero cercado o sin
cerca, de una hectarea de tumba, de rastrojo o de selva que se considera
perteneciente a los limites de una finca. Se pregunté también acerca del
valor aproximado de una habitacién comun en cada uno de los sitios
escogidos. Los promedios arrojados son los siguientes:

Tabla 4.83. Valor comercial por hectdrea de los productos cultivados en las fincas

Precio cial. Precio cial.
Prom. Por ha. Prom. Por ha.
Platano $4.000.00 Arroz $2.000.00
Yuca $3.000.00 Maiz $2.500.00
Cacao $10.000.00 Pastos $2.500.00
Cultivos menores $2.000.00 Rastrojo $480.00
Selva $100.00 Vivienda $.6.013.00

Fuente: Elaboracion propia del autor
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El valor del pasto se promedié entre pastos cercados y sin cercar.
Descomponiendo el valor final de una finca segun cinco rubros que son:
- Cultivos
- Pastos
- Rastrojos
- Selva
- Vivienda

Se registran los siguientes porcentajes de participacion de cada uno, en
el valor final de una finca cuyo promedio general es de $95.625.00.

Tabla 4.84. Valores promedios y porcentajes de los componentes de una finca

Componentes S %
Cultivos 46.991.00 49.14
Pastos 25.601.00 26.77
Rastrojos 9.452.00 9.89
Selva 7.567.00 7.91
Vivienda 6.013.00 6.29
Total 95.625.00 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor

El valor comercial, por lo tanto, de toda colonizacion del Catatumbo es
de $56.052.314.00, de los cuales $42.91.355.00 es el valor de los cultivos
y corresponden al valor de los pastos $23.041.200.00.

Naturalmente estos resultados promedios presentan visibles diferencias
segun los intervalos en que las 900 fincas se ubican. Ver Tabla 4.85.
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4. ASPECTOS SOCIOECONOMICOS

Aparece clara lalogica de la sucesion en los valores de cada componente,
de un intervalo a otro. El porcentaje de participacion de los cultivos en el
valor final es siempre considerable, pero va subiendo del primero al tercero
en que se encuentra el mas alto valor porcentual para ir descendiendo
en el cuarto y quinto. Los pastos, en cambio, mantienen una progresion
ascendente sin interrupcion desde el primer intervalo con solo un 7.26 %,
hasta el quinto con un 43.52%. El rastrojo y la selva a su vez mantienen
una progresion descendente sin interrupciones desde el primero al ultimo.
La vivienda, en cambio, constituye el 11.12% del valor final de una finca
en el primer intervalo y el porcentaje va logicamente bajando pese a que,
en cifras absolutas, va constantemente subiendo hasta el ultimo intervalo.

Lo que interesa en este momento es poder calcular le valorizacion por
ano y para ello tenemos dos sistemas: el primero que seria el de dividir el
valor actual promedio de la finca en su respectivo intervalo por el promedio
de afos de asentamiento, lo que nos daria una valorizacién anual. Este
sistema adolece de fallas, porque seguramente de un intervalo a otro
intervienen modalidades que son dificiles de precisar y que pueden acelerar
el fendomeno de la valorizacion en los niveles posteriores.

Cuando seguramente una finca ha superado las fases criticas de los
periodos iniciales, los mayores recursos pueden permitir la adecuacion del
suelo en un ritmo mds acelerado. Este sistema parece valido, sin embargo,
para el primer intervalo, que es el inicial. El segundo método es el de
concentrar los distintos componentes del valor final de una finca, en la
superficie cultivada y dividir el valor total de la finca por el promedio de
hectareas registrando el intervalo. El resultado podria estar indicando lo
que una hectarea cultivada puede representar a su duefio en el proceso de
ensanche de su finca y de paso de un intervalo a otro.

Segun el primer sistema, el resultado es el siguiente:

Tabla 4.86. Valorizacion de las fincas, (primer sistema)

Intervalo area cultivada |Promedio de asentamiento (afios) Valorizacion afio
1 4 $6.746.00
2 5 12.940.00
3 6 17.546.00
4 8 19.963.00
5 10 38.566.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

251



TOMO 1. Estudio socio-econémico

Los que los resultados anteriores indican es apenas lo que una finca
ha representado en promedio de valorizacion para su duefio, en un cierto
namero de afios de trabajo. Aun mads, indica como la valorizaciéon por
ano es mucho mas alta en la medida en que él no ubica en una categoria
superior, y lo que es lo mismo, en la medida en que logre tener una finca
mds grande y con mayor superficie de drea cultivada.

El segundo sistema da el resultado que aparece en la tabla que sigue:

Tabla 4.87. Valorizacion de las fincas (segundo sistema)

Intervalos de drea| Promedio has. | Valor total finca en | Valor promedio una hectarea
cultivada Cultivadas pesos cultivada en $
1 4 26.984.00 6.746.00
2 12.47 64.702.00 5.188.00
3 22.27 105.279.00 4.727.00
4 42.27 159.750.00 3.779.00
5 110.59 385.666.00 3.487.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

La coincidencia de los dos sistemas en los resultados del primer intervalo
muestra una cierta validez de ambos para el grupo inicial. Cada hectdrea
cultivada en el primer intervalo representa al colono una valorizacion de casi
$7.000.00. Este valor por hectirea va disminuyendo por algunos factores que
permanecen relativamente fijos, como es el de la vivienda que esta representando
un valor importante en una mejora reducida a una escasa superficie cultivada.
En la medida en que la superficie ausenta, la proporcién de este actor va
disminuyendo en importancia. A esta situacion objetiva que hace que a un
colono recién asentado le esté representando mas en valorizacion una hectarea
que a uno que ya posee una gran superficie domesticada, se afiade también
un factor psicologico: en las pequenas parcelas una nueva hectarea cultivada
es “apreciada” mas, es decir, recibe por su duefio un mayor precio que es el
reflejo a su vez de una mayor demanda en el mercado comercial para unidades
cuyo monto total es accesible a los compradores de escasos recursos que desean
instalarse en la region. Por otra parte, es obvio que para un campesino colono
en los ultimos intervalos y seguramente con mayores recursos economicos, la
valorizacion de una finca es proporcionalmente mas baja por unidad, pero puede
estar representando en cifras absolutas una apreciable valorizacion, siempre y
cuando siga el proceso de colonizacion, es decir, que exista todavia tierra por
incorporar a su propia finca, que no existan factores especulativos en la region,
y que este tipo de valorizacién no contemple una posible intensificacion de
cultivos por adecuacion de tierras y mecanizacion y por estructuracion de la
finca para la explotacion racional de la ganaderia.
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Figura 4.14. Valor comercial de una finca en el Catatumbo.
Porcentajes de participacion en el valor final

RASTROJO
9.89%
PASTOS
26.77%

VIVIENDA
6.29%

Comparacién entre porcentajes de fincas segun intervalos y correspondientes porcentajes
de participacion en elm valor global de $86.062.314.00 en que se calcula el precio
comercial de las 900 fincas de la region.

INTERVALOS
10.06%
PORCENTAJES DE FINCAS
1 16.90%
35.65% 21.88%
2 .
19.29%
25.00% 3
4
19.57% 31.78%
5
11.57% .
PORCENTAIJE DE PARTICIPACION
7.87% EN EL VALOR GLOBAL DE LAS

FINCAS

Fuente: Elaboracion propia del autor
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4.13. ALGUNAS EXPECTATIVAS Y ASPIRACIONES

El cuestionario que se sometié a los colonos presentaba algunas
preguntas abiertas relacionadas con las posibilidades que tienen las fincas
a los ojos de sus duefios.

4.13.1. ¢Cree usted que las posibilidades de su finca son buenas?

Las respuestas afirmativas copan el 90.4% vy las negativas el 9.6%.

Se ha tratado de agrupar las razones aportadas para cada una de las
respuestas. Pese a la dificultad que siempre presenta la tabulacion de las
explicaciones dadas para justificar una respuesta afirmativa o negativa,
se pueden colegir indicaciones utiles acerca de las expectativas de tipo
economico que el colono finca en un pedazo de tierra.

Las explicaciones a las 207 respuestas afirmativas de la "muestra" se
han podido agrupar alrededor de 4 razones fundamentales:

a. La tierra es buena.

b. Las siembras dan bien.

c. Hay buenas posibilidades para el ganado.

d. Buena ubicacion de la finca con relacion a quebradas vy rios.

Las dos primeras razones estan indicando una sola: la conviccion del
colono acerca de la fertilidad del suelo.

La primera es genérica y la segunda se relaciona mas con la bondad de
los cultivos.

A estas cuatro razones hay que afiadir otros tres grupos estadisticos de
explicaciones no clasificables:

1. Los que no explicaron en absoluto la razén de su afirmacion.

2. Los que dieron una explicacion distinta de las anteriores, explicacion
no relevante estadisticamente.

3. Los que dieron una explicacion vaga de dificil clasificacion.

El total de estos tres renglones estadisticos alcanza un 13%. Incluyendo
en el computo de las respuestas afirmativas este 13%, los cuatro grupos
principales de explicaciones presentan los siguientes porcentajes:

a. La tierra es buena: 67.13%
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b. Las siembras dan bien: 10.10%
c. Buenas posibilidades para el ganado: 7.73%
d. Buena ubicacion de la finca con relacion a las aguas: 0.96%

Agrupando las dos primeras razones en una, se tendria un total de
78.23% sobre 207 respuestas afirmativas y un 90% de las 180 que
constituyen el total de los cuatro grupos de explicaciones.

No cabe duda, pues, que la impresion general de los colonos es que
el pedazo de tierra que han escogido es bueno, es fértil, y que compensa
el esfuerzo de colonizacion. Nadie practicamente sospecha que la tierra
no es "buena", como en realidad, y por lo general, no es. Esta “falsa”
impresion, que proviene seguramente de la exuberancia de los primeros
cultivos después de la tala del monte, anima al colono en sus esfuerzos y
configura expectativas de superacion econdémica en su espiritu.

Acerca de las respuestas negativas sobre las posibilidades de la finca,
solo el 13.63% de ellas afirma que la tierra es “mala”. Ese 13.63% es
apenas el 1.31% de todas las respuestas. Un porcentaje todavia inferior
apenas el 0.43%, de todas las respuestas, percibi6 la lejania de los centros
de mercadeo, una razén para dudar de las buenas perspectivas de su finca.

Por lo general, la mayoria de los pocos que dieron una respuesta
negativa no explicaba el por qué.

Si se distribuyen las respuestas segun intervalos, tenemos la situacion

siguiente:

Tabla 4.88. Distribucién de las respuestas a la pregunta: ¢cree usted que las posibilida-
des de su finca son buenas?. Segun intervalos (situacién de la muestra)

Intervalos

1 2 3 4 5 Totales

# ] % | # ] % | # | % | #] % | #| % | RPT | %
Respuestas
afimativas. | o) | o781 | 52 | 9123 | 45 | 9375 | 21 | 8400 | 17 | 100 | 207 | 904
(Buenas
perspectivas)
Respuestas | 1 1 1519 | 5 | 877 | 3 | 625 | 4 | 1600 2 | 96
negativas
Totales | 82 | 100 | 57 | 100 | 48 | 100 | 25 | 100 |17 | 100 | 229 | 100

Fuente: Elaboracion propia del autor
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4.13.2. ¢Qué espera tener usted dentro de 5 afios?

<

A la pregunta “¢qué espera tener usted dentro de 5 afos, si sigue
trabajando en su finca?", las respuestas han sido varias.

De los 216 formularios aplicados, en 10 no se registrd respuesta
alguna (el 4.63%), pero varios registraron respuestas multiples, asi que se
tabularon 333 respuestas en total.

De esas respuestas, el 45.35% declar6 que esperaba tener pasto
(18.92%) y ganado (26.43%). Frente a ese gran porcentaje de casi la mitad
de las respuestas, cuya expectativa economica se finca en el “ganado" hay
un 20.42% que espera tener en cinco afios “buenos cultivos". Casi un
10% de las respuestas indica el deseo de tener ya la “finca arreglada", es
decir, de haber terminado el duro proceso de desmonte y domesticacion del
suelo. Alcanzar a tener en este lapso una “buena vivienda" es expectativa
que se refleja en solo un 4.8% de las respuestas, y la expectativa genérica
de “tener plata" no alcanza siquiera al 7% de las respuestas. Las otras

respuestas no perfilan nada importante, ya que entre todas alcanzan apenas
al 12.61%.

Tabla 4.89. Respuestas a la pregunta: ¢qué espera usted, tener dentro de cinco afios?
(Situacion de la muestra)

Expectativas # respuestas %

Ganado 88 26.43
Pasto 63 18.92
Buenos cultivos 68 20.42

Finca arreglada 33 9.91

Tener plata 23 6.91

Buena vivienda 16 4.80
Otras 42 12.61
Total 333 100.00

Fuente: Elaboracion propia del autor

La distribucion de las respuestas segtn los intervalos de 4rea cultivada
refleja alguna variacion, sobre todo con relacion al ganado que pasa del
19.51% de las respuestas del intervalo 1, al 38.89% en el 5o. intervalo.
El arreglo de la finca aparece en pequefas proporciones, en los primeros
intervalos, y no aparece en el tltimo que, seguramente, corresponde a
fincas ya “arregladas”.
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La expectativa de hacer "plata", sube del 7.32% en el primer intervalo,
del 4.49% en el 20.y4.22% en el 30, al 16.67% en el So.

Es obvio que en el ultimo se vaya concretando mds la expectativa final,
la de ganar, sobre las otras que constituyen fines intermedios (ganado,
pasto, etc.). La vivienda aparece como una expectativa de algun relieve en el
ultimo intervalo solamente. Por lo general, el colono no piensa en una buena
vivienda, que es un bien de consumo duradero e indispensable si se quiere,
pero que no sirve directamente para producir y tener mayores ingresos. Solo
cuando los esfuerzos de inversion y de produccion han dado sus frutos,
piensa en una buena vivienda, pero mds como "simbolo de haber" que como
satisfaccion de una necesidad basica. Por eso también el porcentaje en el
ultimo intervalo, que es donde mas alto aparece, es apenas del 16.67%.

Hay un pequeiio detalle en las especificaciones de las respuestas:

Seis de las respuestas clasificadas como “otras", se refieren a la
posibilidad de hacerse a una canoa propia en un lapso de 5 afos.
Practicamente todas estdn ubicadas en el primer intervalo, y esto indica
por si solo la importancia de este medio de transporte propio para la
superacion econémica del colono.

4.13.3. ¢Qué haria usted con $ 200.000?

La intencion de la pregunta era provocar una respuesta sin posibilidad
de organizarla mentalmente con anterioridad. Esto permitiria descubrir
aquellas aspiraciones y expectativas que con mds fuerza estan presentes en
el mundo de la conciencia del colono. Se registraron 343 respuestas que se
distribuyeron en la siguiente forma:

Tabla 4.90. Respuestas a la pregunta ¢qué haria usted con $200.000?. Nimero y
porcentajes de especificaciones. (Muestra)

Respuestas No. %
Sin contestar 11 3.21%
Se iria a la ciudad 10 2.91
Invertiria en la finca 114 33.23
Pondria ganaderia 100 29.15
Pondria un negocio 9 2.62
Educaria a los hijos 21 6.12
Compraria bestias 7 2.04
Ayudaria a los pobres 10 2.91
Mejoraria la vivienda 24 7.00
Otras 37 10.78
TOTAL 343 100%

Fuente: Elaboracion propia del autor
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La mayoria absoluta estdi comprometida con su parcela, ya que el
62% piensa invertir en la finca o dotarla de ganado. A este porcentaje
hay que anadir también el pequefio nimero de los que comprarian bestias
para el transporte de carga, que también debe tomarse como interés del
colono para sus labores agricolas. Solo un modesto 2.91% pertenece a los
que estan en la zona de colonizacion a pesar de ellos mismos, ya que su
aspiracion es la de migrar a la ciudad. La vivienda y la educacion ocupan un
modesto renglon, muy secundario con relacion al porcentaje de respuestas
relacionadas con el deseo de invertir en mejorar su propia finca.

Tabla 4.91. Respuestas a la pregunta: ¢qué haria usted con $ 200.000.00?
Discriminacion segun intervalos de area cultivada

INTERVALOS DE AREA CULTIVADA
RESPUESTAS 1 2 3 4 5
Numero | Porcentaje | Numero | Porcentaje | Numero | Porcentaje | Nimero | Porcentaje | NUmero | Porcentaje
Sin contestar 1 0.7 2 2.1 5 8.0 3 8.8 _ _
Seiriaauna 5 3.9 3 3.1 _ _ 2 5.8 _ _
ciudad
Invertiria en 49 38.5 32 34.0 23 37.0 7 20.5 3 11.5
la finca
Pondria un 3 2.3 2 2.1 2 3.2 1 2.9 1 3.8
negocio
Pondria 38 29.9 26 27.6 16 25.8 11 323 9 34.6
ganaderia
Educaria a 8 6.2 5 53 4 6.4 1 29 3 11.5
los hijos
Compraria 3 2.3 4 4.2 _ _ _ _ _ _
bestias
Ayudaria a 4 3.1 4 4.2 1 1.6 1 2.9 _ _
los pobres
Mejoraria 6 4.7 5 5.3 6 9.6 4 11.7 3 11.5
vivienda
Otras 10 7.8 11 11.7 5 8.0 4 11.7 7 26.9
TOTALES 127 100 94 100 62 100 34 100 26 100

Fuente: Elaboracion propia del autor

La distribucion de las respuestas por intervalos presenta algunas
pequenas variaciones cuya interpretacion no es dificil si se relaciona con
las caracteristicas que se han ido perfilando a lo largo del capitulo sobre
las fincas de cada intervalo. Por ejemplo, el pequefio porcentaje de los que
dejarian la region para instalarse en la ciudad no aparece ni en el tercero ni
en el quinto, que son los intervalos que han demostrado poseer una mejor
situacion econdmica. La vivienda y la educacion aparecen con una ligera
significacion entre las aspiraciones de los colonos del Sto intervalo y la vivienda
también entre los del 4o. intervalo que aspiran ya a un mejor nivel de vida.
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4.13.4. ¢:Qué piensa seguir cultivando?

Entre las preguntas abiertas, se hizo una con el fin de descubrir si las
experiencias de los colonos sobre la rentabilidad de los cultivos han sido
positivas o negativas, y por lo tanto si existia para el futuro el propésito de
seguir cultivando o de dejar de cultivar ciertos productos.

Tomando como 100% solo los que dieron una respuesta, tenemos la
siguiente tabla que discrimina, para cada cultivo, la respuesta positiva o
negativa.

En promedio 1 colono sobre 3 tiene el propésito de dejar algun cultivo.
El PLATANO vy el PASTO tienen el mds alto porcentaje de respuestas
afirmativas, mientras que el ARROZ, seguido por el CACAO y la YUCA,
tiene el mas bajo porcentaje sin que haya entre toda una gran diferencia.

Tabla 4.92. Respuestas a la pregunta ¢qué piensa seguir cultivando?

Cultivo Respondientes numero Si piensan seguir No piensan seguir
100% cultivando cultivando
No. % No. %
Platano 177 131 74.01 46 25.99
Arroz 116 76 65.51 40 34.49
Yuca 114 76 66.66 38 33.34
Maiz 107 76 71.00 31 29.00
Cacao 100 66 66.00 34 34.00
Pastos 140 103 73.50 37 26.30
Otros 64 34 53.10 30 46.90

Fuente: Elaboracion propia del autor

De las razones consignadas se pudieron tabular solo las que se relacionan
con las respuestas negativas, que corresponden al 32.88%. Las razones de
las respuestas positivas quedaron muy vagas y en gran porcentaje no fueron
especificadas. Por lo general, las razones de las respuestas afirmativas
indican "buena rentabilidad" o la necesidad del consumo familiar, o la
necesidad de tener algun articulo obligado para la venta.

Las razones a las respuestas negativas, en su absoluta mayoria, fueron
también sin especificacion. Pero las que especifican algo se retinen alrededor
de cuatro grupos: las tierras son malas; se pierde en el cultivo; deficiencia
del mercado; necesidad de dejar el cultivo para implantar uno nuevo.

Lo que mas llama la atencién es el relativamente alto porcentaje que
aparece a proposito del arroz y del maiz como “cultivos que dan pérdidas",
seguido a su vez del mismo platano y luego del cacao. Las deficiencias
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del mercado no existen para el ARROZ, pero si algo para MAIZ y
paradédjicamente también para el CACAO.

En una pequena proporcién existe la razén de cambiar el cultivo existente
por otro. Eso es logico para los cultivos llamados "domesticadores” pero
no lo es tanto el cambiar el pasto por otro cultivo, cuando por lo general
el pasto es la meta final de toda rotacion previa. Posiblemente la razén de
ello es la dificultad de tener ganado, que deja inutilizada un drea que, en
las expectativas de los colonos, seria la de mayor rentabilidad y para llegar
a la cual invierte muchos esfuerzos que, por fallidos, obligan al colono a
regresar a los cultivos anteriores al pasto.

La tabla resumen de las razones a las respuestas negativas, es la 4.92.

4.14. NECESIDADES SENTIDAS

Y para finalizar el presente capitulo, cabe consignar el resultado de dos
preguntas abiertas: la primera relacionada con las necesidades familiares,
y la otra, con las necesidades de toda la region de colonizacion. Se trata
de necesidades "sentidas", porque son las que el colono percibe por su
cuenta, las que "siente" mads, y, por lo tanto, las que declara como tales.

a mayor parte de ellas estan relacionadas con la problematica econémica,
L y te de ell t | d 1 blemat
que, a nivel familiar, esta condicionando el estindar de vida, y a nivel de
a region estd afectando los recursos por la falta de estructuras adecuadas
1 ta afectando | la falta de estruct decuad
para una mejor produccién, transporte y mercadeo en general.

4.14.1. Necesidades a nivel familiar

Se tabularon 443 respuestas, que obviamente corresponden a un
menor numero de respondientes, por lo que fueron sefialadas mas de una
necesidad por cada encuestado. Algunas necesidades fueron consignadas
en forma genérica como las "econdmicas", que para el colono seguramente
estan indicando la necesidad de mayores recursos econémicos para
solucionar las demas necesidades. Sin embargo, a las "econémicas" hay
que afiadir otras que han sido mas especificadas y que se relacionan
con aquellas, como el transporte, mano de obra, mejor mercado para
las cosechas, herramientas, crédito, insumos y asistencia técnica. Todos

estos renglones, que podriamos llamar "necesidades econémicas” suman
35.65% del total.

Los otros porcentajes se relacionan con necesidades que podriamos
llamar "sociales", como son la alimentacion, la salud, el vestido, la vivienda
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y la educacion. Todas ellas suman el 58.47% de las necesidades sentidas. El
resto agrupa respuestas que no se pudieron clasificar.

Tabla 4.93. Necesidades sentidas a nivel familiar. Distribucién
porcentual por categorias

Necesidades econdmicas | Necesidades sociales No definidas

35.65% 58.47% 5.87%
Fuente: Elaboracion propia del autor

La especificacion de las dos categorias de “necesidades sentidas" es la
siguiente:

Tabla 4.94. Distribucion porcentual de las necesidades familiares segtin categorias

Categoria de necesidades Porcentajes

“Econdmicas” 13.77%
Crédito agricola 9.25%
Insumos y asistencia técnica 2.48%
Transporte 7.90%

Mano de obra 0.45%
Mercado para cosechas 1.35%
Herramientas 0.45%

“Sociales”

Salud 23.02%

Vestido 4.74%
Alimentacién 7.68%
Educacion 15.35
Vivienda 7.67%

Otras 5.87%

Fuente: Elaboracién propia del autor

Segun las especificaciones anteriormente anotadas, el renglon de
salud y el de la educaciéon aparecen con el mas alto porcentaje a nivel
de necesidades familiares. En el campo de las necesidades econémicas,
fuera de las genéricas, el mayor porcentaje lo registra el crédito agricola
y el transporte. Cabe resaltar el hecho de que las necesidades alimenticias
aparezcan especificadas y al mismo nivel de importancia que las necesidades
habitacionales. Algunas familias seguramente estan sufriendo hambre. Si
la situacion promedio general no presenta deficiencias cuantitativas para
la alimentacién, no puede afirmarse que en algunos casos particulares no
existan carencias. Claro que un 7.6 en su conjunto no es un porcentaje
significativo, como tampoco lo es la necesidad de la vivienda como
"necesidad sentida” por el colono.
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4.14.2. Necesidades a nivel regional

A la pregunta sobre cuales son las necesidades mds urgentes de la
region, las respuestas quedaron distribuidas entre necesidades econémicas
y sociales, en la siguiente forma:

Tabla 4.95. Necesidades sentidas a nivel regional.
Distribucién porcentual por categorias

Necesidades econémicas Necesidades sociales Otras
53.56% 38.23% 8.21%

Fuente: Elaboracion propia del autor

El registro de las necesidades sentidas, a nivel regional, resulta con
una discriminaciéon porcentual, entre econdémicas y sociales, inversa
a las necesidades sentidas a nivel familiar. Mientras estas ultimas son
prevalentemente de tipo "social", las necesidades regionales son percibidas
como de tipo eminentemente econémico. De estas necesidades economicas,
la primera y mdas importante es la de caminos adecuados, en particular de la
carretera Tibu-La Gabarra. De las necesidades "sociales" a nivel regional,
la salud y la educacién copan la totalidad de lo que se considera como mds
urgente.

Tabla 4.96. Distribucion porcentual de las necesidades regionales segiin categorias

Categoria de necesidades Porcentajes
Vias 33.28%
Puente sobre catatumbo 6.97%
Mercadeo 6.66%
Crédito 4.80%
Asistencia técnica 1.85%
Salud 19.35%
Educacion 18.73%
Vivienda 0.15%
Otras 8.21%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Hemos sido testigos de la casi obsesion de la mayoria de los colonos
alrededor del problema de la carretera Tibu-La Gabarra. A los ojos del
colono, el mal estado de esta arteria es causa de la explotacién econémica
por parte de los pocos transportadores-intermediarios que asumen el
riesgo de transitarla, y de los cuales dependen para sus ingresos. No carece
el colono de la percepcion de otros tipos de necesidades, pero subordina
la solucion de estas a la de aquella. El arreglo definitivo de la carretera
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responderia a una gran necesidad sentida, y por lo tanto tendria un
positivo efecto psicologico entre la poblacion de los colonos, ademads de
dar solucién a un objetivo problema del Catatumbo.

5. ASPECTOS SOCIOCULTURALES

Por aspectos socioculturales entendemos aqui el andlisis de algunos
valores y actitudes del colono de la region frente a las instituciones basicas
como son la familia, la educacion, la religion, la politica y la economia.
Otro aspecto importante que es necesario tocar es la actitud del colono
hacia los indios Motilones que viven en la region.

El analisis de estos aspectos se realiza sobre todo en base a una
observacion participante derivada de larga convivencia del equipo del
INDEC con la poblacién campesina del Catatumbo. El estudio de los valores
y de las actitudes es un estudio complejo, que la estadistica no puede cubrir
por si sola. Esta, sin embargo, puede ayudar a la observacion participante
si estd en condicion de tabular respuestas, alternativas (cerradas) a unas
preguntas que obligan al respondiente a ubicarse en un tipo de actitud, o
a expresar valores ficilmente identificables. Por la anterior razén, se han
hecho sondeos de opinién entre un grupo reducido de colonos seleccionados
al azar entre los 216 que formaron el grupo de base del estudio. Dichos
sondeos se hicieron a través de un cuestionario-encuesta que fue dirigido a
un 14% de estos colonos.

En el presente capitulo se dara la estadistica basica que resulté de la
encuesta, y se tratara lo que no es facilmente tabulable en forma descriptiva,
completandolo con el resultado de la observacion directa. La informacion
y las interpretaciones que esta observacion puede proporcionar no seran
consignadas en forma exhaustiva per no alargar el texto del presente
estudio. La renuncia al analisis detallado obliga ademas a no profundizar
en el mismo esquema, es decir, en la l16gica de la presentacion de los puntos
que se estudian. Esta parte, por lo tanto, estd encaminada apenas a aportar
algunos elementos que permiten, sin embargo, completar la vision humana
de la colonizacion del Catatumbo.

5.1. ACTITUD FRENTE A LOS MOTILONES

Se trat6 de averiguar si el colono considera al indio motilon como un
ser inferior, igual o superior al blanco. Las respuestas dan el resultado
siguiente:
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Tabla 5.1. Percepcion de los colonos hacia los Motilones

Son inferiores a los colonos 27.59%
Son iguales a los colonos 62.07%
Son superiores a los colonos 3.44%
Con duda entre inferior e igual 6.90 %

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si se suman los que aparecen con dudas a los que estiman a los indigenas
como inferiores, se tiene que mas de la tercera parte de los colonos de la
region desprecian a los indios motilones y los consideran seres inferiores.
Las razones que dan para ello es que son "poco civilizados", “viven en el
monte", "no trabajan" o "no tienen educacioén". Alguien dijo sencillamente:
"por el hecho de ser indigenas". Prevalece, entre las razones que explican la
actitud de desprecio de esta buena parte de los colonos, la desigualdad de
planos entre el blanco y el indigena por no participar este de algunos valores
de aquel, como el trabajo en funcién de la productividad, la educacién y
los conocimientos, o en una palabra, el grado de “civilizacion" que implica
el dominio técnico de la materia, que es propio del mundo del blanco del
cual el colono se considera participe de derecho, ya que no de hecho, en
las circunstancias del Catatumbo. Pero existe, sin duda en una proporcion
menor, un desprecio por el motilon, en tanto que este sea un indigena. Para
este pequeiio porcentaje de colonos el motilén no es un ser inferior por no
participar todavia del mismo nivel en que se ubica el blanco, sino porque el
motilén es en si mismo un ser inferior, como de otra categoria humana, que
carece seguramente de las caracteristicas de racionalidad. Mientras para
los otros que evalian todavia como inferior al motil6n, el problema es de
distancia entre dos mundos de civilizaciéon que es posible franquear con
el tiempo, para estos hay una ruptura cualitativa, de naturaleza misma,
entre el blanco y el motilon, y esa ruptura no podra sanearse haciendo
participar al motilon de los valores y de las técnicas del blanco. Pese a
que la mayoria absoluta de los colonos considera que el motilén es un
ser igual al blanco, y hasta en un pequefio porcentaje superior a él, nos
hemos detenido en registrar las razones que dio el porcentaje de los que los
consideran inferiores, porque es todavia un alto porcentaje, que refleja una
alta dosis de prejuicio social.

Es posible que a nivel de actitudes “declaradas” haya una tendencia
a respuestas de “sentido comun", respuestas que reflejen una especie de
logica consensual y no suenen excesivas. Para profundizar en el analisis
de la actitud frente al motilon se traté de indagar si el colono viese con
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agrado el matrimonio de una hija suya con un indio motilén. Era previsible
que dejando el plano tedrico y concretando al encuestado en un plano
que lo afecte directamente, como es el caso de la actitud asumida frente a
la posibilidad de introducir a un indio motilén en el ambito de su propia
familia, el colono modificara su reaccion inicial y descubriera una actitud
de fondo que vendria a ser su actitud "real” frente a la "declarada".

En el caso que nos concierne, hay una relativa coincidencia entre la una
y la otra; en otras palabras, también sobre este punto aparece un mismo
porcentaje entre los que declaran a los indios seres inferiores y los que
ven con desagrado un posible matrimonio de su hija con un motilén. Los
porcentajes de respuestas son los siguientes:

Tabla 5.2. Percepcion del colono ante la posibilidad de una unién
matrimonial con un miembro de los motilones

No le agradaria el matrimonio 34.48%
Si le agradaria 48.28%
Lo veria con indiferencia 13.79%

Fuente: Elaboracion propia del autor

Si se suman los que ven con indiferencia el matrimonio y los que lo
ven con agrado, tendriamos el mismo porcentaje de los que declaran a los
indios motilones seres iguales a los blancos. Pero es posible entender que el
grupo de los indiferentes esta constituido por los colonos que declararon
a los indios seres iguales, pero no se atrevieron explicitamente a declararse
complacidos frente a las posibilidades matrimoniales de una hija con un
tal "ser igual". En este sentido, el porcentaje de colonos coherentes con su
actitud "declarada" queda reducido a algo menos de la mitad de todos los
colonos de la region.

Con la misma finalidad anterior, se trat6 de indagar si el colono estaba
dispuesto a entrar en un trato personal y directo con el motilén, por lo
menos para establecer relaciones comerciales en el caso de que se presentara
la ocasion. Frente a las posibilidades de entrar a negociar con los motilones,
el colono, en un 85.71%, contest6 afirmativamente frente a un 14.29% que
lo hizo en forma negativa. El prejuicio frente a la inferioridad del motilon
no impide, por lo visto, a un porcentaje de colonos entrar en contacto
con aquellos para establecer negocios. El prejuicio puede acoplarse con
el egoismo y desembocar en la posibilidad de una explotacion ventajosa.
Paradojicamente alguien de quienes se negaron al trato comercial con el
motilon, adujo como razén la incapacidad del motilon de defender sus
intereses y la posibilidad que él tendria de enganarlo. Pero varios de los que
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aceptaron el trato reconocen explicitamente que los motilones no saben
negociar y que exactamente esto constituye una circunstancia favorable
para el blanco. Pero muchos colonos, hay que reconocerlo, encuentran
incluso sus razones positivas en el motilon como las de ser muy cumplidos,
tener buen caracter y ser buenos amigos.

En resumen, puede afirmarse que alrededor de la mitad de los colonos
tiene una actitud positiva frente a los motilones y no tendria dificultad alguna
para entrar en una mas estrecha interrelacion que favoreceria sin duda la
incorporacion sin trauma del grupo motilon a la llamada “civilizacion".
Pero no es exagerado decir que el otro 50% tiene algunos prejuicios sociales
frente al motilon que se constituirian en dificultades para un programa de
integracion. Incluso, puede afirmarse que por lo menos 1 sobre 3 colonos
tiene tan arraigados sus prejuicios que mantiene vigente una tension capaz
de traducirse en conflicto en determinadas circunstancias.

5.2. ACTITUD FRENTE A LOS HIJOS
5.2.1. Frente al namero de hijos

A la pregunta si desean tener mas hijos, el 41.38% contestd
categoricamente que si y el 58.62% que no. De este 58.62% hay que
sustraer un 17.24% que dio una raz6n de fuerza mayor como la vejez o
la enfermedad de la esposa; asi que solo en realidad el 41.38% no desea
tener mas hijos por una actitud espontanea. Las razones que prevalecen
para ellos son las de haber alcanzado “un numero suficiente de hijos", la
“dificultad de mantenerlos" y la “pobreza”.

En cambio, las razones de una actitud positiva hacia mas hijos son
prevalentemente dos: la voluntad de Dios y la ayuda para el trabajo.
Alguien afirma unicamente “porque si" o "el progreso de la Patria".

Existe por tanto un equilibrio entre la actitud positiva y la negativa
frente a un mayor nimero de hijos. Por un colono que percibe a un nuevo
hijo como una responsabilidad mas, es decir como un " peso" que es dificil
llevar con los precarios recursos de que dispone, hay otro colono que ve en
los hijos no un peso sino una "ayuda". En una zona de colonizaciéon donde
las posibilidades de superacion consisten prevalentemente en el esfuerzo del
colono y su familia para domesticar un drea de tierra baldia, y donde hay
campesinos con una fuerte mentalidad tradicionalista sobre la natalidad,
seria de esperarse incluso un porcentaje mas alto de los que desean tener
mas hijos, si se afiade ademas la circunstancia de que la mayoria de las
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parejas conyugales se encuentran todavia en la fase ascendente de la
parabola de fecundidad.

Seguramente el colono del Catatumbo estd sometido al impacto de los
medios de comunicacién que estan despertando en él actitudes “moderadas”,
que por lo general implican una concepcion lineal del tiempo junto con un
deseo de ascenso social.

En lugar de la mentalidad tradicional y providencialista de la fecundidad,
se va haciendo campo una mentalidad previsiva que logra percibir al hijo
como una responsabilidad que exige gastos y esfuerzo por parte del padre
con miras a adecuarlo para un futuro mejor.

Este futuro es concebido como diferente al presente que viven los padres.
El transistor del colono del Catatumbo coge mas facilmente transmisiones
radiales de la vecina nacion de Venezuela que indudablemente detiene en sus
centros urbanos un alto grado de modernidad. La insercion del hombre en
la modernizacion implica una adecuacion que solo puede lograrse a través
de inversiones costosas en tiempo y capacitacion. El hijo empieza a sentirse
mas como un "peso para el padre " que lo desea ver instalado en mejores
condiciones de vida que las suyas, que como un simple ayuda en el cotidiano
quehacer para sobrevivir. No cabe duda de que un plan de mejoramiento
del nivel de vida para la region, sobre todo una accién eficaz en educacion y
capacitacion traerd con el tiempo un aumento en el deseo de racionalizar el
comportamiento procreativo, y de restringir por lo tanto el nimero de hijos
a los que los padres podran preparar mejor para el futuro.

5.2.2. Frente al sexo de los hijos

Una pregunta del cuestionario estaba dirigida a descubrir el preferencial
aprecio del colono para el sexo masculino o femenino de sus hijos. Se le
pregunté, por lo tanto, si le gustaban mds los hijos varones o las nifias. El
72.41% declaré que ambos indiferentemente: el 24.14% dijo preferir los
hijos varones y solo un 3.44% prefiere las hijas. Posiblemente la pregunta no
surti6 el efecto deseado que era el de descubrir el valor cultural del colono
alrededor del sexo masculino o femenino. Se le pregunté si gustaba mas
de los hijos varones o mujeres. De la razén que dieron para afirmar que
“ambos indiferentemente", aparece que el entrevistado se encontr6 frente a
la necesidad de precisar su preferencia entre los hijos ya habidos, de ambos
sexo0s, y su amor paternal le impidi6 la eleccion. De hecho, aquel 72.41% dio
practicamente una sola razon, la del que “todos son hijos". Sin embargo, en
el grupo minoritario del 27 58 %, una minoria insignificante opt6 por preferir
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las hijas porque “les tienen consideracion los hombres". El resto, que prefirié
a los varones, dio una razon positiva y una negativa. La positiva es que el hijo
varon puede trabajar y ayudar mejor y la negativa, que los hijos varones no
son criticados como las mujeres "o que las hijas son dificiles de controlar ".

En resumen, puede afirmarse que en una relativa modesta proporcion
entre los colonos del Catatumbo todavia existe una valoracion preferencial
para el sexo masculino, por lo que los hijos varones representan para el
trabajo, por un rezago de mentalidad dualista que cubre moralmente
ciertos actos del hombre y no los permite en la mujer. Posiblemente la
proporcion estadistica consignada se modificaria en algo si hubiera existido
posibilidad de formular preguntas mas acertadas acerca, por ejemplo, del
sexo deseado para un nuevo hijo. Y la modificacién, a nuestro juicio, seria
en un aumento del porcentaje de los colonos que declararon preferir a los
hijos varones entre los ya habidos.

5.3. VALORACION Y ACTITUD FRENTE A SU PROPIA ESPOSA
O COMPANERA

El analisis de esta actitud esta relacionado con la anterior, porque
trata de descubrir al aprecio y la valoracion que el hombre tiene para la
mujer que lo acompafa como esposa o compaifiera. Se pregunté si en los
momentos de tomar decisiones que impliquen erogaciones importantes,
sea para gastar o para inversiones, el colono acostumbra a consultar a
la mujer o en cambio toma la decision solo. En un 71.43% los colonos
afirman que consultan con la mujer, pero poco menos de la tercera parte,
el 28.57 declara no hacerlo y las razones de ello merecen ser consignadas:
"ella en eso no se mete”, "yo lo hago solo, ella no pregunta", “no me
gusta pedir permiso", "no se debe dar importancia a ella", "ella no sabe
nada", "ella piensa de otra manera” etc. Las razones anteriores revelan
en el hombre la clasica actitud “machista” que es a la vez causa y efecto
del papel remiso que desempefia la mujer campesina frente al hombre. Sin
embargo, la proporcion de los que no acostumbran a consultar hubiera
podido esperarse mayor conociendo el mundo cultural y la idiosincrasia
del santandereano que es el elemento prevaleciente en la region.

La razén de la alta proporcion de hombres que declaran tomar en
consideracién a opinién de la mujer en las decisiones importantes, debe
buscarse tal vez en las mismas caracteristicas de una zona de colonizacion
que se presentan distintas a las de los sitios de origen. Estos son, por lo
general, pequefnios poblados o veredas donde existe una mayor interrelacion
y tradicion familiar.
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La migracion hacia una tierra nueva donde muy pocos se conocen
previamente, facilita las uniones ilegitimas y un relativo rdpido
desmoronamiento de una unidad familiar para reconstituirse a su vez con
otros miembros. Esto supone en la mujer un cierto grado de “emancipacion”,
es decir, de capacidad decisoria para unirse a un hombre y vivir en el monte,
y para dejarlo si no le conviene seguir a su lado. De ahi que el hombre se
ve obligado a mantener a la mujer en un mismo plano, sobre todo en lo
referente a derogaciones economicas. Una de las razones que aparecen para
justificar el asentimiento del hombre a consultar con la mujer (la actitud
de consulta), es “somos socios” o “es la compafera” o “buenos y malos
negocios para los dos”. Naturalmente aparecen también razones que revelan
un aprecio de las cualidades complementarias que tiene la mujer en asuntos
de esta naturaleza: “me ayuda a pensar", "es bueno saber su parecer” o “dos
cabezas piensan mejor", “ella ayuda a pensar ", etc.

Puede por lo tanto afirmarse, que, pese a unos rasgos de prejuicios,
prevalece en el colono del Catatumbo una actitud mas racional frente a la
mujer, esposa o compaiiera, que a su vez es el resultado de una situacion
algo animica, como es la prevalencia de uniones de hecho facilmente
susceptibles de disolucién por decision unilateral de parte de quien juzga
inconveniente seguir unido en vida marital.

5.4. ACTITUD FRENTE A LA RELIGION

Obviamente no se pretendié analizar, ni mucho menos, lo que podria
entenderse como actitud religiosa, sino apenas algo que se relaciona con la
misma, como seria la posibilidad de una practica cultural. Se pregunté al
colono si estaria dispuesto a concurrir a la iglesia todos los domingos para
asistir a la misa, si tuviera la oportunidad de hacerlo. El 96.55% frente a
tan solo un 3.45% declara que si. La razén que prevalece es sencillamente
la de que "soy catdlico". Varios declaran también que "es un deber" o "por
tradicion", "estaba acostumbrado a ir a misa”, "es creencia", "estamos
ensefados" etc. Otros declaran que “me gusta", o "es bien para los nifios".

La impresion general que se tiene es que el colono tiene un alto sentido
ritualista de la religion mds que una conciencia de lo que implica ser
“religioso", es decir, el compromiso de conformar la vida a la presencia
de Dios y de sus mandatos de orden natural o revelado. La prueba de ello
esta en que entre los colonos es muy alto todavia el grado de agresividad,
mas que de caridad cristiana, la dedicacion al trago, la tendencia a los
matrimonios de hecho con sus secuelas de irresponsabilidad paterna
cuando las uniones se deshacen, etc.
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La tendencia a reducir la religiéon a algunas de sus practicas, no muy
comprometedoras desde el punto de vista del cambio interior, es tipica
de la mayoria de los "catélicos". Para ellos la instalacion en la region
de una iglesia con la correspondiente celebracion periddica de la misa,
satisface en gran parte las exigencias religiosas. Pero en la colonizacion
del Catatumbo existe un fenémeno religioso muy importante, como es
el de los "evangélicos. No es posible dar un dato sobre el porcentaje de
la poblacion que profesa esta religion. Hay veredas que estdn casi en su
totalidad constituidas por evangélicos. Por lo general el colono evangélico
es un hombre comprometido religiosamente y es dificil encontrar entre
ellos el caso de la indiferencia religiosa. Tienen por lo general sitios de
culto que son simples chozas comunes en la region. Sus reuniones son
periddicas y a ellas asiste la totalidad de la comunidad. La base del culto es
la explicacion de la palabra de Dios y el canto comunitario. Hay entre ellos
un fuerte sentido de la responsabilidad familiar, y como caracteristica de
relieve esta la abstencion absoluta de trago y un fuerte sentido de la caridad
fraterna. Hay que anadir ademas que el culto es por lo general dirigido por
un hermano colono, gente de la misma extraccion social, de las mismas
actividades ocupacionales, que ha logrado un alto dominio de la Sagrada
Escritura, y que tiene una gran capacidad de comunicar el mensaje biblico
y de infundir una mistica religiosa en los miembros de la comunidad. El
compromiso vivencial que es facil notar en el colono evangélico ejerce una
fuerza de atraccion y de ejemplo que actia en un sentido proselitista entre
los colonos con alguna sensibilidad religiosa, y que no encuentra quién le
cultive su fe de origen.

5.5. LA INTERRELACION

No cabe duda de que el colono y su familia vive en circunstancias de
aislamiento motivado, por lo general, por la dispersion de las parcelas y la
carencia de sitios de ficil concentracion fuera de los caserios (El Sesenta, La
Pista y La Gabarra), que son por lo general sitios de concentracion ocasional
motivada por la venta de productos la compra de mercado, tareas estas a
cargo prevalentemente del jefe de hogar. A estas circunstancias objetivas
que dificultan las interrelaciones, se afiade la caracteristica psicosocial del
colono y del santandereano. Como se sabe es un hombre de marcadas
caracteristicas individualistas, de alguna seguridad en si mismo, y de gran
coraje frente a las adversidades. El campesino conformista, dificilmente
toma la decision de aventurarse en zonas selvosas que a priori sabe que
carecen de hasta los minimos recursos institucionales y de infraestructuras
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fisicas y sociales que le faciliten sus labores. Es un hombre que cuenta
consigo mismo y cuyo sentido del préjimo se extiende al maximo a la
comunidad familiar que es, entre las comunidades, la mas vinculada al
individuo. A lo anterior hay que afnadir algunas de las caracteristicas
psicosociales y culturales del hombre santandereano en el cual prevalecen
la introversion, el aprecio del valor fisico y el "machismo". Todo lo anterior
hace proveer que la tarea de colonizacion sera fundamentalmente individual
e individualista y que la solidaridad comunitaria serd un logro dificil.

Para el analisis de la actitud de interrelacion no se dispuso de una bateria
de preguntas que cubrieran todos los posibles puntos de analisis. Apenas se
trat6 de averiguar el grado de participacion comunitaria en los organismos
formales, a nivel de base, accesibles al comun de los campesinos, como la
Junta de Acciéon Comunal u otras asociaciones campesinas. Y se indagd
también sobre las razones que prevalecen en establecer el vinculo de
amistad y sobre la costumbre de las visitas familiares.

En cuanto a la participacion en las organizaciones formales, en el
momento del sondeo existia la Junta de Accion Comunal del caserio de El
Sesenta y se empezaban a poner los fundamentos, por parte del INDEC, de
las organizaciones de base a nivel veredal y de la Asociacion Campesina de
Usuarios. El 58.62% de los encuestados declaré no pertenecer a ninguna
organizacion. El resto por lo general ya hacia parte de una Junta de Accion
Comunal (34.48%) y de la Asociacion de Usuarios (6.90%).

No aparecieron siquiera forma incipiente de organizacién alrededor de
algunos intereses particulares, ni recreativos o econémicos. Hoy en dia, sin
embargo, la situacion puede considerarse aceptable, y la mayoria absoluta
de los colonos esta haciendo parte de una organizacion veredal. A través
de una promocion a nivel individual y familiar se ha logrado despertar una
buena solidaridad comunitaria.

Acerca de la costumbre de visitas familiares se pregunté si el colono y
su familia visita a otras familias de colonos y cada cuando. Alrededor del
25% de los colonos no acostumbran a visitar a las otras familias. No se
dieron razones especificas para tal comportamiento: alguien se refirié a la
falta de comunicacion, o sencillamente porque no se considera necesario
hacerlo. Pero el 75% acostumbra a hacer visitas y la razon que aparece mas
clara es la necesidad de "desaburrirse" o de "recibir favores" en caso de
enfermedades, carencias, etc. Solo algunos justifican las visitas para cultivar
la amistad. La frecuencia mayor es alrededor de una vez al mes aun cuando
hay varios que no lo hacen sino una vez al afio. La impresion general es que

271



TOMO 1. Estudio socio-econémico

el colono y su familia no tiene una exigencia psicoldgica de la interrelacion
amistosa. Si en su mayoria acostumbra de vez en cuando visitar a una
familia amiga, es mas por una busqueda de apoyo y respaldo frente a las
adversidades a las cuales no podra enfrentarse completamente solo como
seria el caso de la enfermedad. Se mantiene por lo tanto la amistad, no
por la amistad misma, sino por las ventajas que ella puede proporcionar
al hombre que vive solo con su familia en un pedazo de selva lejana.

En cuanto a las razones que tiene el colono para escoger sus amigos,
en un 86. 20% es por el modo de ser de la persona escogida. El resto
divide sus razones entre la vecindad, el paisanaje o afinidad regional o la
ayuda prestada. No ha sido posible indagar en aquella razén genérica del
"modo de ser” del escogido y por lo tanto es dificil identificar los valores
psicolégicos que motivan la eleccion.

5.6. ACTITUD POLITICA

Se hizo una pregunta genérica acerca de la importancia que tiene para el
colono el acontecimiento de unas elecciones presidenciales. Las respuestas se
dividieron entre los que afirman que tienen importancia y los que niegan toda
importancia a dichas elecciones. Estos tltimos ascienden a un 42.3% frente al
57.7% que reconocen a las elecciones presidenciales una gran significacion. Las
razones que aducen los primeros demuestran una experiencia de desengafio,
una actitud pesimista sobre la utilidad del gobierno: “Es exactamente igual
votar o no votar", "la politica no da de comer", “somos siempre engafiados",
“hay mucha suciedad en la politica", "se nombra otro presidente y no cambia
nada para nosotros", etc. Las razones de lo que reconocen importancia a unas
elecciones presidenciales reflejan un buen grado de conciencia civica, ya que
hablan de que "por un voto se gana", "es necesario el voto ciudadano", "por
ley de ciudadano", “sin gobierno no hay libertad", "se necesita un jefe para la
comunidad" y "es mejor saber a quién se elige". Otros en cambio votan con
menos entusiasmo, como para no dejar de hacer el altimo ensayo, "para ver si
mejora la situacion".

No cabe duda de que el colono carece ya de la tipica mistica partidista
del campesino anterior a la experiencia del Frente Nacional, incluso
en aquellos que ejercen el derecho y la obligacion del voto, y eso es un
buen indicador de un cambio de actitud hacia un sentido mas racional
de la politica. Pero es todavia alto el porcentaje de los que, careciendo
de entusiasmo partidista y desengafiados acerca de los resultados, no
encuentran en el ejercicio del voto utilidad alguna.
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Mas concretamente se pregunt6 si el Estado tal como esta funcionando
lo esta haciendo bien. El 44.8% declara que, si estd funcionando bien,
mientras que el 48,2% declara categéricamente que no, y un 6,9% no
sabe qué decir. Los que afirman que el Estado no esta funcionando bien,
lo acusan de no interesarse por la region, de no arreglar los caminos, de
no crear un puesto de salud por dejar abandonado al campesino, por las
injusticias y la inmoralidad de los funcionarios publicos, por no frenar el
costo de la vida y por los altos impuestos.

Aparece por lo tanto un porcentaje de los que convinieron en la
importancia de las elecciones presidenciales, quienes, sin embargo, enjuician
aqui el funcionamiento del Estado. No cabe duda de que existe en la mitad
de la poblacion del Catatumbo una alta conciencia de su marginalidad que
se acopla implicitamente a un sentido de protesta por las condiciones en que
vive y cuyo mejoramiento considera de incumbencia primordial del Estado.

En resumen, puede afirmarse que entre la poblacion de colonos del
Catatumbo existe una doble actitud frente a la politica; por una parte,
hay quienes tienen una actitud positiva frente a la politica, ya que
consideran importante participar en ella con el voto y se conforman con el
funcionamiento del Estado: otra parte, sensiblemente igual a la primera en
volumen, tiene un sentido agudo de la marginalidad, de la no pertenencia
y de la inutilidad en estas circunstancias de participar directamente en la
politica a través del voto para la eleccion presidencial. Los unos y los otros
son politicamente motivados, en el sentido de que tienen un juicio propio
sobre la politica y no pueden catalogarse entre los indiferentes.

5.7. VALORES SOCIALES

5.7.1 Educacion y economia

Haciendo comparaciones entre la economia y la educacion, se trat6 de
indagar cudl era el valor que prevalecia entre los colonos. Por economia se
entendi6 el hecho de tener plata y por educacion el estudio y la formacion
recibida en las aulas escolares. Se preguntd por lo tanto si el colono considera
que una persona es importante por tener plata, pero sin estudio, o tener
estudio, pero sin plata. El 88,46% opta por la segunda alternativa, es decir
que considera importante a quien ha estudiado incluso si no tiene plata. SOlo
el 7.69% da importancia al dinero y no al estudio, y un 3.85% no puede
decidirse entre una y otra alternativa y considera que es importante en ambos
casos. La gran mayoria de los que dan valor a la educacion expone una serie
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de razones: "el estudio da personalidad", "la plata se acaba", "el estudio
vale mas que todo”, "se vive tranquilo en la vida", "le dan préstamos", "se
defiende mejor y da consejos", "sale adelante", "lo atienden en todas partes",
"es mas inteligente", "da mas facilidades", "el estudio da plata", etc. Como
se ve el valor que se da al estudio es, en buena parte, de tipo utilitarista
en cuanto favorece en la vida social y se traduce a la postre en mayores
recursos. La dicotomia, por lo tanto, entre economia y educacion es en gran
parte mas aparente que real y el dato estadistico engafiaria si se tomara sin el
analisis de las razones. Incluso es posible adivinar en los que aparentemente
declaran mas importante el estudio, que la verdadera importancia se le da
a los recursos econémicos, porque consideran el estudio y la formacién un
instrumento para conseguir aquellos, mas que un bien en si. Pero es facil
entender que existe en la mentalidad del colono una especie de jerarquia
oficial de los valores que coloca a la educacion por encima del dinero.
Por eso cuando le constrifie a declararse por unos valores, opta por el que
oficialmente tiene una categoria superior. Pero el subconsciente le traiciona
de alguna manera y aparece el analisis acucioso que establece que lo que mas
se persigue son otros valores, por mds inferiores que sean: y se persiguen
con tal ahinco que se llega a subordinar los oficialmente superiores a estos.
De ahi que, pese al volumen considerable de los que declaran exteriormente
que es mas importante el hombre estudiado pero pobre que el acaudalado
sin educacion formal, estamos tentados en creer que el "estatus" clave para
su propia ubicacion social y para la ubicacion social de los demas es el valor
econémico y no la educacion. Naturalmente la combinacion de estudio y de
recursos econémicos colocaria definitivamente a un individuo en el mas alto
nivel de prestigio social. Pero cuando la reflexion se dirige a la estratificacion
social entre los colonos mismos donde el nivel educacional es bajo o nulo, el
factor educativo no sélo no aparece como estatus clave si no que no juega
un papel importante en la conformacion del mismo estatus social del colono.

5.7.2. Estratificacion social

La prueba de ella esta en el resultado de una pregunta que trata de
averiguar si el colono percibe la existencia de una estratificacion social en
la region, y como la describe.

A la primera pregunta, sobre si considera que, siendo ellos todos
colonos, algunos tienen mas prestigio que otros, el 76.5% declara que si
frente a un 23.5% que afirma lo contrario. De las razones que se adujeron
para determinar en qué consiste el mayor prestigio de algunos colonos
en relacion con otros, el 70.0% es categéricamente de tipo econémico
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y un 30.0% se distribuye en otras, como la capacidad de liderazgo, la
buena conducta, la disposicion al servicio, y s6lo un 50% encuentra en la
educacion la razon del prestigio.

Todo lo anterior confirma que el valor que mas se estima entre los
colonos es la posesion de bienes economicos. Cuando se precisa al colono a
que identifique el nimero y caracteristicas de los grupos estratificados, por
lo general habla de tres grupos que identifica una vez mas por caracteristicas
economicas. Por lo general, el estrato superior esta constituido por los
"ricos". "con plata", "con buenas fincas", "acomodados”, etc. Un estrato
intermedio constituido por "pobres" "medianamente acomodados; o
"semiacomodados"; y el estrato inferior constituido por "pobres", "muy
pobres", "poco importantes" etc. Este tipo de estratificacién social basado
sobre el "tener" mas que "el ser" es un comienzo de organizacion social en
clases de tipo econémico. En una minoria aparece una estratificacion basada
sobre otros valores que no presentan una logica entre si. Por ejemplo, hay
alguien que se considera ubicado en el estrato de mayor importancia al que
posee plata, pero pone en el estrato inferior a los viejos y por dltimo pone
en el estrato de menor importancia a los que llama "preparados". Viceversa
hay un 7.0% de los que ponen en el estrato mas importante al que tiene
educacion, en segundo lugar, al que tiene haberes, y en ultimo lugar al que
tiene "personalidad". Otro pequefio grupo capta solamente dos estratos
sociales y ubica en el superior a los colonos "acompanados" y el inferior a
los "solos", lo que a la postre viene a significar el valor econémico, ya que
los acompaifiados son colonos con faciles posibilidades de llegar a afirmarse
econoémicamente y los otros casi condenados a no poder surgir.

Se pregunté también si el colono cree que en el futuro puede llegar a
ser mas importante de lo que es ahora. La intencion de la pregunta es de
averiguar si el colono percibe o no la posibilidad de una movilidad vertical
de tipo ascendente, lo que entre otras cosas confirmaria la percepcion que el
colono tiene de la existencia de una estratificacion social. El 92.5% afirma
que si, y solo el 7.5% en pesimista sobre la posibilidad de llegar a ser mas
importante en el futuro.

Las posibilidades de ascenso estan basadas en un 30.0% en la providencia
y la buena suerte, y en un porcentaje parecido, explicitamente sobre el
trabajo. El resto se basa en razones un poco dispersas, varias de las cuales
pueden reducirse al trabajo en el sentido de que especifican mas bien el
resultado del trabajo, como el lograr "tener una buena finca", "hacer plata"
y "progresar". Prevalece por lo tanto en las posibilidades de ascenso social
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el valor econémico, pero es considerable la proporcion de los que fincan sus
esperanzas en la "suerte" y en la "providencia" de Dios, que es una forma de
desconfiar de sus propias personales capacidades para conseguir el éxito que
los vuelva mas importantes. La concepcion providencialista de una tercera
parte de los que aspiran a mejorar su estatus social no puede considerarse
como refiida con el empleo del trabajo y del esfuerzo personal, sino que
indica la inseguridad acerca del éxito de tales esfuerzos por no dominar
factores exodgenos que pueden interferir en el resultado.

El trabajo es considerado por los colonos como el verdadero instrumento
para su superacion social. A la pregunta mas concreta sobre qué cree que
debe hacer un colono para llegar a mejorar su estatus social, el 70.0%
contesta categéricamente que debe trabajar. Muy pocos creen en la ayuda,
en el crédito, en la buena conducta o en el companerismo.

En resumen, es evidente que en la mayoria de los colonos existe la
percepcion de una estratificacion social que es a su vez un comienzo de
organizacion piramidal en clases sociales. El colono da gran valor a los
bienes econ6micos y considera que existe la posibilidad de una movilidad
social ascendente basada sobre el trabajo que permite adquirir bienes, y con
ellos prestigio. Pese a que se le reconoce a la educacion un valor "oficial",
esta no juega papel importante en la constitucion de un estatus social.
El estatus clave es el valor econémico. Debido a la circunstancia de una
colonizacion en proceso de desarrollo, hay una alta estimacion de valores
intermedios como el trabajo que es considerado como el tnico medio al
alcance personal para la consecucion de lo que mas se aprecia que es el
"tener mas", que para el colono es la unica forma de "ser mas".
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