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iBienvenidos!

Un grupo de estudiantes de contaduria publica de la corporacion
universitaria minuto de Dios, que de acuerdo a la experiencia
vivida en su practica profesional con la fundacion ANDI han
querido dejar esta cartilla como herramienta de trabajo para futuros

emprendedores.

""Esperamos sea de gran apoyo esta serie de talleres— practicos
disefiados con el fin de brindarles herramientas juridico-contables

para formacion y manejo de sus emprendimientos. *’




www.Ingenloart.com



Herramienta para emprendedores.

1. Formalizacion empresarial

“La formalizacion debe entenderse mas
que como una obligacion de registro, como
un medio de inclusion economica,
ambiental y social de las empresas en los
mercados, para que estas aumenten sus
indices de productividad, accedan al
sistema financiero y sean sostenibles.”
tomado de
http://www.mincit.gov.co/minindustria/pu
blicaciones/5308/formalizacion_empresari
I

D

Formalizar es la posibilidad de acceder a
nuevas oportunidades, que le permiten
mejorar la productividad del negocio,
control y diagndstico oportuno de la
empresa y posibilidad de contratar con

otras compaiiias.
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Herramienta para emprendedores

N\ 1 costo es el gasto econémico que representa
la fabricacion de un producto o la prestacion

de un servicio. Al determinar el costo de
produccion, se puede establecer el precio de
venta al publico del bien. (el precio al
publico es la suma del costo mas el

beneficio).

1.1 Flementos que componen el costo

*MATERIALES DIRECTOS: es todo lo que conocemos

como materia prima € insumos, necesarios para la

elaboracion del producto.

*MANO DE OBRA DIRECTA: describe a los trabajadores
que estan directamente involucrados en la produccion de

bienes o la prestacion de servicios.

*COSTOS INDIRECTOS DE FABRICACION: son

aquellos que no se pueden atribuir directamente a una

partida concreta dentro del proceso de fabricacion.



1.1 Para que me sirve conocer los costos de mi producto

- Para darle precio de venta al publico acorde.
- Establecer un control administrativo.

- Suministrar informacion para la toma de decisiones.

- Medir la competitividad en el mercado.




iY AHORA A LA PRACTICA!

A continuacion, con plastilina vamos a elaborar todos y cada uno
de los materiales que utilizamos para la elaboracion de un
producto, seguidamente diligenciaremos los siguientes cuadros.

(0STO DE MATERIALES

TOTAL S
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(0STO WANO DE 0BRA

Valor hora por tiempo de creacion del producto.

Debes ingresar los datos en las figuras:

Sueldo: Dias Laborales: O Horas LaboralesA
/Odias:
/Ahoras E Valor por hora
Vr X hora S
60 MIN
tiempo_pecesario para la Minutos 30 MIN
creacion del producto
Costo mano de obra S
a——b
_b-c
X=
C— X a
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Herramienta para emprendedores

3. Estados financeros

Los Estados Financieros son unos tipos de informes
resumidos, que muestran la situacion financiera de la

cempresa.

Los estados financieros muestran la economia del negocio
sus ingresos y la forma como se ha invertido y gastado el
capital.

Los estados financieros han de reflejar una imagen fiel de la
compaiiia.

“El objetivo principal es dar una vision general de la
empresa y que sirva para la toma de decisiones”

ACTiVO PASIVO

Representa a todos los bienes Deuda o compromiso que ha
y derechos por cobrar que adquirido una empresa.
tiene una empresa. ’

El

PATRIMONIO

Representa los aportes de los
propietarios o accionistas, mas
o o los resultados no distribuidos.

Se podria considerar como que:

Activo = Pasivo + Patrimonio

P EMPRENDE
0 FX.com
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3 1 Estados de situacion finandera

Y.. AHORA A LA PRACTICA




DEBE HABER
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3.2 ESTADOS DE RESULTADOS

Presenta informacion referente al desarrollo de la empresa y mide
como genera las utilidades o rentabilidad.

Los elementos principales para dicha medicion son los ingresos y
costos o Gastos.

De igual manera se puede evaluar la gestion administrativa, grado
de responsabilidad para la toma de decisiones.

AYUDAS DIDACTICAS:

ESTADOS FINANCIEROS:

https://www.youtube.com/watch?v=CR8milL.g0SIg

ESTADO DE RESULTADOS:

https://www.youtube.com/watch?v=F XtPmWRImE
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ESTADO DE RESULTADOS

(-) Devoluciones y descuentos

(-) Costo de ventas

(-) Gastos operacionales de venta

(-) Gastos operacionales de administracion

(+) Ingresos no operacionales

(-) gastos no operacionales

(-) Impuesto de renta y complementarios

(-) Reservas




NOTAS:




