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Descripcion



Evidencias sobre emprendimientos familiares en la categoria bisuteria en la ciudad de
Bogotd, dan cuenta de la aplicacion de conceptos tales como; inversion, organizacion,
ganancias y reinversion. Empresas que acuden a canales de venta directa por medio de
tiendas y paginas web, ademas de hacer uso de las redes sociales para interactuar con los
clientes. El presente emprendimiento se fundamenta en la viabilidad financiera de
“Merodeo Pomposo”, con objetivo de brindar una posibilidad de ingresos adicionales a
mujeres entre 18 y 35 afios. Se realiz6 una investigacién de mercado en la localidad de
Engativa en la ciudad de Bogot4 Colombia, los resultados evidencian las preferencias del
grupo objetivo, y la inversion de activos fijos necesarios para dar inicio a la produccion,

generando una utilidad del 40%, y permitiendo alcanzar el punto de equilibrio en un afio.
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Contenidos

Bogotd como capital es una ciudad que, “concentra 40% de las empresas de la
industria creativas del pais” (Dinero, 2018, p. 13). Permitiendo la expansion de la
economia y como resultado la oportunidad de crear empresa de producir emprendimiento
y que los procesos de creatividad sean explorados.

“Para los emprendedores y empresarios interesados en buscar acceso a capital
inteligente, la Camara, que cumple 140 afios como aliada de los empresarios, ofrece un
portafolio de servicios a la medida del sector productivo, que incluye etapas de
diagndstico de sus necesidades y acompafiamiento personalizado a través de formacion,
asesoria y contacto para negocios” (Camara de Comercio de Bogota, 2018, p. 11).

En este sentido, se hace necesario establecer los posibles riesgos que se van a
presentar durante el desarrollo del emprendimiento, y resaltar una caracteristica clave del
emprendedor.

Las personas con un ‘locus’ de control interno alto piensan que ellos son capaces

de controlar los resultados, por lo que dedicaran mas esfuerzo y persistencia hacia

los resultados deseados, lo que, a su vez, deberia ayudar a iniciar una aventura

empresarial y a mantenerla exitosamente (EDEM, 2014, p. 10).

Lo anterior, establece unos criterios de compromiso y creatividad para el actual
emprendimiento; teniendo en cuenta que, el producto es coman en el mercado y tiene un
cliente especifico. Lo anterior, genera que la publicidad, creacion e impacto ambiental,

deben ir de la mano con la innovacion para el éxito del negocio.

Conclusiones
El primer afio de operacion la empresa tiene una rentabilidad en Tasa de Interés

de Retorno de 60,87% tenido en cuenta que los aretes hechos de madera se costean de

manera estandar, lo que permite que el costo por unidad sea menor en una produccion por



volumen. Desde el primer afio Merodeo Pomposo genera una utilidad de $6.201.074. Se
establece un precio de $3000 aretes madera, $4000 aretes acero, $5.000 aretes dobles,
estando un 40% en promedio por debajo de la competencia, permitiendo una ganancia
por cada producto del 50%. La capacidad de la empresa se fortalece en la mano de obra,
generando pardmetros minimos de produccion diaria.

De acuerdo a la investigacion de mercados, se establece el perfil del comprador
asi: Lucia es una mujer que tiene 25 afios, usa aretes a diario, le gustan mas los aretes que
otros accesorios de bisuteria porque la hacen sentirse bella y le fascinan los aretes de
madera reutilizada porque es un material resistente, duradero, y se siente responsable
contribuyendo a la proteccion del medio ambiente; adicionalmente, le encanta comprar
este tipo de accesorios por Instagram.

En relacion con la parte corporativa, se cuenta definen dos areas (administracién
y produccién), se contara con una persona a cargo del manejo de recursos, supervision y
control, y dos operarias encargadas de la produccion. En el area financiera y comercial se
contratard un mensajero encargado de la distribucion del producto, cuando se necesite
presentar impuestos o realizar procesos contables se pagard un contador. La forma de
contratacion del personal serd por obra o labor. Es necesario realizar mejoras en la
sefializacion de los espacios. La compafiia se creard como una S.A. aplicando a los
requisitos ante la Camara de Comercio correspondientes al régimen comun. El producto
€S No es una creacion nueva; por lo cual, no se patenta. Sin embargo, se hace necesario
realizar el registro de la marca Merodeo Pomposo.

La inversion inicial es de 13 millones aproximadamente, donde mas del 70% es
aportado por los socios, esta inversion corresponde a activos fijos, el restante se asigna a
software de disefio y fotografia, los costos para la primera produccion, y el personal. La

proyeccion de ventas se hace progresiva cada mes en 20 articulos. Los costos y gastos



fijos del primer afio ascienden a $65.630.082, con unas ventas promedio de $72.740.000
anules, la empresa llega a su punto de equilibrio en el primer afio con una venta minima
de $5.200.000 promedio mes, las ventas en el primer afio generan un margen de ganancia

superior a 6 millones de pesos.



