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1.0 RESUMEN

El propdsito de esta sistematizacion, es dar a conocer las experiencias adquiridas desde la
practica profesional en la creacion de un proyecto productivo CONTRULLANOS que se
constituye como una empresa dedicada al disefio arquitectdnico, estructural y construccién
de obras, con el proposito de utilizar las mejores técnicas y materiales, teniendo como
objetivo principal la venta y comercializacion del producto de marca propia llamado
REVESTICOL, bajo los pardmetros del Centro Progresa Emprendimiento, Practicas

Profesionales y Empleabilidad (EPE).

Dicho lo anterior, esta sistematizacion busca describir el proceso para llevar acabo el
desarrollo de un proyecto productivo de emprendimiento, con impacto en el area de la
construccion de obras civiles, asi mismo realizar un andlisis de como se encuentra el sector
de la construccion en Colombia y como el proyecto es viable sostenible y econémicamente
factible, teniendo en cuenta el planteamiento del problema, basado en las necesidades del
mercado actual, gestionando este proyecto en los municipios de La Mesa, Mesitas del
Colegio, Apulo y Anapoima.

En sintesis, la sistematizacion se realiza en base a lo logrado durante la préactica profesional,
la cual permiti6 generar conocimientos para planear, dirigir, controlar y evaluar, la creacion
de una empresa de construccion, ademas de la produccidn y comercializacion de un producto

con impacto en la en costos en remodelacion y acabados.

Palabras Clave: Sistematizacion, Ingenieria Civil, Revesticol, emprendimiento, Plan de

Negocios, Practica Profesional.
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1.1 ABSTRACT

The purpose of this systematization is to make known the experiences acquired from
professional practice in the creation of a CONTRULLANQOS productive project that is
constituted as a company dedicated to the architectural, structural design and construction of
works, with the purpose of using the best techniques and materials, having as main objective
the sale and commercialization of the own brand product called REVESTICOL, under the
parameters of the Center Progress Entrepreneurship, Professional Practices and
Employability (EPE).

That said, this systematization seeks to describe the process to carry out the development of a
productive project of entrepreneurship, with impact in the area of construction of civil works,
likewise perform an analysis of how is the construction sector in Colombia and how the
project is viable sustainable and economically feasible, taking into account the approach of
the problem, based on the needs of the current market, managing this project in the
municipalities of La Mesa, Mestas del Colegio, Paulo and Anapoima.

In short, the systematization is based on what was achieved during the professional practice,
which allowed generating knowledge to plan, direct, control and evaluate, the creation of a
construction company, as well as the production and commercialization of a product with

impact on the in costs in remodeling and finishes.

Keywords: Systematization, Civil Engineering, Revesticol, entrepreneurship, Business Plan,

Professional Practice.
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2.0 INTRODUCCION
Este documento plasma la experiencia y pormenores en la creacion y realizacion de una

empresa y un plan de mercadeo de una constructora “CONSTRULLANOS” que ofrezca
variedad de productos para la construccion con uno de los productos estrella como es
REVESTICOL, ademas de ofrecer servicios Interventoria, Gestion de proyectos,
Rehabilitacion de edificaciones y Reformas Integrales, la empresa se dedica a la construccién
de obras civiles del sector privado.

El mercado de la empresa CONTRULLANOS es el sector del Alto Magdalena teniendo en
cuenta municipios tales como La Mesa, Anapoima, Apulo y Mesitas del Colegio, en los
cuales no hay una oferta de una constructora regional, que ofrezca sus servicios de Asesoria
en procesos de construccién y brindar productos para mejorar el proceso de construccién y

teniendo las normas técnicas establecidas con la regulacién vigente.

Ademas, vale la pena resaltar que la idea de negocio de la creacion de una constructora como
“CONSTRULLANOS” nace de la necesidad de construir una empresa para de construccion
que cubra las necesidades de ese sector en el alto magdalena, como una empresa regional,

con precios competitivos y con alta calidad en su servicio y sus productos para el sector.

El objetivo central de este documento es describir las experiencias de un estudiante de
ingenieria civil y el proceso para la creacion de una empresa y un Plan de Mercadeo para la
Constructora “CONSTRULLANOS” Como base se toma en cuenta los antecedentes de
sucesos representativos en el area de la construcciédn en el sector del alto magdalena,
utilizando la encuesta como herramienta fundamental en la adquisicion de informacion

primaria.
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3.0 ANTECEDENTES Y MARCO REFERENCIAL

3.1 Marco Contextual.

3.1.2 Creacion de Empresas en Colombia

La Creacion de una empresa supone un reto en la actualidad en cualquier parte del mundo,
dichas creacion no solo requiere de una idea de negocio que permita generar ingresos si no
elementos adicionales, segin Juan David Castafio, Vicepresidente de fortalecimiento
empresarial de la Camara de Comercio de Bogota ““ Lo importante es tener un buen proceso
de ideacion y creacién, en ello se involucra la identificacion de la necesidad de un cliente
potencial, la forma como se va a ensefiar la oferta de servicio o producto, poder prototipar

esa idea de servicio y finalmente, pensar como lanzarse al agua” (Castafio, 2018).

Asi mismo se deben analizar todos los aspectos para crear una empresa en cualquier sector,
pero es muy importante tener en cuenta que el fundamento de la creacion de una empresa
supone disponer de unos recursos econémicos que permitan que la empresa pueda
mantenerse en su etapa de concepcion y madurez, ademas no solo es el musculo econémico
lo que se necesita, si no llevar a cabo un proceso que permita establecer una estructura que

sea solida de tal manera que no fracase con el tiempo por falta de planificacion.

La planificacion, es lo mas importante a la hora de llevar a cabo una idea de negocio, esto
para evitar un fracaso prematuro, en Colombia “el 70% de las compaiias “mueren” en sus
primeros 5 afios de operacion y solamente el 5% se mantienen por mas de 20 afios” (El
Tiempo, 2019), en complemento “Segun un estudio publicado por la Confederacion

Colombiana de Camaras de Comercio —Confecamaras-, en el 2016, sobre supervivencia

13
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empresarial, las empresas creadas después del primer afio sobrevivieron el 78.3%, al tercer
afio el 61% y llegando a los cinco afos el 42.9%, concluyendo que cerca del 40% de las

empresas continuan activas tras cinco afios de su creacion” (EL Heraldo, 2017) Una de las
razones de esta muerte prematura de empresas, es la misma falta de proyeccion y medicién

de los resultados esperados, en cuanto al sostenimiento de los costos fijos de la empresa.

En contraste con lo anterior, muchas de las empresas emergentes tienen una planificacion,
pero se estructura de manera parcializada lo que hace que genera vacios en la informacion,
“90% cuenta con asesorias externas fragmentadas y conceptos no alineados en los &mbitos
laboral, tributaria y contable, asi como en ocasiones desarticulaciones entre sus areas” (El

Tiempo, 2019).

Por consiguiente, la estructuracion de una idea de negocio no centralizada para la creacion de
una empresa, supone un fracaso inevitable ante la no articulacion de elementos de
planificacién de manera conjunta, que hace gque todos elementos sean considerados y vayan

alineados a una sola estrategia y objetivos.

Dicho lo anterior, se debe tener unas consideraciones transcendentales en la estructuracion de
una empresa, asegura Juan Carlos Parra, director de Dr. Marketing y experto en estrategias
“la estrategia, un plan de mercadeo y comunicar asertivamente el negocio, es lo primero que
se debe tener claro una pyme para no dar pasos en falso” es asi que un Plan de mercadeo bien

estructurado es pieza angular del éxito de una empresa.

Por otra parte, no todo es negativo a la hora de crear empresas, en Colombia la creacion de
empresas esta en aumento “durante 2018 se crearon 328.237 unidades productivas en todo
Colombia. Dicha cifra, en comparacion con las 325.527 registradas en 2017 genero un

14
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crecimiento de 0,8% en el registro de nuevas compaiiias.” De acuerdo a lo anterior, es uno
de los aspectos positivos del mercado colombiano que se encuentra en crecimiento

econdmico sostenido.

Este crecimiento se ha dado gracias a las politicas implementadas por el gobierno “El
Ministerio de Desarrollo Econémico se ha comprometido con la elaboracion de estrategias
que permitan asignar los recursos con mayor eficacia y aprovechar al méximo las
oportunidades que ofrecen las economia de mercado y los cambios en el entorno econémico,
busca estimular al sector privado fomentando esencialmente la inversion privada en
actividades empresariales, mediante la minimizacion de obstaculos institucionales que
dificulten la creacion de empresas y su posterior incursion en los mercados.” (El Tiempo,
2001) segun esto el gobierno ha estado comprometido desde el afio 2001 en el crecimiento de
emprendimiento y en el fortalecimiento del sector privado con miradas de ser un pais

productivo.

En consecuencia a las politicas implementadas, hoy en dia el sector privado es el
dinamizador de la economia “En Colombia, de acuerdo con cifras del Ministerio de
Comercio Industria y Turismo, las Pymes representan mas del 95 por ciento de las empresas
nacionales, generando mas del 35 por ciento de la produccién y cerca del 65 por ciento del
empleo en Colombia.” (Portafolio, 2016) por lo tanto, la creacion de empresas tiene un
marco positivo, que teniendo en cuenta una buena idea, planificacion, plan de mercado y
estrategias adecuadas, con el apoyo de politicas gubernamentales para el impulso de las

empresas emergentes, supone el éxito en un mercado competitivo
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3.1.2 Emprendimiento

3.1.3 Emprendimiento en Colombia y creacion de empresas

Los emprendimientos en Colombia han tomado fuerza en los ultimos afios en donde las
Universidades, Colegios e Institutos de educacion media y superior , han mantenido el
mismo discurso en donde la creacion de empresas es el futuro para un crecimiento
econdémico colectivo y global, segun la revista Forbes “Los paises, tanto desarrollados como
en vias de desarrollo estan abordando el emprendimiento como una alternativa a la
incertidumbre laboral de nuestra época y a la necesidad de creacion de riqueza de la
poblacion, especialmente en el caso de los jovenes.” (Forbes, 2014) segun esto los
emprendimientos se estan transformando a nivel mundial en pro de la generacion de ingresos
para los jovenes que son mas creativos capaces de crear necesidades a cosas no existentes en
el mercado.

Esta nueva tendencia de emprendimiento, que fundamentan inicialmente desde los siglos
XIX e inclusive en la revolucion industrial, en donde las grandes ideas empezaron a darle un
nuevo rumbo a las economias mundiales, la creacion de la méaquina de vapor, el teléfono, el
avion, la bombilla de luz, El automdvil, La locomotora eléctrica y muchos més, funcionan
en la actualidad adecuados a las nuevas tecnologias y cambios segun las necesidades del
mercado y fueron emprendimientos que no solo necesitaron de una buena idea, si no de una
planificacion, la utilizacion de recursos(monetarios y humanos) y una capacidad enorme para
poder distribuir todo lo fabricado, esto supone también el conocimiento para mantener una
empresa a lo largo del tiempo y que dichos emprendimientos prevalezcan hoy como los

conocemos, Ford, Chevrolet, Renault, Siemens, Samsung, Panasonic, Coca- Cola, Bayer,
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Nokia, General Electric y muchas mas hacen parte de las empresas que iniciaron con una
idea y hoy son empresas que mueven las economias mundiales con representacion en cientos
de paises. Las empresas anteriores.

Por otra parte, las ideas anteriores requerian de “tener grandes cantidades de recursos
(monetarios, humanos, tecnoldgicos, etc.); mientras otras caracteristicas del emprendedor del
siglo XXI se hacen evidentes: emprender es méas practica que ciencia y para emprender es
necesario tener una gran pasion” (Forbes, 2014) esto nos lleva que emprender es el hecho de
accionar sin tener muchos recursos y que con recursos escasos se logre generar ingresos en
pro del crecimiento de los mismos.

Debido a que se volvié tendencia mundial la creacion de emprendimientos por parte de la
nueva generacion de jovenes, que ya por las condiciones del mercado actual, no esperan
durar toda una vida trabajando para una empresa de 8:00 am a 5:00 pm, su idea va mas alla
de generar sus propios ingresos siendo sus propios jefes y duefios de sus compafiias.

Esta tendencia de creacién y crear emprendimientos segun la revista Forbes carece de
elementos basicos para que los emprendimientos tengan éxito” La mayoria de los nuevos
emprendimientos a nivel mundial, no se inician a raiz de un descubrimiento tecnolégico, no
poseen un plan de negocios disefiado ni estructurado no despegan tras un anélisis detallado
del mercado, en la mayoria de los casos se fondean de préstamos personales” (Forbes, 2014)
Es por esto que dichos emprendimientos deben tener un conocimiento técnico y teorico, con
el fin de que estos puedan perdurar en el tiempo con una planeacion, organizacion y un
control que les permita reducir la brecha entre el conocimiento y la improvisacion o el

instinto.
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Con el fin de reducir esta improvisacion, muchas instituciones de educacion media y superior
se han empefiado en incluir en todos sus planes de estudio sin excluir la carrera el
emprendimiento con un contenido metodoldgico que permita que tengan una estructura que
al montar una idea de negocio en esos modelos, se pronostique si la idea tiene sustento o no
cudles seran las necesidades de capital entre otros muchos factores que se deben analizar a la

hora de realizar la estructura de los emprendimientos.

En Colombia, también estamos en la tendencia de la creacién de los emprendimientos, pero
seguimos con la misma tendencia a nivel internacional, carecemos de informacion técnica y
tedrica que permita que los emprendimientos tengan un buen fin, segun el diario el
espectador “Aunque cada afio se crean méas de 300.000 empresas en el pais, solo el 30 %
sobrevive después de cinco afios. Los costos excesivos, las limitaciones financieras y los
problemas competitivos son algunos de los factores que mas ponen en riesgo su
supervivencia.” (Vega Barbosa, Juan Camilo; El Espectador, 2019) es por ello importante
que los emprendedores tengan conocimiento previo para tener estrategias para contrarrestar
dichas situaciones micro y macroecondémicas que se presentan en un mercado competitivo.
Para el mercado Colombia generar emprendimientos es una cosa comun, pero el
sostenimiento de las mismas es lo dificil de “las 328.000 unidades productivas que nacieron
en 2018 (segun Confecamaras), solo 98.000 seguirian operando en el 2023. Por esta razon,
una parte central de la politica de emprendimiento deberia ser garantizar la supervivencia de
estos proyectos” seglin esto la supervivencia se volvio mas importante que la creacion de las
mismas es por ellas importante que la estrategia de los gobiernos sea incentivar este tipo de

iniciativas con politicas para que los emprendedores tengan el conocimiento necesario para
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que sus emprendimientos no sean un fracaso con el paso de los tiempos, si no caso contrario

sean ideas con un crecimiento progresivo y sostenido.

3.1.4 Sector de la construccion

En el mercado actual en Colombia “el sector es caracterizada por ciclos comerciales y
constructivos méas amplios, como lo explica la presidente de Camacol, hara que el
crecimiento del valor agregado del sector se vaya recuperando lentamente. La proyeccién
para el PIB de edificaciones se espera tenga un aumento de 1,3% en 2018, inferior al
proyectado a comienzos de afio, debido a que aun falta un resurgimiento de la demanda.”
(Dinero, 2018)

De acuerdo a lo anterior el sector presenta un movimiento de crecimiento constante y tiene
una participacion importante en PIB bruto nacional.

Se hace necesario que las empresas que deseen entrar a un mercado tan competitivo como es
el de la construccion y al mismo tiempo tan tradicionalista, deben emprender nuevos
sistemas de innovacién que permitan resolver las necesidades de los proponentes de
proyectos civiles, en los cuales se hace inverosimil que las empresas de construccion brinden
no solo el disefio, el presupuesto, la ejecucion, etc. Sino que el cliente entienda que puede
contar con un sistema de construccion y de acabados igual, independiente de la magnitud del
proyecto, puede ser desde una edificacion sencilla hasta un mega proyecto, y sobre todo que
el costo a la hora de construir es un tema vital para cualquier proyecto de obra civil.

Como se menciond en la introduccidn, las cifras oficiales sefialan que durante los ultimos
afios la industria, la construccion, el comercio y los servicios de transporte se han

consolidado como los sectores dinamicos que mas aportan al crecimiento.
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Actualmente el sector presenta un crecimiento importante, a pesar del des aceleramiento del
sector, segun el diario el espectador, La economia colombiana se expandio 2,7 % a ritmo
lento en el tercer trimestre de 2018 frente a la dindmica que venia mostrando en los dos
primeros trimestres de este afio, jalonada por industria, comercio, suministro de energia y

construccion.

Ademas, vale la pena resaltar, que la construccion no solo es uno de los sectores mas
importantes

Si no que mayor empleo generan, segun el empleo.com el sector de la construccion genera
2.000.000 Millones de empleos “De acuerdo con la Camara Colombiana de la Construccion,
Camacol, en Colombia "el sector de la construccion genera actualmente inversiones anuales
por 77 billones de pesos, aporta 46 billones de pesos a la economia, demanda insumos por 34
billones de pesos anualmente y, junto con las actividades inmobiliarias, genera 1.8 millones

de empleos”. (EI Empleo, 2018)

Por otra parte, el sector estd compuesto por la mayor parte con constructoras pymes” El 80%
de las sociedades del sector de construccion de edificaciones esta catalogado como pequefias
y medianas empresas. Asi lo muestra el mas reciente informe realizado por el Grupo de
Estudios Econdémicos y Financieros de la Superintendencia de Sociedades” (Dinero, 2014)
Teniendo en cuenta lo anterior el sector el desarrollo de constructoras pyme se encuentra en
su punto de ascenso, lo cual es benéfico para los clientes y consumidores del sector que
tienen una amplia oferta con el fin de acceder a los diferentes servicios y productos de dicho

sector.
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El mercado de la construccion sorprende cada dia con la utilizacién de nuevos elementos
tecnoldgicos que facilitan y ademas brindan grandes beneficios a los diferentes proyectos
ingenieriles, agregado a lo anterior se encuentra una gran cantidad de productos que buscan

remplazar o mejorar los materiales tradicionales.

Es por lo anterior que CONSTRULLANOS DE COLOMBIA, ofrece los servicios de disefio,
planificacidn, costos y demas items de un proyecto, pero ademas y como caracteristica
fundamental, CONSTRULLANOS DE COLOMBIA en su afan por beneficiar a sus clientes
ofrece productos nuevos con altos estandares de calidad, de facil aplicabilidad que ofrecen el
mismo servicio en sus proyectos constructivos, y con la caracteristica fundamental que
ofrecen bajos costos que favorecen sus ideas, ademas en el tema estructural minimizan
cargas que es algo completamente indispensable en nuestros sistemas y por ultimo pero no
menos importante ofrece excelentes acabados que le permitiran a sus obras dar ese toque de
distincion que merecen todos los proyectos civiles independiente de su envergadura.

El Revesticol que es el producto que ofrece CONSTRULLANOS DE COLOMBIA, es una
idea que surge a partir de la necesidad de disminuir costos, disminuir cargas y ademas
ofrecer a las personas la posibilidad que sus ideas de construccién puedan contar con los
acabados de: pintura, estuco, etc. Que son determinantes a la hora de finalizar sus obras.
Basicamente Revesticol ofrece al cliente reemplazar el mortero para muro tradicional,

ofreciendo todas las cualidades o caracteristicas especiales que posee.
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3.1.5 Productos para la construccion

En cuanto a los materiales de construccion, los ingenieros siempre buscan mejorar y ser
innovadores en cuanto a los materiales segun el periddico el Colombiano “Crear nuevos
materiales de construccion que eviten la explotacion minera de calizas a gran escala y que
permitan la construccion de proyectos amigables con el medioambiente es una de las
preocupaciones de los arquitectos e ingenieros contemporaneos y los profesionales locales no

son la excepcion.” (Colombiano, 2019)

Segun esto, los arquitectos e ingenieros deben estar a la vanguardia a lo que puede ayudar a
mejorar los costos de los mismo, en Colombia “tiene una de las industrias de materiales de
construccion mas completas de la region. Puede suministrar el 99% de los productos que
requiere cualquier proyecto, un indice que explica por qué es uno de los proveedores por

excelencia de América Latina. (EI Colombiano, 2012)

En consecuencia, es una industria muy grande y fructifera que se mantiene a pesar de los
cambios en el mercado, en el cual “Satisfacer la exigente demanda interna elevo la
competitividad de las empresas, asi como la innovacion y el valor agregado de sus productos
que llegan a méas de 80 mercados. Es un sector que incremento en 4% sus exportaciones en los

ultimos diez anos siendo Antioquia el primer exportador.” (EI Colombiano, 2012)

Segun el diario el colombiano, “Colombia estd en capacidad de responder a las tendencias
mundiales que exigen productos amigables con el medioambiente, sostenibles y eficiente” (El

Colombiano, 2012)
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4.1 Definir el emprendimiento

Para iniciar es importante definir que es emprendimiento dentro de diferentes enfoques y de
acuerdo a las necesidades del mercado en el cual se desarrolla, segin OBS Bushines chol de
Barcelona, plantea las siguientes definiciones de las mismas teniendo en cuenta el contexto
en el que se desarrolla, lo que es el emprendimiento como tal, ser un emprendedor y que es
emprender de la siguiente manera:

Emprender significa utilizar la creatividad y aplicar ideas innovadoras para marcar la
diferencia en la comunidad al abordar una necesidad o crear un negocio con conciencia
social.

e El espiritu empresarial es una forma de pensar que ensalza la colaboracion, la toma
de riesgos y la activacion. Primero, hay que ser capaz de colaborar de manera
productiva aprovechando las fortalezas y debilidades dentro de un equipo. Los
empresarios deben poder abrazar la innovacion, lo que, a veces, implica riesgos. Por
altimo, el espiritu empresarial requiere de la activacion, que convertira los
pensamientos e ideas en realidad.

e Emprender significa identificar un problema que afecta a uno mismo o a otras
personas y pensar en distintas formas de resolverlo.

e El espiritu empresarial es una forma de vida, una manera revolucionaria de mejorar el
pensamiento critico. También significa el futuro. Para ser un empresario, debe
mantenerse el control sobre la propia vida, asi como todo lo que la rodea.
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e Quién sabe qué es emprendimiento no duda en afirmar que equivale a encontrar y
aprovechar las oportunidades ocultas a los demés para obtener resultados positivos.

e El espiritu empresarial ayuda a las personas a crear y desarrollar ideas que pueden ser
la base de la innovacion y que podrian llevarlas al éxito.

e Ser emprendedor significa ser capaz de hacer lo que apasiona a uno sin miedo a
fallar.

e El espiritu empresarial equivale a la libertad intelectual y la capacidad de ser
autosuficiente. (OBS Bussines School, 2019)

De acuerdo a lo anterior se define como un conjunto de ideas, oportunidades,

capacidades y conocimientos, que permiten generar riquezas con habilidades que llevan

los pensamientos a realizada des de acuerdo a la pasion del emprendedor.

4.2 Lineamientos de Emprendimiento.

La creacién de proyectos productivos y/o , en la Corporacion Universitaria Minuto de
Dios(UNIMINUTO), se encuentra dentro del marco de todos los planes de Estudio de las
carreras de profesionales en el pais, dentro del componente Minuto de Dios, el cual consiste
en “Fortalecer en el estudiante sus competencias en desarrollo humano y responsabilidad
social, requeridas para que se forme como un profesional, y como ciudadano, altamente
competente, éticamente responsable y lider de procesos de transformacion social”
(UNIMINUTO, 2015). En consecuencia, desarrollar proyectos de emprendimiento va
alineado a desarrollar competencias humanas y de responsabilidad social, que son acordes al
enfoque del proyecto de emprendimiento desarrollado, que va acorde a la responsabilidad

con el medio ambiente y la conservacion del planeta.
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4.4 Plan de estudio de emprendimiento

El plan de estudios de emprendimiento, de los Ingenieros Civiles de la UNIMINUTO tiene el
siguiente contenido mitologico el cual permite a los estudiantes plantease la idea de convivir
un proyecto productivo y/o emprendimiento:

Generalidades

El curso de emprendimiento es un espacio académico transversal del componente Minuto de
Dios, que se desarrolla a lo largo del semestre de forma Bimodal. El curso de
emprendimiento ofrece a los estudiantes las herramientas necesarias para generar ideas
innovadoras que le permite analizar e interpretar el entorno, evaluar y proponer mejoras y
variaciones e implementarlas, respecto a las situaciones reales encontradas; en este sentido,
se consideran como campo de accidn cuatro (4) tipos o modalidades de emprendimiento:
productivo, laboral, social, industrias creativas y culturales, rural, base tecnoldgica,
asociativo.

La Unidad Académica de Emprendimiento es la encargada de la formacion y fortalecimiento
del espiritu emprendedor, la generacion de ideas y el acompafiamiento en la generacion de
proyectos de los(as) estudiantes de UNIMINUTO, asi como el conocimiento de nuevas
metodologias innovadoras que pueden aplicar en el desarrollo de sus proyectos.

El estudiante podra participar de manera presencial y virtual en actividades como talleres,
exposiciones individuales y grupales, videos interactivos entre otros en plataforma virtual, y
en las clases presenciales la aplicacion de las diferentes metodologias aprendidas,
presentando un proyecto final (estructura de la idea) sobre su proyecto de vida profesional a

largo plazo, donde evidencie el aprendizaje del curso.
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4.5 Justificacion

El emprendimiento es un término Gltimamente muy utilizado en todo el mundo. Aunque el
emprendimiento siempre ha estado presente a lo largo de la historia de la humanidad, pues es
inherente a ésta, en las ultimas décadas, este concepto se ha vuelto de suma importancia, ante
la necesidad de superar los constantes y crecientes problemas econdmicos. La palabra
emprendimiento proviene del francés entrepernar (pionero), y se refiere a la capacidad de
una persona para hacer un esfuerzo adicional por alcanzar una meta u objetivo, siendo
utilizada también para referirse a la persona que iniciaba una nueva empresa o proyecto,
término que después fue aplicado a empresarios que fueron innovadores o agregaban valor a
un producto o proceso ya existente. En conclusion, emprendimiento es aquella actitud y
aptitud de la persona que le permite emprender nuevos retos, nuevos proyectos; es lo que le
permite avanzar un paso mas, ir mas alla de donde ya ha llegado. Es lo que hace que una
persona esté insatisfecha con lo que es y lo que ha logrado, y como consecuencia de ello,
quiera alcanzar mayores logros.

En el &mbito de la formacion académica los estudiantes y/o profesionales interesados en
emprender necesitan de una serie de competencias propicias para su desarrollo

profesional, pero es importante tener encuenta que hoy en dia la competitividad profesional
cada vez es mas exigente, motivo por el cual y pensando en lo que el mercado esta
necesitando se ha disefiado un contenido tematico, que pretende direccionar el
emprendimiento como la oportunidad para identificar necesidades y generar de nuevas

oportunidades e ideas de negocio para convertirlas en realidad.
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4.6 Elementos de contenidos tedricos/ Practicos

Dentro de la generacion de informacion para la aplicacion de las ideas conforme a la
metodologia de la UNIMINUTO se encuentra el Modelo Canvas como herramienta

presentacion de ideas.

4.7 Modelo Canvas:

“Alexander Osterwalder es un tedrico de los negocios, nacido en suiza. El origen del modelo
canvas se encuentra en su tesis doctoral de gestidn de sistemas de informacion que llevaba el
titulo “Modelo ontoldgico de negocios”, que luego bajo el formato de libro se convertiria en
el test sellar mundial conocido como “Generacion de modelos de negocio”. Actualmente
Osterwalder es un famoso conferencista.” (Movistar, 2018)

El Modelo segun destino negocios son:

Los clientes: Para plasmar una idea de negocio, con el modelo canvas, se debe comenzar por
sefialar con claridad quiénes seran los clientes del futuro negocio que se esta proyectando.
La propuesta de valor: Se debe sefialar qué cosa nueva o innovadora va ofrecer tu futura
empresa, en queé se diferencia de las empresas que ya estan operando en el mercado. El valor
de una empresa tiene que ver también con determinar qué problema del cliente va solucionar
tu producto. En este mddulo del modelo canvas se explica qué es el producto.

Canales de distribucion: En esta etapa vas a determinar como vas hacer que el cliente
conozca tu producto, qué estrategias publicitarias vas utilizar, como te vas a comunicar con
los clientes. También tiene que ver con sefialar de qué forma vas a distribuir en el mercado

tus productos, como va llegar el producto a las manos de tus clientes.
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Relacion con los clientes: Tiene que ver con la forma como vas a tener comunicacion con
cada uno de los segmentos de clientes con los que va contar tu negocio. Por ejemplo, si vas a
ofrecer asistencia técnica a tus clientes, vas a desarrollar comunidades de clientes, entre
otros.

Ingresos de la empresa: En este modulo del modelo canvas vamos a ver los precios y las
ganancias que va generar la futura empresa, las formas de pago, suscripciones, entre otros.
Recursos: Qué es lo que vamos a necesitar para que la empresa funcione y cuénto dinero.
Actividades: Describimos el proceso de produccion y de venta.

Socios: Quiénes te van ayudar a desarrollar tu negocio y cudl va ser su aporte.

Costos: Aqui se describe de manera pormenorizada cuanto va costar el funcionamiento

de la empresa, asi como el precio de tus productos. (Movistar, 2018)

De acuerdo a lo anterior la implementacion de un modelo canvas en los proyectos de
emprendimiento plantean la base metodolégica de la asignatura de emprendimiento, la cual
fue el principio de nuestro proyecto de emprendimiento con una experiencia de fortalecer y
ratifica o descarta las ideas de proyectos de emprendimiento de acuerdo al analisis de cada
uno de los puntos del modelo.

Para finalizar, el primer paso para los inicios del emprendimiento, dentro del contenido
metodoldgico es la asignatura de emprendimiento para cualquier carrera, esta estructura nos
lleva al siguiente paso para la fundamentacion de un proyecto de emprendimiento, el cual es
la realizar de las practicas de emprendimiento, en las cuales se dividen en tres, Practica 1,2y
3 en donde la realizacion de estas practicas nos llevan a desarrollar un emprendimiento

productivo de acuerdo a la estructura de Fondo emprender.
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4.8 Fondo emprender

El Fondo Emprender es un fondo de capital semilla creado por el Gobierno Nacional en el
articulo 40 de la Ley 789 del 27 de diciembre de 2002: “por la cual se dictan normas para
apoyar el empleo y ampliar la proteccion social y se modifican algunos articulos del Cédigo
Sustantivo de Trabajo”.

Es asi como el Fondo Emprender se constituyé como una cuenta independiente y especial
adscrita al Servicio Nacional de Aprendizaje, SENA, el cual serd administrado por esta
entidad y cuyo objeto exclusivo sera financiar iniciativas empresariales que provengan y
sean desarrolladas por aprendices o asociaciones entre aprendices, practicantes universitarios
o profesionales que su formacion se esté desarrollando o se haya desarrollado en
instituciones que para los efectos legales, sean reconocidas por el Estado de conformidad con
las Leyes 30 de 1992 y 115 de 1994 y demas que las complementen, modifiquen o adicionen.
El Fondo Emprender se rige por el Derecho privado, y su presupuesto esta conformado por el
80% de la monetizacion de la cuota de aprendizaje de que trata el articulo 34 de la Ley 789
de 2002, asi como por los aportes del presupuesto general de la nacion, recursos financieros
de organismos de cooperacion nacional e internacional, recursos financieros de la banca
multilateral, recursos financieros de organismos internacionales, recursos financieros de
fondos de pensiones y cesantias y recursos de fondos de inversion publicos y privados.
Realizar los proyectos de emprendimiento conforme a los contenidos de fondo emprender
supone el hecho de poder estructura un proyecto que pueda ser financiado por el gobierno, de
acuerdo a esto, la metodologia de la UNIMINUTO nos lleva a que los contenido de la

asignatura de emprendimiento y los contenidos de las précticas en el mismo campo sean con
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los mismas condiciones exigidas por fondo emprender y que esto permita que los proyectos
tengan capital de trabajo con el fin de que sean llevados a buen fin y tengan un buen musculo

financiero.

4.9 Contenidos de fondo emprender
El Contenido de Fondo emprender se encuentra en detalle en los ANEXOS. EI cuél es el

contenido mitoldgico completo de buenas préacticas formulacion de fondo emprender. Gun lo
anterior, los contenidos de fondo emprender, nos permiten tener una estructura clara y tener
en cuenta todos los aspectos necesarios para concebir un proyecto de emprendimiento
teniendo en cuenta todos los aspectos que permiten analizar la viabilidad de los mismos,
estos se desarrollan durante las 3 practicas profesionales en emprendimiento que se
gestionaran y seran la base fundamental de los contenidos metodologicos en los que se

desarrolla el proyecto el cual se basa esta sistematizacion

5.0 MARCO LEGAL

5.1 Leyes que amparan la creacion de empresas en Colombia

e Ley 1780 del 2 de mayo de 2016
"Por medio de la cual se promueve el empleo y el emprendimiento juvenil, se generan
medidas para superar barreras de acceso al mercado de trabajo y se dictan otras
disposiciones."

o Ley 1429 de 29 de diciembre de 2010
"Por la cual se expide la ley de formalizacion y generacion de empleo”

e Ley 905 del 2 de agosto de 2004
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"Por medio de la cual se modifica la Ley 590 de 2000 sobre promocion del desarrollo de la
micro, pequefia y mediana empresa colombiana y se dictan otras disposiciones."

e Ley 590 del 10 de julio de 2000
"Por la cual se dictan disposiciones para promover el desarrollo de las micro, pequefias y
medianas empresa".

e Decreto 1875 del 17 de noviembre de 2017
"Por el cual se adiciona un Capitulo al Titulo 2 de la Parte 2 del Libro 2, se crea la Ventanilla
Unica Empresarial -VUE: y se adiciona un paragrafo al Articulo 2.2.2.38.6.4 del Decreto
1074 de 2015, Decreto Unico Reglamentario del Sector Comercio, Industria y Turismo".

e Decreto 489 del 14 de marzo de 2013
"Por el cual se reglamenta el otorgamiento de Garantias, ofreciendo un descuento en el valor
de las comisiones, dirigidas a empresas creadas por jévenes menores de 28 afios".

e Decreto 2706 del 27 de diciembre de 2012
Por el cual se reglamenta la Ley 1314 de 2009 sobre el marco técnico normativo de

informacién financiera para las microempresas.

5.2 Aspectos para la constitucion de una empresa en Colombia

La creacion de una empresa supone realizar ciertos tramites Jaricos y tributarias, con el fin
de formalizar la actividad a realizar por parte de la empresa. Para ello se deben tener en
cuenta los siguientes aspectos, de acuerdo a la informacion de la Camara de Comercio de
Bogota:

e Formulario de Registro Unico Tributario (RUT) se debe diligenciar como persona

Juridica (Adjunto) se radica en la Dian
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e Formulario del Registro Unico Empresarial (RUES) especificando la actividad de
acuerdo a las recomendaciones que se encuentran hay (Adjunto) se radica en la
camara y comercio

e Minuta de constitucién de la empresa

e Después de tener estos dos documentos sumados a la Cédula de ciudadania del
representante legal.

Posterior a estos documentos radicados en camara y comercio, sale el registro mercantil, el
cual es conocido como la camara y comercio normalmente.

e Luego si quieren entrar a licitar con el gobierno se requiere que se registren en el
Registro Unico de Proponentes

e Deben verificar que el nombre del establecimiento de comercio no esté en uso (al
verificar comerciamos hay muchas ya deben agregarle algo al nombre para hacerlo
diferente http://versionanterior.rues.org.co/RUES_Web/Consulta

e Deben tener muy clara la actividad econémica

"sociedad tendra como objeto principal, la comercializacion de muebles y electrodomésticos
para el hogar" dicha actividad debe estar dentro de las actividades econémicas registradas en
el siguiente link http://linea.ccb.org.co/descripcionciiu/

Con esos documentos inicialmente pueden empezar con la actividad econémica,

posterior a esto, deben legalizar los documentos para la sede de ventas de la compafiia

en donde deben registrar en la Ciudad sede.
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6.0 PLANEACION Y METODOLOGIA

La planificacion y la metodologia de la concepcion del proyecto se realiza conforme a la
metodologia propuesta por fondo emprender e implementado por Centro Progresa, en las
practicas profesionales 1,2y 3 en donde se ha desarrollado el proyecto, de acuerdo a los
contenidos anteriormente mencionados se fundamento un proyecto de emprendimiento con
la metodologia anteriormente expuesta con todos los puntos de la metodologia de centro

progresa, en donde se adoptaron los siguientes puntos dentro del documento

Tabla 1 Contenidos Fondo Emprender

1.0 Justificacion 20.0 Plan de Compras

2 0 Analisis del Sector 21.0 Tabla de consumos por unidad

3.0 Anélisis del Mercado 22.0 Costos de produccion

4.0 Anélisis de la Competencia 23.0 Infraestructura

5.0 Estrategias de Mercadeo 24.0 Parametros técnicos especiales
25.0 Modulo Organizacion

6.0 Concepto del Producto

7.0 Estrategia de Distribucion 25.1 Andlisis DOFA

8.0 Estrategias de precios 25.2 Organismos de Apoyo

9.0 Estrategias de precios 26.0 Estructura organizacional

27.0 Aspectos Legales

10.0 Estrategia de promocion

11.0 Estrategias de Comunicacion 28.0 Costos administrativos

12.0 Estrategias de Servicios 28.1 Gastos de personal

13.0 Presupuesto de la Mezcla de 28.2 Gastos de puesta en Marcha
mercadeo

14.0 Estrategias de aprovisionamiento 28.3 Gastos Administrativos anuales
15.0 Proyeccién de Ventas 29.0 Modulo de Finanzas

16.0 Alimentacion de tablas de

proyeccion de ventas

17.0 Justificacion de las Ventas

19.0 Operacion

Fuente: Centro Progresa
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7.0 FORMULACION DEL PROBLEMA DE APRENDIZAJE

¢Como Implementar el modelo de fondo emprender para la creacion de una empresa de

fabricacion de un producto para la construccion?

8.0 IDENTIFICACION DE ACTORES INVOLUCRADOS

Tabla 2 Actor Involucrados

ACTOR PERFIL Y/O CARACTERISTICAS

Jose Daniel Llanos Estudiante de Ingenieria Civil

Centro Progresa Unidad de gestién académica-administrativa transversal que
se articula con todos los programas académicos de
UNIMINUTO para la orientacion, gestion del conocimiento
y prestacion de los servicios de emprendimiento, practicas

profesionales y empleabilidad.

Docente de Emprendimiento Docente de Emprendimiento, tutor de la gestion de la

practica de emprendimiento y la creacién del proyecto

Comunidad del Alto Magdalena | Poblacion en donde se desarrolla el proyecto

Corporacién universitaria Minuto

de Dios

Fuente: Elaboracién Propia
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9.0 VARIABLES, INDICADORES, HERRAMIENTAS E INSTRUMENTO.
Investigacion de mercado

Realizar de encuesta

Formato de encuesta

Tabulacion de encuesta

Microsoft Office (Word, Excel)

Pruebas de laboratorio

Las pruebas de laboratorio se realizan directamente al producto de Revesticol
e Prueba de resistencia

e Prueba de Compresion
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10. MATRIZ DE PLANEACION

10.1 Diagrama de GANT

lustracion 1 Diagrama de GANT
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Marco Tedrico

Marco Legal

Ejes Estratégicos
Planeacion y
metodologia
(Proceso de

sistematizacion vy
investigacion)

Formulacion  del
problema de
Aprendizaje

Identificacion  de
actores
Involucrados

Estructuras del
modelo de
reconstruccion

Matriz de
Planeacion

Modelo de
Divulgacion

Reconstruccién de
Experiencia

Momentos
Histéricos de la
Experiencia

Conclusiones

Redaccion

documento final

Fuente: Elaboracion Propia
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Tabla 3 Tabla de recursos
10.2 Tabla de recursos
Aportes

RUBROS

Efectivo Especie

Personal 2.000.000 2.000.000
2. Eguipos 3017000 3. 000 T
3. Software 300.000 S300.000
4. Materiales e insumos 500.000 500.000
5.  Salidas de campo 1.000.000 1.000.000
6. Servicios Tecnicos 1.000.000 1.000.000
7. Capaciacion T.500.000 1.500.000

&. Difusion de resultados: correspondencia para

activacion de redes, eventos 300.000 300.000
9. Propiedad intelectual v patentes 30.000.000 30.000.000
10. Otros: 5.000.000 5.000.000

Fuente: Elaboracién Propia
11.0 MODELO DE DIVULGACION DE LA EXPERIENCIA
El modelo de divulgacion, se basa en la creacion del plan de mercadeo y definir el producto con
un prototipo, REVESTICOL, realizando las pruebas de laboratorio pertinentes, pero para llegar a
ese punto se debid estructurar el proyecto productivo conforme a los lineamientos de centro

progresa, lo que corresponde a la reconstruccion de la experiencia.
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12.0 RECONSTRUCCION DE LA EXPERIENCIA

12.1 JUSTIFICACION

CONSTRULLANOS DE COLOMBIA, ofrece los servicios de servicios Interventoria, Gestion
de proyectos, Rehabilitacion de edificaciones y Reformas Integrales, la empresa se dedica a la
construccién de obras civiles del sector privado, pero ademas y como caracteristica fundamental
en su afan por beneficiar a sus clientes ofrece productos nuevos con altos estandares de calidad,
de facil aplicabilidad que ofrecen el mismo servicio en sus proyectos constructivos, y con la
caracteristica fundamental que ofrecen bajos costos que favorecen sus ideas, ademas en el tema
estructural minimizan cargas.

En el mercado actual en Colombia “el sector es caracterizada por ciclos comerciales y
constructivos mas amplios, como lo explica la presidente de Camacol, hara que el crecimiento
del valor agregado del sector se vaya recuperando lentamente. La proyeccion para el PIB de
edificaciones se espera tenga un aumento de 1,3% en 2018, inferior al proyectado a comienzos
de ano, debido a que atn falta un resurgimiento de la demanda.” (Dinero, 2018)

De acuerdo a lo anterior el sector presenta un movimiento de crecimiento constante y tiene una

participacion importante en PIB bruto nacional.

Se hace necesario que las empresas que deseen entrar a un mercado tan competitivo como es el
de la construccion y al mismo tiempo tan tradicionalista, deben emprender nuevos sistemas de
innovacion que permitan resolver las necesidades de los proponentes de proyectos civiles, en los

cuales se hace inverosimil que las empresas de construccion brinden no solo el disefio, el
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presupuesto, la ejecucion, etc. Sino que el cliente entienda que puede contar con un sistema de
construccién y de acabados igual, independiente de la magnitud del proyecto, puede ser desde
una edificacion sencilla hasta un mega proyecto, y sobre todo que el costo a la hora de construir

es un tema vital para cualquier proyecto de obra civil.

Es por lo anterior que CONSTRULLANOS DE COLOMBIA, ofrece los servicios de disefio,
planificacién, costos y demas items de un proyecto, pero ademas y como caracteristica
fundamental, CONSTRULLANOS DE COLOMBIA en su afan por beneficiar a sus clientes
ofrece productos nuevos con altos estandares de calidad, de facil aplicabilidad que ofrecen el
mMismo Servicio en sus proyectos constructivos, y con la caracteristica fundamental que ofrecen
bajos costos que favorecen sus ideas, ademas en el tema estructural minimizan cargas que es algo
completamente indispensable en nuestros sistemas y por ultimo pero no menos importante ofrece
excelentes acabados que le permitiran a sus obras dar ese toque de distincion que merecen todos
los proyectos civiles independiente de su envergadura.

El Revesticol que es el producto que ofrece CONSTRULLANOS DE COLOMBIA, es una idea
que surge a partir de la necesidad de disminuir costos, disminuir cargas y ademas ofrecer a las
personas la posibilidad que sus ideas de construccion puedan contar con los acabados de: pintura,
estuco, etc. Que son determinantes a la hora de finalizar sus obras. Basicamente Revesticol
ofrece al cliente reemplazar el mortero para muro tradicional, ofreciendo todas las cualidades o

caracteristicas especiales que posee.

39



UNIMINUTO
Corporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de Calidad al aicance de todos

12.2 ANALISIS DEL SECTOR

Como se menciono en la introduccion, las cifras oficiales sefialan que durante los Ultimos afios la
industria, la construccién, el comercio y los servicios de transporte se han consolidado como los

sectores dindmicos que mas aportan al crecimiento.

Actualmente el sector presenta un crecimiento importante, a pesar del des aceleramiento del
sector, segun el diario el espectador, La economia colombiana se expandié 2,7 % a ritmo lento
en el tercer trimestre de 2018 frente a la dinamica que venia mostrando en los dos primeros

trimestres de este afo, jalonada por industria, comercio, suministro de energia y construccion.

Ademas, vale la pena resaltar, que la construccidn no solo es uno de los sectores mas importantes
Si no que mayor empleo generan, segun el empleo.com el sector de la construccion genera
2.000.000 Millones de empleos “De acuerdo con la Cadmara Colombiana de la Construccion,
Camacol, en Colombia "el sector de la construccion genera actualmente inversiones anuales por
77 billones de pesos, aporta 46 billones de pesos a la economia, demanda insumos por 34
billones de pesos anualmente y, junto con las actividades inmobiliarias, genera 1.8 millones de

empleos”. (EI Empleo, 2018)

Por otra parte, el sector estd compuesto por la mayor parte con constructoras pymes” El 80% de
las sociedades del sector de construccion de edificaciones esta catalogado como pequefias y
medianas empresas. Asi lo muestra el mas reciente informe realizado por el Grupo de Estudios

Econdmicos y Financieros de la Superintendencia de Sociedades” (Dinero, 2014)
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Teniendo en cuenta lo anterior el sector el desarrollo de constructoras pyme se encuentra en su
punto de ascenso, lo cual es benéfico para los clientes y consumidores del sector que tienen una

amplia oferta con el fin de acceder a los diferentes servicios y productos de dicho sector.

El mercado de la construccion sorprende cada dia con la utilizacion de nuevos elementos
tecnoldgicos que facilitan y ademas brindan grandes beneficios a los diferentes proyectos
ingenieriles, agregado a lo anterior se encuentra una gran cantidad de productos que buscan
remplazar o mejorar los materiales tradicionales.

Anadlisis de los Factores Politicos

La region del Tequendama, ha sido favorecida en cuanto a temas tan graves como la violencia
que aquejan otras regiones, ya que los niveles por muertes violentas son muy bajas.

En cuanto a la corrupcién que azota a Colombia, la region también ha sido salpicada, en especial
en las administraciones gubernamentales que, al parecer, favorecen los diferentes proyectos

dependiendo de los beneficios que estos les ofrezcan.

Analisis de los Factores Econdmicos

La regién del Tequendama es un lugar favorecido por su clima su ubicacion geografica, por sus
paisajes y su tranquilidad, es por ello que es apetecible para las personas de las ciudades invertir
en esta region, los municipios que conforman la region del Tequendama son lugares turisticos,
por consiguiente, el turismo es la base de la economia en la region, pero este turismo esta
acomparfiado de la necesidad de ofertar a los propios y visitantes alternativas de inversion en

vivienda.
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Analisis de los Factores Socio — cultural

En cuanto a la situacion socio cultural se puede decir que la region del Tequendama cuenta con
numerosas fiestas representadas en cada uno de sus municipios, ademéas de innumerables eventos
que invitan a propios y a visitantes alternativas de entretenimiento, sin dejar a un lado los
eventos deportivos en diferentes disciplinas. Acercando aun mas lazos de amistad entre

diferentes regiones que asisten a todos estos eventos y espectaculos.

Analisis de los Factores Tecnoldgicos

La tecnologia hace parte indiscutible de una sociedad que busca el desarrollo, y por supuesto la
region del Tequendama no es la excepcion. Aunque falta mucho por mejorar e innovar en cuanto
a este aspecto se ha visto reflejado en los diferentes establecimientos educativos la necesidad por
fomentar en los jovenes y por qué no adultos de la regidn ese interés por la tecnologia y la
manera en que esta puede beneficiar a una comunidad, a pesar de contar con los elementos
especiales para desarrollar de manera concreta ideas de emprendimiento por tecnologia, si se ve
como la comunidad ha ido buscando apoyo en empresas estatales o privadas para aumentar el
potencial de emprendimiento en su gente. La region del Tequendama es una regién en via de

desarrollo constante.

Analisis de los Factores Ecologicos y Medios Ambientales.

La region del Tequendama se encuentra rodeada de hermosos paisajes, una gran diversidad de
flora y fauna, que se encuentra al alcance de todos, pero es por esta misma razén y que gracias a

los programas implementados por el gobierno nacional y por qué no decirlo de algunas

42



UNIMINUTO
sitaria Minuto de Dios

Corporacion Univer: Minuto de Dio:

administraciones locales, se ha buscado generar conciencia ciudadana para el manejo de basuras
y conservacion de los ecosistemas. Si bien la regidn del Tequendama es un sector turistico esto
genera mayor control para el cuidado de las especies de animales y plantas que se tiene el placer
de disfrutar. Los proyectos de construccion tienen que ser conscientes del nivel de impacto que
puede generar estos a la hora de fomentar desarrollo, pero es cuando se puede contar con
entidades como la CAR, la secretaria de turismo de los municipios y con la misma poblacion en

general para contrarrestar y estar atentos a cualquier hecho que vulneré el ecosistema.

12.3 MERCADO

Actualmente el mercado de las constructoras en el sector del alto magdalena, se encuentran grandes
empresas competidoras las cuales son las empresas méas representativas del mercado como
AMARILO, MARVAL, CONSTRUCTORA COLPATRIA, las cuales dependiendo el tipo de
proyecto, solo ofrecer servicios de apartamentos o casas terminadas en obra gris, a lo cual es la
oportunidad de la empresa CONSTRULLANOS, la cual brinda el respaldo de una compafiia para
el acabado de los mismo si no también ofrece materiales para minimizar costos, tengan mayor

rendimiento y mejore visualmente los acabados.

El servicio y los productos de CONSTRULLANOS esta dirigido a personas de estratos 2,3,4 y 5
que deseen realizar algun proceso de remodelacion de sus viviendas o ademas de realizar servicios
de construccion y asesorias en construccion, ademas, vale la pena resaltar que se cuenta con un
producto para mejorar los acabados y minimicen costos en el proceso de estucar y o empafietar.

Es importante que este proyecto sirva adicionalmente a la formalizacion del trabajo realizado por
personas naturales, las cuales no brindan un respaldo firme, en referencia a las garantias que puede

ofrecer una firma constructora dedicada a prestar dicho servicio.
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Pero las empresas de construccion solo se dedican a ofrecer servicios de calidad a la hora de
construir y solo con la idea de suministrar los productos que se requieren, pero que tal si una
empresa de construccion ademas de brindar buenos servicios de construccion, analisis de costos
y asesorias, también pudiera entregar a los clientes la oportunidad de conocer productos nuevos
que ofrezcan a sus proyectos minimizar costos, mayor rendimiento y excelentes acabados. Ese es
el principio de CONSTRULLANQOS DE COLOMBIA, que ademas de ofrecer excelentes
servicios también producir materiales o productos que entren a competir al mercado con los ya
conocidos.

En la regidn del Tequendama son muchos y de diversa indole los proyectos de construccion, en
la mayoria residencial-vacacional, ya que la region es apetecida por las personas de la ciudad de
Bogot4, Ibagué, etc. Para el descanso muchos son personas que quieren disfrutar de su pension y
otras personas que desean tener espacios para compartir en familia de unas vacaciones o
simplemente para alejarse del trajin cotidiano que ofrecen el trabajo y la ciudad; y todos ellos
desean que sus suefios de tener ese lugar de descanso sean econdmicos y ademas dentro de un

cronograma corto.

La empresa como factor principal realiza asesorias en construccién y procesos de construccion

en cuanto a acabados y ofrecera un producto como REVESTICOL, el cual sirve para realizar

procesos de pafiete de muros y estuco.
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Tabla 4 Perfil de los clientes

Perfil de los clientes:

los clientes potenciales son todas aquellas personas naturales o juridicas que deseen
invertir en la regién al momento de pensar en un proyecto de vivienda.

Son personas que buscan economia, tranquilidad, buenos trabajos y por supuesto la garantia
de que pueden contar con trabajo donde han invertido gran parte de su dinero y que lo
destinaron para contar con un sitio para su descanso y ocio. Nuestros clientes son personas
que después de trabajar toda una vida, desean encontrar un sitio agradable y apacible para

recoger la cosecha de todos esos afios

Segmento:

- Todas las personas o familias que vivan entre La Mesa, Mesitas del Colegio,
Anapoima y Apulo
- Losestratos sonde 3,4,5Yy 6.

- El familiar en general es de promedio de edad entre 40-65 Afios

7.2 Ubicacién de clientes:

La Mesa: 31.350 habitantes
Mesitas del Colegio: 21.835 habitantes
Anapoima: 13.312

Apulo: 7.812
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Teniendo en cuenta lo anterior nuestro Target objetivo serd una poblacidn en conjuntd que

represente el 10% del total de habitantes con una segmentacion demografica

7.3 Necesidades:

Nace de la necesidad de prestar servicios formalizados en procesos de construccion en la
region del alto magdalena, en cuanto a procesos de construccion y procesos de acabados
de proyectos de vivienda, dichos acabados regularmente son realizados por maestros de
obra sin ninguna garantia y no cuenta con un respaldo de una compafiia constructora,
ademas sin contar que al momento de realizar pafiete o revestimiento los costos por gastos
de material, hacen que el precio final para los acabados sea mas alto, para lo cual hay una
solucion para acabados de mayor calidad y con un margen de precio competente para el
mercado local

Fuente: Elaboracion propia
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SEGMENTACION
GEOGRAFICA

SEGMENTACION
DEMOGRAFICA

SEGMENTACION
PSICOGRAFICAS

BENEFICIOS DEL
SERVICIO

llustracion 2 Segmentacion

¢ Al analizar esta segmentacion, nos contextualizamos en el desarrollo de las ciudades de cundinamarca, con esto podemos apreciar un N\
crecimiento de la zona que rodea a las zonas urbanas, con un despoblamiento de las zonas rurales tales como:

ela Mesa

* Anapoima
¢ Apulo

« Mesitas del Colegio )

*Esta segmentacion habla de la estadistica que describe a una poblacién, entre las caracteristicas demograficas mas conocidas )
figuran la: edad, el sexo, la distribucién del ingreso, la escolaridad, la ocupacién para nuestro caso:

eDe 25 afos en adelante
eHombres / Mujeres
eEscolaridad Bachilleres, profesionales )

eContratistas de Obras Civiles

*En Cundinamarca existe un nuevo sistema de ciudadanos reclutados para labores de mano de obra manera informal que no
gozan de todos los macos laboristas de ley.

eGirardotefios que no cuentas con conocimiento en leyes (Financieras, Tibutarias y Contables)

*Ofrecerle a los compradores una laternativa de ahorro entre para el revestimiento de paredes y obra blanca.

ePrestar servicios alineados con los estanderes de obras civiles en Colombia

*Optimizar las actividades que gestionan los contratistas de obras civiles

eGarantizarle a los contratista de obra calidad, eficiencia y eficacia en los servicios prestado por la empresa Construllanos

Fuente Elaboracion Propia
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Tabla 5 COMPETENCIA OBRAS CIVILES
COMPETENCIA OBRAS CIVILES
Descripcion TOTAL, Muriingenieros | Constructora Construcciones
URBESAS Benavides cruz forerodfsas
Localizacién Anapoima La Mesa Mesitas Apulo
Productos y | Consultoria, SERVICIOS Construccion, Actividades de
Servicios Disefio y Disefio, promocion y arquitectura,
ejecucion de gerencia e venta de construccién y
obra interventorias | viviendas e disefio
Gestion y en; Obras Construccion de
gerencia de civiles, obras de | gbras civiles e
proyectos infraestructura | Urbanizacion,
e Interventoria |y obras promocion y
e Presupuestos | hidraulicas. a... | venta de
. terrenos e
Rehabilitacion Alquiler de
de edificaciones equipo para
e Asesoria en construccion
adquisicion de
terrenos
e Reformas
integrales
e Estudios de
factibilidad
e Proyectos de
vivienda
Precios Liberta de | Liberta de Liberta de Liberta de
Precio por | Precio por Precio por Precio por
calidad y calid_ad y calio_lad y calio_lad y
cantidad cantidad cantidad cantidad
Logistica Bogota y | La Mesa y Alto | Mesitas y Alto | Apulo
Distribucion Anapoima del Tequendama | de Tequendama
sedes.

Fuente: Elaboracion propia
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12.4 Anélisis de Competencia

En la region del Tequendama las empresas dedicadas a la construccion de obras civiles son
varias y bastante considerables teniendo en cuenta que la region urbanisticamente hablando no es
muy extensa. Algunas de estas constructoras tienen sus oficinas en los diferentes municipios de
la region del Tequendama y otras en la ciudad de Bogota.

Las que tiene sus oficinas en los municipios que conforman la regién, un pequefio porcentaje son
oriundos de este territorio, hablamos de aproximadamente un 20% y el resto de empresas con las
oficinas ubicadas en los sitios de los mismos proyectos que se estan desarrollando, estableciendo
salas de ventas y de negocios. Pero ninguna de estas empresas ofrece productos propios para sus
clientes, solo se basan en diferentes sistemas constructivos, pero de disefios tradicionales. Por
tanto, construllanos ofrece lo que ofrecen las demas, pero adicional y esto y de manera
significativa se les ofrece a los clientes la posibilidad de buenos acabados en sus proyectos y
sobre todo rendimiento (cronograma de actividades), por supuesto bajo costo sin disminuir la

calidad, respetando siempre la NSR 2010.
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Tabla 6 Concepto de Negocio componente innovador

12.5 Concepto de Negocio — Componente Innovador

Variable

Descripcion de la innovacion

Concepto del negocio

Empresa dedicada al disefio y la construccion de proyectos de
obra civil urbanistica. Con la creacién de productos innovadores
para el desarrollo de items como el revoque o pafiete, al ser
reemplazados por EL REVISTICOL

Producto o servicio

CONSTRULLANOS DE COLOMBIA ofrece como empresa y
a diferencia de las otras localizadas en la region del
Tequendama no solo un excelente servicio en todo lo
relacionado al disefio y construccion de obras urbanisticas, sino
que ademas ofrece un producto nuevo como el Revesticol para
ser utilizado en lugar del pafiete tradicional.

Proceso

La oferta de disefio y construccidn se ha logrado gracias a la
capacidad académica adquirida durante varios afios
preparandome para una vida laborar competente, en programas
técnicos, tecnologicos y profesionales sumados a la experiencia
de mas de dias afios en la rama de la construccion.

El producto REVESTICOL es un producto al cual se ha ido
realizando diversos estudios de dureza, durabilidad y resistencia
en muros internos y externos. Ademas de ya estar siendo
utilizado en municipios como la mesa, Anapoima la gran via 'y
tena. Con excelentes resultados. Y gran satisfaccion de los
clientes.

Se continuara realizando diferentes procesos para hallar el
mayor beneficio del REVESTICOL.

Fuente: Elaboracion Propia
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12.6 INVESTIGACION DE MERCADOS

La investigacion de mercados nos permitira establecer alternativas para tomar decisiones en cuanto
el desarrollo del producto y el mejor canal para desarrollar los productos y servicios de la empresa,
y tener las mejoras estrategias para llegar al mercado objetivo y ayudar a establecer

comportamientos de consumo.
Metodologia
Publico Investigado:

e Adultos entre 25 y 70 afios
¢ Nivel Socioeconémico: sin Relevancia

e Habitantes de la Ciudad de Apulo, Anapoima, la Mesa y Mesitas
Técnica de recoleccion de Datos: Cuestionario
Tamafio de la Muestra

Determinacion del modelo estadistico para el calculo de la muestra Para establecer el nimero de
encuestas a realizar se utilizo el siguiente modelo estadistico, siendo este el mas adecuado para
determinar el tamafio de la muestra para poblaciones finitas cuando se estiman proporciones

B NZ%Zpq
~(N—-1)e? +272pq

n
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Donde:

N= Tamarfio de muestra

he= Porcentaje de error estimado

p= Probabilidad de éxito

q= Probabilidad de fracaso Tabla de célculos
pP=905

g=p-10,5 E 5% Z 1,96

Tabla de calculos

p=90,5

g=p-10,5

E 5% Z1,96

Nivel de confianza 95%, que corresponde a un valor Z de 1,96

Tamafio de la muestra: 383

SEGMENTO:
- Caracteristicas demogréaficas: - Edad: - 40-65- afios. -

Género: Hombres y mujeres.

Ingresos: Mayores a $2.500.000

Educacion: Graduados (as) Profesionales e independientes

Ocupacion: Empleado (a) - Pensionados

- Caracteristicas psicogréaficas

Nivel Socio Econ6mico:2-3-4 - .5
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mEso'Ello de Vida: Tranquilo
Actitudes: Optimista, reflexivo, responsable y solidario.
Caracteristicas Geogréficas:
Pais: Colombia

Ciudades: Mesitas del Colegio, La Mesa, Anapoima y Apulo

Poblacion: 73.812

- Densidad: Urbana — Rural
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12.7 ENCUESTA

El objetivo de la presente encuesta es identificar las preferencias a la hora de realizar remodelaciones a la
vivienda y proyectos de vivienda de los habitantes de la ciudad de APULO, LA MESA, ANAPOIMA Y
MESITAS. como parte de un proyecto de emprendimiento.
1. (Al momento de pensar en invertir en un proyecto habitacional, cual es su preferencia?
¢Casa ___ Apartamento ___ Otro ___ Cual?
2. ¢Ala hora de realizar refracciones a su vivienda usted prefiere?
Maestro de Obra particular__ Constructora___ untercero__
3. ¢Ha contratado a alguna empresa constructora?
SI____ _NO____
4. Conoce los materiales y técnicas para las remodelacion y construccion
SI___NO___
5. Le gustaria que las constructoras presentaran opciones de materiales y técnicas de
construccidn que se ajuste a sus necesidades y presupuestos
SI___NO___
6. Cuanto estaria dispuesto a invertir en un proyecto de construccion o remodelacién
Entre 1y 5 Millones_
Entre 5y 10 Millones_

Entre 10 y 15 Millones
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12.8 RESULTADO DE LA ENCUESTA

Gréafico 1 Pregunta 1

¢Al momento de pensar en invertir en un proyecto
habitacional, cual es su preferencia?

u CASA = APARTAMENTO

Fuente: Elaboracién Propia
Como resultado de las encuestas aplicadas, nos da como resultado que las personas en el
sector del alto magdalena, les interesa mas invertir en casa con un 72% y un 28% para
apartamentos, esto tiene sentido debido a que hay muchos mas proyectos de vivienda
para casa que de apartamentos en ese sector, siendo una posibilidad interesante para el
producto REVESTICOL teniendo en cuenta que las casas son mucho mas grandes y se

debe cubrir méas metros que un apartamento.
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Gréfico 2Pregunta 2

A la hora de realizar refracciones a su vivienda usted
prefiere?

m Maestro Particular m Contructora = Tercero

16%

Fuente: Elaboracion propia

La tendencia en cuanto a las refracciones o acabados de sus viviendas sigue siendo la
utilizacion de un maestro particular en un 48% en donde es una tendencia general en el
mercado actualmente, por otra parte se encuentra que la refracciones o acabados son
realizados directamente por una constructora, en este caso, se puede analizar de dos
formas, una en que la constructora es la encargada de realizar los acabados y entregar la
unidad de vivienda terminada, por otra parte esta donde contratan una constructora
particular o empresa de obras civiles para realizar dichos acabados, en las cuales generan
mayor confianza a la hora de que aseguran la calidad del trabajo por medio de un contrato

legal.
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Gréafico 3 Pregunta 3

¢Ha contratado a alguna empresa constructora?

=S| =NO

Fuente: Elaboracion propia

En consecuencia, a la pregunta anterior, las personas naturales que adquieren un proyecto
de vivienda, o tienen una vivienda y no la han terminado, no contratan en mayor medida
a constructoras para hacer proyectos con una tendencia no positiva de 68%, esta
tendencia puede ser contrarrestada con estrategias de mercadeo para que las personas

conozcan las garantias y servicios de una constructora para la realizacion de obras civiles.
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Gréfico 4 Pregunta 4

Conoce los materiales y técnicas para las remodelacién y
construccion

=S| = NO

Fuente: Elaboracién Propia
En contraste a la pregunta anterior, las personas conocen en un 77% de materiales y
técnicas de remodelacion y construccion, esto tiene un aspecto positivo teniendo en
cuenta que, al conocer los materiales, también tienen nocion de los costos que tienen este
tipo de materiales, siendo una oportunidad en el mercado para el producto REVESTICOL

el cual ahorra, teniendo en cuenta que sus costos son menores a otro tipo de materiales.

58



Lz

UNIMINUTO
Corporacion Universitaria Minuto de Dios

Educacion de Calidad al alcance de todos

Gréafico 5 Pregunta 5

Le gustaria que las constructoras presentaran opciones de
materiales y técnicas de construccidn que se ajuste a sus
necesidades y presupuestos

=S| = NO

16%

Fuente: Elaboracién Propia

Esta pregunta tiene un resultado positivo en cuanto a que el 84% de los encuestados le
gustaria que las constructoras se ajusten a presupuestos para poder adelantar proyectos de
obras civiles, teniendo en cuenta esto en los casos en los que se pueda utilizar el

Revesticol.
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Gréfico 6 Pregunta 6

Cuanto estaria dispuesto a invertir en un proyecto de
construccion o remodelacion

= Entre 1y 5 MCOP = Entre 5y 10 MCOP = Entre 10y 15 MCOP

15%

Fuente: Elaboracién Propia

Esta pregunta, va ligada a los ingresos de las personas y la oportunidad que se encuentra
en el alto magdalena en donde se pueden adelantar proyectos de ingenieria civil, ya sean
acabados y demas con presupuestos limitados, pero realizables, siendo una oportunidad

en el mercado para CONSTRULLANOS DE COLOMBIA y su producto REVESTICOL
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12.9 Planteamiento De las Estrategias

Tabla 7Estrategia de promocion
Estrategia de promocion

\VPL

Actividad Recursos requeridos Mes de Costo del cargo lider del
ejecucion proceso)

Registro de Marca camara y Informacion legal paralPendiente 1.300.000 Gerente Comercial

comercio la aplicacion

Promocién en ferreterias Producto y publicidad [Pendiente \Variable Gerente Comercial

oz a Voz Publicidad BTL y Ejecucion Gerente Comercial

Participacion en Feriados de
construccion

\Vallas, Publicidad,
Relacionista Publico

Ferias Y Fiestas
Municipales

\Variable

Gerente Comercial

Costo Total

Responsable (Nombre

Fuente: Elaboracion propia

Estrategias de Promocion: Visualizacion y Comunicacion

ACTIVIDAD

RECURSOS
REQUERIDOS

MES DE
EJECUCION

COSTO

RESPONSABLE

Realizar
Publicidad BTL
Y ATL

Se Requiere una
empresa de
publicidad que
disefie logos
camparias para
lograr
visualizacion de
la empresa en
medios fisicos y
digitales

De acuerdo con
el Analisis de
Mercado

Gerente Comercial

Redes Sociales
Publicidad

Internet
Disefiador
Grafico
publicista

y/o

De acuerdo
con el inicio
proyectado

Gerente Comercial

Liderazgo en
costo

Lograr descuentos
en los mejores
proveedores  de
materias primas

Gerente General

Estrategia  de | Establecer  una Los recursos | Gerente Comercial
pago campafia para pueden  ser
pago entre el 50% recolectados
al inicio  del en las
proyecto y 50% a campafias se
la entrega de requerira
proyecto material BTL
Visitas Visitas con el fin
estratégicas a | de ofrecer los
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e e o 6 e
proyectos  de | servicios y
vivienda productos  para
remodelacion de
proyectos
Fuente: Elaboracion Propia
13.0 DOFA
Tabla 8 DOFA

DEBILIDADES OPORTUNIDADES
e Esuncomienzo para CONSTRULLANOS | e Pocas constructoras pymes en la region
e Entrar en un mercado demasiado competitivo | ®  Entre mas cliente la voz a voz por

y exigente recomendacion es mayor.
e o Adaptar una organizacion con la capacidad | ® Poder ofertar un producto innovador en el
de progresar mercado.

e El Poco tiempo que se tiene para consolidar la | ¢ Patentar el producto de Revesticol
empresa y empezar a generar recursos
provenientes de proyectos

FORTALEZAS AMENAZAS
e Experiencia en proyectos ya culminados Nuevas ofertas del mercado
e Los servicios que dara a conocer la empresa | L@ économia del pais
seran demostrados a través de la eficacia de los | ® Presupuesto
proyectos que realicemos.
e competitivos en los precios ofertados en cada
propuesta
e Se realizard un servicio integral, ampliando las
expectativas de nuestros clientes
e Permaneceremos con una estructura rapida y agil
capaz de adaptarse a cualquier cambio generado en
el mercado

Fuente: Elaboracion Propia
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13.1 Proyeccién Ventas en (Pesos)
Tabla 9 Proyeccion de Ventas

Proyeccion en Cantidades de servicios asesorias: 3 Clientes al Mes

Proyeccion de ventas al afo: 36 al Afio (Precio varia segun Tamafo)
Precio Promedio por proyecto 2.000.000 Total 72.000.000

Proyeccion cantidades de Venta Revesticol: 200 un por mes x 25 Kkl

Proyeccion de ventas al afio: 2400 un al afio

Ventas: 38.400.000

Justificacion: La proyeccion se realiza de acuerdo con las ventas que se realizan
actualmente, los precios en cuanto a asesorias técnicas en proyectos de construccion se

cuantifican de acuerdo a la distancia, tipo y metraje del lugar.

Fuente: Elaboracién Propia

13.2 ESTRATEGIAS DE APROVISIONAMIENTO

La disponibilidad de producto el cualquiera de las etapas de la cadena de produccion y
comercializacion serd una promesa de la compafiia hacia el cliente, CONTRULLANOS pretende
manejar una linea de abastecimiento como una red organizacional y procesos del negocio para

conseguir materiales en bruto, transformarlos en productos y distribuirlos a los clientes”

Materia Prima: para la obtencion de la materia prima, se analizado los proveedores con mayor
calidad, tiempo de entrega y precios economicos. Manejando por el momento relaciones de compra
como HOMECENTER Y FORTECEM. Productos Proceso: los productos duran en proceso un

periodo de un dia teniendo en cuenta la cantidad de material a realizar de REVESTICOL.

Productos Terminados: Se debe tener un stock minimo de 25 unidades de Revesticol
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13.3 OPERACION

13.4 FICHA TECNICA
Tabla 10 Ficha Técnica

Item Descripcion
Nombre Comercial: Denominacion comercial que se Revesticol
propone
Unidad de medida Unidad de medida Kilogramos

Descripcion

Caracteristicas

Base a unas excelentes resinas
acrilicas al agua, destinadas a la
proteccion y decoracion de todo
tipo de obras de albafiileria, con

muy buena relacion calidad-
precio

Condiciones especiales

Descripcion de las
condiciones

El almacenamiento se debe
realizar en clima promedio
menos de 30 grados uso para
Es ideal para aplicar sobre
soportes como revocos
tradicionales de cemento,
ladrillos, obra vista, morteros,
etc.

Fuente: Elaboracion Propia
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13.5 Procesos Tabla 11 Procesos Cadena de Valor

INFRASTRUCTURA

Gerencia General - Area de Produccion - Area de Ventas y Mercadeo

RECURSOS HUMANOS

Contratacion de Personal para Ventas — Arquitectura- construccion

DESARROLLO TECNOLOGICO

Sistematizado de Produccién, Pedidos, Ventas, Costos

ABASTECIMIENTO

Proveedor HOMECENTER -CEMEX

65

LOGISTICA OPERACIONE | LOGISTICADE | MARKETIN APOYOY
DE ENTRADA | S SALIDA Y VENTAS SAC
(PRODUCCIO
N)
Recepcién de Proceso de Recepcion de los | Productos Seguimiento
productos para | mezcla de pedidos por terminados y
la realizacion cantidades bodega programacion
de mezclas exactas peso de visitas
final 25kg
Almacenamient | Alistamiento Coordinacion del | Realizacion de | realizar ruta
0 de material del empaque trasporte tarjetas, Pagina | semanal de
i} | en condiciones Web y redes clientes a
-l | Optimas para su sociales visitar
E conservacion
O | Control del Control de Distribucion Realizacion de | Seguimiento
< | inventario en inventario de Brochare, Post venta de
E paquete, tipoy | producto Volantes, los productos
i cantidades terminado pendones, en los puntos
&) afiches para de venta
g los clientes ferreterias
S | Almacenamient V0Z a voz
— | 0cementoy
2 arena
T | 2HORAS 2 HORAS 2 HORAS 2 HORAS 2 HORAS
Fuente: Elaboracién propia
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13.6 INVERSION

Tabla 12 Inversiones

COSTOS DE INVERSION
ELEMENTOS CANTIDAD COSTO COSTO TOTAL
UNITARIO
COMPUTADORES 3 2.000.000 6.000.000
IMPRESORA 1 200.000 200.000
MESA DE OFICINA 3 300.000 900.000
SILLAS DE OFICINA 9 138.000 1.242.000
SALA 1 1.500.000 1.500.000
ARCHIVADORES 4 80.000 320.000
MESA DE DIBUJO 1 200.000 200.000
MESA DE TRABAJO 1 100.000 100.000
ACCESORIOS 1 250.000 250.000
VARIOS
COSTOS DE 1 5.000.000 5.000.000
OPERACION
TESORIA INICIAL 1 5.000.000 5.000.000
TOTAL 20.712.000

Fuente: Elaboracién propia
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lustracion 3 PLANO DE EMPRESA
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Fuente: Elaboracion Propia
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13.8 Estrategias de aprovisionamiento

Tabla 13 Capacidad instalada

CAPACIDAD INSTALADA DE ACUERDO AL TAMANO OPTIMO DEL PROYECTO

CAPACIDAD INSTALADA MARGEN

PROVEEDORES COSTO PRECIO COSTO TOTAL PROYECCION VENTAS
PRODUCTO UND POR 25KG UTILIDAD
UNITARIO | UNITARIO

MATERIAL EMPAQUE SEMANAMENSUAL|ANUAL SEMANAL|MENSUAL |ANUAL UNITARIO | sepANAL | MENSUAL | ANUAL

FORTECEM

PEGALISTO

smurfitkappa |REVESTICOL| 50 200 | 2400 8.900 16.000 | 445.000 | 1.780.000 | 21.360.000 7.100 | 800.000 | 3.200.000 | 38.400.000

ARENA AMARILLA

RETARDANTE

Fuente: Elaboracién Propia
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Eleccidn de proveedores: De acuerdo a esto se escogeran proveedores de acuerdo con su
capacidad para realizar financiacion del proyecto de remodelacion y productos para la
realizacion de las mezclas conforme a la capacidad instalada de produccion y gestion de venta,
de acuerdo a esto se tiene a HOMECENTER como proveedor inicial teniendo en cuenta la

calidad de sus productos.

Aprovisionamiento de Materiales: los materiales de construccion tienen una mayor vida Gtil

teniendo en cuenta esto se realizara un aprovisionamiento de materiales dependiendo el precio

como factor clave del mismo para poder aprovisionarlo.
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13.9 ORGANIZACION

14.0 CARGOS

Cargo: Gerente

Funcion general Planear, proponer, aprobar, dirigir, coordinar y controlar las actividades
administrativas, comerciales, operativas y financieras de la Empresa, asi como resolver los 31
asuntos que requieran su intervencién de acuerdo con las facultades delegadas por el Directorio
a) Ejercer la direccion administrativa, operativa y financiera de la Empresa de acuerdo con el
Estatuto de la misma, las facultades otorgadas por el Directorio y las leyes, las practicas y
procedimientos que regulan el negocio postal.

b) Representar judicial y legalmente a la Empresa ejerciendo las facultades generales y
especificas que le confiera el Directorio y la Ley.

¢) Informar acciones tomadas, asi como elevar a su consideraciéon el plan operativo y
presupuesto anual de ingresos y egresos, informando los resultados de las evaluaciones

periddicas.

Director Técnico comercial
e Funcidn general Integra procesos internos y externos de la organizacion, para dirigirlos
hacia la planeacion, ejecucion, y éxito del proyecto.
e Definicion, claray precisa, del alcance de los trabajos a realizar.
e Fijacion clara de objetivos a cada grupo de trabajo, que deben conocer lo mas

exactamente posible que se espera de ellos.
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e Programacion general de trabajos y recursos, como base de una programacion detallada
(equilibrio tiempo-costes-recursos) y apoyo del sistema de control.

e Establecimiento del sistema de informacion y comunicacion que permita controlar
plazos, costes y calidades.

e Contratar y formar al personal de ventas.

e Definir los objetivos de venta

e Distribuir el trabajo por region o tipo, asignandolo a los agentes comerciales o al personal
de ventas.

e Supervisar el trabajo de los agentes comerciales.

e Intervenir en las decisiones de la empresa relacionadas con la comercializacion de
productos y servicios.

o Disefiar y presentar estrategias de ventas e informes para que los analice la direccion de
la empresa.

e Asistir a conferencias en representacion de la empresa y supervisar al personal

e Elaborar presupuestos y tramitar pedidos.

e Resolver los problemas, quejas o consultas que surjan relacionadas con su departamento,

asi como tratar y mantener buenas relaciones con los clientes.

Ingeniero Civil
Profesional con capacidad analitica para modelar y dimensionar sistemas de infraestructura para
obras civiles - Aplicacidn de criterios normativos de la especialidad, interpretacion y aplicacion
de normas vy criterios técnicos relativos a la especialidad. Preparacién de informes técnicos, y
evaluaciones técnico-econdmicas relativas al sector civil

e Revision de mezclas étnicas de REVESTICOL

e Analista de cantidades de produccion

e Determinar métodos de recibo y despacho de materias primas, bienes, y mercancias.
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e Inspeccionar y verificar la llegada de la carga contra facturas y otros documentos;
registrar faltantes y rechazar articulos dafiados.

e Recibir y clasificar materiales, suministros, repuestos, equipos y mercancia en general.

e Almacenar la mercancia de una manera ordenada y accesible en la bodega, cuarto de
herramientas u otras areas.

e Programar, despachar y distribuir mercancias, materiales, equipos y suministros para uso
dentro de las obras

e Mantener actualizados registros de entrada y salida de mercancias, equipos y materiales,
en forma manual o sistematizada.

e Realizar inventarios periodicos de los materiales.

JEFE DE COMPRAS

e Planear organizar, dirigir y controlar las actividades del area de compras y adquisiciones,
desarrollar e implementar las politicas de compras de la constructora.

e Planear, organizar, dirigir y controlar las actividades de compras de una empresa.
Identificar proveedores de materiales, equipos y suministros.

e Evaluar costo y calidad de productos o servicios.

e Negociar y vigilar contratos de compra de equipos, productos y materiales.

e Participar en la determinacion de especificaciones de equipos, productos y materiales.

e Participar en la seleccion y entrenamiento del personal.

AUXILIAR ADMINISTRATIVO
e Atender al publico.
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e Recibir y registrar correspondencia y otro material, coordinar el flujo de informacion,
internamente o0 con otros departamentos y organizaciones.

e Operar un conmutador, contestar y distribuir llamadas telefonicas, tomar mensajes y suministrar
la informacion bésica requerida.

e Programar y confirmar los compromisos y reuniones de los jefes.

o Organizar la agenda de los jefes.

e Organizar y mantener actualizado el archivo manual o computarizado.

e Preparar correspondencia de rutina.

e Tomar notas y apuntes, preparar actas e informes de las reuniones

14.1 ORGANIGRAMA

lustracion 4 Organigrama

Director
Tecnico
comercial

Gerente Ingeniero

Auxiliar

Contable

General civil

Jefe de
Compras

Fuente: Elaboracion propia
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14.2 CARGOS QUE SE REQUIEREN

Tabla 14 Cargos que se Requieren

Nombre del
Cargo

Funcién
Principal

Formacioén

Experiencia
General

Experiencia
Especifica

Dedicacién
en tiempo

Valor
Remuneracion

Gerente
General

Planear,
proponer,
aprobar,
dirigir,
coordinar y
controlar las
actividades

Ingeniero

Civil

3 afos

3 afos

Completo

1.500.000

Director
Técnico
Comercial

Integra
procesos
internos y
externos de
para dirigirlos
hacia la
planeacion,
ejecucion, y
éxito del
proyecto.

Ingeniero

Civil

5 afios

3 afios

Completo

1.300.000

Jefe de
Compras

Planear
organizar,
dirigiry
controlar las
actividades
del area de
compra

Adam

Empresas

5 afos

3 afos

1.200.000

Auxiliar
de dan.

Actividades
dan

Auxiliar

1 afio

1 afio

Completo

800.000

Ingeniero
Civil

capacidad
analitica para
modelar y
dimensionar
sistemas de
infraestructura
para obras
Civile

Ingeniero

Civil

2 anos

1 afios

Completo

1.200.000

Fuente: Elaboracion Propia
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14.3 ASPECTOS LEGALES

Los aspectos legales para la empresa de construccion se requieren los siguientes
parédmetros:
Camaray Comercio
e Pararealizarlo se debe a los socios para constituir la sociedad por medio de acta firmada.
e Verificar ante la Camara de Comercio que no exista otra empresa constituida con el
nombre determinado para la constructora.
e Elaborar una minuta de constitucion, la cual debe ser firmada ante notario por el
presidente y el secretario de la asamblea; alli se nombre Representante Legal.
e Sacar escritura publica autenticada ante notaria.
e Matricular la sociedad en el registro mercantil de la CAmara de Comercio, ademas de
registrar los libros de contabilidad
e Debe tenerse presente la renovacion de la matricula mercantil cada afio antes del 31 de
marzo.
Beneficios de registrar la empresa:
v" Mas posibilidades para crecer.
v" Puede ser proveedor de otras empresas.
v Accede y vende en otros mercados.
v Obtiene créditos a mejores tasas de interés.
v" posibilidad de acceder a servicios de fortalecimiento empresarial.
v' Puede participar en programas y servicios de entidades gubernamentales como

Bancoldex, MiPymes con alternativas financieras.
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Tributario DIAN

Es el mecanismo Unico para identificar, ubicar y clasificar a las personas y entidades que tengan
la calidad de contribuyentes declarantes del impuesto sobre la renta y no contribuyentes
declarantes de ingresos y patrimonio; los responsables del régimen comun y los pertenecientes al
régimen simplificado; los agentes retenedores; los importadores, exportadores y demas usuarios
aduaneros, y los

demas sujetos de obligaciones administradas por la U.A.E. Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales DIAN, respecto de los cuales esta requiera su inscripcion.

;Quéesel NIT?

ElI NIT es el Numero de Identificacion Tributaria que asigna la DIAN por una sola vez cuando el
obligado se inscribe en el RUT. La conformacién del NIT es de

competencia de la DIAN.

¢Para qué sirve el RUT?

Para avalar e identificar la actividad econdmica ante terceros con quienes sostenga una relacion
comercial, laboral o econémica en general y ante los diferentes entes de supervision y control, a
su vez, este documento le sefiala sus obligaciones frente al Estado Colombiano. A su vez, le
permite a la DIAN contar con informacidn veraz, actualizada, clasificada y confiable de todos los
sujetos obligados a inscribirse en el mismo, para desarrollar una gestién efectiva en materia de

recaudo, control y servicio que a su vez facilite el cumplimiento de las obligaciones tributarias,
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14.4 LICENCIAS DE FUNCIONAMIENTO

Segun las normas vigentes, cualquier persona o empresa que quiera tener abierto al publico un
establecimiento de comercio en cualquier parte de Colombia, tiene que cumplir en ese caso con 8
requisitos basicos. La policia es la encargada de vigilar que se cumplan y el alcalde el encargado
de aplicar las sanciones por su incumplimiento. En Colombia, como un fendmeno que se puede
decir que se deriva de la alta tasa de desempleo, se ha visto que en los Gltimos afios las personas
decidan emprender actividades comerciales por su propia cuenta y riesgo abriendo
establecimientos de comercio (pequefio 0 mediano) que muchas veces funcionan hasta en sus
propias casas de habitacién. Por consiguiente, para quienes deciden obtener su sustento mediante
la apertura de establecimientos de comercio, y también para cualquier empresa organizada que
quiera abrir también sus establecimientos en cualquier parte de Colombia, es claro que las
normas que se deben seguir en esos casos son las contenidas actualmente en:

Articulos 46 y 47 del Decreto Ley 2150 de diciembre 6 1995,

La Ley 232 de diciembre 26 de 1995,

Articulo 27 de la Ley 962 de julio de 2005.

Esas normas fueron luego reglamentadas con el Decreto 1879 de mayo 29 de 2008. por el cual
se reglamentan la Ley 232 de 1995, el articulo 27 de la Ley 962 de 2005, los articulos 46, 47 y
48 del Decreto Ley 2150 de 1995 y se dictan otras disposiciones.

Para realizar el acta de constitucion de la empresa “CONTRULLANOS” se tendran en cuenta las
siguientes especificaciones generales:

* Razon social: CONSTRULLANOS SA.

Capital inicial: $20.000.000

Socios: José Daniel Llanos
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Responsabilidad sobre los aportes: 100 % Daniel Llanos

Domicilio: Anapoima

Representante Legal: José Daniel Llanos

Objeto social: Construccion y remodelacion de unidades habitacionales.

Desarrollar y realizar toda clase de actividades comerciales sobre productos de la industria

78



Lz

UNIMINUTO
Corporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de Calidad al alcance de todos

14.5 MODULO FINANCIERO

20.1 Balance Inicial

Tabla 15 Balance

BALANCE PREVISIONAL

ANO D AND 1 AND 2 AND 3 ANO 4 ANO 5
ACTIVO
Inmeviizado 20.712.000,00 20.712.000,00 20.712.000,00 20.712.000,00 20.712.000,00 20.712.000,00
Amorizactn Inmoviizado 000  -3ETian0D0| 732800000 1101350000 -14 584 00,00 -18.356.000,00
ACTIVO NO CORRIENTE 071200000 1704080000  13.369.500,00 9,558 400,00 6.027 200,00 2.356 000,00
Existencias 000 1555000000 1976040000 2352478600 28.300.507 29 33959 672,66
Chienies 0,00 105.205,48 133.084 53 168352 44 2296583 269,401 78
Tesoreria 30000000  12TIZ0S1ED]  3BER3SIB0]  SLUWESIOT] 1TTABAZI0)  3078%4055 11
ACTIVO CORRIENTE J.000.000,00 29377 2457 08 BT A303) 1145307951 200847 115,22 M213314255
Cuenias con socios dewdoras 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
TOTAL ACTIVO 2371200000 4641500708 7224700303  1ME204795 2018743522
PASIVO Y PATRIMONIO
Capital 20.000.000,00 20.000.000,00 20.000.000,00 20.000.000,00 20.000.000,00 20.000.000,00
Reservas 0,00 0,00 B2 00| 2RUTARM B9.ME023 26 M9SEEM N
Resultado ejercicio 0,00 BI23%500] 2147502648 4708850078 BOTOG.TST 85|  124.559.052,06
FONDOS PROPIOS 000000000 20623 00| AR NTARRAR]  BOMGIBIE| 169SEEN 1] BAMBIETAAT
Préstamos a largo plazo 2.000.000,00 165,180 1332 582,74 FETER] 455,374 52 0,00
PASIVO A LARGOD PLAZO 2.000.000,00 1.685.180, 4 133258274 LETRTE W] 495.374.52 0,00
Proveedores 0,00 B520 55 A REZTA 46.308,17 3066425 5.082.20
PASIVO A CORTO PLAZO 0,00 B520 55 A REZ TS 46.308,17 30664 25 508220
Cuentas con socios acreedoras 171200000 2403200000 287201507 M4XTAEE NABAB Y 50 002.187 17

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO

23.712.000.00

Fuente: Elaboracién Propia

124.629.179.5

211.874.315 22
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14.6 Estado de Resultados

Tabla 16 Estados de Resultados

ANO1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO5
Ventas 110.400.000| 131.736.000,00| 157.498.440,00) 188.670.048,60| 226.464.484,39
Ingresos de Explotacion 110.400.000| 131.736.000,00( 15745844000 188670.04360) 22646448430
Compras 39.360.000)  30.967.200,00 17.632.494,00 -2.33352850| -31.118.24416
Variacion de existencias 5.760.000 1.526.400,00 1.830.896,00 244258344 3.088.8648,05
Gastos de personal 48720000  51.156.000,00 51.156.00000) 51156.000,00{  51.156.000,00
Alguileres 6.000.000 6.300.000,00 6.615.000,00 6.945.750,00 7.293.037 50
Otros gastos 5.680.000 5.860.700,00 6.036.521,00 6.217.616,63 6.404.145,13
Dotacion para la amortizacion 3.671.200 3.671.200,00 3671.200,00 3.671.200,00 3.671.200,00
Resultado de Explotacion 1.198.800,00| 32.254.500,00( 70.456.329,00| 120.570.428,03| 185.968.477,86
Gastos financieros 240.000,00 202.221,66 159.909.893 112.520,78 5944494
Resultado antes de Impuestos 958.800,00| 32.052.278,34| T70.296.419,07| 120.457.907,24| 185.909.032,92
Impuesto sobre beneficios 316.404,00 10577.251,85| 2319781829 3975110839 6134998086
RESULTADO DEL EJERCICIO 642,396,000 21.475.026.48| 47.098.600,78| 80.706.797,85| 124.559.052,06
Dividendos 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Reservas 321.198,00 10.737.513.24 2354930039 4035339893 6227052603

Fuente: Elaboracion Propia
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14.7 FLUJO DE CAJA

Tabla 17 Flujo de Caja

ANOO ANO 1 ANO2 ANO3 ANO 4 ANOS

TESORERIA INICIAL 3.000.000,00| 3.000.000,00| 12712.091,60| 3895391810 91.137.661,07| 177.333.642,10
COBROS

Cobros de ventas 0,00 110.294 794 52| 131602 815,07 157.330.087.56| 188.457.08277| 22619508261
Capital 20.000.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Préstamos 2.000.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
TOTAL COBROS Y TESORERIA INICI4 25.000.000,00( 113.294.794,52 144.315.006,67| 196.284.00566| 279.594.743.84| 403.528.724,70
PAGOS

Inmovilizado 22.000.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Suministros 0,00| 39.30147945| 30.912.317,26| 1758618583 -2.364.19374| -31.123.326,36
Gastos de personal 0,00| 4872000000 51.156.000,00| 51.156.000,00| 51.156.000,00| 51.156.000,00
Alquileres 0,00| 6.00000000| 630000000 661500000 694575000  7.293.037.50
Gastos financieros 000 24000000 20222166 159.909.93 11252078 59.444 94
Devoluciones de préstamos 000 31481946  352597.80 384 909 54 442 798 68 495374 52
Ofros gastos 0,00 569000000 586070000 603652100 621761663 640414513
Pago Impuesto Beneficios 000 31640400 1057725185 2319781829 3975110039 6134998086
Pago dividendos 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
TOTAL PAGOS 22.000.000,00 100.582.702,92| 105.361.088,57 105.146.344,59| 102.261.101,74| 95.634.656,60
SALDO TESORERIA 3.000.000,00| 12.712.091,60| 38.953.918,10| 91.137.661,07| 177.333.642,10| 307.894.068,11

Elaboracion Propia
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148 VAN Y TIR

Tabla 18 VAN Y TIR

VAN Y TIR

ANO O ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5
BENEFICIO EXPLOTACION 1.198.800,00  32.254500,00  70.456.329.00 12057042803  185.968.477.86
IMPUESTOS 395.604,00 3.225.450,00 704563290  12.057.042,80  18.596.847.79
AMORTIZACION 3.671.200,00 3.671.200,00 3.671.200,00 3.671.200,00 3.671.200,00
INVERSION -22.000.000,00
FLUJO DE CAJA OPERATIVO -22.000.000,00 4.474.396,00  32.700.250,00  67.081.896,10 112.184.585,22  171.042.830,08

199.904.718,24

123,90%

Fuente: Elaboracion Propia

15.0 Factores De riesgo

Tabla 19 Factores de Riesgo
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Factores externos Factores Externos

Politicos Cambios en los| Econémicos -los cambios en los precios
aspectos legales de de las materias primas,
creacion de empresas constantemente lo que afecta
constructoras los valores finales

Sociales -nuevas tendencias de Tecnoldgicos No se cuenta con publicidad
construcciones a lo cual para redes sociales Yy
se debera marketing digital

y tecnologia mavil a favor.

Juridicos -se requieren todo unAmbientales -La utilizacion de productos
proceso de papeleo para de construccion y
poder registrar tan remodelacién dispone de
siquiera la empresa ante generar un buen manejo de
camara y comercio. los productos en cuenta a
La reforma tributaria donde

afectara a todo el pais,
por tal motivo se
incrementard el precio
de muchas cosas y se
exigiran también.

Fuente: Elaboracion propia
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16.0 MOMENTOS HISTORICOS Y EXPERIENCIAS

16.1. PRINCIPALES HITOS O HECHOS RELEVANTES

16.2Linea del Tiempo

LINEA DEL TIEMPO

Sistematizacion Practica Profesional en Emprendimiento

——————————————— CONSTRULLANOS < u——

Hechos historicos en el proceso de la Practica

;C. Practica Profesional |
) ¥/ Selnicia la practica profesional |
__ % | e nemprendimiento con el
: producto REVESTICOL
< Justificacion Idea 2018
Y | Planteamiento de la idea ’
N y creacion de una empresa de obras
civiles involucrando el producto

REVESTICOL

% Construccién Objetivos
]

y analisis del mercado

&0 ©
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Realizacion de estrategias

Analisis estrategias
de mercadeo

§ ®

Practica profesional Il
Se Iniciala practica profesional | en
emprendimiento

Proyeccion de Ventas
Precio

Costo

Justificacion

Modulo Operativo
Construccion de capacidad
operativa

Modulo Operativo
Modulo Financiero
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Practica Profesional 1|

2 Legalizaciéon de la Empresa

Realizacion Pruebas de Terminacion Proyecto y
Laboratorio sistematizacion

Fuente: Elaboracién Propia
Febrero 2018
16.3 Practica Profesional |
La practica profesional I, fue el inicio de la construccion del proyecto de emprendimiento con la
idea de crear una empresa de obras civiles que tenga un producto propio que la identifique dentro
de la realizacion de acabados a los que sea contratada, en estos términos se tenian algunas bases
en cuanto a los vistos dentro del plan de estudios en donde se encuentra la asignatura de
emprendimiento, pero a pesar de esto se debia tener una asesoria con el fin de contextualizar la
idea inicial en donde se tiene la idea de crear un producto que se utiliza en las obras civiles cuya
mezcla y componentes sean utilizado para el revestimiento de paredes con buena adhesion y bajo
costo.
Por otra parte, dentro de los hechos historicos del inicio de este proceso es el bajo conocimiento

en cuanto a temas de investigacion, teniendo en cuenta que se debia justificar él porque del
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proyecto, siendo uno de los temas relevantes, tocando temas desde lo general a lo especifico, en
donde tener conocimientos en cuanto a los materiales que se usan en el mercado y el
comportamiento del mismo, son cruciales para justificar la idea, ademas de plasmar la
necesidades del revestimiento que es basica.

16.4 Justificacion del Proyecto

La justificacion del proyecto fue uno de los temas que cuesta en cuanto a que la formacion como
ingeniero civil, se tocan de forma superficial temas del mercado, investigacion de mercados y
demas, en cuanto a esto se requirieron de horas de investigacion en donde se pudiera plasmar él
porque del proyecto y para que ademas de identificar qué era lo que podria ofrecer la empresa a
constituir con el producto a realizar, vale la pena destacar, que la buena justificacion y bases de
proyecto permiten de alguna manera tener claro a partir de esta base, la construccién del
proyecto de forma sélida.

Mayo de 2018

16.5 Construccién Objetivos

La construccion de los objetivos se fundamentd con base a la justificacién, en donde se
plasmaron conforme a la estructura del modelo de centro progresa, varios tipos de objetivos que
durante la formacién como Ingeniero Civil no se habian tenido en cuento, el tener diferentes
tipos de objetivos frente a la construccion de un proyecto productivo, permite analizar las
diferentes perspectivas, teniendo en cuenta la parte técnica, organizacion, mercadeo y operativa,
de forma individual, con el fin de construir claramente que es lo que se quiere lograr de forma
estructurada y clara para el proyecto, siendo muy importante en consecuencia al desenlace del

proyecto como tal.
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Por otra parte, se realizé un analisis del mercado en general de como se encuentra el mercado de
la construccidn en Colombia y los resultados obtenidos como sector productivo en los afios
anteriores, justificando de buena manera que el sector se mantiene estable y es uno de los que
mas genera empleo en el pais, ademas de ser un dinamizador de la economia del pais.

Vale la pena resaltar que durante el mes de Mayo de 2018, se realizo la primera entrega en la
practica profesional, en donde se destaco toda la justificacion del proyecto, el cual ya se
encontraba en etapa de pruebas para su utilizacion, debido a que mi formacion como Ingeniero
Civil, se debe en parte a estar involucrado de manera directa como Contratista de Obras civiles,
por lo cual era necesario formalizar la empresa, ademas de formalizar el proceso que se lleva
acabo para la creacion del producto REVESTICOL.

En la primera parte de la practica profesional I la perencién en cuanto al emprendimiento fue
muy buena teniendo una nota final de 4.7 siendo un resultado positivo para apenas el inicio de
las bases del proyecto que iria tomando forma.

AGOSTO DE 2018

16.6 Practica Profesional Il

La segunda parte de la préactica profesional en emprendimiento, fue un reto a un mayor a la
primera practica profesional, debido a que se debia profundizar en area del conocimiento de las
cuales son ajenas al plan de estudios de un Ingeniero Civil y a la formacion obtenida en los 8
semestres aprobados, en donde fue necesario la orientacion directa de un tutor de Centro
progresa experto en temas de emprendimiento, con el fin de orientar a estrategias de mercadeo
que se pudieran implementar para la adquisicion de clientes y llegar de manera acertada al
cliente correcto, en esta parte fue necesario analizar que lo que se quiere es mostrar que el

producto les puede llegar ahorrar costos en sus procesos de construccion, ademas resaltar que el
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realizar proyectos de construccion y/o remodelacion con el respaldo de una empresa
constructora, en este caso CONTRULLANGOS,.

Con el fin de hacer un analisis de cuales serian nuestros clientes potenciales y si estarian
dispuestos a comprar nuestro producto y adquirir nuestros servicios como constructora, se vio
necesario realizar un estudio de mercado, con el fin de cuantificar quienes serian nuestros
clientes potenciales y cuantos de ellos posiblemente podrian comprar nuestro producto y los
servicios que se brindan dentro del portafolio de servicio.

Dentro de este estudio de mercado se realizaron encuestas a las personas del alto magdalena,
encuestas que fueron estructuradas de acuerdo a las indicaciones del tutor de practica, en donde
se tuvieron resultados positivos en cuanto a que tan dispuestas estan las personas que viven en la
region del alto magdalena, a adquirir nuestros servicios como constructora para proyectos de
remodelacion de vivienda, ademas de la utilizacion de nuestro producto REVESTICOL dentro
de los mismos acabados de los proyectos.

Octubre 2018

16.7 Proyeccién de Ventas

Se destaca la proyeccion de ventas para este periodo como un hecho relevante durante el proceso
de creacion de la empresa debido a que en este momento la mezcla del producto REVESTICOL
ya se encontraba en venta y se estaban materializacidn proyectos de acabados de apartamentos y
casas, a lo cual la proyeccion se realizd con base a lo real, a lo que se encontraba instalando en el
momento Yy los proyectos gque se estaban manejando como persona natural, por otra parte, se
establecieron los costos del producto por presentaciones de 25 kg con el fin de analizar el margen

de rentabilidad del proyecto.
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Por otra parte, la mano de obra de estos proyectos de realizacion de acabados se promedié de
igual forma que se proyectd la venta del producto REVESTICOL en donde se estaban ejecutando
proyectos.

16.8 Modulo Operacional

Se destaca como uno de los hechos importantes la materializacion de la ficha técnica del
producto en donde se analizan cuales son los componentes, ademas de de la infraestructura
necesaria para llevar a cabo el proyecto, vale la pena mencionar que los requerimientos de
personal, teniendo en cuenta la experiencia en la realizacién de proyectos de remodelacion y
acabados de obras civiles varian conforme al presupuesto y necesidades del cliente, en este caso
dentro de este mddulo del plan de mercadeo, se construyo cual seria el ideal conforme al avance
del proyecto y el crecimiento de la empresa.

Lo anterior es atipico teniendo en cuenta que, si se debe tener una base de personal el cual fue el
que se constituyo dentro del mddulo, siendo un hecho especial teniendo en cuenta que la
realizacion de obras civiles, se realizan conforme a la capacidad econémica del cliente y lo que
desee.

Por otra parte la estructura organizacion no se establecié de forma jerarca lineal si no de forma
circular, botando por un modelo éxito de jerarquizacion el cual es utilizado por las grandes
empresas, en donde ninguno de los colaboradores de la empresa, estan por encima de otro
exceptuando el gerente General y en donde solo se nombra al personal que se encuentra fijo en la
empresa, en cuanto al personal que es operativo netamente, que realiza el proceso de mezcla del
producto Revesticol y el empacado, los cuales son contratados conforme a las necesidades de la

empresa o proyectos a realizar.
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16.8 Modulo Financiero

El Médulo financiero realizado, se tomd basado en el modelo de centro progresa, el cual fue
desarrollado por ellos mismo pero el cual no fue una experiencia positiva teniendo en cuenta que
el documento tenia error de construccion el cual se veian reflejados en las proyecciones de
ventas y su porcentaje de crecimiento anual, pero que fue corregido posteriormente con el fin de
realizar las proyecciones reales en cuanto a las ventas proyectadas, de igual forma cuales serian
los costos fijos y variables del proyecto, y poder determinar el valor de la empresa y la tasa
interna de retorno.

El mddulo financiero, es muy rico en informacién teniendo en cuenta que se puede determinar la
viabilidad de un proyecto de forma rapida y tener datos claros en cuanto a cual seria el punto de

equilibrio de la empresa y cuanto se debe vender para llegar a ser rentables.

En conclusién, en la practica profesional 11, se presentaron los avances conforme a lo pactado
desde el inicio de la préctica, teniendo resultados positivos en donde la nota de los jurados a los
cuales se les presento el proyecto se mantuvo en un 4.2, en donde la siguiente etapa era la
implementacidn del proyecto y la realizacion de pruebas de laboratorio que respaldaran los
buenos resultado obtenidos por la empresa, ademas de la formalizacion de la misma pasando de

personal natural a juridica como CONTRULLANOS DE COLOMBIA.
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16.9 Practica Profesional 11l

La practica profesional 111 fue la tltima etapa de concepcion del proyecto, en donde se
empezaron a realizar los Gltimos retoques al proyecto, en cuanto a estructura sintaxis y
redaccion, vale la pena mencionar que el proyecto ya se encuentra en ejecucion y es generador
de ingresos para la empresa, dentro de esta etapa uno de los temas que son mas complejas fue la
realizacion del empaque individual del producto en donde se realiz6 la cotizacion para realizar el
empaque del producto de forma individual en donde se realizé un disefio basico para la
realizacion del mismo, pero el costo no se puede cubrir en este momento en donde se estan
realizando para poder adquirir el producto en donde el modelo inicial para el producto es el

siguiente:
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17.0 DISENO BASE PARA EL EMPAQUE DEL PRODUCTO
lustracion 5 Disefio de Empaque

REVERoV

y
-

Composicion REVESTICOL
Cemento tipo Porlant
Pegante para ceramica.
Arena amarilla.

Arena de rio (gris).

Aditivo impermeabilizante.

Aditivo acelerante.

Aditivo retardante.
Contacto: |

Ing. José Daniel Llanos }
25Kg Peso Neto A\ __Tel 320 9720344 ‘

e ——— WSO |

Fuente: Elaboracion Propia

Cotizacion de bolsas para empaque:

lustracion 6 Cotizacion de Empaque

EMPRESA  MULTIPLASTICOS INDUSTRIALES SAS | COTIZACION |

[
(!% NIT 900123 BIZ-0 ]
m DIRECCION CRA 16 # & - BS SUR N 4531

TELEFOND 233 7578 -- 310 BID B2 BY FECHA 13 DE MAYD OE 2019
DESCRIPCION COLOR ANCHD LARGO CALIBRE CANTIDAD MINIMA VALOR UNITARID VALOR EN PESDS COL
BOLSA POLIETILEND 8.0 BLANED 40 &0 ol anon H BS00 1.950.000
IMPRESION | TINTA X 1 CARA § -
H
H
H
b
H
H
§
H
§ :
SUBTOTAL § 1.930.000
LOS PRECIDS OF LA BOLSA ND INCLUIYEN EL VALDR DF ARTES Y CIRELES VA 18% H 370.500
TOTAL H 1.320.500
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Fuente: Elaboracion Propia
Por otra parte, se realizé también los disefios de las camisas para la empresa y todos los
colaboradores, disefio que va en congruencia con el disefio del empaque del REVESTICOL el

cual es basico pero importante para generar recordacion de marca:

lHustracion 7 Camisa de la empresa

Fuente: Elaboracion Propia
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17.1 Legalizacion de la empresa

En este periodo se renovaron los documentos legales en donde se formalizaron dentro del proceso

de préctica, registrando la empresa CONTRULLANOS en Camara de Comercio relacionada a

continuacion:

llustracion 8 Camara de Comercio

CAMARA DE COMERCIO DE GIRARDOT, ALTO MAGDALENA Y TEQUENDAMA
ﬁ P CONSTRULLANOS DE COLOMBIA SAS
' l Fecha expedicion: 2019/02/25 - 14:17:15 **** Recibo No. 5000127418 **** Num, Operacion. 01-LFCCAJA-20190225-0030
\@, Jad LA MATRICULA MERCANTIL PROPORCIONA SEGURIDAD Y CONFIANZA EN LOS NEGOCIOS
RENUEVE SU MATRICULA A MAS TARDAR EL 31 DE MARZO Y EVITE SANCIONES DE HASTA 17 SM.LM.V
e CODIGO DE VERIFICACION 14pKsnétXe
pegfecs

CERTIFICADO DE EXISTENCIA Y REPRESENTACION LEGAL O DE INSCRIPCION DE DOCUMENTOS

on fundamento en las matriculas e

ipci

del Registro Me

CERTIFICA

NOMBRE, SIGLA, IDENTIFICACION Y DOMICILIO

NOMBRE o RAZON SOCIAL:
ORGANIZACION JURIDICA
CATEGORIA : PERSONA JUR

NIT : 901256
ADMINISTRACION DIAN :
DOMICILIO : LA MESA

MATRICULA - INSCRIPCION

MATRICULA NO : 92036

FECHA DE MATRICULA : FEBRERO 06 DE 2019

ULTIMO ANO RENOVADO : 2019

FECHA DE RENOVACION DE LA MATRICULA : FEBRERO 06 DE 2019
ACTIVO TOTAL : 1,500,000.00

GRUPO NIIF : GRUPO II

UBICACION Y DATOS GENERALES

DIRECCION DEL DOMICILIO PRINCIPAL : MZ 1 CA 212 BRR VILLAS DEL NUEVO S
MUNICIPIO / DOMICILIO: 25386 - LA MESA

TELEFONO COMERCIAL 1 :
TELEFONO COMERCIAL 2 : NO
TELEFONO COMERCIAL 3 : NO REPOR
CORREO ELECTRONICO No. 1 : jdllc

260hotmail.com

DIRECCION PARA NOTIFICACION JUDICIAL : MZ 1 CA 212 BRR VILLAS DEL NUEVO SIGLO
MUNICIPIO : 25386 - LA MESA

TELEFONO 1 : 3209720344

CORREO ELECTRONICO : 1dllc326@hotmail.com

NOTIFICACIONES A TRAVES DE CORREO ELECTRONICO
be acuerdo con lo establecido en el articulo €7 del Cédigo de Procedimiento Administrativo y de lo
Contencioso Administrativo, SI AUTORIZO para que me notifiquen personalmente a través del correo electrénico

de notificacién : jdllc326@hotmail.com

CERTIFICA - ACTIVIDAD ECONOMICA

ACTIVIDAD PRINCIPAL : FAlll - COSSTRUCCION DE EDIFICIOS RESIDENCIALES
ACTIVIDAD SECUNDARIA : F4330 - TERMINACION Y ACABADO DE EDIFICIOS Y OBRAS DE INGENIERIA CIVIL

CERTIFICA - CONSTITUCION
POR ACTA NOMERO | DEL 23 DE ENERO DE 2019 DE LA ACTO CONSTITUTIVO, REGISTRADO EN ESTA CAMARA DE COMERCIO 2AJO
EL NUMERO 13675 DEL LIBRO IX DEL REGISTRO MERCANTIL EL 06 DE FEBRERO DE 2019, SE INSCRIBE : LA CONSTITUCION
DE PERSONA JURIDICA DENOMINADA CONSTRULLANOS DE COLOMBIA SAS.
CERTIFICA - VIGENCIA

VIGENCIA: QUE EL TERMINO DE DURACION DE LA PERSONA JURIDICA ES INDEFINIDO.

CERTIFICA - OBJETO SOCIAL

Fuente: Camara de Comercio
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CAMARA DE COMERCIO DE GIRARDOT, ALTO MAGDALENA Y TEQUENDAMA

CONSTRULLANOS DE COLOMBIA SAS
P Fecha expedicion: 2019/02/25 - 14/17/15 **** Recibo No. S000127418 **** Num. Operacion, 01-LFCCAJA-20190225-0030
\@[ LA MATRICULA MERCANTIL PROPORCIONA SEGURIDAD Y CONFIANZA EN LOS NEGOCIOS
4 RENUEVE SU MATRICULA A MAS TARDAR EL 31 DE MARZO Y EVITE SANCIONES DE HASTA 17 SM.LM.V

CODIGO DE VERIFICACION 14pKsn6tXe
Pl

OBJETO SOCIAL.- LA SOCIEDAD TENDRA COMO 'OBJETO PRINCIPAL: ESTUDIOS. DISBﬂOS, > QONSTRUCCION DE' OBRAS

_ CIVILES, DE ARQUI’T:CTURA ¥ DE INFRAESTRUCTURA SJECUTAR INTBRVENTDMS. AUDITORIAS Y ASESORIAS DE PROYECTOS

DE CONSTRUCCION DE OBRAS CIVILES Y DE INFRAESTRUCTURA; CONSTRUCCION, REMODELACION, REPARACIONES LOCATIVAS DE
TODA CLASE DE INMUEBLES, CELEBRAR TODA CLASE DE OPERACIONES CON ENTIDADES BANCARIAS, DE CREDITO; ASI MISMO,
PODRA REALIZAR CUALQUIER OTRA ACTIVIDAD ECONOMICA LICITA TANTO EN COLOMBIA COMO EN EL EXTRANJERO. LA
SOCIEDAD PODRA LLEVAR A CABO, EN GENERAL, TODAS LAS OPERACIONES, DE CUALQUIER NATURALEZA QUE ELLAS FUEREN,
RELACIONADAS CON EL.  OBJETO MENCIONADO, ASI COMO CUALESQUIERA ACTIVIDADES SIMILARES, (CONEXAS O
comnmu‘rmus O QUE‘PERMITAN FACILITAR O DESARROLLAR EL COMERCIO O LA INDUSTRTA DE LA socmmo.

CERTIFICA - CAPITAL

' VALOR ACCIONES: VALOR NOMINAL
> '1.500.000,00 1.500,00 1.000,00
i '1.500,000,00 ! 1.500,00 1.000,00
1.500.000,00 1.500,00' 1.000,00
CERTIFICA

'REPRESENTANTES LEGALES - PRINCIPALES

E. ACTO CONSTITU‘I‘IVO, 'REGISTRADO EN ESTA CAMARA LE COHERCIO BAJUC EL
. REGI TR ) MERCANTIL EL 06 DE FEBRERC DE 2019, FUERON NOMBRADOS

| IDENTIFICACION
LLANOS DANIEL cc 14,240,070

) y CERTIFICA

RA DE COMERCIO BAJO EL.
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17.2 Realizacion de pruebas de Laboratorio

Determinacion de la resistencia de morteros para el Revesticol a la compresion, usando cubos de
50 mm o 2 pulgadas de lado.

Este método de ensayo cubre la determinacion de la resistencia a la comprension de morteros de

cemento hidraulico utilizando cubos de 50 mm o 2 pulgadas de lado.

Este método de ensayo cubre el uso de unidades del Sl o en libra-pulgada. Los valores establecidos
en unidades Sl o en unidades libra-pulgada han de considerarse por separado como normativos.
Dentro del texto, las unidades en libra-pulgada se presentan entre paréntesis. Los valores
expresados en cada sistema pueden no ser exactamente equivalentes; por lo tanto, cada sistema
debe ser utilizado independientemente del otro. La combinacion de valores entre los dos sistemas

puede resultar en la no conformidad con la norma.

La idea fundamental es determinar la resistencia a la compresion del REVESTICOL, para
determinar su calidad segtin la NTC 220. Que a la letra dice “los morteros para mamposteria deben

soportar entre 1500 y 1800 psi”.

Conocer la resistencia maxima y la humedad optima del material ensayado en el laboratorio

mediante el proceso de compresion de cubos de mortero.

El problema de los materiales nuevos que desean desarrollar

17.3 HIPOTESIS

Determinar la calidad del Revesticol como un producto apto en sus condiciones mecanicas, para
competir en el mercado con los productos ya conocidos, pero que gracias a sus caracteristicas
pueda garantizar un trabajo adecuado, minimizando las cantidades de material por metro cuadrado,

pero al igual que acelerando el cronograma de actividades de un proyecto y, por ultimo, pero no

menos importante el costo utilidad, vital para los diferentes proyectos constructivos.
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17.4 PRUEBAS

Se realiza las pruebas para el producto Revesticol, tomando como base la NTC 220 Y LA NTC
325.

Prueba #1. Se toma una cantidad de 1244.8 gramos de Revesticol y se procede a tomar el 9%
(112.032 mililitros), de agua para disolver. Se observa que con este porcentaje de agua no se
consigue una pasta uniforme. Se procede a agregar 200 mililitros mas para un total de 312.032

mililitros, logrando encontrar el punto deseado para el producto.

Se pasa a la mesa de flujos depositando la pasta de Revesticol en el cilindro y sobre el disco de
cobre (maquina de flujos), se procede a apisonar 25 veces dejando la pasta a ras del cilindro, se
procede a esperar 1 minuto y posteriormente retiramos el cilindro girando la maquina otras 24

veces; obteniendo los siguientes valores:
Medidas de la pasta al ser sometida a la maquina de flujos.

16 cm

16.1 cm\ promedio: 15.975 cm. (diametro promedio)
15.9 cm /

15.9cm

Posterior de esa misma pasta se toma una muestra para el primer cubo de 50 x 50 milimetros para

la posterior prueba de resistencia. Se da un plazo de 7 dias para realizar el fallo de este cubo.

Prueba #2. Se toma la misma cantidad de Revesticol (1244.8 gramos) con una cantidad de 350
mililitros de agua, se realiza prueba de manera similar a la primera obteniendo los siguientes

valores:
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;\;Ieaidas de la pasta al ser sometida a la maquina de flujos.

19cm

18.8 cm

19cm se promedia 18.74 cm (didmetro promedio).
18 cm

18.9 cm

Posterior de esa misma pasta se toma una muestra para el primer cubo de 50 x 50 milimetros para

la posterior prueba de resistencia. Se da un plazo de 14 dias para realizar el fallo de este cubo.

Prueba #3. Se toma la misma cantidad de Revesticol (1244.8 gramos) con una cantidad de 400
mililitros de agua, se realiza prueba de manera similar a la primera y segunda obteniendo los

siguientes valores:

Se observa que la pasta cubre totalmente el plato de la maquina de flujos por lo tanto el valor

obtenido en esta tercera prueba fue de:
25 cm de didmetro total.

De igual manera se toma la muestra y se procede a formar el tercer cubo el cual fue fallado a los
21 dias.

17.5 PRUEBA DE RESISTENCIA a la compresion:

SE REALIZA EL PRIMER FALLO DEL CUBO #1 para prueba de compresion obteniendo el
siguiente valor:

11,25 MPa.

11,25 MPa x 145,028 = 1597,5 Psi.
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SE REALIZA EL SEGUNDO FALLO DEL CUBO # 2 para prueba de compresién obteniendo el

siguiente valor:

9,35 MPa.

9,35 MPa x 145,028 = 1356.0118 Psi.

SE REALIZA EL TERCER Y ULTIMO FALLO DEL CUBO #3 para prueba de compresion

obteniendo el siguiente valor:

5,08 MPa.

5,08 MPa x 145,028 = 736.74224 Psi.

17.6 RESULTADOS.

se observa que el producto genera una mezcla idonea para para ser aplicada en un
porcentaje de agua de 25%.

Se obtuvo con este porcentaje de 25% de agua, el cilindro de la méaquina de flujos fue el
que presento mayor rigidez y menos deformacion con un didmetro promedio de 15.975 cm,
en la maquina de flujos.

En la prueba de compresion se observa que el producto se encuentra dentro de los
pardmetros normativos de la NTC 220 de 1500 a 1800 Psi. Lo cual genera un punto a favor
del Revesticol.

Se identificaron puntos débiles del Revesticol, Para tener en cuenta en cuanto a procesos
mecanicos, ya que, si no se considera adecuadamente el porcentaje de agua, las

caracteristicas mecanicas del Revesticol no genera la calidad que se busca.
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REGISTRO FOTOGRAFICO

Muestra del producto Revesticol de 1244.8 gramos. Con un 25% de agua

lustracion 9 Fotografia proceso de Mezcla

Fuente: Elaboracién Propia
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lHustracion 10 colocacion de la muestra en la maquina de flujos.

- ” .'Y
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lustracion 12 Se gira la maquina para determinar su deformacion

lHustracion 13 introduccion de la muestra en los cubos de 50 x 50 milimetros

103



Lz

UNIMINUTO
Corporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de Calidad al alcance de todos

lHustracion 14 cubos listos para dejar posterior prueba de resistencia a la compresion.
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lustracion 16 Resultado del segundo fallo de resistencia a la compresién del cubo #3.

CUBOS S8 mm e
A 13 127N
A Ezf: G.00 MPacs
Ezq J8rzo: .25 MPa

llustracion 17 Muestra fallada.
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18. 0 Muestra fotogréafica evidencia de la aplicacion de REVESTICOL

llustracién 18 Obra

=

- R

R\ WA W
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llustracion 19 Proceso de Mezcla

107



UNIMINUTO

Corporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de Calidad al aicance de todos

lHustracion 20 Proceso de Aplicacion

T 1L
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19.0 Fotografia de proyectos terminados por CONTRULLANOS DE COLOMBIA

lustracion 21 Fotografia de proyectos terminados por CONTRULLANOS DE COLOMBIA
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20. APRENDIZAJES

20.1 APORTES SIGNIFICATIVOS DE LA EXPERIENCIA EN LO HUMANO

La experiencia de realizar la practica profesional en emprendimiento, aplicando los
conocimientos adquiridos para la restauracion y/o remodelacion de estructuras, con un producto
creado desde la idea hasta la concepcion es muy gratificante y una oportunidad en donde se
refuerzan contantemente conocimientos de métodos contractivos y el manejo de personal en
obras, ademas de reforzar valores desde la responsabilidad de crear una empresa y llevarla a
cabo, ademas de realizar funciones netas de un ingeniero Civil dentro de cada proyecto,
planificando desde la concepcidn hasta el cumplimiento de todas las necesidades de los clientes.
Por otra parte, el aprendizaje de temas que no son netamente de Ingenieria civil permite tener
una vision mas amplia en cuanto a la creacion de proyectos productivos para el area de ingenieria
civil y abre el espectro de las posibilidades tan amplias que tiene un ingeniero civil para aplicar
sus conocimientos técnicos y llevar acabo la ejecucion de proyectos de obras civiles.

Por otra parte, compartir con las personas que colaboracion en la ejecucién de proyectos,
consolido las habilidades comunicativas que se debe tener como profesional.

El establecer temas administrativos y operativos dentro de un modelo organizacional, teniendo
en como principio de la integralidad, desarrolla unas competencias que sirven para la vida
personal y la creacion de cualquier tipo de proyecto productivo.

En cada actividad realizada, se evidencio como nos apropiamos del proyecto, en donde se abarco
cada proceso de construccion de forma especial, fortaleciendo mi formacion en lo profesional y

en lo personal.

113



20.2 APORTES SIGNITFICATIVOS EN LO SOCIAL

Socialmente, uno de los aportes mas significativos en este tipo de proyecto, fue poder lograr dar
oportunidades laborales a un equipo de trabajo entregado y comprometido con cada uno de las
obras civiles a las cuales fuimos contratados, ademas su compromiso con cuidar y utilizar de

manera eficiente el REVESTICOL.

De igual forma en los proyectos de obras civiles se tiene en cuenta el tema de analizar cuales son
las necesidades de los clientes y determinar cuél seria la mejor opcién para sus proyectos, el uso
de materiales que se ajusten a su presupuesto, en donde mejorar la calidad de vida de una
familia, mas alla de terminar un proyecto de obra civil es la prioridad, en donde se vuelve un
compromiso social la ejecucidn de cada proyecto, ademas de la buena utilizacién y con calidad

del producto REVESTICOL
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20.3 APORTES SIGNIFICATIVOS EN LO ECONOMICO O TECNICO
PRINCIPALMENTE

Los aportes mas significativos en cuanto al conocimiento adquirido dentro de los procesos de
ejecucion del proyecto, en el area de ingenieria civil, se dividieron de acuerdo al componente del
plan de estudios de Ingenieria Civil

Interpretacion de Planos

En la ejecucidn de proyectos de obras civiles, la aplicacion de conocimientos técnicos, permitio
poder ejecutar los proyectos de manera eficiente con la utilizacion del producto REVESTICOL,
ademas de determinar las necesidades del propietario, ademas de conocer cuales son las
condiciones de las construcciones, alturas y dimensiones, ademas permite por medio del analisis
de los planos realizar la ejecucion optima de los mismos, establecimiento cuales son los
crecimientos que se deben ejecutar conforme a los recursos disponibles, ademas permite
dimensionar de forma que se acotan y se calculan cuantos son los requerimientos de materiales
conforme al tamafio del proyecto.

Materiales para la construccion

El conocimiento en cuento los tipos de materiales de construccidn permitio llegar también a crear
un producto de revestimiento como REVESTICOL a lo cual es una de los materiales mas
importantes que se utiliza en la ejecucion de los proyectos de la empresa CONSTRULLANOS,
Ademas, vale la pena resaltar que en cuanto a materiales de construccion en la experiencia
contratista de obras civiles, vemos que es una necesidad encontrar materiales de bajo costo y con
buena calidad, la mejor calidad, con el fin de cumplir con las expectativas de los clientes,

creando una voz a voz del buen trabajo que se realiza, por esto crear el producto REVESTICOL
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es una de las formas mas eficientes y eficaces de realizar revestimientos de buena calidad, con
una buena relacion en cuanto a que su costo es bajo y su precio de venta es comodo para el
cliente, logrando un equilibrio, presupuestal, ademas de mejorar los tiempos en cuanto a que es
facil su aplicacion y rendimiento que otro tipo de producto en el mercado.

Legislacion en Obras Civiles

Este conocimiento permitié cual son las normas basicas que se deben cumplir para la ejecucion
de proyectos y la realizacién del producto REVESTICOL con el cumplimiento de las Normas
Técnicas Colombianas, ademas de conocer cuales son los requisitos legales para el tema de
licencias de construccion y permisos que se deben solicitar para la ejecucion de proyectos y
materializar la creacion de un producto en el mercado.

Probabilidad y estadistica

El conocimiento en cuanto a temas estadisticos fue importante para poder determinar las
preguntas del estudio de mercado y realizar la tabulacion de las mismas, ademas vale la pena
mencionar gque se aplicaron conocimientos de probabilidad con la realizacion de las pruebas de
laboratorio, el analisis de los resultados, permitieron lograr que las pruebas cumplieran con la
norma técnica colombiana 220, siendo un logro muy importante comprobar que el producto
cumple con los requisitos exigidos por la legislacién nacional

Emprendimiento

De los conocimientos que mas se aplicaron dentro del proyecto, fue el construir un proyecto
productivo en donde todo el proceso de justificar la idea, realizar anlisis del mercado, conocer
como esta el sector de la construccion en Colombia, ademas de conceptualizar y sentar las bases

no solo del proyecto, como tal si lo en la realizacion de estrategias de toda la parte comercial,
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ademas de presupuestar cuanto seria la proyeccion de ventas, analizar como seria la operacion de
la empresa y su infraestructura y determinar si el proyecto es financieramente viable, siendo
todos los elementos anteriormente mencionados basicos para la construccion de una idea de
emprendimiento que con estos conocimientos, se puede fundamentar y crear cualquier tipo de
proyecto como ingeniero Civil

Etica profesional.

Como disciplina, la ingenieria civil abarca muchos campos de aplicacion dentro de la
construccién de obras civiles, lo que implica que la construccién involucra la sociedad a la cual
se le construye y se utilizan materiales, es porque en la aplicacién de conocimientos como
ingeniero es importante el tema del respecto hacia los demas y sus derechos como colaboradores
y como clientes independientemente de su género, orientacion sexual o educacion, ademas de ser
responsables con el medio ambiente utilizando materiales amigables con el medio ambiente,
siendo conscientes de buscar siempre soluciones eficaces para problemas sociales.

En conclusién, la sistematizacion genera la oportunidad que, a partir de compartir estos hechos y
comportamientos, interpretar cada uno como unas competencias y habilidades adquiridas en el
campo de practica profesional, en donde la ejecucion de las actividades genera un conocimiento

general en varios campos del conocimiento.
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20.4. PRINCIPALES APRENDIZAJES EN PARA EL PERFIL PROFESIONAL
Durante la construccién del proyecto, se evidencio una transformacion del conocimiento, el cual
fue aplicado en la ejecucion de obras civiles y en la utilizacion del producto REVESTICOL en
dichos proyectos, se cumplieron con los objetivos del perfil profesional, en donde se destaca la
busqueda de soluciones a necesidades basicas, en este caso encontrar la mejor relacion entre
calidad y precio, ademas de la administracion de los recursos disponibles, en donde se
administraban cada uno de los proyectos, transformando los entornos de construcciones en obra
gris.
En cuanto al cumplimiento del perfil del graduado como ingeniero Civil de la UNIMINUTO se
destaca:

e Organizar, presupuestar, supervisar, disefiar, construir, gestionar, controlar, y administrar

obras civiles,

En la construccion del emprendimiento los conceptos anteriores fueron aprendidos no solo en la
ejecucion de la practica si no a lo largo del desarrollo de la carrera como ingeniero Civil, siendo
positivo el balance en donde se cumplié con el perfil que tiene la UNIMINUTO.

e Realizar acompafiamiento a comunidades para la ejecucion de proyectos civiles

orientados al desarrollo y mejoramiento en vivienda e infraestructura

En cuanto al punto anterior, mas que realizar el acompafiamiento se logro crear un nuevo
producto que lograra el desarrollo y el mejoramiento de los procesos de construccién de obras
civiles Y EL revestimiento de las mismas, siendo el producto que mas se utilizada en los

proyectos de obras civiles llevados a cabo por la constructora CONSTRULLANQOS, en este
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sentido el producto es de bajo costo y logra mejorar los tiempos de construccion debido a su facil
aplicacién y buena adherencia ademas de tener un costo y precio bajo.

Administrar su propia empresa contratista de obras civiles

Este es uno de los puntos en los cuales la experiencia ha sido la méas enriquecedora en cuanto que
se logro crear la empresa propia, la cual es donde se devengan los ingresos, siendo este proceso

académico uno de los grandes logros como Ingeniero Civil

20.5 APRENDIZAJES ABORDADOQOS DESDE LA PERSPECTIVA DE LA
SOCIALIZACION DE LA EXPERIENCIA

En cuanto a lo social, el impacto que puede tener el proyecto no solo para la constructora
CONTRULLANGOS si no para demas empresas constructoras que le permitiria mejorar sus
tiempos de entrega de sus proyectos de soluciones de vivienda, mejorando la calidad de vida de
las personas que adquieren dichos proyectos, por otra parte esta sistematizacion servird como
retroalimentacién para futuros ingenieros civiles sobre la construccién de proyectos de
emprendimiento, aplicados para el area de ingenieria civil y analizar todo el proceso hasta su

terminacion.
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El desarrollo de las préacticas profesionales en emprendimiento como Ingeniero civil, da como
resultado que el producto REVESTICOL es un producto que es viable y con las pruebas
realizadas aplicable en proyectos de obras civiles como se ha venido realizando por medio de la
CONTRUCTORA CONSTRULLANOS por medio de la cual se ha materializado el objetivo de
Ingeniero Civil, proyecto que constituye la fuente principal de los ingresos personales,
cumpliendo el suefio como ingeniero civil.

Por otra parte, la utilizacion del producto REVESTICOL en la construccion civil, optimiza los
tiempos de ejecucion de los proyectos, generando proyectos de calidad, en menos tiempo y a
bajo costo.

Ademas, vemos que el proyecto puede ampliarse en cuanto que solo se localiza en el alto
magdalena, pero se puede ampliar a otros lugares del pais, que se puede realizar de acuerdo al
crecimiento y avance del proyecto.

Se debe ampliar el conocimiento dentro del plan de estudios, en cuanto a temas financieros, los

cuales fueron los que dificultaron en andlisis de la informacion y la estructuracion del proyecto.
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26.0 ANEXOS

o Contratos gque se han realizado por medio de la Empresa Construllanos:
CONTRATO DE CONSTRUCCION No -001-BQ-6 — ALISTADO DE PISOS APTOS Y

PUNTO FIJO — ENCHAPE

CONTRATO DE CONSTRUCCION No -001-8Q-6 ~ PARETE FACHADA Y LAVADA DE LADRILLO.

Entre nosotros & saber: MAURICIO VASQUEZ OLMOS identificado con |a cédula de cudadania No
79.416.207 expedida en Bogotd quien obra en representacidn de |a CORPORACION PARA LA
VIVIENDA Y EL DESARROLLO SOSTENIBLE, COVIDES, con NIT 830069722-8, quien para los efectos
del presente contrato se denominard EL CONTRATANTE, y por otra parte, DANIEL LLANOS mayor
de edad y vecino de Ia Mesa Cundinamarca, dentificado con la cédula de cudadania No. 14.240.070
de Ibagué, quien obra en representacidn DE COSNTRULLANOS DE COLOMBIA SAS con NIT:
901 256.330-3 y que en adelante se denominard EL CONTRATISTA, se ha celebrado el presente
CONTRATO DE CONSTRUCCION, circunscrito por &l inciso segundo del articulo 5% del decreto 1512
de 1985, el cual se regird por las siguientes clbusulas:

PRIMERA.. Objeto. Contratar por el sistema de valor total todo costo mano de obra la PARETE
FACHADA Y LAVADA DE LADRILLO de ta TORRE No 6 para |a obra de MIRADOR DE LOS CERROS con
las siguientes caracteristicas: Realizar pafete de las fachadas (dos), pafiete entrada punto fijo,
pafiete ductos de patio, pafiete dntas entrepisos, pafiete de fachada altillos, pafiete sobre cubierta,
pafete parte interna rampa de la escalers, paftete dilataciones, re emboguillado juntas de ladrilios,
cambio de chapas lavado con Acido & impermeabilizacion de ladrillo.

SEGUNDA. - Duracidn, - £l contrato tendrd un plazo miximeo de setenta dias (100) dias calendario
contados a partir de la fecha de firma.

TERCERA. - Valor. - El valor del presente contrato es de VEINTITRES MILLONES DE PESOS MCTE
(523.000.000) por contrato de PANETE DE FACHADA Y LAVADA DE LADRILLO dé |a TORRE No 6.

CUARTA. - FORMA DE PAGO. - EL CONTRATANTE pagard al CONTRATISTA &l valor del presente
contrato de la siguiente forma: 1. Cortes catorcenales liquidados sobre obra ejecutada, hasta
completar el 100% del valor del contrato, aplicando una retencion en cada corte del 10% del valor
del mismo como garantia que se cancelarin a la entrega a satisfaccion de la obra. 2. 10% a la entrega
y recibo a entera satisfaccién del objeto del contrato. . PARAGRAFO 1: Para efectuarse el pago
correspondiente a cada numeral, se deben cumplis, ademas, los siguientes requisitos: 1. Factura
debidaments firmada y diligenciada. 2. Acta de uso de materiales con su desting ¢ inventario de
almacén elaborada y firmada por &f respectivo almacenista, 3. Acta de entrega y recibo a satisfaccion
de 1a obra correspondiente, firmada por of CONTRATANTE, POR EL INGEMIERD DE OBRA,
CORDINADOR DE ZONA Y POR EL CONTRATISTA. 4. Acta de control de almacén de materiales
firmado por &l INGENIERO DE OBRA, MAESTRO GENERAL Y COORDINADOR DE ZONA. Las cuentas
de cobro se recibirdn hasta of dia martes de cada semana & 1as 4 pm para poder hacer pago el dia
sdbado; el pago se hard Unica y exclusivamente contra ef cumplimiento estricto del corne respectivo.

QUINTA. - Aigunas obligaciones especificas: EL CONTRATANTE s& compromete a suministrar con el
suficiente tiempo de antelacion a la ejecucidn de las obras correspondientes, en &l sitio de la obra,
los materiales necesarios para ¢f cumplimiento de este contrato, siempre y cuando no existan
Causas de fuerza mayor o de caso fortuito que lo impidan. De no cumplirse con lo anterior, se
proceders a hacer una suspension temporal del presente contrato sin que esto lleve a perjuicios a
ninguna de las dos partes. EL CONTRATANTE deberd, ademds, facilitar el acceso 2 1a informacidn y
elementos que sean necesanios, de manera oportuna, para la debida ejecucion del objeto del
contrato, y, estard obligado a cumplir con lo estipulado en las demis clbusulas y condiciones
previstas en este documento. A su vez, EL CONTRATISTA es el encargado de suministrar la
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CONTRATO DE CONSTRUCCION CARRAPLAST Y PINTURA FACHADA

CONTRATO DE CONSTRUCCION CARRAPLAST ¥ PINTURA FACHADA

Entre nosotros a saber: IMAURICIO VASQUEZ OLMOS identificado con la cédula de cdudadania Mo 79.416.207 expedida
en Bogotd quien obra en representacion de la CORPORACION PARA LA VIVIENDA Y EL DESARROLLO SOSTENIBLE,
COVIDES, con NIT 830069722-8, quien para los efectos del presente contrato se denominard EL CONTRATANTE, y por
oira parte, DAMIEL LLANGS mayor de edad y vecino de la Mesa Cundinamarca, identificado con la cédula de cludadania
Mo 14.240.070 de Ibagué, quien obra en representacidn de CONSTRULLANGS DE COLOMBIA SAS con Mt B01.256.330
-7 yque en adelants se denominara EL CONTRATISTA, =& ha celebrado el presente CONTRATO DE CONSTRUCCION,
circunscrito por el inclso segundo ded articulo 5 diel decreto 1512 de 1085, el cual se regicd por Las siguientes. cldusulas:

PRIMERA.- Objeto. Confratar por el sisterna de walor total todo costo mano de obra, la pintura exterior (fachadas) y
carraplast de las 20 unidades de vivienda comespondients a la tome 6 para la obra de Mirador de los Cermos con las
siguientes caracterisbcas:

Pintura Extenor: Pintura sobre pafiete en pintura tipo coraza o similar a tres (3) manass sobre la fachada, culatas y muro
exterior de medidores dejands dilataciones segin disefio, perfectaments rematade a nivel de plsos y cublertas y remates
en general de 1oda |a wnikdad de vivienda, protegienda ba carpinteria (matilica y en madera)

Carraplast: Elaboracidn de carraplast del rea total de los techos, excaptuando el 4rea cormespondiente a la cubsena liviana
de |as (4) unidades de vivienda del piso No 5

SEGUNDA. - Duracin.- El contrato tendré un plazo méxmo de noventa (60) dias calendano contados 8 partir de la fecha
de firma.

TERCERA.- Valor.- Bl valor del presente contrato es de VEINTITRES MILLOMES DE PESOS M.CITE. ($23.000.000).

CUARTA_- Forma de Pago.- EL CONTRATAMNTE pagara al CONTRATISTA el vakor del presente contrato de la sigulente
forma: El pago serd asi: Cortes liquidados sobre obra ejecutsda, aplicando una retencidn en cada corte del 10% gue se
cancelaran a la entrega a satisfaccidn de la obra.

PARAGRAFO 1: Para efectuarsa el pago comespondienie a cada numeral, se deben cumplir, ademas, los siguientes
requisitos: 1. Fachwra debidamente fimada y diligenciada. 2. Acta de uso de materiales con su desting e inventano de
aimacén elsborada y firmada por el respectivo slmacenista. 3. Acta de entrega y recibo a sabsfaccitn de kB obra
correspondiente, firmada por el CONTRATANTE. POR EL INSPECTOR DE OBRA ¥ POR EL CONTRATISTA. 4. Acta de
control de aimacén de matenales, fimado por el INSPECTOR DE OBRA. Las cuentas de cobro se recibirdn hasta el dia
martes de cada semana a las 4 pm para poder hacer pago e dia sdbado; el pago se hard dnica y exclusivamente contra
el cumplimiento estricto del corta reapectivo.

QUINTA.- Algunas obligaciones especificas: EL CONTRATANTE se compromete a suministrar con el suficlents tempo
de antelacidn a la ejecucion de las obras comespondientes, en el stio de la obra, los materiales necesarios para el
cumgplimienio de este contrato, siempre y cuando no existan causas de fuerza mayor o de caso fortuito gue lo impidan. De
o cumnplirse con ko anterior, se procederd a hacer una suspensidn lemporal del presente contrato sin que esto Beve a
perjuices a ninguna de las dos paries. El CONTRATAMNTE deberd. ademas, facilitar el acceso a la informacidn y elementos
que sean necesanos, de manera oportuna, para la debida ejecucsta del objeto del contrato, y, estard obligado a curnpls
con lo estipulado &n las dermds cléusulas y condiciones previstas en este documeanta.

A su vez, EL CONTRATISTA es el encargado de suministrar la hemamienta y el equipo necesarios para el desamollo del
confrato, cuyo costo estd incluido en el valor del mismo. Adermsds EL CONTRATISTA se compromets a seguir de forma
estricta bos planos y especficaciones entregados en obra, y la calidad de la obra se basard solamente en este docwmento,
salvo Instruccidn expresa suscrita por el contratante y recibida por el contratista. El CONTRATISTA se compromete a dar
un cormecto uso y destinacidn a los materiales & implementos suministrados por el CONTRATAMNTE, de acuerdo con o
dispuesto v autonzado por este, sako swgenencias positivas que conlleven a un éxito total del objeto del contrato. Cualquier
dafio, desperdicio no sustentado y fuera de ko normal pérdide o mal wso de los materiales entregados por el
CONTRATANTE y recibidos por el CONTRATISTA. seran pagados por este itimo sin lugar a reciamaciones. Para el pago
de este evento, el CONTRATANTE podré hacer uso de los saldos que tene a faver del CONTRATISTA o usar la garantia
oue el CONTRATISTA otoroue para cubr los riesaos de este contrato.
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CONTRATO DE CONSTRUCCION No 001-BQ-6 — REVESTIMIENTO, ESTUCO Y

PINTURA

COMTRATO DE CONSTRUCCIGN Mo 001-B0-6 — REVESTIMIENTO, ESTUCO ¥ FINTLRA

Enitre nosatras 3 saber: MAURICIO VASOUEZ OLMOS identificado con ka cédula de cludadania Mo 79,416,207 expedida en
Bagoka quien obra en representacicn de la CORPORACION PARA LA VIVIENDA ¥ EL DESARROLLO SOSTEMIBLE, OOWIDES,
can WIT 830069722-8, quien para los efectos ded presente contrato se deromirard EL CONTRATANTE, y por atra parte,
DAMIEL LLANGS mayor de edad y wecino de la Mesa Cundinamarca, identfimda con 3 cédula de cudadania Mo
142400070 de Ihﬂ.lé. Quissn oOra en representacion de COMSTRLALLAMDS DE COLODMEBLA SAS, con NIT: 901256330-3
gue en adelante se denoménard EL CONTRATISTA, s¢ ha colebrado el presente CONTRATD DE COMSTRUCCKIM,
gircumscrito por el inciso segundo del artinso 57 del decreto 1512 de 1985, el cual se regird por las sigulentes d dusulas:

PRIMERA. - Objeto. Contratar por el sistema de vabor tofal toda costo mana de obra, REVESTIMIENTO, ESTUCD ¥ PINTURA
de la TORRE Mo. Gpara laobra MIRADOR DE LOS CERROS con |as siguientes maracteristicas: Realzar revestimiento sobne
bioque estructural Ka. 5 y ladrillo portante munas internos de kos apartamenios aplcando dos mancs, posteriormente e
iniciara la aplicackin de esturo tradidonal con una mano de pinfua una vez se berminen trabajos de sobre pisos, enchapes,
laménados, carpinteria pmamentacidn, techas y aluminio se dard finalizacion a los trabajos de pintura. Area en general
5. 158 mis’. SEGUMDA. - Duracdn. - El contrato tendrd un placo mdaimo de cento sveinte (120 diss calendario contadas a
partir de la fecha de firma. TERCERA.- Valor.- El wvalor del presente contrato es de SESENTA Y SIETE MILLDNES CIENTO
MOVENTA MIL PESOS M{L (S67.190.0:00). 5. 168 mts” a razcn de trece mil pesos myfl. |$12.000) por mt”. CUARTA.- Forma
de Pagpo.- EL CONTRATANTE pagard al COMTRATISTA el valor del presente contrato de |a siguiente forma: El pago serd asi:
Caorbes bquidados sobre obra ejecutada, aplicando una retencidn en cada corte ded 10% que se ancelardn a la entrega a
satisfacricn de kx obra. PARAGRAFO 1- Para efeciusrss el pago carrespondiente a cada nemeral, se deben cumplir,
ademds, los siguientes requisitos: 1. Fachwra debidamente famada y diligenciada. 2. Acta de uso de materiales con s
desting & inventano de almacén elsborada y firmada por el respectivo almacenista. 3. Acta de enirega y recibo a
satisfaccidn de la obm CorreEsponoente, firmasda por o CONTRATANTE, POR EL INGFECTOR DE OBRA ¥ POR EL
DOMTRATISTA. 4. Acta de control de almacén de materiales, firmado por el INSPECTOR DE OBRA. Las Facturas se recibirdn
hasta el dia martes de cada semana a kas 4 pm para poder hacer pago el dia sibada; el pago s hard dnica y exclusivamente
cantra el cumpliméenta estricto del corte respectivo. QUINTA.- Algunas obligaciones especificas: EL CONTRATANTE e
camgromete a suministrar con o sufickente tiempoe de antelacidn a la ejecuckdn de las obras correspondientes, en el sitio
die |a abra, los materiales necesanics para el cumpliméenta de este contrato, siempre y cuando no exstan causas de fuerza
mayor o de @so fortuito gue ko impidan. De no cumplrsse con o anbenion, se procederd a haoer una suspensian temporal
ded presente conmbate sin gue esto lleve a perjuicios 3 ninguna de s dos partes. B OCONTRATANTE deberd, ademds,
facilitar ef acoeso a ka informacidn y elementos que sean necesarios, de manera oportuna, para la debida ejecucian del
ohjeto del tontrato, ¥, estard obigado a cumplic con o estipulado en ks demds claususlas ¥ condiciones presistas en este
dorumento. A su vez, EL OONTRATISTA e5 el encargado de suminisbrar la herramienta y el eguipo necesarios para el
desanralia del contrata, ousyo costo estd indwido en o valor del mismao. Ademds EL COMTRATISTA se compromete a seguir
de forma estricta los planas y especficacones entregadas en obra, v |a calidad de |a obra se besard solamente en este
donsmento, Salvo msbrucckdn expresa susorita por el contratante y recibida por el conbratista. Bl CONTRATISTA e
camgromete 3 dar un correctn wso y destinacion a los materales e implementos suministrados por o CONTRATANTE, de
acuerdo con b dispuesto y autorizada por este, salva sugerencias positivas gue conllewen a un éxto total del objeto del
cantrata. Cualquier dafsa, desperdicio no sustentado y fuera de ko marmal, pérdida o mal uso de los matenales entregados
par & DONTRATANTE y recbidos par el CONTRATISTA, serdn pagadas por este ditsmo sin lugar a reclamaciones. Para e
pago de este evento, ¢l CONTRATANTE podrd hacer wsode |os saldos gue tiene a fawor del COMTRATISTA ousar la garantia
gue el CONTRATISTA atargue para cubnr [os resgos de este contrato. SEXTA.- Odusula Penal. Por el incumplimiento de
wna oualquiera die las obligaciones agui pactadas por efecto del presente contrata LA PARTE QUE INCURFLA pagard, a
manera de sancidn, a la otra parte, EL TREINTA POR CIENTO (30%) DEL VALOR DEL CONTRATD, ¥ su cobro se hard y sim
que haya lugar a reclamaciones por la parte faltante del contrato. SEPTIMA.- Garantias: Cumplimiento: péliza de
cumpbmiento emétida ura compania de ros enite constibuida en Colombia el 20%: dhed vabor ded contrato

r un tksmpa equisvalente a ka duraddn del contrato v 30 dias mas; De salarias y prestacionss socabes: poliz de salarios

y prestaciones socles emitida por una compaiiia de seguros legalmente constrtuida en Colombia por el 10% ded valor del

cankraba por un tempo equivalente a la duracitn ded contrato y 3 afios mds. Adicioraimente, el CONTRATISTA susorbi
a favor del COMNTRATANTE un pagaré en blamoo, con carta die instrecdones diligenciada y firmada con el fim de cwbrir

pasibles incumplimientos o faltas de estabilidad y calidad de la obra. Estos documentas sobo se hardn exigibles si, y solo
s, el CONTRATISTA falta en alguno de los términos de este dooumento, o la estabilidad de la obra no cumple con lo
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e CONTRATO DE CONSTRUCCION No -001-BQ-6 — PANETE FACHADA Y LAVADA DE

LADRILLO.

CONTRATO DE CONSTRUCCION No -001-BQ-6 - PARETE FACHADA Y LAVADA DE LADRILLO.

Entre nosotros & saber: MAURICIO VASQUEZ OLMOS identificado con la cédula de ciudndania No
79.416.207 expedida en Bogotd quien cbra en representacion de 1a CORPORACION PARA LA
VIVIENDA Y EL DESARROLLO SOSTENIBLE, COVIDES, con NIT 8300697228, quien para los efectos
del presente contrato se denominard EL CONTRATANTE, y por otra parte, DANIEL LLANOS mayor
de edad y vecino de la Mesa Cundinamarca, identificado con la cédula de cludadania No. 14.240.070
de Ibagué, quien obra en representacion DE COSNTRULLANOS DE COLOMBIA SAS con NIT:
901.256.330-3 y que en adelante se denominard EL CONTRATISTA, <& ha celebrado el presente
CONTRATO DE CONSTRUCCION, circunscrito por el inciso segundo del articulo 52 del decreto 1512
de 1985, el cual se regird por las siguientes cldusulas:

PRIMERA.. Objeto. Contratar por el sistema de valor total todo costo mano de obra la PARETE
FACHADA Y LAVADA DE LADRILLO de ta TORRE No 6 para |a obra de MIRADOR DE LOS CERROS con
las siguientes caracteristicas: Realizar pafiete de las fachadas (dos), pafiete entrada punto fijo,
pafiete ductos de patio, pafiete Gntas entrepisos, pafiete de fachada altillos, pafiete sobre cubierta,
poafiete parte interna rampa de la escalera, pafiiete dilataciones, re emboguillado juntas de ladrilios,
cambio de chapas lavado con acido e impermeabilizacion de ladrillo.

SEGUNDA, - Duracidn. - £l contrato tendrd un plazo miximo de setentas dias (100) dias calendario
contados a partir de la fecha de firma.

TERCERA, - Valor. - £l valor del presente contrato es de VEINTITRES MILLONES DE PESOS MCTE
($23.000.000) por contrato de PANETE DE FACHADA Y LAVADA DE LADRILLO de |a TORRE No 6.

CUARTA. - FORMA DE PAGO. - EL CONTRATANTE pagaréd sl CONTRATISTA & valor del presente
contrato de la siguiente forma: 1. Cortes catorcenales liquidados sobre obra ejecutada, hasta
completar of 100% del valor del contrato, aplicando una retencidn en cada corte del 10% del valor
del mismo como garantia que se cancelarin a la entrega a satisfaccion de la obra. 2. 10% 3 la entrega
y recibo a entera satisfaccion del objeto del contrato. . PARAGRAFO 1: Para efectuarse €l pago
correspondients a cada numeral, se deben cumplin, ademds, los siguientes requisitos: 1 Factura
debidamente firmada y diigenciada. 2. Acta de uso de materisles con su destino ¢ inventario de
almacén elaborada y firmada por f respectivo almacenista, 3. Acta de entrega y recibo a satisfaccion
de la obra comrespondiente, firmada por e CONTRATANTE, POR EL INGENIERO DE OBRA,
CORDINADOR DE ZONA ¥ POR EL CONTRATISTA. 4. Acta de control de almacén de materiales
firmado por el INGENIERO DE OBRA, MAESTRO GENERAL Y COORDINADOR DE ZONA. Las cuentas
de cobro se recibirdn hasta & dia martes de cada semana a las 4 pm para poder hacer pago el dia
sibado; el pago se hard unica y exclusivamente contra el cumplirmiento estricto del corte respectivo.

QUINTA. - Algunas obligaciones especificas: EL CONTRATANTE se compromete a suministrar con &
suficiente tiempo de antelacidn a la ejecucidn de las obras correspondientes, en el sitio de la obra,
los materiales necesarios para of cumplimiento de este contrato, siempre y cuando no existan
causas de fuerza mayor 0 de caso fortuito que lo impidan. De no cumplirse con lo anterior, se
proceders a hacer una suspension temporal del presente contrato sin que esto lieve a perjuicios a
ninguna de las dos partes. EL CONTRATANTE deberd, ademds, facilitar el acceso 2 la informacion y
clementos Que sean necesanios, de manera oportuna, para la debida ejecucion del objeto del
contrato, y, estard obligado a cumplir con lo estipulado en las demis cliusulas y condiciones
previstas en este documento, A su ver, EL CONTRATISTA es el encargado de suministrar la

L BJOEE—— . - B e

124



L
LﬂF
UNIMINUTO

G Mi de Di

orporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de Calidad al aicance de todos

CONTENIDOS DE FONDO EMPRENDER

1.0 Justificacion 20.0 Plan de Compras

2 0 Analisis del Sector 21.0 Tabla de consumos por unidad de producto
3.0 Anlisis del Mercado 22.0 Costos de produccion
23.0 Infraestructura

4.0 Analisis de la Competencia

5.0 Estrategias de Mercadeo 24.0 Parametros técnicos especiales

6.0 Concepto del Producto 25.0 Modulo Organizacion

7.0 Estrategia de Distribucion 25.1 Analisis DOFA

8.0 Estrategias de precios 25.2 Organismos de Apoyo

9.0 Estrategias de precios 26.0 Estructura organizacional

27.0 Aspectos Legales

10.0 Estrategia de promocion

11.0 Estrategias de Comunicacién 28.0 Costos administrativos

12.0 Estrategias de Servicios 28.1 Gastos de personal

13.0 Presupuesto de la Mezcla de 28.2 Gastos de puesta en Marcha
mercadeo

14.0 Estrategias de aprovisionamiento 28.3 Gastos Administrativos anuales
15.0 Proyeccion de Ventas 29.0 Modulo de Finanzas

16.0 Alimentacion de tablas de

proyeccion de ventas

17.0 Justificacion de las VVentas

19.0 Operacion

125



UNIMINUTO
sitaria Minuto de Dios

Corporacion Univer

Educacion de Calidad al alca

ince de todos

Bibliografia

Ballestas, L. N. (12 de 06 de 2018). El Tiempo . Obtenido de El Tiempo Web Site:
https://www.eltiempo.com/economia/finanzas-personales/dinero-que-invierten-las-familias-
colombianas-en-el-cuidado-de-sus-mascotas-228908

Castafio, J. D. (01 de 09 de 2018). Pasos y recomendaciones para crear una empresa en Colombia. (R. P.
Lider, Entrevistador, & E. Espectador, Editor) Bogota: El Espectador. Obtenido de
https://www.elespectador.com/economia/pasos-y-recomendaciones-para-crear-una-empresa-en-
colombia-articulo-809437

Colombiano, E. (29 de 04 de 2019). https://www.elcolombiano.com/especiales/construir-
confianza/construccion/construccion-de-ciencia-ficcion-AH10600536. Obtenido de
https://www.elcolombiano.com/especiales/construir-confianza/construccion/construccion-de-
ciencia-ficcion-AH10600536: https://www.elcolombiano.com/especiales/construir-
confianza/construccion/construccion-de-ciencia-ficcion-AH10600536

Dinero. (02 de 5 de 2014). Dinero.com. Obtenido de Dinero.com:
https://www.dinero.com/empresas/articulo/empresas-construccion-pymes/191616

Dinero. (7 de 05 de 2018). Dinero.com. Obtenido de Dinero.com: https://www.dinero.com/edicion-
impresa/informe-especial/articulo/perspectivas-del-sector-de-la-construccion-en-colombia-
2018/259814

El Colombiano. (12 de 08 de 2012).
https://www.elcolombiano.com/historico/colombia_fabrica_de_los_materiales_de_construccion-
EFEC_202622. Obtenido de
https://www.elcolombiano.com/historico/colombia_fabrica_de_los_materiales_de_construccion-
EFEC_202622:
https://www.elcolombiano.com/historico/colombia_fabrica_de_los_materiales_de_construccion-
EFEC_202622

El Empleo. (09 de 04 de 2018). EIEmpleo.com. Obtenido de Elempleo.com:
http://www.elempleo.com/co/noticias/investigacion-laboral/la-construccion-genera-casi-dos-
millones-de-empleos-en-colombia-5573

EL Heraldo. (15 de 10 de 2017). www.elheraldo.co. (E. HERALDO, Ed.) Obtenido de www.elheraldo.co:
https://www.elheraldo.co/economia/en-colombia-el-30-de-las-pymes-no-sobreviven-antes-de-los-
cinco-anos-confecamaras-412471

El Tiempo. (11 de 10 de 2001). eltiempo.com. (E. Tiempo, Ed.) Obtenido de eltiempo.com:
https://www.eltiempo.com/archivo/documento/MAM-701916

126



UNIMINUTO
Corporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de Calidad al aicance de todos

El Tiempo. (15 de 03 de 2019). Los retos de crear empresa y generar empleo en Colombia. Los retos de
crear empresa y generar empleo en Colombia. (E. tiempo, Ed.) Bogota, Cundinamarca,
Colombia: El Tiempo. Obtenido de https://www.eltiempo.com/economia/empresas/retos-de-
crear-empresa-y-generar-empleo-en-colombia-338136

Forbes. (18 de 02 de 2014). Emprendimiento: una megatendencia a nivel mundial. Emprendimiento: una
megatendencia a nivel mundial. (A. Rodriguez, Ed.) Mexico, Mexico, Mexico. Obtenido de
https://www.forbes.com.mx/emprendimiento-una-megatendencia-nivel-mundial/

Movistar. (00 de 01 de 2018). Modelo canvas para poder plasmar una idea de negocios. Madrid, Espafia.
Obtenido de https://destinonegocio.com/pe/emprendimiento-pe/modelo-canvas-para-poder-
plasmar-una-idea-de-negocios/

OBS Bussines School. (01 de 01 de 2019). Que es emprendimiento: definicion y perspectivas. Barcelona,
Catalufia, Espafia. Obtenido de https://www.obs-edu.com/int/blog-investigacion/direccion-
general/que-es-emprendimiento-definicion-y-perspectivas

Portafolio. (30 de 09 de 2016). Portafolio.co. (Portafolio, Ed.) Obtenido de Portafolio.co:
https://www.portafolio.co/negocios/emprendimiento/apoyo-emprendimiento-colombianos-
500697

UNIMINUTO. (27 de 01 de 2015). http://www.uniminuto.edu. Obtenido de http://www.uniminuto.edu:
http://www.uniminuto.edu/web/uvd/-/compnente-minuto-de-dios

Vega Barbosa, Juan Camilo; El Espectador. (23 de 03 de 2019). La burocracia y los otros factores que
'matan’ emprendimientos en Colombia. (E. Espectador, Ed.) Bogota, Cundinamarca, Colombia:
El Espectador. Obtenido de https://www.elespectador.com/economia/lo-que-mata-mas-
emprendimientos-en-colombia-articulo-846485

127



